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Концесії як форма господарської діяльності з різним ступенем інтенсивності, а в окремі історичні періоди навіть активно використовуються у світі більше 150 років. Ще в XIX столітті в Росії, США, країнах Європи концесії допомогли урядам в реалізації великих, дорогих, з великими термінами окупності проектів по будівництву залізних і автомобільних доріг, освоєнню корисних копалини і т.д. Вже тоді концесійні угоди знаходили застосування в діяльності місцевих органів влади. 

Відомо, яке велике значення надавалося концесіям в період відновлення зруйнованого Першою світовою і Громадянською війнами господарства нашої країни в 20-30-і роки минулого століття, у тому числі і в області комунального господарства. У 70-х роках багато держав світу з розвиненою ринковою економікою остаточно переходять від моделі функціонування господарства з активним прямим державним управлінням соціально-виробничою інфраструктурою до делегованого управління на концесійній основі. 

Питанням використання концесій в реформуванні інфраструктури міста, залучення на їх основі інвестицій в об’єкти державної і комунальної власності присвячені роботи Варнавського В., Свістунова Н., Олійник Н. та ін. Усі автори дотримуються єдиної точки зору щодо необхідності створення сприятливих інвестиційних умов для активізації концесійної діяльності, з чим, безумовно, можна погодитися.

Метою дослідження є визначення способів залучення інвестицій в житлово-комунальне господарство, перш за все на концесійній основі, і стану правової бази в цій сфері.

Для досягнення поставленої мети були вирішені наступні завдання:
- проаналізовано зарубіжний досвід використання концесій;

- проаналізовано чинне законодавство, що регулює відносини у сфері концесій;

- сформульовані пропозиції з вдосконалення чинного законодавства.

На сьогоднішній день національні уряди не вважають сферою своєї повної відповідальності багато видів господарської діяльності в галузях соціально-виробничої інфраструктури. Вони приватизують або, що спостерігається частіше, передають в тимчасове довго – і середньострокове управління приватному капіталу об’єкти нафтового і газового господарства, водопостачання і каналізації, транспортних і комунікаційних систем, залишаючи за собою право регулювання і строгого контролю за їх діяльністю на основі розвиненої законодавчої бази.

Протягом останніх 20 років концесії стали важливим елементом економічного розвитку більш ніж в 50 країнах світу. Так, наприклад, в Польщі, Угорщині, Чехії, Румунії реалізуються масштабні проекти на концесійній основі, зокрема із залученням іноземного капіталу, за участю міжнародних фінансових інститутів [1, с. 36].

Житлово-комунальне господарство (далі – ЖКГ) – важливий галузевий комплекс, обслуговуючий матеріально-побутові потреби підприємств і населення у всіх країнах світу. Він включає декілька десятків видів діяльності, таких, як: житлове господарство, електро-, тепло-, газо-, водопостачання, каналізація, готельне і банно-пральне господарство, надання ритуальних послуг, благоустрій місцевості і територій і т.д. Підприємства ЖКГ – це найбільші виробники послуг в масштабі міст і інших утворень, як правило, монополії із стійким ринком збуту продукції і потоками комунальних платежів.

Положення в житлово-комунальній сфері практично у всіх видах діяльності підійшло до критичного рівня. Виробничі потужності галузі швидко старіють, інвестиції знижуються, устаткування зношується. Багато підприємств були і залишаються збитковими. Рівень надійності і стійкості функціонування систем житлово-комунального господарства в нашій країні, і в першу чергу інженерного забезпечення і комунікацій, завжди був достатньо низький. 

Недосконалість системи управління житлово-комунальним господарством України, зволікання з його реформуванням призвели до того, що підприємства галузі неспроможні ефективно працювати в ринкових  умовах і надавати споживачам послуги належних рівня та якості. На 1 січня 2004 року дебіторська заборгованість у галузі становила 8,7 млрд. гривень, кредиторська - 8,6 млрд., з них 5,2 млрд. гривень - з оплати житлово-комунальних послуг населенням. За підсумками роботи у 2003 році збитки підприємств перевищили 1,1 млрд. гривень, що у 2,2 раза більше, ніж у2002 році.

Кожен третій жилий будинок потребує капітального ремонту. В аварійних та ветхих будинках проживає 202,4 тис. осіб, які потребують відселення з наданням необхідного житла. Майже у 85% жилих будинків підвищеної поверховості (10 поверхів і вище) система  протипожежного захисту не працює або її технічне обслуговування не здійснюється.

В аварійному стані перебувають майже третина водопровідно-каналізаційних та теплових мереж, близько 30% теплопунктів, понад 15% мостів та шляхопроводів.

Існує гостра необхідність заміни 82% рухомого складу міського електричного транспорту та більше 35% трамвайних колій, контактної та кабельної мереж, 70% автотранспорту у сфері благоустрою, близько 40% насосного обладнання та котлів, понад 20 тисяч ліфтів тощо.

Площа природного та техногенного підтоплення міських територій становить близько 11%. Необхідно здійснити терміновий ремонт або реконструкцію 50% захисних споруд морського узбережжя. Не відповідають санітарним нормам 48% полігонів для твердих побутових відходів. У 2003 році утворилося понад 2,5 тис. несанкціонованих сміттєзвалищ.

Слід зазначити, що з кожним роком погіршується якість житлово-комунальних послуг. Так, порушуються строки початку і закінчення опалювального сезону, послуги з централізованого теплопостачання надаються з відхиленням від  нормативних вимог. У ряді міст взагалі відсутнє централізоване постачання гарячої води, в окремих регіонах гаряча вода подається лише в зимовий період.

Більш як половина міст з населенням понад 100 тис. чоловік забезпечується питною водою не цілодобово, а за графіком. У деяких областях зафіксовано випадки невідповідності проб питної води вимогам державного стандарту за хімічними і бактеріологічними показниками. Незадовільний технічний стан водопровідних мереж призводить до  вторинного забруднення питної води і загрози виникнення інфекційних захворювань.

Зростають питомі витрати енергетичних ресурсів під час виробництва і надання житлово-комунальних послуг, які у 2-3 рази більші, ніж у країнах Європейського Союзу.

Як видно органи місцевого самоврядування стикаються з серйозними проблемами, вирішити які на місцевому рівні за рахунок власних сил і коштів просто неможливо. З метою визначення стратегічних напрямів вирішення вказаних проблем у сфері ЖКГ і створення відповідних передумов, Законом України від 24.06.2004  р. була затверджена Загальнодержавна програма реформування і розвитку житлово-комунального господарства на 2004-2010 роки (далі – Програма) [2].

Одним з основних напрямів виконання Програми є поглиблення демонополізації житлово-комунального господарства, створення конкурентного середовища на ринку житлово-комунальних послуг (підпункт 2 п. 1 Розділу III). Здійснити це можливо лише за умови залучення інвестицій, у тому числі і зарубіжних, що отримало своє закріплення в підпункті 4 п. 3 Розділу VI «Фінансове забезпечення». Згідно з положенням цього підпункту джерелами фінансування заходів Програми є іноземні інвестиції і кошти фізичних і юридичних осіб, що залучаються шляхом приватизації підприємств житлово-комунального господарства, передачі об’єктів галузі в управління, оренду, концесію.

У Додатку № 1 до Програми серед основних завдань центральних і місцевих органів виконавчої влади і органів місцевого самоврядування щодо реалізації Програми окремим пунктом передбачається впровадження делегованого управління підприємствами житлово-комунального господарства шляхом передачі їх в управління, оренду і концесію.

Як свідчить досвід низки країн світу однією з основних сучасних форм господарювання в житлово-комунальній сфері, яка, по-перше, може призводити до зниження тарифів і одночасно з цим до переходу на 100%-ву оплату населенням комунальних послуг, а по-друге, створює зацікавленість підприємств в зниженні витрат виробництва, використання новітніх досягнень науково-технічного прогресу, є передача цих підприємств в концесійне управління.

На теперішній час в багатьох країнах світу концесії є однією з важливих форм господарювання в житлово-комунальній сфері і вже давно знайшли застосування в найбільш розвинених країнах (США, Великобританія, Німеччина, Франція, Італія, інші держави ЄС, Австралія, Канада, Японія), в Латинській Америці (Аргентина, Чилі, Болівія, Колумбія), країнах, що розвиваються (Філіппіни, Мозамбік, Кенія), колишніх соціалістичних державах (Чехія, Угорщина, Польща).

Приклад вдалої концесії в комунальній сфері невеликих міст дає Колумбія.

У 1999 р. водопостачання і каналізація м. Монтеріа в Колумбії чисельністю приблизно 300 тис. чоловік було передано в концесійне управління на 20 років іспанському консорціуму FCC. Цей консорціум, що частково належить найбільшому в світі операторові у сфері ЖКГ французькому конгломерату Vivendi, забезпечує водопостачання і каналізацію в декількох іспанських містах.

Був оголошений міжнародний тендер і консорціум FCC запропонував тариф на свої послуги на 18% нижче, ніж його конкуренти (американські, венесуельські і інші компанії). Необхідні інвестиції у систему водопостачання і каналізації оцінюються в 70 млн. дол., що забезпечує водоспоживання приблизно для 90% населення і покращує якість каналізаційних послуг для 80% його жителів [3, с. 78].

В даний час в Україні органами місцевого самоврядування робляться спроби перевести об’єкти комунальної власності на концесійну форму управління і розвитку на інвестиційній основі. Тим більше, відповідна правова база для цього існує: Господарський кодекс України від 16.01.2003 р., Закони України «Про концесії» від 16.07.1999 р., «Про концесії на будівництво і експлуатацію автомобільних доріг» від 14.12.1999 р.; підзаконні акти, зокрема, Постанова Кабінету Міністрів України «Про затвердження Положення про проведення концесійного конкурсу та укладення концесійних договорів на об’єкти права державної і комунальної власності, які надаються у концесію» від 12.04.2000 р. і інші нормативно-правові акти. 

Одним з перспективних напрямів використання концесій в Україні є впровадження останніх в житлово-комунальне господарство. Наприклад, міська рада м. Харкова оголосила конкурс на передачу в концесію трьох об’єктів комунальної власності – КП «Центральний парк культури і відпочинку ім. Горького», КП «Парк культури і відпочинку «Зелений гай» і КП «Парк культури і відпочинку «Юність». У м. Тернополі ВАТ «Тернопільобленерго» виявило бажання взяти у концесію КП «Тернопільводоканал», прагнучи таким чином звести виробництво і подачу води в один цикл з електроенергією, мінімізувати витрати, дещо знизити тарифи і зробити водоканал прибутковим підприємством.

Певні кроки робляться і Донецькою міською радою з організації передачі в концесію цілісних майнових комплексів трьох комунальних підприємств, що надають послуги у сфері ЖКГ: ККП «Донецькміськтепломережа», КП «Донецькмісьводоканал» і ККП «Донецьктепловодосервіс».

У чому ж полягає особливість концесії? Чим вона приваблива для міста? 

Відповідь на це питання бачиться в тих вигодах, які вона приносить місту, задовольняючи, таким чином, інтереси всіх учасників концесійних відносин – органу місцевого самоврядування (концесієдавця), приватного інвестора (концесіонера), територіальної громади (споживача житлово-комунальних послуг). 

Передаючи об’єкти комунальної власності в концесію, органи місцевого самоврядування досягають наступного: 

по-перше, перекладається тягар несення витрат з утримання комунальної власності на приватний сектор; 

по-друге, оновлюються основні фонди підприємств в ході реалізації концесіонером інвестиційних проектів, модернізується інфраструктурна мережа; 

по-третє, поповнюється міський бюджет за рахунок надходження концесійних платежів; 

по-четверте, вирішуються в цілому соціально-економічні проблеми міста. 

У свою чергу інвестор-концесіонер, беручи участь в концесійному проекті, отримує наступні переваги: 

по-перше, концесіонер отримує в довготривале управління комунальні активи на умовах своєчасного внесення плати за концесію; 

по-друге, вкладаючи інвестиції, концесіонер має достатні гарантії повернення коштів, оскільки орган місцевого самоврядування як партнер концесіонера несе певну відповідальність за забезпечення мінімального рівня рентабельності; 

по-третє, концесіонерам збиткових і низькорентабельних об’єктів концесії, які мають важливе соціальне значення, концесієдавець може надавати пільги щодо концесійних платежів, а також передбачати в договорі надання дотацій, компенсацій і пільг [4]; 

по-четверте, концесіонер, володіючи господарською свободою, може за рахунок підвищення продуктивності праці, інноваційних нововведень збільшувати прибутковість бізнесу під час дії концесійного договору, і при цьому термін концесії не скорочується.

Територіальна громада теж виграє від реалізації інвестицій на умовах концесії:

по-перше, підвищується якість комунального обслуговування і знижуються ціни (наприклад, так звана «водна концесія» в Буенос-Айресі була видана в 1993 р. консорціуму фірм з контрактним зобов’язанням зниження тарифів за споживання води на 27% [3, с.78]);

по-друге, вирішуються гострі соціальні проблеми;

по-третє, кошти, що вивільняються від реалізації концесій, прямують на соціальні потреби громади.

Перераховуючи позитивні аспекти концесії, не можна не звернути увагу на недосконалість правової бази даної форми господарювання. Можливі негативні наслідки, закладені в чинному законодавстві України, а саме: Законі України «Про концесії» (ст. 23) [5] і Господарському кодексі України (ст. 409) [6]. Вказані законодавчі акти містять норму про припинення діяльності комунального підприємства, майно якого передається в концесію, шляхом його ліквідації, з припиненням права господарського відання на майно, закріплене за цим підприємством.

Процедура ліквідації підприємства непроста і може зумовити необоротні наслідки. Ліквідація означає, що:

· підприємство виключається з Єдиного державного реєстру юридичних осіб і фізичних осіб – підприємців;

· працівники підприємства звільняються у зв’язку з ліквідацією комунального підприємства, майно якого надане в концесію. При цьому ч. 4 ст. 23 Закону України «Про концесії» говорить, що концесієдавець зобов’язаний при укладенні концесійного договору передбачити в умовах договору максимальне використання в концесійній діяльності працівників – громадян України, у тому числі і звільнених у зв’язку з ліквідацією державного або комунального підприємства, майно якого надане в концесію. 

Такого роду формулювання не дає ясної відповіді на питання: чи всі звільнені працівники будуть знову працевлаштовані на своїх колишніх робочих місцях? Представляється, що певний відсоток працівників залишиться безробітним, оскільки трудові договори концесіонер може укласти з більш кваліфікованими кадрами. Швидше за все, цей момент напружить соціальну ситуацію в місті. Надалі необхідно передбачити і можливе природне скорочення числа працівників в результаті впровадження концесіонером в процеси виробництва і надання житлово-комунальних послуг технологічних досягнень, що виключають або знижують рівень людської участі.

· створюється ліквідаційна комісія, яка повинна прийняти всі заходи щодо виявлення кредиторів і задоволення їх вимог, а також стягнення дебіторської заборгованості;

Це, по-перше, означає активізацію претензійно-позовної роботи щодо стягування комунальними підприємствами заборгованості за житлово-комунальні послуги. Звичайно, основним боржником є населення і в судах розглядатимуться справи проти жителів міста, що зайвий раз загострить соціально-економічну напруженість в суспільстві. Крім того, судовий розгляд такого роду справ з урахуванням кількості громадян-неплатників, завантаженості судів може затягнутися на багато місяців і років. У свою чергу це може зумовити уповільнення процесу передачі цілісних майнових комплексів комунальних підприємств в концесію. 

По-друге, необхідно вирішити питання кредиторської заборгованості, яка погашатиметься в першу чергу за рахунок грошових коштів комунального підприємства, а у разі їх недостатності, відповідно до ч. 2 ст. 111 Цивільного кодексу України [7], для задоволення вимог кредиторів ліквідаційна комісія здійснює продаж майна юридичної особи. Тоді, як ні парадоксально, може виникнути ситуація, коли в концесію нічого буде передавати.

Проблему дебіторської і кредиторської заборгованості можна було б вирішити на прикладі оренди комунального майна. Згідно ч. 1 ст. 4 Закону України «Про оренду державного та комунального майна» від 10.04.1992 р. [8] грошові кошти і цінні папери з урахуванням дебіторської і кредиторської заборгованості орендодавець надає орендареві на умовах кредиту за ставкою рефінансування Національного банку України, а інші оборотні матеріальні кошти викуповуються орендарем.

· у разі неспроможності підприємства погасити свої боргові зобов’язання порушується процедура банкрутства відповідно до чинного законодавства (за винятком випадків, коли виключно на пленарному засіданні відповідної ради органів місцевого самоврядування прийнято рішення щодо незастосування положень Закону України «Про відновлення платоспроможності боржника або визнання його банкрутом» від 14.05.1992 р. [9] до юридичних осіб – підприємств, що є об’єктами права комунальної власності);

· всі існуючі зобов’язання припиняються ліквідацією юридичної особи (боржника або кредитора), крім випадків, коли законом або іншими нормативно-правовими актами виконання зобов’язання ліквідованої юридичної особи покладається на іншу юридичну особу. 

У нашому випадку це означає, що існуючі боргові зобов’язання за спожиті комунальні послуги в розрізі населення(комунальні підприємства, цілісні майнові комплекси яких передаються в концесію, припиняються, тобто вважаються погашеними. Це також стосується договорів з підприємствами-постачальниками житлово-комунальних послуг про щомісячне рівномірне погашення реструктуризованої заборгованості і своєчасну сплату поточних платежів за житлово-комунальні послуги, передбачених Законом України «Про реструктуризацію заборгованості з квартирної плати, плати за житлово-комунальні послуги, спожиті газ та електроенергію» від 20.02.2003 р. [10].

Слід відмітити, що відносно комунальних підприємств на сьогоднішній день відсутній законодавчий акт, який визначав би правонаступництво у вищевикладеному питанні. 

Парадокс ситуації полягає також в тому, що після закінчення терміну дії концесійного договору місто отримає майновий комплекс-об’єкт комунальної власності, але для його експлуатації необхідно знову створити юридичну особу – комунальне підприємство.

В ході аналізу Закону України «Про концесії» були виявлені невідповідності логіко-смислового характеру, які можуть негативно вплинути на фінансову стабільність бюджету міста при реалізації концесійного проекту.

Так, відповідно до ст. 1 вказаного Закону концесія визначається як надання з метою задоволення громадських потреб уповноваженим органом виконавчої влади чи органом місцевого самоврядування на підставі концесійного договору на платній та строковій основі юридичній або фізичній особі (суб’єкту підприємницької діяльності) права на створення (будівництво) та (або) управління (експлуатацію) об’єкта концесії (строкове  платне володіння), за умови взяття суб’єктом підприємницької діяльності (концесіонером) на себе зобов’язань по створенню (будівництву) та (або) управлінню (експлуатації) об’єктом концесії, майнової відповідальності та можливого підприємницького ризику.
У свою чергу ч. 5 ст. 15 аналізованого Закону зобов’язує концесієдавця відшкодувати концесіонерові витрати зроблені у зв’язку з поліпшенням майна, отриманого в концесію, або вартість створеного майна в частині, яка не була компенсована концесіонером в результаті концесійної діяльності відповідно до умов концесійного договору. 

Таким чином, зіставляючи положення вказаних норм, можна задатися питанням: так чим же ризикує концесіонер, якщо йому все відшкодовується? Де його комерційний ризик? Адже на практиці може скластися ситуація, коли концесіонер, вклавши інвестиції в об’єкти комунальної власності на суму, наприклад, 200 млн. доларів США, зможе компенсувати половину суми, а частину, що залишилася, відповідно до законодавства України повинна буде компенсувати міська рада. Така сума може виявитися «важким тягарем» для органу місцевого самоврядування і обтяжливою для територіальної громади. Виявлені невідповідності можна усунути шляхом внесення відповідних змін до чинного законодавства України.

Вищенаведене дослідження дозволило прийти до наступних висновків:

досвід використання концесій за кордоном показав їх ефективність у вирішенні проблем, що назріли в житлово-комунальній сфері, модернізації інфраструктури міста за рахунок залучення приватних інвестицій, у тому числі і зарубіжних;

в Україні органами виконавчої влади і місцевого самоврядування робляться перші спроби впровадження концесійної форми господарювання у сферу ЖКГ (м. Тернопіль, м. Харків, м. Донецьк та ін.). Залучення інвестицій в об’єкти комунальної власності на концесійній основі необхідно в даний час активізувати з урахуванням передового зарубіжного досвіду;

правова база організації і здійснення концесій вимагає подальшого вдосконалення з метою забезпечення максимального захисту інтересів територіальної громади.
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Ігор Грозний, 

модель формування оптимального портфеля венчурних проектів
У статті на основі аналізу співвідношення „ризик-прибутковість” запропонована модель формування прибуткового портфеля венчурних проектів. Розглянуто приклад застосування моделі на окреслені галузі її використання.
Будь-яку економічну проблему можна звести до задачі якнайкращого розподілу ресурсів. Тобто, ухвалюючи рішення, слід прагнути найбільшої вигоди, отже, діяти раціонально. Цей самий принцип лежить в основі рішень про якнайкраще венчурне інвестування.
Кожне з можливих рішень має декілька вимірів - вигоди від різних способів інвестицій, час, на який інвестор розлучається зі своїми коштами, і, нарешті, ризик, пов'язаний з тим або іншим рішенням.

Мета нашого дослідження - запропонувати модель формування прибуткового портфеля венчурних проектів на основі аналізу співвідношення „ризик-прибутковість”.
При формуванні оптимального портфеля венчурних проектів використовують так звану портфельну теорію.
Основні принципи сучасної портфельної теорії (modern portfolio theory, MPT) дають обґрунтовані відповіді на вирішувані проблеми.
Засади сучасної портфельної теорії розробив у своїй революційній роботі Гарі Марковіц у 1952 році [1, с. 79]. Результати Марковіца були розвинуті і доповнені не менш відомими роботами Джеймса Тобіна, Вільяма Шарпа.
Важливість цих розробок для розвитку сучасної економіки і фінансів підкреслює Нобелівська премія з економіки, яка була присуджена Гарі Марковіцу, Джеймсу Тобіну і Вільяму Шарпу в першу чергу за розвиток сучасної портфельної теорії.
Розглянемо проблему вибору найкращого портфеля. Існує рішення венчурного інвестора про здійснення фінансування, що має в своєму розпорядженні суму коштів W. 

Хай W - це вартість, яка не буде спожита в поточному періоді. Припустімо для простоти, що венчурний інвестор (ВІ) розглядає фіксований плановий горизонт - кошти W йому необхідно розподілити на деякий певний період.
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Головним припущенням, яке прийняв Гарі Марковіц, аналізуючи цю задачу, було те, що для інвестора (в нашому випадку ВІ) при оцінці альтернативних рішень важливими є тільки два параметри кожного з них: перший - очікувана прибутковість інвестицій:
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де Е - математичне очікування; 

другий - стандартне відхилення прибутковості, як показник, що характеризує ризик схвалюваного рішення: 

[image: image99.wmf]i

i

E

x

m

=














(2)

де D - дисперсія.
Важливо, що це припущення в цілому не суперечить теорії очікуваної корисності Неймана - Моргенштерна: для того щоб воно виконувалося, необхідно, щоб або прибутковий потенціал активів був розподілений відповідно до нормального закону, або щоб функція корисності коштів мала квадратичну форму [2].
[image: image100.wmf]D

i

i

x

s

=

Іншим, не менш важливим припущенням є те, що інвестор не обов'язково повинен вибрати якесь одне рішення, він може вибрати будь-яку комбінацію можливих інвестицій, розподіляючи свої кошти у різних напрямах вкладень.
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Виявляється, що проблема вибору в цьому випадку істотно спрощується. Хай - - це частка від загального обсягу коштів, що інвестуються в - й актив. Сформовану таким чином комбінацію інвестицій ми називатимемо портфелем. Інвестору необхідно вибрати портфель, очікувана прибутковість і стандартне відхилення δр якого були б для нього якнайкращими.

 У ряді випадків інноваційний проект, по суті, є мегапроектом – сукупність складних і різнорідних, але взаємопов'язаних проектів. Венчурний капіталіст унаслідок великого ризику втрати власних або залучених коштів, унаслідок неокупності венчурних фірм прагне убезпечити себе від значних збитків за допомогою розподілу коштів на декілька різних проектів. Виникає необхідність у розробці методів формування прибуткового портфеля інвестицій.

Нами розроблена модель формування оптимального портфеля венчурних проектів на основі аналізу співвідношення „ризик-прибутковість” по кожному об'єкту інвестування. Модель може бути застосована на початкових і заключних етапах фінансування, а також придатна для оцінки ефективності інших типів інвестиційних портфелів.

Підвищення конкурентоспроможності продукції і стійкості функціонування підприємства потребує значних фінансових вкладень, у тому числі ризикових (венчурних) інвестицій. Застосування традиційних методів формування портфеля й оцінки ефективності проектів з венчурним фінансуванням часто призводить до ухвалення неадекватних рішень і асиметричності інформації про стан проекту між його учасниками. Тому питання удосконалення і пошуку нових методів аналізу в управлінні венчурними проектами залишаються актуальними. 

В аналізі високоліквідних активів поширеною серед фінансових аналітиків оцінкою є стандартне відхилення прибутковості. Проте її використання в аналізі венчурних інвестицій доцільне лише на етапі завершення проекту, тоді як на початкових етапах важко говорити про високоліквідність формованих активів.

Особливість венчурних інвестицій, яка відрізняє їх від звичайних активів фондового ринку, полягає у:

· неліквідності інвестицій (вони не можуть бути реалізовані у будь-який час);

· необхідності і трудомісткості розробки перспективних планів;

· періодичній переоцінці інвестицій для реалізації моніторингу їх здійснення і регулювання контрактних відносин;

· ліквідації або продажу венчурних фірм.

Існує проблема формування збалансованих щодо ризику портфельних активів. Це зачіпає не тільки венчурні інвестиції, але і інші активи, які характеризуються відсутністю чітко встановленої ринкової ціни, низькою ліквідністю, довгостроковістю. При формуванні венчурних альянсів одним з важливих завдань є дослідження ставлення інвестора до ризику, оскільки надалі воно впливає на сприйняття самого проекту, що позначається на ухваленні власних і колективних рішень.

У [3, с. 127] вказано, що ризик венчурного фінансування є функцією вірогідності втрат і їх розміру, тобто величини очікуваних втрат. 

Ризик втрат і норма прибутку виступають як головні параметри ухвалення рішення про вкладення фінансових коштів в інноваційний проект. Обидва ці показники розрізняються за фазами розвитку венчурної фірми. 

Різновидом настання ризикової події при завершенні венчурного проекту є ситуація, коли венчурна фірма оцінюється як неліквідна. Становище такої фірми у складі портфеля називається станом «живого мерця». Його симптомами є те, що норма прибутку дорівнює або перевищує цільовий рівень норми рентабельності по всьому портфелю, але не відбувається зростання вартості фірми – інвестор не одержує прибутку від її продажу. Проте наведений вище ризик виключає можливість абсолютних втрат від фінансових вкладень. 

Венчурна фірма не витримує жорсткої ринкової конкуренції і переходить у стан «живого мерця», знижуючи рівень прибутковості портфеля в цілому. Через контрактні відносини інвестор не може провести вивід капіталу з даного проекту без значних втрат [4]. 

Ризикова подія може настати для фінансового «донора» і в тому випадку, якщо економічна діяльність венчурної фірми має позитивні результати (принаймні, утримує конкурентні позиції на певному сегменті ринку, проте не забезпечує прибуток утримувачам акцій цих компаній). Такий стан є унікальним і в більшій мірі притаманний венчурному фінансуванню, коли очікування інвестора не виправдовуються, але водночас діяльність венчурної фірми є економічно ефективною. 

Необхідно розрізняти цільову норму прибутку окремого інвестиційного проекту і портфельну норму прибутку. Перша є скоректованою по ризику окремої інвестиції, друга – є цільовою нормою прибутку портфеля, достатньою для того, щоб негативний ефект від «живих мерців», що входять у портфель, і збиткових інвестицій покривався надходженнями від прибуткових інвестицій. Досягнення цільового рівня прибутковості всього портфеля зобов’язує мати високу скоректовану щодо ризику норму прибутку.

Неліквідність інвестицій негативно впливає на ринкову вартість фірми. 

Неліквідні інвестиції можуть знизити прибутковість портфеля в цілому. Вирішення даної проблеми можливе за рахунок підвищення прибутковості ліквідної частини портфеля. Цей додатковий дохід може бути розцінений як премія за ризик неможливості реінвестувати неліквідні, неприбуткові активи в більш вигідні проекти.

Раціональний варіант формування портфеля інвестицій ґрунтується на виконанні наступних вимог.

1. Портфель повинен бути повністю сформований протягом узгодженого ініціаторами і іншими учасниками проекту періоду часу.

2. Тривалість інвестиційних проектів приймається рівною тривалості максимального з них.

3. Кожна окрема інвестиція не приносить проміжних доходів до кінця періоду дії портфеля. Із закінченням терміну портфеля здійснюється виведення капіталу по кожному з проектів.

Загальна оцінка ефективності портфеля оцінюється за формулою:
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 (3)

де Ci – кількість капіталу, інвестованого в і-й проект; ri – середня складна норма прибутку і-ї інвестиції; n – тривалість циклу інвестиційного проекту, років; z – кількість інвестицій у портфелі; V – обсяг інвестованих у портфель фінансових коштів; r – середня складна норма прибутку в цілому по портфелю.

Вартість портфеля в n-й період складає V(1+r)n. Вона складається із початково вкладеного капіталу і доходу, отриманого від прибуткових інвестицій.

Розділимо портфель інвестицій на 2 кластери: m прибуткових інвестицій (ri>0 
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). Вартість портфеля в періоді n дорівнює сумі повернень капітальних вкладень з позитивною і негативною нормами прибутку:
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Введемо величини:
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де
Сp – сумарний інвестований капітал у прибуткові проекти; rp – загальна норма прибутку, отримана по прибутковому сегменту портфеля.

Аналогічно, для неприбуткової частини портфеля, визначимо величину СL – суму первинних інвестицій в неприбуткові проекти i=m+1,m+2,m+3...,z:



[image: image7.wmf]1

=+

==-

å

z

Lip

im

CCVC

, 

(7)



[image: image8.wmf](

)

(

)

11

1

=+=+

+=-=--

åå

z

n

iiip

imim

CrCLVCL

, 

(8)

тобто обсяг повернення капіталу, інвестованого в неприбуткові проекти, в кінці періоду n дорівнює 
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 або, іншими словами, обсягу первинно інвестованого капіталу CL=(V–CP) за вирахуванням суми загальних втрат по портфелю L.

Провівши відповідні заміни, отримаємо:
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Далі розділимо обидві сторони виразу (9) на V: 
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після чого введемо наступні позначення:
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 – частка капіталу, інвестованого в прибуткові проекти;
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 – частка капіталу, втрачена в неприбуткових проектах;

Підставивши 
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 у вираз(10), отримаємо:
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Вирішуючи рівняння (11) щодо rp, визначимо скоректовану по ризику норму прибутку для "прибуткового сегмента", яка дозволить: 1) покрити втрати капіталу; 2) відшкодувати недоотриманий у групі неліквідних проектів прибуток; 3) вийти на заданий рівень рентабельності портфеля в цілому.

Припустимо, що менеджери нової інвестиційної фундації поставили перед собою завдання формування портфеля інвестицій і встановили наступні параметри – r=20% 
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 =20%. Для порівняння розглянемо випадок, при якому r=20% =100% 
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 =0% (рис.1).

З метою формування портфеля венчурних інвестиційних проектів необхідно спрогнозувати потоки платежів, а для оцінки ефективності портфеля провести збір даних про ці потоки. Слід враховувати, що діапазони інвестицій за обсягом і в часі варіюються.

Щоб нівелювати різницю в часі, для всіх інвестицій прийнято єдиний початковий момент часу.
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Аналіз портфеля показав, що його внутрішня норма рентабельності (IRR) складає 21,74% за весь десятирічний період.
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Рис. 1. Графіки норми прибутку інвестиційного портфеля 
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У розглянутому прикладі середня складна норма прибутковості (ССНП) по портфелю за 10 років склала 7,75%. Різниця між IRR і ССНП пояснюється тим, що остання не враховує проміжні надходження і реінвестування капіталу в портфельні активи.

Для кожної інвестиції також розраховується ССНП, на основі якої здійснюється розподіл фінансових вкладень у прибуткові і неприбуткові проекти.

Сумарний капітал, інвестований у проекти, дорівнює 28939,487 тис. дол. При цьому обсяг капіталу, який інвестований у рентабельні проекти (
[image: image21.wmf]0

i

r

>

), склав 18788,154 тис. дол., тоді як обсяг втрат капіталу – 5721,130 тис. дол. 

Оцінимо ризиковану і прибутковість в цілому по портфелю на основі наступних показників: r = 7,75% – цільова норма прибутку (ССНП); 
[image: image22.wmf]b

=65,23% – частка капіталу, яка інвестована в рентабельні проекти; 
[image: image23.wmf]m

=19,86% – частка втраченого капіталу.

ССНП для капіталу, що інвестується в прибуткові проекти, дорівнює:
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При цьому:
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 – частка капіталу, інвестована в неприбуткові проекти;
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 – частка капіталу, інвестована в нерентабельні проекти, але компенсована унаслідок його ліквідації.

У той час як частка капіталу, інвестована в нерентабельні проекти, склала 34,7%, частка реальних втрат дорівнює 19,86%. Проте хоча 14,91% обсягів фінансових вкладень, які не принесли доходу, зрештою було збережено, ці кошти були неприйнятні для інвестування в прибуткові проекти. Отже, втрачений прибуток на 34,77% від загального обсягу капіталу ілюструє ризик втрат прибутку унаслідок невикористання сприятливих можливостей.

Таким чином, окрім прямих збитків, які склали 19,86% від обсягу вкладеного капіталу, недоотриманий прибуток оцінюється у розмірі 37,77% від його обсягу. Рентабельний сегмент портфеля венчурних проектів повинен компенсувати ці втрати для того, щоб була досягнута цільова норма прибутку по всьому портфелю.

Отже, в статті запропонована модель формування прибуткового портфеля венчурних проектів на основі аналізу співвідношення „ризик-прибутковість” по кожному об'єкту інвестування, що дає можливість підвищити ефективність їх інвестування за рахунок поточної оцінки фінансових вкладень та виявлення потенційних ризиків. Модель може бути застосована на початкових і заключних етапах фінансування. Вона також придатна для оцінки ефективності інших типів інвестиційних портфелів.
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Світовий досвід управління кредитними ризиками

В статті розглядається проблема управління кредитним ризиком у світовій практиці та робиться проекція на вітчизняні умови. Автор приділяє особливу увагу Базельським угодам та готовності українських банків до впровадження системи управління ризиками. Крім традиційних методів управління ризиками в статті виділяються й нетрадиційні, до яких належать ринки кредитних деривативів. 

Проблема сутності кредитного ризику та управління ним сьогодні є найактуальнішою для кредиторів різних рівнів, а особливо для фінансових установ. Під час складання умов кредитного договору та безпосередньо впродовж терміну його чинності постає питання про вибір методів зниження ризиків, в тому числі кредитного. Ефективне управління рівнем ризику повинно включати низку етапів, починаючи з моніторингу ризику і закінчуючи його вартісною оцінкою. Це питання не одноразове, моніторинг ризику треба проводити регулярно, постійно уточнюючи рівень ризику. 

Дослідженням цієї теми сьогодні дуже тісно займаються вчені, такі як Т.Райс, Б.Койлі [1], О.Кавкін [4], В.Фурман [2], В.Кравчук [3], члени Базельського комітету з банківського нагляду та інші. Вони пропонують свої методи аналізу, оцінки та мінімізації кредитних ризиків і, перевіряючи їх на практиці, коригують. 

У світовій практиці існує безліч різних шляхів та способів зниження кредитного ризику. Наукова новизна роботи полягає в тому, щоб розробити рекомендації для адаптації світового досвіду для українських кредиторів. Мета цього дослідження – обсервувати всі відомі традиційні та нетрадиційні методи мінімізації кредитного ризику і, проаналізувши їх, виділити найбільш придатні для української кредитно-фінансової системи.

Теоретичною базою дослідження є матеріали Базельського комітету з банківського нагляду [1] та публікації з даної проблеми к.е.н. В.Кравчука [3], к.е.н. О.Кавкіна [4] та інші.

Перша Базельська угода 1988 року була ратифікована понад 100 країнами світу. Цей документ являє собою угоду між Базельським комітетом та країнами-членами про те, що кредитні інститути, які беруть активну участь в операціях на міжнародних ринках, мають визначити мінімально достатній обсяг власного капіталу на рівні 8% від суми зважених за ризиком активів (коефіцієнт достатнього капіталу або коефіцієнт Кука) [3]. 

Але перша Базельська угода не приділяла достатньої уваги заставному забезпеченню та деривативним інструментам обмеження банківських ризиків. Та й взагалі вона не відповідала новим реаліям розвитку фінансових систем. Тому в 1996 році Базельським комітетом було внесено деякі зміни до угоди, щоб якнайкраще забезпечити відповідність мінімальних вимог до капіталу новим ризикам поточної міжнародної банківської діяльності; а також згідно з цими змінами банкам дозволено використовувати власні моделі оцінки ризиків. 

У 2007 році планується впровадження нової Базельської угоди, головною метою якої стане створення рівних конкурентних умов для операцій кредитних інститутів, забезпечення повної відповідності обсягу власного капіталу банків усій сукупності їх ризиків, здійснення зовнішнього та внутрішнього контролю за ризиками, можливість використання кількісних та якісних нормативів управління ними, створення ефективного механізму пруденціального нагляду за банками у подальшому [3].

Розрахунок коефіцієнта Кука має такий вигляд: 
 Власний капітал

К= -------------------------------------------------------------------------------------------- >8% [2, 3]

 Кредитний ризик(6%)+Операційний ризик(1,6%)+Ринковий ризик(0,4%)

Процедура пруденціального нагляду має простимулювати банки удосконалювати техніку управління і контролю за всією сукупністю прийнятих ризиків, а також спонукати наглядові органи у разі необхідності створювати інструкції для деяких банків, встановлювати коефіцієнти достатності капіталу вищі за мінімальний рівень або надавати рекомендації щодо зниження ступеня прийнятих ризиків.

Нормативи угоди визначають стандарти диференціації резервного капіталу залежно від кредитного ризику позичальника, а новий механізм оцінки ризиків значно впливає на зменшення термінів організації процесу кредитування, а отже. й знижує витрати, пов’язані з цим.

З 2006 року Базельська угода-2 буде нормативним документом в роботі усіх фінансових і банківських установ стран ЄС. В Україні Національний банк прийняв рекомендації Базельського комітету, і зараз разом з іншими заходами щодо вступу України до ЄС йде підготовка до впровадження системи управління ризиками. Практично всі українські банки на сьогоднішній день мають свою систему управління ризиками в тій чи іншій формі, а Нацбанк, крім всього, має функції наглядового органу, який створює інструкції та рекомендації щодо роботи комерційних банків, зокрема з мінімізації кредитного ризику, а також приймає звіти про виконання інструкцій та роботу банків. 

Управління кредитними ризиками включає передбачення ризиків, визначення їх вірогідних розмірів і наслідків, розробку і реалізацію заходів щодо запобігання або мінімізації пов'язаних з ними втрат.

Найважливішими елементами систем управління ризиками є:

- чіткі і документовані принципи, правила і директиви з питань торгової політики банку, управління ризиками, організації трудового процесу і термінології, що використовується;

- створення спеціальних груп управління ризиками, не залежних від комерційних підрозділів банку, так, керівник підрозділу кредитних ризиків має звітувати перед директором по кредитах ("Cief Credit Officer"), тобто перед членами вищого керівництва банку;

- встановлення лімітів ринкових і кредитних ризиків і контроль за їх дотриманням, а також об'єднання ризиків за окремими банківськими продуктами, контрагентами і регіонами;

- визначення періодичності інформування керівництва банку про ризики;

- всі елементи системи контролю і управління ризиками регулярно перевіряються аудиторами, що не залежать від комерційних служб банку.

Зарубіжними банками використовуються наступні засоби мінімізації кредитних ризиків:

1. Оцінка кредитоспроможності та фінансової стійкості підприємства. Кредитні працівники зазвичай віддають перевагу саме цьому методу, оскільки він дозволяє передбачити практично всі можливі втрати, пов’язані з неповерненням кредиту завдяки наглядній інформації про фінансові можливості позичальника. Цей метод на сьогоднішній день є найбільш життєздатним та використовується практично всіма кредиторами. Але його недостатньо через динамічне зовнішнє середовище, адже воно може змінювати як політику позичальника або кредитора, так і їхню фінансову стійкість та інші фактори. Тому метод оцінки кредитоспроможності та фінансової стійкості позичальника доповнюють іншими методами.

Залежно від ступеня фінансової стійкості виділяють різні зони ризику (рис.1). 
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Рис. 1. - Вибір способів мінімізації кредитного ризику в залежності від зони ризику (В – втрати, ПП – прогнозовані прибутки, ВД – валовий дохід) [автор за даними джерела 5].

Крім методу визначення вищеописаних зон в зарубіжній практиці все більш популярним стає метод оцінки кредитоспроможності позикоодержувача на основі балів. Цей метод передбачає розробку спеціальних шкал для визначення рейтингу клієнта. Нова Базельська угода теж пропонує такі два підходи. Критерії, за якими оцінюється клієнт, окремі для кожного банку й базуються на його практичному досвіді. Ці критерії періодично переглядаються, що забезпечує підвищення ефективності аналізу кредитоспроможності.

2. Диверсифікація кредитного ризику передбачає розподіл можливостей банку щодо кредитування та інвестування. Кредитний ризик зростає разом із зростанням загального обсягу кредитування й ступеня концентрації кредитів серед обмеженої кількості позичальників. Крім того, кредити розподіляють по термінах, за призначенням, за видами забезпечення, за способами встановлення ставки за термінами, за галузями тощо. З метою диверсифікації також встановлюються нефіксовані ліміти кредитування, понад які кредити не надаються незалежно від рівня процентної ставки.

3. Зменшення розміру кредитів одному позичальнику. Цей спосіб використовується тоді, коли банк не повністю впевнений у достатній кредитоспроможності клієнта, а зменшення розміру кредиту дозволяє скоротити втрати у випадку його неповернення.

4. Страхування кредитів передбачає повну передачу ризику його неповернення організації, що займається страхуванням. Існує багато різноманітних варіантів страхування кредитів, але всі витрати, пов’язані з цим, відносять на позичальників.

 5. Залучення достатнього забезпечення. Такий спосіб практично повністю гарантує банку повернення наданої суми та отримання процентів. При цьому важливим елементом є той факт, що розмір забезпечення позики повинен покривати не тільки розмір самої позики, але й нараховані по ній відсотки. Але й тут з’являється проблема. Вона полягає в тому, що не завжди це забезпечення можна швидко реалізувати та ще отримати його повну оціночну вартість. Тож до вибору типу забезпечення треба підходити з усією відповідальністю. Крім того пріоритет при захисті від кредитного ризику повинен віддаватися не залученню достатнього забезпечення, щоб покрити збитки, а аналізу кредитоспроможності позичальника, щоб не допустити цих збитків, адже позика надається не для того, щоб для її погашення продавати активи, які служать забезпеченням, а в розрахунку на те, що вона буде повернена згідно з кредитним договором.

6. Надання дисконтних позик. Цей спосіб гарантує одержання плати за кредит, але питання про його повернення залишається відкритим, якщо не використовуються інші засоби зниження кредитних ризиків, тому його можна використовувати лише в комплексі з іншими.

 7. Класифікація кредитів за групами ризику та утворення резервного фонду для боргів залежно від групи ризику. Цей резерв утворюється за рахунок відрахувань, які відносять до витрат банку, а тому він теж входить до поняття вартість кредиту для банку. Національний банк України встановив нормативи щодо розміру резерву відповідно до класифікації позичальника за рівнем його кредитоспроможності, кредитною історією та своєчасністю повернення(Таблиця 1).

Таблиця 1. – Утворення резерву відповідно до групи ризику позичальника [автор за даними джерела 6].

	Група ризику
	Характеристика
	Мінімальний резерв

	1 група “Стандартні позики”
	Своєчасно гаситься борг. 

Позики, прострочені до 30 днів, забезпечені
	2% від позики

	2 група “Нестандартні позики”
	Позики, прострочені до 30 днів, недостатньо забезпечені. 

Позики, прострочені від 30 до 60 днів, забезпечені
	5% від суми позики

	3 група “Сумнівні позики”
	Позики, прострочені від 30 до 60 днів, не забезпечені або недостатньо забезпечені, прострочені від 60 до 180 днів, забезпечені. 
	30 % від величини позики

	4 група “Сумнівні позики”
	Позики, прострочені від 30 до 60 днів не забезпечені, прострочені від 60 до 180 днів, недостатньо забезпечені
	75 % від суми позики

	5 група “Безнадійні позики”
	Позики, прострочені від 60 до 180 днів, не забезпечені, прострочені понад 180 днів, недостатньо забезпечені
	100 % позики


Крім вищезазначених способів зниження кредитного ризику, у світовій практиці також використовують забезпечення якості готової продукції, збір додаткової інформації, перевірку партнерів по бізнесу, бізнес-планування [5].
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Крім традиційних способів зниження кредитного ризику, у світовій практиці активно функціонує ринок кредитних деривативів. Задумані як засіб страхування від несприятливої дії кредитного ризику, кредитні деривативи сьогодні є досить багатофункціональними (рис.2). 

Рис. 2.- Функції кредитних деривативів на сучасному етапі [4].

Сфера застосування кредитних деривативів не обмежується банківською діяльністю або одним ринком. Виділення ризику в самостійний об’єкт торгівлі призвело до виникнення нових форм застосування кредитних деривативів, де вони можуть виступати альтернативою традиційним інструментам страхування, а також мають досить оригінальний підхід до управління відомим ризиком.

Ринок кредитних деривативів (РКД) – це система ринкових відносин, що забезпечують перерозподіл фінансових потоків шляхом купівлі-продажу кредитних ризиків або захисту від кредитних ризиків [4]. Його учасники отримали можливість перерозподіляти кредитні ризики, не оформлюючи перехід прав власності на базові активи. З організаційної точки зору РКД являє собою світові фінансові центри (Лондон, Франкфурт, Нью-Йорк, Токіо), де проходять операції купівлі-продажу захисту від кредитного ризику.

Основними інструментами в структурі ринку кредитних деривативів є кредитні дефолтні свопи, свопи на сукупний дохід, деривативи на кредитний спред, зв’язані кредитні ноти, перезапаковані ноти та гібридні інструменти [4].

Операції з кредитними деривативами концентруються у світових фінансових центрах. В останні роки активно формується біржовий ринок індексних інструментів, що страхує кредитний ризик. Він концентрується в Чикаго. Через молодість ринку кредитних деривативів його частка в загальному обсязі операцій з деривативами доки мала, але має великі перспективи.

Отже, розглянувши відомі світовому досвіду способи мінімізації кредитного ризику, можна переконатися, що майже всі вони підходять українським фінансовим організаціям. Більшість українських банків вже впроваджує подібні системи управління кредитними ризиками та коригує їх відповідно до власних потреб. У практиці вітчизняних банків застосовуються в певній мірі ті чи інші засоби або їх комбінація в залежності від конкретної ситуації, клієнта. Національний банк України встановлює нормативи щодо зниження кредитного ризику, а комерційні банки, приймаючи їх, доповнюють своїми внутрішніми та розробляють власні стратегії управління ризиками. В свою чергу, Національний банк, приймаючи рекомендації Базельського комітету, готує українські банки до членства в ЄС – це ще один крок у підготовці України до вступу до ЄС. 
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ПРОГНОЗНА ОЦІНКА СОЦІАЛЬНО-ЕКОНОМІЧНИХ НАСЛІДКІВ ЛІБЕРАЛІЗАЦІЇ ТОРГІВЛІ МІЖ УКРАЇНОЮ 

ТА ЄВРОПЕЙСЬКИМ СОЮЗОМ.

Шамборовський Григорій Олегович, аспірант кафедри міжнародних економічних відносин Львівського національного університету імені Івана Франка

У статті розглянуто можливі соціально-економічні наслідки лібералізації зовнішньої торгівлі між Україною та ЄС на основі моделі загальної економічної рівноваги GTAP 6.0. Отримані результати вказують на економічну ефективність євроінтеґрації, а також демонструють значимий зв’язок між рівнем тарифних обмежень та економічним добробутом. 

Перша, теоретична і емпірична спроба оцінки економічних ефектів інтеґрації була зроблена в 1960-х роках, як форма ех-post оцінок, заснована на методі часткової рівноваги. У 1975 р. в книзі „Європейська економічна інтеграція” за редакцією Б.Баласси, було проведено першу успішну спробу аналізу ефектів євроінтеграції [1]. Автори оцінювали ефекти ринкового зростання (зростання продуктивності, скорочення витрат, зростання конкуренції та ефекту масштабу). Іншою спробою оцінки інтеграційних ефектів була робота А.Сміта і А.Венаблеса (1988) [2]. Вони визначили ефекти спільного ринку у вигляді сценарію оцінки майбутніх ефектів інтеграції (оцінка ех-ante). Автори зосередилися на десяти індустріальних галузях і одержали деякі корисні кількісні результати.
Перші дослідження щодо вступу країн Центральної та Східної Європи до ЄС переважно стосувалися оцінки наслідків лібералізації торгівлі і спиралися на гравітаційну модель. Таким чином у роботах К.Гамільтона, Л.Вінтерсона (1992) [3] та З.Ванга [4] були оцінені довгострокові торгові потенціали між географічно близькими європейськими країнами. Окремо слід відзначити роботу О.Гаврилишина та Л.Прітчетта “Європейські торгові партнери після перехідного періоду” [5]. У ній автори вказали на неодмінну переорієнтацію торгових потоків країн Центральної та Східної Європи на користь Європейського Союзу. Паралельно із застосуванням гравітаційної моделі та моделей часткової економічної рівноваги вчені для дослідження соціально-економічної ефективності вступу країн Центральної та Східної Європи до ЄС почали використовувати моделі загальної економічної рівноваги, оскільки останні дають можливість проведення аналізу як на мікро- так і макрорівні.
У 1997 р. Д.Браун, А.Діардорфф, С.Дянков і Р.Стерн, використовуючи спеціально розроблену модель загальної економічної рівноваги світової торгівлі Мічиганського університету, вирахували економічні ефекти інтеграції європейських країн до ЄС [6]. Це дослідження розглядало сектори торгівлі, виробництва, зайнятості, прибуток на капітал та працю, а також вплив ефектів інтеграції на економічний добробут країн Центрально-Східної Європи (Чехословаччини, Угорщини і Польщі).
Цього ж року Р.Болдвін, Дж. Франкоіс і Р.Портес використали модель GТАР для проведення дослідження щодо впливу розширення ЄС на економіку членів ЄС, європейських країн та інших регіонів світу [7]. Ця модель раніше була застосована для оцінки впливу уругвайського раунду на світову торгівлю. 
Метою даної роботи є огляд існуючих методологічних засад аналізу впливу лібералізму зовнішньої торгівлі на економічний добробут його учасників і моделювання лібералізації зовнішньої торгівлі між Україною і ЄС. 
Методологічні засади аналізу впливу лібералізації зовнішньої торгівлі на економічний добробут. Сучасні емпіричні дослідження впливу ефектів регіональної економічної інтеґрації на добробут країн-членів ґрунтуються на моделях загальної і часткової економічної рівноваги, гравітаційній моделі, а також економетричних оцінках. При цьому перевищення ефекту створення над ефектом відхилення торгівлі розглядається, як правило, як індикатор виграшу для країни. 

Література з цього питання досить широка. Великий досвід подібних досліджень є в США, Нідерландах, Австралії, ФРН, у Франції, ряді міжнародних організацій, наприклад ОЕСР, Міжнародному інституті аналізу прикладних систем (Австрія) та ін. 
Перше покоління даних моделей було статичним і служило виміру вигод ефективності в результаті перерозподілу ресурсів після торговельного шоку (наприклад, зниження тарифів). Вимірювані ефекти виявилися слабкими, що викликало критику щодо їхньої здатності повноцінно оцінити наслідки процесу відкриття національної економіки. Включення нових елементів, наприклад, таких як недосконала конкуренція, розвиток аграрного сектора, існування резерву додаткової робочої сили, дозволило значно поліпшити оцінку економічних вигод від таких змін, і навіть на секторному рівні. Розвиток методів прикладного економічного моделювання дає можливість економістам брати активну участь у розгляді різних аспектів економічної інтеґрації.
Серед безлічі існуючих досліджень можна виділити розробки моделей загальної економічної рівноваги, які становлять інтерес для формування методології дослідження впливу інтеграції на розвиток національних економік.
Даний вид моделей набрав значного поширення в багатьох країнах. Так, Службою економічних досліджень Міністерства сільського господарства США (USDA/ERS) розроблена 10-секторна модель загальної рівноваги країни [18] та 30-секторна модель аграрної політики США [17]. Відомою моделлю загальної рівноваги є так звана модель ORANI (Multisectoral Model of The Australian Economy), яка була розроблена в Мельбурнському університеті (Австралія) за підтримкою ряду державних агентств [9]. На відміну від інших моделей загальної рівноваги, ORANI містить ряд особливостей. По-перше, це істотні розміри моделі. У порівнянні з іншими CGE (Computable General Equilibrium) моделями ORANI включала 113 виробничих галузей, 115 категорій товарів, вироблених національною економікою, й таку саму кількість імпортних товарів, 9 категорій трудових ресурсів, 7 типів оброблюваних земель. Модель була створена в часи, коли ще не було ефективних програмних засобів для вирішення завдань такого класу, містила колосальну базу даних, параметри якої оцінити належним чином було практично неможливо. Про це говорили й самі розробники моделі. Однак досвід, що був отриманий у ході розробки даної моделі, був повною мірою використаний у найбільшому, напевно, у цей час проекті, що постійно розвивається в галузі зовнішньої торгівлі GTAP (Global Trade Analysis Project).
Стандартна модель GTAP розроблена Т.Гертельом і М.Тсігасом у 1997р. [8]. Це статична, мультирегіональна модель загальної економічної рівноваги, у якій міжрегіональні зв’язки описані потоками двосторонньої торгівлі. Встановлення цін у рамках моделі відбувається в умовах досконалої конкуренції. Разом з тим предмети споживання регіонально диференційовані. Регіональне диференціювання предметів споживання надає пріоритет розвитку внутрішньогалузевої торгівлі. Для одержання емпіричного результату модель GTAP спеціально адаптована для використання її на основі програмного забезпечення GEMPACK розробленого Центром політичних досліджень при університеті Монаш (Мельбурн, Австралія) [9].

Ключові елементи моделі побудовані на рівновазі (1) товарного ринку, (2) ринку факторів виробництва, (3) індивідуального попиту, (4) інвестицій і (5) суспільного попиту.

1. Ринок товарів. У моделі GTAP попит відповідає пропозиції всіх товарних ринків. Ринки, як припускають, є конкурентоспроможними, тобто ціна, встановлена виробником, відповідає граничним витратам виробництва. Внаслідок податків і субсидій ціни, заплачені покупцями й отримані виробниками, відрізняються. 
З точки зору покупця внутрішні і імпортні товари однієї категорії – різні вироби. Імпортні предмети споживання також диференційовані на основі регіонального виробництва. Товари споживання на місцях диференційовані, і їхній регіональний попит визначається виробничою функцією CES (Constant Elasticity of Substitution) або функцією корисності П.Армінгтона (1969) [10]. Диференціювання імпортних предметів споживання дозволяє одночасно розглядати в моделюванні зовнішньої торгівлі експорт і імпорт товарів в окремому секторі.
2. Ринок факторів виробництва. Попит на фактори виробництва включає дві головних групи: проміжні товари й первинні фактори – праця, земля й капітал. У кожному секторі вибір факторів виробництва полягає у зменшенні витрат на даному рівні виробництва. Вибір факторів виробництва обмежений трьохетапною виробничою технологією (рис.1). На першому етапі передбачається, згідно з положеннями В.Леонтьєва, що первинні фактори виробництва і проміжні товари мають фіксовані взаємозв’язки відносно один одного, або еластичність заміщення = 0. Далі, первинні фактори виробництва розглядаються на основі виробничої функції CES (Constant Elasticity of Substitution), тобто еластичність заміщення праці, землі і капіталу є сталою. 
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Рис. 1. Схема взаємозв’язків факторів виробництва у GTAP
Відповідно кожна група проміжних виробів також розглядається на основі сталої еластичності заміщення внутрішніх і імпортних виробів. На третьому етапі імпортні товари в кожній групі товарів обчислені на основі CES функції, де еластичність заміщення виробів з різних регіонів є сталою.
Попит на первинні фактори виробництва визначається на регіональному рівні, тому вони не є предметом міжнародної торгівлі. 

3. Індивідуальний попит. Кожен регіон представлений домогосподарством. Повний дохід регіону визначається функцією Кобба-Дугласа (частка сукупного продукту, яка припадає на фактор виробництва, що бере участь у його створенні). Вона складається зі сталих часток індивідуального споживання, державних видатків і заощаджень. Домогосподарство закуповує предмети споживання групою виробів, тим самим максимізуючи корисність при даному обмеженні видатків. Індивідуальне споживання розподілене щодо товарів відповідно до сталої еластичності відмінностей функції корисності CDE (Constant Difference of Elasticity). У даному випадку використання CDE дає можливість на підставі невеликої кількості параметрів охарактеризувати змінні частки бюджету предметів споживання в загальному споживанні і можливі взаємозалежності між предметами споживання. Основна перевага опису поведінки споживача через функцією CDE полягає в тому, що для оцінки повної системи попиту достатня лише інформація про ціни предметів споживання й еластичність доходу. Властивості даної функції описані Т.Гертелем і М.Тсігасом [11, р. 13-74]. Так само як фактори виробництва, внутрішні і імпортні предмети споживання мають сталу еластичність заміщення. Імпортні предмети споживання, в свою чергу, мають сталу еластичність заміщення щодо регіонів походження. 
4. Визначення інвестицій. У моделі GTAP регіональні інвестиції й заощадження розглядаються окремо. Регіональні інвестиції надходять зі світового ощадного фонду. В свою чергу, кожен регіон заощаджує сталу частку свого доходу в цей фонд. Регіональні інвестиції визначаються відносним доходом. Регіони, де відносний дохід на капітал зростає, отримують відносно більшу частку заощаджень, доступних для інвестицій, і навпаки.
У GTAP регіональні заощадження залежать від індивідуальних рішень щодо видатків, а регіональні інвестиції - від інвестиційних рішень, прийнятих на основі очікуваного доходу. Таким чином, рівновага регіональних інвестицій та заощаджень може відрізнятися своєю величиною. Звідси платіжний баланс може бути неврівноважений. Середній дохід з капіталу змінюється так, щоб заощадження й інвестиції в глобальному масштабі були еквівалентні.
5. Суспільний попит. Загальний суспільний попит у моделі визначається як стала частка доходу регіону. Відповідно до функції видатків Кобба-Дугласа, попит на окремі товарні групи є сталим. Розподіл суспільного споживання між внутрішніми й імпортними товарами споживання визначено так само, як і індивідуальне споживання.
Міжнародна торгівля. Т.Гертель і М.Тсігас у своїй моделі використовують методику недосконалої субституції між торговими товарами, запропоновану П.Армінгтоном [10]. Ця методика дає можливість враховувати неоднорідність товару за якістю і будь-якими суб’єктивним ознакам. Це означає, що споживачі ранжирують товари відповідно до регіону походження. У моделі GTAP імпорт країни представлений формулою запропонованою В.Герачі та В.Прево [12, р. 438]:
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Визначення добробуту. У GTAP економічний добробут розглядається на основі функції корисності Кобба-Дугласа (для споживача збільшення кількості кожного з благ у товарній групі збільшує корисність даної групи) і описується „еквівалентною змінною” (Equivalent variation). Еквівалентна змінна дорівнює зміні видатків домогосподарств у регіоні, яка виникає внаслідок встановлення нового постсимуляційного рівня корисності і виражається в поточних цінах.
Формула для EV у моделі GTAP [8, р.61]:

EV (r) = u (r) * INC (r) / 100 (2.2),

де:

u (r) = зміна відсотка корисності регіону;

INC (r) = дохід регіону r перед моделюванням. 

Кожна з розглянутих вище моделей (систем моделей) має свої безсумнівні переваги. На наш погляд, загальним “недоліком” цих систем є відсутність у їхньому складі модуля України, що за багатьма позиціями відіграє помітну роль у світовій торгівлі. У найкращому разі бази даних деяких моделей включають застарілі дані по СРСР або по країнах СНД у цілому, дуже часто Україна потрапляє в групу країн: “решта світу”.
Результати моделювання лібералізації зовнішньої торгівлі між Україною та ЄС на основі пакету GTAP 6.0. Використовуючи модель загальної економічної рівноваги GTAP, можна оцінити потенційне зростання економічного добробуту внаслідок створення митного союзу між Україною та ЄС. Як і у вищевказаних моделях загальної економічної рівноваги, недоліком застосування моделі GTAP є відсутність у її складі модуля України. Для вирішення даної проблеми було використано показники частки торгівлі України у складі колишнього Радянського Союзу. Пакет GTAР включає базу даних по країнах та секторах економіки GTAPAgg, а також програму моделювання RunGTAP. Остання версія бази даних GTAPAgg містить інформацію про 87 регіонів та 57 секторів економіки. Дані про Україну не представлені окремо, а включені у регіон “колишній Радянський Союз” (КРС).

Для оцінки зміни економічного добробуту вступу України у митний союз з ЄС спочатку слід визначити еквівалентну змінну – зміну економічного добробуту для країн „колишнього Радянського Союзу” внаслідок створення митного союзу разом з Європейським Союзом (див. табл. 1). 

Таблиця 1. - Зміна економічного добробуту країн-учасниць євроінтеграції, млн дол. США

	Регіон
	Еквівалентна змінна

	країни ЦСЄ
	2320

	ЄС
	5853

	країни колишнього Радянського Союзу
	360

	НАФТА
	176

	АСЕАН
	1017

	Решта світу
	-3298


Джерело: Розраховано на основі GTAP 6.0.
Далі „еквівалентну змінну” було розділено на три складові: податкові надходження, умови торгівлі та інвестиції, які склали 1080,5, -918,7 та 198,9 млн дол. США відповідно. Відповідно до цього можна стверджувати, що зростання добробуту у колишньому Радянському Союзі внаслідок його входження у митний союз з ЄС відбудеться через зростання податкових надходжень та інвестицій, тоді як умови торгівлі значно погіршаться. 

Наступним важливим кроком для оцінки еквівалентної змінної України є розчленування складових показників „умов торгівлі” та „податкових надходжень” колишнього Радянського Союзу (див. табл. 2, 3). 

Таблиця 2. - Складові „умов торгівлі” для „колишнього Радянського Союзу”, млн. дол. США

	Галузі промисловості
	Світова ціна
	Ціна експорту
	Ціна імпорту
	Разом

	сільське господарство
	-3,8
	37,1
	-13,6
	19,7

	лісопереробна
	0
	-228,5
	17,6
	-210,9

	вуглевидобувна
	0
	-15
	7,8
	-7,2

	нафтогазова
	-78,5
	-690,2
	37,4
	-731,3

	хімічна
	0
	-84,6
	71
	-13,6

	текстильна
	-1,9
	-85,8
	-98,6
	-186,3

	металопереробна
	-3,8
	-127,6
	15,6
	-115,8

	машинобудівна
	-7,7
	-55,3
	-19,7
	-82,7

	електротехнічна
	0
	15
	-3,7
	11,3

	послуги та сервіс
	-1,9
	74,2
	326,4
	398,7

	Разом
	-97,6
	-1160,7
	340,2
	-918,1


Джерело: Розраховано на основі GTAP 6.0.

Таблиця 3. - Складові „податкових надходжень” для „колишнього Радянського Союзу”, млн дол. США

	Вид податку
	Частка податку у „податкових надходженнях”

	податок на виробництво
	108

	споживчий податок
	-27,5

	експортний тариф
	63

	імпортний тариф
	936,7

	Разом
	1080,2


Джерело: Розраховано на основі GTAP 6.0.
	Вид податку
	Частка податку у „податкових надходженнях”

	податок на виробництво
	108

	споживчий податок
	-27,5

	експортний тариф
	63

	імпортний тариф
	936.7

	Разом
	1080,2


Для оцінки впливу тарифів на економічний добробут у галузях промисловості України слід визначити їх частку в еквівалентній змінній КРС (див. табл. 4).

Таблиця 4. - Частки імпортного та експортного тарифів у еквівалентній змінній КРС, млн дол. США

	Галузі промисловості
	Частка імпортного тарифу в еквівалентній змінній
	Частка експортного тарифу в еквівалентній змінній

	сільське господарство
	-3,9
	8,9

	лісопереробна
	7,8
	72

	вуглевидобувна
	0,0
	3,7

	нафтогазова
	37,6
	8,9

	хімічна
	7,8
	140

	текстильна
	5,8
	148

	металопереробна
	0,0
	99,2

	машинобудівна
	5,8
	440

	електротехнічна
	0,0
	0,0

	послуги та сервіс
	1,9
	16

	Разом
	63
	936


Джерело: Розраховано на основі GTAP 6.0.
Оскільки остання версія GTAP – GTAP 6.0 калібрована на основі даних 2001 року, то для більш адекватного визначення частки української торгівлі у складі Радянського Союзу були використані дані торгівлі СОТ для країн колишнього Радянського Союзу також за 2001 р. Згідно з проведеними розрахунками частка українського експорту та імпорту у складі Радянського Союзу становила 0,1 та 0,14 відповідно.

Щоб визначити зміну зовнішньоторговельного обороту України внаслідок приєднання її до ЄС, спочатку слід оцінити частку експорту та імпорту галузей промисловості України у складі КРС (див. табл. 5).

Таблиця 5. - Структура експорту та імпорту України у 2001 р., млн дол. США

	Галузі промисловості
	Експорт, обсяг
	Експорт, частка
	Імпорт, обсяг
	Імпорт, частка

	сільське господарство
	2906
	0,16
	1110
	0,071

	лісопереробна
	250
	0,016
	430
	0,028

	вуглевидобувна
	167
	0,011
	470
	0,03

	нафтогазова
	277
	0,018
	6658
	0,421

	хімічна
	2205
	0,137
	1540
	0,098

	текстильна
	490
	0,031
	502
	0,032

	металопереробна
	4723
	0,292
	707
	0,045

	машинобудівна
	2376
	0,147
	3234
	0,2

	електротехнічна
	182
	0,012
	0
	0,00

	послуги та сервіс
	2620
	0,162
	1170
	0,074

	Разом
	16196
	1
	15821
	1


Джерело: Розраховано на основі даних Державного комітету статистики України [14].
У наступній таблиці оцінені торговельні потоки України на основі бази даних GTAP та частки торгівлі України у складі КРС. Для визначення обсягу експорту та імпорту України були використані дані таблиці 5 та зроблені розрахунки за формулами:
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де x та m - експорт та імпорт України, для загального обсягу торгівлі, а також формул:
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де x’ та m’ - експорт та імпорт галузей промисловості України.

У таблиці 6 наведені результати розрахунків загального обсягу зовнішньої торгівлі, а також експорт та імпорт кожної галузі промисловості внаслідок приєднання України до митного союзу з ЄС.

Таблиця 6. - Зовнішня торгівля України у складі КРС, оцінена на основі GTAP 6.0., млн дол. США*

	Галузі промисловості
	GTAP, КРС
	GTAP, Україна

	
	Експорт
	Імпорт
	Експорт
	Імпорт

	сільське господарство
	9985
	18547
	2786
	1485

	лісопереробна
	6241
	6457
	278
	585

	вуглевидобувна
	1847
	1003
	191
	627

	нафтогазова
	63189
	13723
	313
	8805

	хімічна
	16878
	20449
	2386
	2049

	текстильна
	4643
	10989
	540
	669

	металопереробна
	31886
	10194
	5085
	941

	машинобудівна
	17239
	39061
	2560
	4183

	електротехнічна
	1655
	1949
	209
	0

	послуги та сервіс
	20599
	27030
	2821
	1547

	Разом
	174162
	149402
	17416
	20916


Джерело: Розраховано на основі GTAP 6.0.
На основі попередньої таблиці було розраховано частку експорту та імпорту України у складі КРС (див. табл. 7), що дало можливість оцінити показник „умови торгівлі” для України.

Таблиця 7. - Частки зовнішньої торгівлі України у складі КРС

	Галузі промисловості
	Експорт та імпорт
	Експорт
	Імпорт

	сільське господарство
	0,15
	0,28
	0,08

	лісопереробна
	0,07
	0,05
	0,09

	вуглевидобувна
	0,29
	0,1
	0,62

	нафтогазова
	0,12
	0,005
	0,64

	хімічна
	0,12
	0,14
	0,1

	текстильна
	0,08
	0,11
	0,06

	металопереробна
	0,14
	0,16
	0,09

	машинобудівна
	0,12
	0,15
	0,1

	електротехнічна
	0,06
	0,13
	0,00

	послуги та сервіс
	0,09
	0,14
	0,14


Джерело: Розраховано на основі GTAP 6.0.
Для оцінки умов торгівлі України слід помножити частки експорту та імпорту України на показники умов торгівлі КРС (див. табл. 2). Результати представлені у наступній таблиці 8.

Таблиця 8. - „Умови торгівлі” для України, млн дол. США*

	Галузі промисловості
	Світова ціна
	Ціна експорту
	Ціна імпорту
	Разом

	сільське господарство
	-0,57
	10,3
	-1
	8,73

	лісопереробна
	0,0
	-11,4
	1,6
	-9,8

	вуглевидобувна
	0,0
	-1,5
	4,8
	3,3

	нафтогазова
	-9,4
	-3,4
	24
	11,2

	хімічна
	0,0
	-11,8
	7,1
	-4,7

	текстильна
	-0,15
	-9,4
	-5,9
	-15,4

	металопереробна
	-0,53
	-20,4
	1,4
	-19,53

	машинобудівна
	-0,92
	-8,2
	-1,9
	-11,0

	електротехнічна
	0,0
	1,9
	0,0
	1,9

	послуги та сервіс
	-0,17
	10,3
	45,6
	55,73

	Разом
	-11,7
	-43,6
	75,7
	20,4


Джерело: Розраховано на основі GTAP 6.0 та даних СОТ [13].

Слід відзначити, що, на відміну від КРС, Україна покращує умови торгівлі внаслідок приєднання до митного союзу з ЄС. Це відбувається завдяки малій частці українського експорту енергетичних товарів, таких як нафта, газ та вугілля, а також деревини. 

Наступна складова еквівалентної змінної – „торговельні тарифи” - розрахована аналогічним чином (див. табл. 9), використовуючи дані таблиць 4, 7. 

Таблиця 9. - “Торгівельні тарифи” для України, млн дол. США*

	Галузі промисловості
	Частка імпортного тарифу в еквівалентній змінній
	Частка експортного тарифу в еквівалентній змінній

	сільське господарство
	-0,4
	2,5

	лісопереробна
	0,71
	3,6

	вуглевидобувна
	0,0
	0,37

	нафтогазова
	24,07
	0,05

	хімічна
	0,78
	19,6

	текстильна
	0,35
	16,28

	металопереробна
	0,0
	15,88

	машинобудівна
	0,58
	66

	електротехнічна
	0,0
	0,0

	послуги та сервіс
	0,27
	2,24

	Разом
	27,23
	126,52


Джерело: Розраховано на основі GTAP 6.0 та даних СОТ.
Решта складових еквівалентної змінної – інвестиції, податок на виробництво та споживчий податок обчислені на основі частки ВВП України у складі ВВП КРС (див. табл. 10).

Таблиця 10. - Решта складових еквівалентної змінної України, млн дол. США*

	Складові еквівалентної змінної
	КРС
	Частка, % 
	Україна

	інвестиції
	198,9
	10,22
	20,3

	податок на виробництво
	108
	10,22
	11,0

	споживчий податок
	-27,5
	10,22
	-2,8

	Разом
	279,4
	
	34,1


 Джерело: Розраховано на основі даних Світової Організації Торгівлі [13].

	Складові еквівалентної змінної
	КРС
	Частка, %
	Україна

	інвестиції
	198,9
	10,22
	20,3

	Податок на виробництво
	108
	10,22
	11,0

	Споживчий податок
	-27,5
	10,22
	-2,8

	Разом
	279,4
	
	34,1


Загальна сума еквівалентної змінної для України дорівнює 208,2 млн дол. США і є сумою умов торгівлі (20,4 млн дол. США), торговельних тарифів (153,7 млн дол. США) та решти складових еквівалентної змінної (34,1 млн дол. США). Даний показник, як ми вказували вище, відображає рівень зростання економічного добробуту внаслідок скасування торговельних обмежень між Україною та ЄС.

Висновки. 
Як показують результати проведених розрахунків, скасування торговельних обмежень між Україною та ЄС в рамках митного союзу безпосередньо могло б мати позитивний вплив на зростання економічного добробуту обох учасників. Для Європейського Союзу сума зростання економічного добробуту становитиме 5853 млн дол. США. У свою чергу Україна додатково одержить 208 млн дол. США внаслідок лібералізації торговельного режиму з ЄС. Слід відзначити, що еквівалентна змінна для України складає 58% від суми еквівалентної змінної такого регіону, як колишній Радянський Союз. Це може свідчити про переорієнтацію зовнішньої торгівлі України на користь ЄС, а також про поступ у сфері формування євроінтеґраційного курсу.

Результати, представлені у статті, встановлюють значимий зв’язок між торговельною лібералізацію між Україною та ЄС у рамках митного союзу і зростанням економічного добробуту в обох регіонах. Крім того, вони вказують на доцільність проведення глибшої торговельної інтеґрації між Україною і Європейським Союзом, оскільки ефект створення торгівлі перевищує ефект відхилення.

Україна на шляху інтеграції до ЄС не може недооцінювати важливість лібералізації зовнішньої торгівлі задля досягнення соціально-економічної ефективності даного процесу. Очевидно, що одним з основних показників успіху євроінтеграції та наслідків майбутньої участі України у європейській спільноті є формування економічного добробуту під впливом ефектів митного союзу. 

На сучасному етапі досліджень соціально-економічних наслідків інтеграції України до Європейського Союзу важливим є врахування основного економічного ефекту – зовнішньоторговельної лібералізації. Результати проведеного дослідження можуть бути використані для оцінки наслідків створення зони вільної торгівлі, митного або економічного союзу між Україною та ЄС. 

Література:
1. European economic integration / Ed. by Balassa B. - Amsterdam: North-Holland; N. Y.: American Elsevier, 1975. - 416 p.

2. Smith A., Venables A.J.Completing the Internal Market in the European Community. Some Industry Simulations // European Economic Review. – 1988. – Vol.32, No.7. – P.1501-1525.

3. Hamilton C.B., Winters L.A. Opening up International Trade with Eastern Europe // Economic Policy. – 1992. – No.14. – P.77-116.

4. Wang, Z.K., Winters L.A. The Trading Potential of Eastern Europe // Journal of Economic Integration. – 1992. – Vol. 7. – P. 113–36.

5. Havrylyshyn O., Pritchett L. European Trade Patterns after the Transitions // World Bank PRE Working Paper Series. – 1991. – No. 748. – P. 34-68.
6. Brown D., Deardorff A., Djankov S., Stern R. An economic assessment of the integration of Czechoslovakia, Hungary and Poland into the European Union // Europe’s Economic Looks East. Implications for Germany and the European Union / Ed. by Black St. W. – Cambridge: CUP, 1997. – P.23-60.

7. Baldwin R.E., Francois J.F., Portes R. The Cost and Benefits of Eastern Enlargement: The Impact on the EU and Central Europe // Economic Policy. – 1997. – No.24. – P.125-176.

8. Global Trade Analysis: Modeling and application / Ed. by T.Hertel. – CUP, 1997. – 403p.

9. Harrison J., Pearson K. An Introduction to GEMPACK, GEMPACK: Document No.1. - Fifth edition. - Clayton: Monash University, 2000. – 53 р.

10. Armington, P.S., A theory of demand for products distinguished by place of production // IMF Staff Papers. – 1969. – No.16. – P.159–178.

11. Hertel T., Tsigas M. Structure of GTAP // Global Trade Analysis: Modeling and application / Ed. by T.Hertel. – CUP, 1997. – 403 p.

12. Geraci, V. J., Prewo W. An Empirical Demand and Supply Model of Multilateral Trade // The Review of Economics and Statistics. – 1982. - Vol.64, No.3. - P.432-441.

13. WTO Statistics Database – [Cited 2006, 17 Jan.]. – Available from: <http://stat.wto.org/Home/WSDBHome.aspx?Language=>

14. Державний комітет статистики. – [Цит. 2005, 17 грудня]. – Доступний з: <http://www.ukrstat.gov.ua> 

АНАЛІЗ БІРЖОВОГО КРАХУ 1987 р.

ЯК ПЕРШОЇ ФОНДОВОЇ КРИЗИ В ЕПОХУ ГЛОБАЛІЗАЦІЇ

Володимир Ульянов, викладач Донецької філії Українського державного університету економіки і фінансів

У статті подано загальну характеристику передкризової ситуації на ринку акціонерного капіталу США. Виявлено фактори, що сприяли росту ринку акцій США у 1980-і рр. Описано глобальний характер фондової кризи. Розглянуто причини й наслідки обвалу на фондовому ринку.

Кризу на фондовом   ринку, яка є складовою частиною фінансової кризи, можна визначити як значне падіння курсової вартості цінних паперів. Під фондовою кризою прийнято розуміти обвал на ринку акцій. Це пов’язано з тим, що даний сегмент ринку цінних паперів відрізняється значно більшим ступенем волатильності в порівнянні з ринком боргових зобов’язань. Більшість досліджень присвячена саме кризам на ринках акцій, характерним як для розвинених ринків, так і для  ринків, що формуються. У різні роки цю тему досліджували Д. К. Гелбрейт, Л. Григор’єв, О. Давидов, В. Кузнєцов, Ф.  Мішкін, О. Мозговий, Дж. Сорос, Е. Уайт та інші теоретики й практики в галузі функціонування фінансового ринку.      

Метою даної статті є аналіз першої біржової кризи в епоху глобалізації світової економіки.

Завданням дослідження є:

- загальна характеристика передкризової ситуації на ринку акціонерного капіталу в США;

- виявлення факторів, що сприяли бурхливому росту ринку акцій у США; 

- розгляд глобального характеру біржової кризи; 

- аналіз причин і наслідків обвалу на фондовому ринку.

Детальне вивчення біржової кризи 1987 р. необхідно:

- по-перше, у зв’язку з недостатнім висвітленням у вітчизняній економічній літературі подій 19 жовтня 1987 р. (короткий огляд біржової кризи був даний у книзі О.М. Мозгового [6]) ;

- по-друге, через стрімко зростаючий процес глобалізації фондових ринків, що може мати й негативні наслідки у вигляді синхронного падіння курсів акцій на розвинених ринках і  ринках, що формуються, необхідно вивчати закордонний досвід діагностики й подолання кризових ситуацій;

- по-третє,  вітчизняний ринок акцій дотепер не зазнавав досить серйозних потрясінь
 і, відповідно, не готовий повною мірою  до подолання кризових явищ, оскільки відсутній досвід антикризового регулювання фондового ринку.    

Якою ж була ситуація на ринку акціонерного капіталу США напередодні  біржового краху?   

У 1987 р. у США операціями, пов’язаними з випуском й обігом цінних паперів, займалося 12 тис. компаній, власний капітал яких становив 30 млрд. дол. Чисельність зайнятих у біржовій галузі наближалася до 300 тис. осіб [див.: 14, 22]. Безпосередніми власниками акцій були 20% американських родин. З урахуванням участі в капіталі інституціональних інвесторів у країні налічувалося до 50 млн акціонерів. Характерною рисою розвитку американського ринку акцій у 80-і рр. XX століття було значне збільшення частки іноземних власників американських акцій. За наявними оцінками, у 1987 р. їм належало близько 10% акціонерного капіталу США, що істотно посилило зв’язок американського фондового ринку із процесами в кредитно-фінансовій сфері як розвинених країн, так і  країн, що розвиваються.  

У власності американців й іноземних інвесторів перебували звичайні акції загальною вартістю 3-3,5 трлн дол. Біржовий бум, за оцінками фахівців, збільшив вартість акціонерного капіталу приблизно на 1,8 - 2,2 трлн дол.; до серпня 1987 р. основні індекси курсів акцій виросли майже в 3,5 раза (див. рис.1). Для порівняння: за період  з 1926 по 1929 р.  курси збільшилися в 2,5 раза. 

Особливістю розвитку фондового ринку США в 1980-і рр.  було значне посилення позицій великих інституціональних інвесторів, на частку яких напередодні біржового краху 1987 р. припадало близько 50% обсягу продажів на Нью-Йоркській фондовій біржі (у 1975 р. цей показник дорівнював 16,6%).        
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 Примітка: США - S&P 500, перелічений з базою (100) за 1969 р.  

Джерело: World Stock Market Іndіces. Global  Fіnancіal Data (www.globalfііndata.com).

Рис.1. – Динаміка фондових індексів (31.12.1969 = 100)

У 1987 р. провідну роль на американському ринку акцій відігравала Нью-Йоркська фондова біржа. Так, у 1986 р. ринкова вартість реалізованих на ній акцій склала 85% продажів на всіх американських фондових біржах. Якщо у 1982 р. показник капіталізації акцій, що мав лістинг на біржі, дорівнював 1257 млрд дол., то перед кризою він становив 2793 млрд дол., тобто збільшився більш ніж у 2 рази (рис.2). 

Важливою особливістю розвитку фондового ринку США у 80-і рр. ХХ століття був колосальний ріст числа термінових операцій з великими пакетами акцій, переважна частина яких здійснювалася на товарній біржі в Чикаго. Вартість акцій, що фігурували у термінових контрактах, в 1986 р. фактично зрівнялася з обсягом їх продажів на Нью-Йоркській фондовій біржі. У середньому за день на Чиказькій товарній біржі укладалися термінові контракти на поставку пакетів акцій загальною вартістю 9,3 млрд дол., а на біржі в Нью-Йорку щодня продавалося акцій на 9,8 млрд дол. [11]. 

Фактори, які визначили бурхливий ріст фондового ринку США, можна поділити на довго-, середньо- і короткострокові.  

Довгостроковим фактором, що визначив динаміку ринку акціонерного капіталу США в 80-і рр. минулого століття, є охолодження біржової кон’юнктури, що припало на кінець 1960-х років.  В основі даного явища лежало порушення рівноваги між розмірами капіталу, що функціонував у сфері виробництва, й поточною ринковою вартістю акціонерного капіталу, що представляв його в сфері обігу. Важливість даного фактора полягає в тому, що в період, коли американський ринок акцій перебував у депресії, створювалися передумови для його бурхливого піднесення в середині 1980-х рр.
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Примітка: дані за 1987 р. наведені на кінець ІІІ кварталу, тобто перед біржовим крахом.

Складено за: "Global Equіty Market", December 1987,  pp. 76-113.

Рис.2. Динаміка капіталізації акцій на Нью-Йоркській фондовій біржі 
у 1982-1987 рр. (на кінець року)

Одним з показників, що характеризують рівновагу реального й фіктивного капіталу, є співвідношення між ринковою вартістю акцій, зареєстрованих на фондових біржах США, і вартістю чистих активів (різниці між сумарними активами й пасивами) корпорацій нефінансового сектора. Цей коефіцієнт дає уявлення про ступінь відриву руху  капіталу, втіленого в акціях, від капіталу в сфері виробництва. Якщо у 1960 р. його значення дорівнювало 0,86, то в 1965 р. воно досягло 1,2 (табл. 1).

Таблиця 1. - Динаміка якісних показників розвитку  ринку акцій США

за період з 1960 по 1980 р.

	
	Інтервал коливань

	
	1960-1965 рр.
	1965-1970 рр.
	1970-1975 рр.
	1975-1980 рр.

	Відношення поточної ринкової вартості акцій до чистих активів нефінансових корпорацій
	0,86-1,2
	1,2-0,97
	0,97-0,54
	0,54-0,56

	Відношення поточної ринкової вартості акцій до чистої вартості основного капіталу нефінансових корпорацій
	0,89-1,17
	1,17-0,85
	0,85-0,5
	0,5-0,53


Розраховано за: U.S. Securіtіes and Exchange Commіssіon, 52nd Annual Report. Wash., 1986; Statіstіcal Abstract of the Unіted States  за відповідні роки.            

Аналогічно змінювався ще один показник, використовуваний для цієї мети, - співвідношення між поточною ринковою вартістю акцій і чистою (за винятком зношування) вартістю основного капіталу нефінансового сектора економіки США.  У 1960 р. він досяг 0,89, а у 1965 р. перевищував уже 1,17. Таким чином, до середини 1960-х рр. через пришвидшений темп росту фіктивного капіталу в порівнянні зі збільшенням ринкової  вартості капіталу, вкладеного у виробництво товарів і послуг, курс акцій виявився завищеним. Це й створило важливу передумову для тривалої біржової депресії. 

У 1969 р. Конгрес прийняв рішення  про підвищення ставки податку на доходи від операцій з купівлі-продажу акцій з 25 майже до 50%. Перспектива втрати значної частини  доходів змусила інвесторів переглянути свої портфелі, що послужило додатковою причиною депресивного стану біржової кон’юнктури. 

Кризі 1973-1974 р., що охопила найбільш розвинені промислові країни, передувало збільшення цін на нафту, проведене країнами ОПЕК у 1973 р.  Підвищення цін на нафту призвело до росту дефіциту платіжного балансу розвинених країн-імпортерів нафти. Окрім того, відбувся остаточний крах золотовалютного стандарту (Бреттон-Вудської валютної системи). Стагфляція в економіці США, що настала після кризи середини 70-х років,  різко зменшила для інвесторів привабливість акцій американських корпорацій (див. рис.1).

Тим часом процес накопичення капіталу у виробничій сфері тривав. Розмір чистих активів корпорацій нефінансового сектора збільшився з 1965 по 1978 р. в 3,8 раза й досяг 1700 млрд. дол. Зміна співвідношення між ринковою вартістю акціонерного й функціонуючого в сфері виробництва капіталу було в таких умовах неминучою. Наприкінці  1970-х рр. аналізовані в табл.1 показники досягли свого мінімального значення за період з 1960 по 1980 р.

Інші показники, використовувані для аналізу динаміки курсів акцій, також підтверджують висновок про те, що наприкінці  70-х рр. минулого століття відбувся значний відрив реального капіталу від капіталу, втіленого в цінних паперах. Так, капіталізація акцій корпорацій, що входять в індекс Dow Jones, була наприкінці  1980 р. на 40% нижча відповідного обсягу чистих активів цих корпорацій [9].  

Вихід американської економіки із кризи 1980-1982 рр. дав життя досить інтенсивному біржовому піднесенню, початок якого датується серпнем 1982 р., коли був зафіксований найнижчий  у 1980-і рр. рівень біржових курсів: індекс Dow Jones зменшився до 777 пунктів. Саме із цієї оцінки розпочалося піднесення, що тривало рівно п’ять років - до того моменту, коли в серпні 1987 р. індекс Dow Jones зупинився на 2722 пунктах. 

Хронологію біржового піднесення можна розділити на два періоди - із серпня 1982 до кінця 1986 р., із січня по серпень 1987 р.

Під час першого із зазначених періодів курси виросли в 2,44 раза - до 1896 пунктів. Темпи росту біржової кон’юнктури набагато перевершували темпи економічного росту. Так, у 1986 р. ВНП, обчислюваний у поточних цінах, виріс у порівнянні з 1982 р. в 1,33 раза. 

До середньострокових факторів, які визначили бурхливий розвиток ринку акцій США протягом  періоду із серпня 1982 до кінця 1986 р., належать:

1) Зниження рівня процентних ставок, яке стимулювало ріст попиту на акції (табл. 2). Відомо, що існує пряма пропорційна залежність курсу цінних паперів від прибутку підприємств, який спрямовується на виплату дивідендів, і зворотна - від рівня процентних ставок. Промислове піднесення в економіці США
, що базується на масовому технічному переозброєнні промисловості, а також на впровадженні нових технологій і форм організації праці, відбилося в рекордному прирості прибутків американських корпорацій - на 42% в 1983 р. і на 24% в 1984 р. 

Загальний приріст прибутку в 1983-1986 рр. склав майже 100% [13], що, природно,  відбилося на збільшенні тієї частини прибутку корпорацій,  яка направляється на виплату дивідендів.  

За даними таблиці 2, протягом  періоду з 1982 по 1986 р. спостерігалося зниження процентних ставок по всіх видах боргових зобов’язань. Починаючи із серпня 1982 р. спостерігався ріст курсів акцій (див. рис.2). Підвищення процентних ставок у другій половині 1983 - початку 1984 р.  уповільнило цей процес, але стимулююча кредитно-грошова політика ФРС у цей період і швидкий ріст ВНП країни (у 1984 р. він збільшився на 6,4%) підтримали кон’юнктуру на фондових біржах. У 1985 р. ціни на акції знову почали стрімко зростати. Окрім того, з метою підтримки економічного росту й запобігання росту процентних ставок протягом 1986 р. в американську економіку "накачувалися" ліквідні активи. З березня 1986 р. по лютий 1987 р. грошова маса (агрегат М1) збільшилася на 16,5% [15].   

Таблиця 2. - Динаміка процентних ставок у США за період з 1980 по 1986 р.

(у середньому за рік)

	
	1980
	1981
	1982
	1983
	1984
	1985
	1986

	Боргові зобов’язання Казначейства США з терміном погашення до 1 року
	11,62
	14,08
	10,72
	8,62
	9,57
	7,49
	5,97

	Державні облігації
	11,46
	13,91
	13,00
	11,11
	12,52
	10,62
	7,68

	Облікова ставка ФРС
	13,00
	12,00
	8,50
	8,50
	8,00
	7,50
	5,50

	Ставка грошового ринку (терміном не більше 3-х років)
	13,36
	16,38
	12,26
	9,09
	10,23
	8,10
	6,81

	Процентні ставки по кредитах компаніям і приватним особам
	15,27
	18,87
	14,86
	10,79
	12,04
	9,93
	8,35


Джерело: Іnternatіonal Fіnancіal Statіstіcs Yearbook 1995,  pp. 109-113.

2) Хвиля злиття й поглинання захопила корпоративний сектор економіки США і позитивно вплинула на біржову кон’юнктуру. Так, якщо у 1980 р. обсяги подібних угод склали 44,3 млрд дол., то у 1985 р. вони досягли майже  180 млрд дол. (табл.3). 

Таблиця 3. - Злиття й поглинання в економіці США в першій половині 1980-х рр.

	
	1980
	1981
	1982
	1983
	1984
	1985

	Число операцій

Сумарний обсяг, млрд дол.
	1889

44,3
	2395

82,6
	2346

53,8
	2533

73,1
	2532

137,6
	3001

179,6


Складено за: Economіc Report of the Presіdent 1985, p. 193; "Fortune", 28.04.1986, p.28.  

Усього за 1981-1986 рр. було поглинено понад 12 тис. корпорацій; це привело до того, що з біржі пішло більше 1/5 акцій. У результаті частка традиційних об’єктів вкладення консервативного капіталу - акції великих корпорацій - істотно зменшилася. Ріст курсів акцій цих компаній багато в чому відбивав не ріст прибутковості, а скорочення їхньої кількості на руках інвесторів. Окрім того, кошти, отримані інвесторами за викуплені в них цінні папери, в основному направлялися в біржові активи, що також сприяло росту курсів акцій. 

3) Реформа федеральної податкової системи прийнята Конгресом за ініціативою адміністрації Р. Рейгана в 1981 р.  Її основним результатом стала знижена ставка податку на доходи від приросту ринкової вартості активів з 28 до 20%
, що, без сумніву, справило стимулюючий вплив на розвиток ринку акцій. 

4) Позитивні зміни в очікуваннях інвесторів. Чарльз Р. Гейсст відзначав, що "...ринкова гонка, яка виникла у 1982-1983 рр., була в основному наслідком пробудження психології інвесторів. Після тривалого періоду інфляції, який продовжувався майже 10 років, нестабільних ринків і неефективного політичного керівництва інвестори були готові сприйняти будь-яку гарну новину. Обрання президентом Рональда Рейгана й перебування Пола Фолкера  на посаді голови Федеральної резервної системи підбадьорили ринки, які незабаром були нагороджені новою адміністрацією" [2, с.386] .  

У другому з виділених вище періодів (січень-серпень 1987 р.)  курси акцій зросли на 44%. Прибутковість акцій (відношення дивіденду до курсу) з початку січня до кінця серпня 1987 р. знизилася до 2,3%, а відношення курсів до середнього прибутку в розрахунку на  одну акцію досягло спекулятивного рівня - 24 [4, c.95].

Різко збільшені обсяги спекулятивних угод стали короткостроковим фактором біржового буму. До літа відрив показників фондової біржі від економічно обґрунтованих рівнів досяг масштабів, що свідчили про неминучість коректування. Як уже було відзначено, ціни акцій досягли піка в серпні, після чого почали стрімко падати вниз. Дотепер залишається нез’ясованим питання про безпосередній поштовх, що викликав обвал курсів акцій. "Можна сперечатися, що саме "звалило" нью-йоркську біржу: останнє підвищення банківських ставок відсотка (7 жовтня), повідомлення про великий торговельний дефіцит США за серпень (14 жовтня), дискусія із приводу прив’язки долара до кошика цін на сировинні товари чи події у Перській затоці (17-18 жовтня). Важливо, що "коректування" біржових курсів було підготовлено ходом об’єктивних економічних процесів", - писав радянський учений Л. Григор’єв [3, c.91].  

19 жовтня 1987 р. на Нью-Йоркській фондовій біржі відбулося падіння індексу Dow Jones на 22,6%, або на 508 пунктів. Цей день увійшов до історії фінансових потрясінь як ‘‘чорний понеділок’’, тому що був перевершений рекорд одноденного максимального зниження індексу Dow Jones, установлений ще у жовтні 1929 р.  (12,8%).

Фондова криза в найкоротший термін набула глобального характеру. Дж. Сорос у своїй книзі "Алхімія фінансів" (1988) відзначав, що "колапс у Нью-Йорку мав резонанс за рубежем, а колапси на інших ринках, у свою чергу, впливали на біржу в Нью-Йорку" [7, c.397] . Це було пов’язано з тим, що в другій половині ХХ століття прискорилися процеси взаємозв’язку й взаємозалежності (глобалізації) національних фондових ринків. До основних факторів  глобалізації  фондового ринку слід віднести: повне усунення обмежень на переміщення капіталів між розвиненими країнами у 1980-і роки; поступову лібералізацію фінансових систем у  країнах, що розвиваються; дерегулювання фондових ринків; революційні зміни в галузі комп’ютерних технологій; глобалізацію інформаційних потоків; перехід фондових ринків на майже цілодобовий характер операцій; можливість лістингу акцій компаній відразу на декількох біржах
.  

Таблиця 4. - Синхронний ріст (падіння) ринків акцій країн "Великої сімки" у 70-80-і рр. ХХ століття

	Країни
	Ріст (() чи падіння (() ринку акцій відносно кінцевого терміну відповідного періоду

	
	Стагнація 1970-х рр.
	Економічний підйом 1980-х рр.

	США
	(
	(

	Великобританія 
	(
	(

	Канада
	(
	(

	Японія
	(
	(

	Німеччина
	(
	(

	Франція
	(
	(

	Італія 
	(
	(


Примітка: у виділеному квадраті відображена динаміка ринку акцій, яка не співпадає з динамікою ринку акцій США.

Джерело: Міркін Я.М. Майбутні 10 років: економічні цикли визначать динаміку фондового ринку //  РЦБ. – 2000. -  №3. - С.48. 

Однією з найважливіших ознак глобалізації фондових ринків був синхронний ріст ринків цінних паперів країн з розвинутою ринковою економікою, що особливо яскраво проявився в другій половині 1980-х рр. (табл.4).

Глобалізація фондового ринку проявляється не тільки в синхронному зростанні біржової кон’юнктури, але й у синхронному її зниженні (табл. 5). Паніка на Нью-Йоркській біржі миттєво поширилася на інші найбільші біржі. Середньоарифметичне зниження курсів на 19 провідних біржах становило близько 41%, середньозважене - 35%. Рекордне падіння було зафіксоване на біржі Мехіко, де курс акцій з 6 жовтня по 17 жовтня 1987 р. упав у 4 рази
.       

Таблиця 5. - Динаміка курсів акцій на основних фондових біржах, 1987-1988 рр.*

	
	Рівень перед панікою (14.10.1987)
	Максимальне падіння
	Падіння, %

	
	
	дата
	рівень
	від 14.10.1987  

до 03.12.1987
	від 14.10.1987

до 31.03.1988

	Нью-Йорк
	2412,7
	19.10.1987
	1738,4
	26,4
	18,2

	Токіо
	26646
	11.11.1987
	21036,0
	14,4
	1,5

	Лондон
	2322,9
	09.11.1987
	1561,7
	31,6
	25,0

	Франкфурт-на-Майні
	633,5
	28.01.1988
	396,4
	28,8
	28,8

	Париж 
	387,2
	29.01.1988
	251,3
	26,1
	26,6

	Гонконг
	3844,5
	07.12.1987
	1894,9
	46,5
	33,8


* Примітка: Нью-Йорк - Dow Jones; Токіо - Nіkkeі;  Лондон - FTSE; Франкфурт-на-Майне - DAX;  Париж - CAC;  Гонконг - Hang Seng.   

Джерело: дані агентства Reuters.

Фондова криза також виявила тісний взаємозв’язок розвинених ринків цінних паперів і  ринків, що формуються. Розпочавшись у країнах з розвиненими ринками цінних паперів,  біржова криза вибухнула також й у країнах з  ринками, що формуються.  Особливо гострий шок восени 1987 р. відчули біржі країн Південно-Східної Азії та Латинської Америки. 

Серед країн Південно-Східної Азії найглибше падіння кон’юнктури спостерігалося в Гонконгу.

Наприкінці  1980-х рр. фондовий ринок Гонконгу як за обігом, так і за величиною мобілізованих коштів був найбільшим в азіатсько-тихоокеанському регіоні після ринків Токіо й Сіднея. Оборот фондового ринку Гонконгу в 1987 р. становив приблизно 15 млрд дол. США, збільшившись тільки за рік, що передував паніці, на 62% [20, p.49]. З кінця 1982 р. по серпень 1987 р. курси акцій, які котирувалися на біржі Гонконгу, виросли в цілому в 4 рази. На ф’ючерсному ринку Гонконгу, що був утворений тільки в 1986 р., щодня укладалося близько 30 тис. контрактів. У 1987 р. обсяг операцій на терміновому ринку перевищив 600 млн дол. США; за цим показником гонконгська ф’ючерсна біржа посіла друге місце у світі, поступаючись лише чиказькій [10, p.81]. Діяльність фондового ринку Гонконгу в основному була спрямована на обслуговування великих іноземних позичальників, задоволення їх потреб у довгостроковому капіталі, а також давала їм можливість проводити досить значні за своїми масштабами спекулятивні операції.

19 жовтня 1987 р., коли розпочалася паніка в Нью-Йорку, на гонконгському ринку біржовий індекс знизився в порівнянні з попереднім днем на 11%, або на 400 пунктів. Через таке безпрецедентне для цього ринку падіння курсів цінних паперів голова біржі ухвалив рішення про закриття біржі з метою запобігання паніці. Гонконгська біржа виявилася єдиним фондовим ринком у світі, що припинив свої операції в "чорний понеділок". Це рішення, однак, викликало ще більшу паніку серед гравців. Діяльність біржі відновилася через чотири робочих дні - 26 жовтня. Про масштаби паніки, викликаної її закриттям, свідчить хоча б те, що за перші 3 хвилини після поновлення роботи біржі котирування опустилися на 33% (1120 пунктів), тобто  втроє глибше, ніж 19 жовтня. Тим самим була досягнута найнижча дозволена межа, після якої, відповідно до правил, діяльність біржі повинна бути припинена  й учасники операції зобов’язані зробити розрахунок по контрактах. Наслідком падіння курсів акцій стали втрати інвесторів, обчислювані десятками мільйонів доларів. Близько третини всіх брокерських домів, що брали участь у роботі біржі, не змогли розрахуватися за своїми зобов’язаннями [15]. Загальний обсяг понесених гонконгськими брокерами втрат склав  330 млн дол. США.

Хворобливий шок пережили тісно пов’язані з біржами США фондові ринки країн Латинської Америки. Особливо сильно криза вдарила по найбільших серед них  - ринках в Мексиці й Бразилії. 

У 1987 р. за темпами росту масштабів операцій мексиканський ринок стояв на першому місці у світі. За період 1987 р., що передував кризі, котирування акцій на мексиканському фондовому ринку зросли на 330% [11, p.91]. У жовтні акції знецінилися на 75%; ріст нестійкості на фондовій біржі супроводжувався „втечею” капіталів. За оцінками економістів, після біржового краху країну "покинуло" 7 млрд дол. США, що було досить відчутно для держави, яка має кризу зовнішньої заборгованості. 

Дестабілізувалося становище і на бразильському фондовому ринку. На біржі в Сан-Паулу 20 жовтня 1987 р. зареєстроване рекордне для неї падіння курсів акцій  (16%), що сильно відбилося на діловій атмосфері у фінансовій столиці  найбільшої латиноамериканської держави. 

На відміну від названих, ряд фондових бірж  країн, що розвиваються, практично не зазнав негативного впливу паніки на розвинених ринках, що було пов’язано зі значно меншим ступенем інтернаціоналізації їхньої діяльності. Так, на фондовому ринку в Сеулі (Південна Корея) падіння кон’юнктури практично не було. У "чорний понеділок" біржовий індекс тут знизився на 2%. З тих самих причин не спостерігалося падіння кон’юнктури й на відносно великих за азійськими масштабами біржах у Бомбеї (Індія) і Манілі (Філіппіни). Зберіг стабільність фондовий ринок Індонезії, що був закритий для іноземних інвесторів.       

Чому ж країни з  фондовими ринками, що  формуються, постраждали від біржової кризи набагато більше, ніж країни з розвиненими ринками? 

Це пов’язано з особливостями розвитку  ринків, що формуються, для яких характерним є:

- недосконалість законодавчо-нормативної бази;

- слабкість системи державного регулювання;

- нерозвиненість інфраструктури;

- відносно низький ступінь розробленості фінансової звітності  й пов’язана з цим інформаційна непрозорість емітентів;

- висока частка спекулятивних угод у загальному числі біржових контрактів.        

Дестабілізація становища на найбільших біржах країн, що розвиваються, у свою чергу, справила негативний вплив на ситуацію в розвинених країнах. Це чітко виявилося 26 жовтня 1987 р., коли відновила роботу біржа в Гонконгу. Різке падіння біржового індексу в Гонконгу викликало негайну реакцію на всіх провідних біржах. Рівень котирувань у Токіо знизився на 4,3%, у Нью-Йорку - на 8%. Фондовий ринок Лондона також зазнав зниження кон’юнктури.    

Які події в економічному житті США призвели до біржової кризи 1987 р.? 

У результаті аналізу фондової кризи можна зробити висновок про те, що основними його причинами були:

1) дефіцит державного бюджету США, який за роки правління Р. Рейгана, що передують кризі, виріс майже в 4 рази: з 58 до 221 млрд дол.  Покриття дефіциту бюджету відбувалося насамперед за рахунок випуску державних боргових зобов’язань. Для того, щоб зробити ці цінні папери привабливими для інвесторів (передусім іноземних),  необхідно було постійно тримати під контролем їхню прибутковість, підвищуючи її у потрібний момент. Так, за облігаціями державних позик з десятилітнім терміном погашення  процентна ставка підвищилася до жовтня 1987 р. до 9,5%, хоча ще на початку року була нижчою за 7,2% [17, p.521]. У результаті інвестиції в боргові зобов’язання держави стали альтернативою покупці акцій.       

4  вересня 1987 р. було ухвалене рішення про підвищення дисконтної ставки ФРС із 5,6 до 6% [19, p.27], що поряд зі зниженням грошової маси в обігу сприяло погіршенню біржової кон’юнктури.  

2) Курс уряду США на девальвацію долара, що був пов’язаний з необхідністю збільшення експорту й зниженням дефіциту торговельного балансу США
. 

Міністр фінансів США Дж. Бейкер на зустрічі з міністрами фінансів і представниками центральних банків "групи п’яти" (США, Німеччина, Японія, Великобританія й Франція) визнав, що завищений курс долара представляє серйозну проблему для американської промисловості. Також він висловив згоду з іншими міністрами фінансів "групи п’яти" щодо того, що Сполученим Штатам варто взяти участь у погоджених інтервенціях на валютних ринках, спрямованих на подальше зниження курсу долара.      

З лютого 1985 р., коли курс американської валюти досяг найвищого рівня, по січень 1987 р. долар здешевів щодо німецької марки і японської ієни відповідно на 48 й 42%. Якщо на початку 1985 р. за долар давали 3,3 марки й 260 ієн, то через два роки  - не більше  1,77 марки і 150 ієн. 

Яскравим прикладом підриву довіри до долара й провісником біржової паніки стало на початку 1987 р. масове скидання іноземними інвесторами американських облігацій (приватних і державних), що викликало різке зниження курсів цих цінних паперів. Падіння курсу долара слідом за цим набуло загрозливого характеру, змусивши країни ‘‘великої сімки’’ розпочати скоординовані дії щодо стабілізації американської валюти. Центральні банки цих країн у весняні місяці провели валютні інтервенції, у результаті яких партнери США придбали американські державні цінні папери в обсязі, який дорівнював половині дефіциту платіжного балансу США  за перше півріччя. Всі ці заходи на деякий час (до серпня 1987 р.) призупинили падіння курсу долара, але супроводжувалися істотним ростом процентних ставок.

3) Зміни в чинному податковому законодавстві, які були схвалені Конгресом США наприкінці  вересня 1986 р. 

Після прийняття в 1986 р. закону про реформу системи оподатковування ставка податку на приріст капіталу корпорації зросла з 20 до 28%; дана зміна в податковому законодавстві, безсумнівно, негативно відбилася на настроях інвесторів. Один з найбільш впливових американських фінансистів У. Баффетт, підкреслюючи негативний вплив податкової реформи на фінансову діяльність його холдингової компанії,  відзначав, що "...кожен долар приросту вартості компанії на акцію при збільшенні ринкової вартості акцій Berkshіre приносить тепер акціонерам 72 центи прибутку після сплати податків, тоді як при старому законі вони мали 80 центів" [24].         

У 1987 р. ставка податку на приріст капіталу для корпорацій зросла з 28 до 34%.  Окрім того, збільшилася ставка податку  з дивідендів з 15 до 20%, що також вплинуло на настрої інвесторів і сприяло обвалу на біржі.      

4) "Гарячі" гроші - кошти, які можна дуже швидко переміщувати з одного ринку на інший у пошуках максимального рівня прибутковості. Величезні суми ‘‘гарячих’’ грошей виявилися вільними в момент обвалу ринку й викликали синхронне падіння переважної більшості ринків. Значна маса коштів  була виведена з ринку акцій і спрямована на придбання боргових зобов’язань. Таким чином, був зроблений крок у бік  більш надійних (якісних) вкладень. Як пізніше зазначив Вільям Дж. Макдона, колишній голова нью-йоркського відділення ФРС, "швидкість, з якою міжнародні інвестори переорієнтували свої капітали, різко звузила часові рамки, у межах яких треба розпізнавати глобальні ситуації й погоджувати загальні рішення" [2, c.414].       

5) Засоби масової інформації, які виступили як  каталізатор панічних настроїв серед інвесторів. На початку жовтня у фінансовій пресі неважко було знайти аналогії між негативними тенденціями, що передували кризі, і історичними прецедентами (насамперед, із кризою 1929 р.). Певні історичні паралелі концентрували увагу інвесторів на русі курсів акцій униз доти, доки  більшість із них не прийшла до такого самого рішення - необхідно рятуватися. За висловом Дж. Сороса, "деякий тиск із боку продажів у понеділок, 19 жовтня, було неминучим внаслідок убудованої нестабільності, але стаття в New York Tіmes
 мала драматичний ефект, збільшивши ту нестабільність, якій було дозволено накопичуватися раніше" [7, c.397].  

6) Поведінка менеджерів компаній - інституціональних інвесторів, які дуже сильно піддалися стадному інстинкту. Основним  мотивом їх дій у ситуаціях, що потребують негайних рішень, є  те, що ніхто не буде висувати до них претензій, якщо вони в критичних обставинах будуть діяти як усі.  Самостійні ж дії, відмінні від поведінки юрби, можуть бути їм поставлені в провину. Як підкреслюють дослідники, при величезних масштабах капіталу така психологія сприяє формуванню хвиль паніки, яку потім важко подолати. 

Однією з причин стрімкого падіння біржових курсів деякі дослідники вважали недосконалість автоматизованої системи торгівлі фінансовими інструментами. У 1980-і рр. були створені програми, що подають в автоматичному режимі сигнали про покупку або продаж цінних паперів на різних ринках, якщо один з них видавався більш дешевим або дорогим, ніж інші. Відповідно до  цих програм  комп’ютерні системи кредитно-фінансових інститутів автоматично видавали доручення на продаж акцій після досягнення курсами тих чи інших граничних значень. З цієї причини знецінення акцій зростало лавиноподібно - продажі знижували курс до наступного порога, за яким розгортався наступний тур продажів, і т.д. Як  аргумент прихильники даної версії  наводили приклад подій 11 вересня 1987 р. У цей день, коли було зафіксоване істотне падіння біржових курсів, за "рішенням" комп’ютерної техніки було продано до 40% всіх реалізованих за день акцій. Незважаючи на численні дослідження й суперечки, систему електронних торгів не визнавали головною причиною краху ринку, вважаючи її лише одним з факторів, що сприяли обвалу.

На думку фахівців Банку міжнародних розрахунків, надійність прогнозів перед початком кризи перебувала на досить низькому рівні. Отже, зростав ризик невизначеності не тільки в США, але й в інших розвинених країнах. М. Фельдстайн, колишній голова Ради економічних консультантів при Р. Рейгані, відзначав, що Національне бюро економічних досліджень тільки у 1987 р. почало вивчати можливі причини й наслідки кризи фінансової системи. Він підкреслював, що "...академічні кола рідко ставлять подібні проблеми в центр своїх досліджень" [8, c.58].

Якою була реакція адміністрації Р. Рейгана на обвал на фондовому ринку? 

Для аналізу причин і розробки заходів у сфері державного регулювання ринку цінних паперів адміністрацією була створена комісія на чолі з Ніколасом Брейді, співголовою компанії "Dіllon Read".

8 січня 1988 р. комісія представила доповідь, що привернула увагу фахівців і навіть американської громадськості. Висновки комісії Брейді свідчили про те, що її члени не прагнули до радикальної зміни "правил гри" на фондовому ринку. Акцент у доповіді був зроблений не стільки на нових формах регулювання ринків, скільки на гармонізації операцій на фондовій біржі, з одного боку, і термінових ринках - з іншого. Комісія виходила з того, що ці попередньо розрізнені сегменти фінансового ринку перетворилися на єдине ціле. Це злиття, - підкреслювали автори доповіді, - не було вчасно розпізнане, і відсутність відповідних регулюючих норм згубно позначилася на кризовій ситуації. Обставини довели, що проблеми, які виникають на одному з ринків, легко могли проявитися на інших і навіть помножитися.  Пізніше Брейді писав: "Якщо ми витягли якийсь урок з подій минулого жовтня, то цей урок такий: американські фінансові ринки нероз’єднано взаємозалежні. Те, що історично вважається окремими ринками, на яких торгують акціями, ф’ючерсами й опціонами на акції, насправді працює як єдиний ринок" [2, c.416].

У зв’язку з цим комісія Брейді рекомендувала зосередити відповідальність за регулювання акціонерного ринку в рамках якогось єдиного органу, переважно ради директорів ФРС. Цій установі належало, відповідно до висновків комісії, розібратися в механізмі взаємодії всіх сегментів сформованого єдиного фондового ринку й взяти на себе відповідальність за налагодження контролю за його функціонуванням
.

Інші пропозиції комісії Брейді включали: 

- уніфікацію умов ухвалення угод з купівлі-продажу акцій і термінових контрактів;

- встановлення меж зміни цін на акції протягом  дня або тимчасове призупинення торгівлі;

- створення більш надійних  інформаційних систем, що дають можливість оперативного контролю за розвитком кон’юнктури. 

У доповіді комісії Брейді також було відзначено посилення монополізації фондового ринку, висування на головні ролі досить невеликої групи гігантських інституціональних інвесторів. Саме вони, здійснюючи одночасний масовий розпродаж великих пакетів акцій, найбільше сприяли лавиноподібному зниженню їхнього курсу в жовтні 1987 р.

Правління Нью-Йоркської фондової біржі дуже швидко відреагувало на доповідь комісії Брейді. 4 лютого 1988 р. ним були ухвалені заходи, спрямовані на обмеження коливань курсів акцій: рішення про впровадження пілотного проекту, що передбачав припинення деяких видів комп’ютерних торговельних операцій, якщо рівень індексу Dow Jones відхилявся вгору або вниз більш ніж на 50 пунктів. Окрім того, проект передбачав призупинення комп’ютерної торгівлі окремими акціями на 10 хвилин, якщо коливання їхніх цін виходили за певні межі. 

Сьогодні різного роду обмежники поширені серед більшості торговельних систем світу. Вони дозволяють здійснювати призупинення або припинення торгів при порушенні цінових лімітів або при рухах цін, що перевищують певне число пунктів відповідних фондових індексів. Регуляторам і біржам надаються широкі повноваження в припиненні торгів на невизначений термін, якщо виникає загроза обвалу. Незважаючи на те, що більшість інвесторів, насамперед  іноземних,  вважає, що "ринки повинні бути відкриті завжди" і "не повинен бути підірваний процес виявлення цін", у 1997-98 рр. припинення або обмеження торгівлі було застосовано в Аргентині, Бразилії, Угорщині, Індії, Тайвані, Таїланді, США й інших країнах.

Якими були наслідки фондової кризи? 

"Підсумковим результатом буде продовження повільного росту, що переважав у світовій економіці з 1983 р. Може видатися дивним, наскільки малим буде прямий вплив фондового ринку на реальну економіку", - такою була точка зору на наслідки фондової кризи знаменитого фінансового оракула Дж. Сороса [7, c.401].   

Дійсність набагато перевершила найоптимістичніші очікування. Так, реальний обсяг ВНП США у 1987 р. збільшився в порівнянні з 1986 р. приблизно на 2,7%. Сукупний обсяг промислового виробництва, що перебував у стагнації протягом  1985-1986 рр., за 1987 р. рік збільшився на 3,7%. Головним внутрішнім фактором економічного росту став приріст інвестицій, що був пов’язаний з технічною реконструкцією виробництва. Приріст капіталовкладень корпорацій у виробниче устаткування збільшився майже вдвічі в порівнянні з попереднім роком (5% й 2,9% відповідно). Ріст економіки США був пов’язаний насамперед з розширенням фізичного обсягу експорту товарів і послуг (на 11% проти 3,3% в 1986 р.). Американські компанії, що відчули підвищення цінової конкурентоздатності внаслідок тривалого падіння курсу долара, стали відвойовувати втрачені в першій половині 1980-х рр. ринкові позиції. Також покращилося становище на ринку праці; зайнятість збільшилася на 2,5 млн осіб, а норма безробіття знизилася  з 7% в 1986 р. до 6,2% -  найнижчого  рівня з кінця 1970-х років [1, c.75].  

Навіть з урахуванням жовтневого біржового краху підвищувальна тенденція в русі курсів акцій збереглася - середньорічний темп приросту індексу Dow Jones у 1982-1987 рр. становив 17%.  У результаті біржового краху найбільших втрат зазнали лише нові інвестори, тобто ті, хто активно скуповував акції протягом  1987 року. Більшість інших учасників ринку акцій, тобто індивідуальні власники, пенсійні фонди, інші інституціональні інвестори, не зазнали настільки значних втрат. Безпосередньою реакцією на падіння курсу акцій було істотне зростання песимістичних настроїв. Дослідження громадської думки показали, якщо до початку фондової кризи 52% опитаних вважало поточний стан кращим за  існуючий, то після кризи такої думки дотримувалося тільки 43%. Очікувана частка  поліпшення економіки впала з 47 до 34%. При цьому оцінка особистого фінансового становища, як поточного, так і перспективного, не погіршилася [12, pp. 10, 12, 247].

Найважливішу роль у призупиненні падіння курсу акцій відіграли заходи, вжиті ФРС.  Так, 20 жовтня до відкриття біржі А. Грінспен оголосив про "готовність ФРС служити джерелом ліквідності для підтримки економічної й фінансової системи". Бюро відкритого ринку надало банківській системі 1,7 млрд дол. (понад 25% банківських резервів). Більше того, комерційним банкам була дана вказівка про продовження надання кредитів іншим учасникам фінансової системи, у т.ч. фірмам, що поєднують функції брокера й дилера. Дисконтну ставку було знижено до 6,75% (приблизно на 1% нижче, ніж перед крахом) [19, p.28]. Таким чином, завдяки діям ФРС наприкінці  1987 р. крах був припинений. 

Відновлення фондових ринків розвинених країн розтяглося на період від 11 місяців (Швейцарія) до 2 років (Італія). (Для порівняння: після кризи 1929 р. відновлення фондового ринку Швейцарії тривало майже 18 років.) Відновлення фондового ринку Мексики відбулося через 29 місяців; у Бразилії  відновлення фондового ринку зайняло майже 4 роки.

Чому обвал на фондовому ринку не справив настільки руйнівного впливу на економіку США в порівнянні з кризою 1929 р.?

По-перше, наприкінці  20-х рр. ХХ століття в США було відсутнє законодавство, що регулює операції на фондовому ринку й обмежує махінації біржових гравців; також не був створений орган державного регулювання фондового ринку (комісія з цінних паперів і бірж).

По-друге, під час "Великої депресії" не існувало різноманітного набору методів державного втручання в економічне життя суспільства, був відсутній досвід антициклічного регулювання.

По-третє, біржова криза 1987 р., на відміну від кризи 1929 р., не була пов’язана з рухом промислового циклу.

По-четверте, відбулися істотні зміни в структурі власників акцій. Частка акцій, що належала індивідуальним інвесторам, з початку 1970-х рр. неухильно скорочувалася; при цьому зростала частка великих інституціональних інвесторів, які, як відомо, менш чутливі до втрат, викликаних різкими коливаннями курсів.

У результаті аналізу подій на фондовому ринку, що розгорнулися в жовтні 1987 р., можна зробити наступні висновки:

1) У 80-і рр. XX століття фондовий ринок США вступив у якісно нову фазу розвитку. До числа її основних рис можна віднести: інтеґрацію всіх елементів ринку в єдину систему; істотне посилення його взаємозалежності з фондовими ринками інших країн і практично синхронна зміна їхньої кон’юнктури; перетворення національного ринку цінних паперів у найважливішу складову частину глобального фондового ринку.  

2) Фактори, що визначили ріст ринку акціонерного капіталу США в 80-і рр. ХХ століття, можна розділити на довго-, середньо- і  короткострокові. 

3) Фондова криза 1987 р. стала першим потрясінням подібного роду в епоху глобалізації світової економіки. Глобалізація фондової кризи виявилася насамперед  у синхронному зниженні курсів акцій як у країнах з розвиненими ринками цінних паперів, так і в  країнах, де дані ринки перебували в стадії формування.        

4) Біржова криза показала зрослу стійкість економічних систем розвинених країн до таких потрясінь. У цей час фондові кризи в розвинених країнах не змогли спричинити сильні катаклізми в економіці, подібні до тих, які мали місце в період "Великої депресії".       

5) Дотепер  невирішеним залишається питання про те, що послужило поштовхом до масового розпродажу акцій 19 жовтня 1987 р.; також необхідно більш уважно розглянути  вплив операцій на терміновому ринку на кон’юнктуру ринку акцій.     

6) Для одержання більш цілісної картини причин, механізму передачі й наслідків фондових криз в епоху глобалізації необхідне детальне вивчення подій, що відбулися наприкінці  90-х рр. ХХ століття на фінансових ринках країн Південно-Східної Азії, Латинської Америки й Росії, а також на фондовому ринку США у 2001 р.
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Аналіз підходів до фінансування оборотних активів промислових підприємств України
Заглада Р.Ю.

Автомобільно-дорожній інститут Донецького 
національного технічного університету
В умовах переходу України до ринкових умов господарювання особливої гостроти набуває проблема ефективного управління оборотними активами промислових підприємств. Управління оборотними активами займає близько 60% менеджерського часу [3]. Це пов’язано з великою кількістю елементів внутрішнього матеріально-речовинного складу оборотних активів, їх значною роллю в забезпеченні безперебійності процесів постачання, виробництва і реалізації продукції, фінансової стійкості, платоспроможності, рентабельності і т. ін.

Однією з основних задач управління оборотними активами є забезпечення оборотних активів джерелами фінансування. Політика підприємства, спрямована на її вирішення, може базуватися на різних підходах. Ефективність останніх розраховується виходячи з конкретної виробничої ситуації, але проблема пошуку універсальних критеріїв фінансування активів і фондів в умовах нестабільного виробництва є сьогодні перспективним науковим завданням.
Питанню фінансування оборотних активів присвячено роботи таких вітчизняних і зарубіжних учених-економістів, як Бланк І.О., Брейлі Р., Майерс С., Брігхем Є., Ван Хорн Дж. К., Ковальов В.В., Нікбахт Е., Гропеллі А., Стоянова Є.С., Шим Джей К., Сігел Джоел Г. та ін.

Управління процесом фінансування оборотних активів в більшості робіт зводиться до вибору підходів, відповідно до яких фінансування оборотних активів розуміється як виділення довгострокових джерел фінансування, що розглядаються як джерело покриття оборотних активів. Однак ці підходи відображають лише фінансовий стан, при якому на підприємстві є робочий капітал, або він дорівнює нулю і поза увагою залишаються випадки, коли підприємство не має робочого капіталу (тобто розглядаються не всі випадки з фінансуванням оборотних активів).

Метою даної статті є обґрунтування моделі фінансування оборотних активів, що відбиває важкий фінансовий стан підприємств, наведення її статичної, динамічної та балансової інтерпретації.

В економічній літературі прийнято виділяти чотири моделі фінансування оборотних активів в залежності від вибору різних джерел фінансування: ідеальна, агресивна, консервативна і компромісна [1-5, 8, 9]. При цьому питання фінансування оборотних активів пов'язане, з одного боку, зі співвідношенням постійних (системна частина) і змінних (варіююча частина) видів цих активів, а з іншого боку, з принциповим вибором довгострокових або короткострокових джерел фінансування оборотних активів.

Дискусійним залишається питання щодо визначення поняття "постійна частина оборотних активів". Існує два основні підходи [2, 5]. Відповідно до першого постійна частина оборотних активів представляє ту їхню частину, потреба в якій відносно постійна протягом усього виробничого циклу, тобто це усереднена величина оборотних активів, що знаходиться в постійному обороті підприємства. Відповідно до іншого постійна частина оборотних активів може тлумачиться як мінімум коштів, необхідних для здійснення виробничої діяльності. Ми поділяємо другий підхід, і надалі будемо дотримуватися саме його.

Розглянемо сутність зазначених моделей фінансування оборотних активів.

Статичне і динамічне подання ідеальної моделі наведене на рис. 1 і рис. 2.

Ідеальна модель фінансування оборотних активів ґрунтується на категоріях "оборотні активи" і "поточні пасиви" і їхній взаємній відповідності. Термін "ідеал" у даному випадку означає лише поєднання активів і джерел їхнього фінансування виходячи з їхнього економічного змісту. Модель означає, що оборотні активи щодо суми збігаються з поточними пасивами, тобто робочий капітал підприємства дорівнює нулю. Ідеальна модель, відповідно до теорії фінансового менеджменту, у реальному житті практично не зустрічається.
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де НА – необоротні активи підприємства, тис. грн;

ОА – оборотні (поточні) активи, тис. грн;

СЧОА – системна частина оборотних активів;

ВЧОА – варіююча  частина оборотних активів;
ВК – джерела власних і прирівняних до них коштів, тис. грн;

ДПК – довгострокові позикові кошти, тис. грн;

ПП – поточні пасиви, тис. грн.

Рис. 1. Статичне подання ідеальної моделі фінансування оборотних активів
З позиції ліквідності така модель є найбільш ризикованою, оскільки за несприятливих умов (наприклад, необхідності одночасного розрахунку з більшістю кредиторів) підприємство може опинитися перед необхідністю залучення додаткових кредитних ресурсів або продажу частини необоротних активів для покриття кредиторської заборгованості. Сутність даної стратегії полягає в тому, що довгострокові пасиви використовуються виключно як джерело покриття необоротних активів. Таким чином, ідеальну модель фінансування оборотних активів можна представити у вигляді балансового рівняння:


ДП = НА або ПП = СЧОА + ВЧОА.
(1)

Для промислового підприємства найбільш реальною є одна з наступних трьох стратегій фінансування оборотних активів, які базуються на тому, що для забезпечення ліквідності і платоспроможності як мінімум необоротні активи і системна частина оборотних активів повинні покриватися довгостроковими пасивами. Відмінність між стратегіями полягає в тому, які джерела фінансування вибираються для покриття варіюючої частини оборотних активів.
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Рис. 2. Динамічне подання ідеальної моделі фінансування оборотних активів

де ДП – довгострокові пасиви (ВК + ДПК), тис. грн

Статичне і динамічне подання агресивної моделі фінансування оборотних активів наведене на рис. 3 і рис. 4.
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Рис. 3. Статичне подання агресивної моделі фінансування оборотних активів
Виходячи з принципів агресивної моделі, сума необоротних активів і системної частини оборотних активів покривається за рахунок довгострокових пасивів. У цьому випадку варіююча частина оборотних активів покривається за рахунок поточних пасивів. Балансове рівняння моделі матиме вигляд:


ДП = НА + СЧОА або ПП = ВЧОА.
(2)
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Рис. 4. Динамічне подання агресивної моделі фінансування оборотних активів

З позиції ліквідності агресивна стратегія також досить ризикована. На практиці обмежитися тільки мінімумом оборотних активів видається дуже небезпечним, оскільки в піковий сезон у підприємства може не знайтися вільних коштів для фінансування додаткових потреб у виробничих запасах. Тому через мінімальні витрати на підтримку поточних запасів тут має місце відносно високий поточний прибуток, але ризик потенційних втрат при зростанні попиту на продукцію підприємства в пікові періоди є високим.

Консервативна модель фінансування оборотних активів (рис. 5 і рис. 6) припускає, що необоротні активи, а також повна сума оборотних активів покривається за рахунок довгострокових пасивів. У цьому випадку кредиторська заборгованість відсутня, а отже, відсутній і ризик втрати ліквідності.

Безумовно, ця модель фінансування оборотних активів має штучний характер. Робочий капітал у даному випадку дорівнює сумі оборотних активів, а балансове рівняння матиме такий вигляд:


ДП = НА + СЧОА + ВЧОА або ПП = 0.
(3)

	АКТИВ
	ПАСИВ

	НА
	ВК

	ОА = СЧОА + ВЧОА
	

	
	ДПК


Рис. 5. Статичне подання консервативної моделі 
фінансування оборотних активів
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Рис. 6. Динамічне подання консервативної моделі 
фінансування оборотних активів

Консервативна модель економічно невигідна, оскільки вона передбачає, що підприємство як би відмовляється від кредиторської заборгованості (по суті, безкоштовного джерела фінансування).

Найбільш реальною для підприємства є компромісна модель (рис.7 і рис. 8). У цьому випадку необоротні активи, системна частина оборотних активів і приблизно половина варіюючої частини оборотних активів фінансуються за рахунок довгострокових пасивів.
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Рис. 7. Статичне подання компромісної моделі 
фінансування оборотних активів
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Рис. 8. Динамічне подання компромісної моделі 
фінансування оборотних активів

В результаті використання такої стратегії підприємство в окремі моменти часу може мати зайві оборотні активи, що негативно позначиться на прибутку, однак це розглядається як плата за підтримку ризику втрати ліквідності на заданому рівні. Компромісна модель задається наступним балансовим рівнянням:


ДП = НА + СЧОА + 0,5 · ВЧОА або ПП = 0,5 · ВЧОА.
(4)

Розглянуті чотири стратегії фінансування оборотних активів розрізняються між собою сумою робочого капіталу і часткою довгострокових пасивів, що залучаються для фінансування оборотних активів. При цьому протилежними за характеристиками є ідеальна і консервативна стратегії. Ідеальна стратегія фінансування оборотних активів (яка, відповідно до теорії фінансового менеджменту, в реальному житті практично не зустрічається) характеризується тим, що оборотні активи за сумою дорівнюють поточним пасивам, а робочий капітал дорівнює нулю. Консервативна стратегія характеризується тим, що поточні пасиви дорівнюють нулю, а робочий капітал дорівнює оборотним активам.

Однак в сучасних умовах переходу економіки України до ринкових умов господарювання на багатьох промислових підприємствах (особливо вуглевидобувної галузі) спостерігається ситуація, коли сума поточних пасивів перевищує суму оборотних активів [6, 7]. Через досить велику кількість подібних випадків (хоча й ірраціональності подібної ситуації) ми пропонуємо дати характеристику такої моделі фінансування оборотних активів і назвати таку модель "ірраціональною".

Статичне і динамічне подання ірраціональної моделі фінансування оборотних активів наведене на рис. 9 і рис. 10.
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Рис. 9. Статичне подання ірраціональної моделі 
фінансування оборотних активів
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Рис. 10. Динамічне подання ірраціональної моделі 
фінансування оборотних активів
Ірраціональна модель означає, що довгострокові пасиви (власні і довгострокові позикові кошти) як джерела фінансування оборотних активів відсутні, поточні пасиви є джерелами фінансування оборотних активів і частково необоротних активів. Таким чином, необоротні активи підприємства фінансуються не тільки за рахунок довгострокових пасивів, але і за рахунок поточних пасивів. Робочий капітал на таких підприємствах менше нуля. Балансове рівняння ірраціональної моделі фінансування оборотних активів має вигляд:


ДП = dДП ∙ НА або ПП = СЧОА + ВЧОА + (1-dДП) ∙ НА,

(5)

де dДП – частка необоротних активів, що фінансується за рахунок довгострокових пасивів.

Дана ситуація є кризовою для промислового підприємства. Вона свідчить про хитке фінансове становище, неплатоспроможність, швидше за все, є наслідком неефективного фінансового менеджменту, проблем виробничого характеру (морально і фізично застаріле устаткування, висока собівартість продукції), факторів зовнішнього середовища (відсутність попиту на продукцію, несприятлива кон'юнктура, законодавчі обмеження) і т. ін.

Отже, процес управління оборотними активами на промислових підприємствах в сучасних умовах господарювання набуває великого значення. Серед задач управління оборотними активами однією з головних є забезпечення оборотних активів джерелами фінансування. З урахуванням того, що на багатьох підприємствах спостерігається ситуація, коли сума поточних пасивів перевищує суму оборотних активів, нами наведено характеристику такої моделі фінансування оборотних активів, подано її статичну, динамічну та балансову інтерпретацію та запропоновано назвати таку модель "ірраціональною".
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ВИМІРЮВАННЯ ЕФЕКТИВНОСТІ ПРОВЕДЕНОЇ BTL-АКЦІЇ
Сергій БОРЗЕНКОВ, к.е.н., ст. викл.

У статті запропоновано класифікацію BTL-заходів, методику розрахунку ефективності BTL-заходів у короткостроковому і довгостроковому періодах та аналіз отриманих вигод від їх реалізації.
Відомо, що більше половини покупців приймає рішення про здійснення покупки безпосередньо в місці продажу товару. Отже, виникає необхідність якимось чином примусити покупця вибрати саме ваш товар. 

BTL-акції, які є маркетинговими заходами щодо стимулювання збуту, прямо впливають на споживача, в основному, в місцях здійснення покупки. Інакше кажучи, існують три групи сучасних маркетингових заходів щодо просування продукції, які мають свої характерні особливості: реклама інформує покупця про товар, PR створює лояльність до торгової марки, а BTL-акції дозволяють підвищувати обсяг продажів шляхом прямого впливу на конкретного покупця.

В умовах сучасної маркетингової ситуації виникає проблема розрахунку ефективності планування BTL-акцій. Тобто вибір тих показників, які зможуть визначити – була промо-акція успішною чи ні. На нашу думку, проблема полягає в тому, що на сьогодні не існує універсальної методики розрахунку ефективності BTL-акцій.

Зупинимося на аналізі досліджень і публікацій, присвячених вирішенню даної проблеми. Термін BTL (від англ. below the line – під межею) з’явився в середині минулого століття, коли керівник відділу маркетингу компанії Procter & Gamble складав кошторис маркетингового бюджету на рік [1]. Включивши до нього стандартні елементи (зовнішню рекламу, рекламу у пресі, на телебаченні і радіо, розробку упаковки тощо), він підрахував витрати, підвів межу і пригадав, що не врахував роздачу безкоштовних зразків товару і витрати на організацію міського свята, на якому люди тестуватимуть продукцію. Порахувавши всі додаткові витрати, він склав остаточний варіант кошторису. В американській літературі, на жаль, немає ні підтвердження, ні спростування цієї версії, але однозначно можна стверджувати, що сьогодні термін BTL означає “те, що знаходиться “під межею” [2].

З розвитком маркетингових відносин число заходів, які прийнято відносити до BTL, постійно збільшується. Сьогодні BTL-кампанії проводяться у формі промо-акцій (найчастіше – для продуктів харчування, косметики і парфумерії), у вигляді заходів маркетингу події (організація презентацій, фестивалів, концертів, шоу із залученням масового числа учасників певної цільової групи). Окрім того, до BTL відносять мерчендайзинг і рітейл-аудит [3].

Кращим показником ефективності BTL-акції є результати її проведення. Як вважає Едуард Коршиков, виробник оцінює акцію, порівнюючи продажі в період до, упродовж і після акції і потім при позитивній динаміці продажів після акції можна сказати, що вона пройшла успішно, зіставивши при цьому витрати на її проведення із збільшенням продажів [1]. 

На думку Сергія Туманова, говорити про ефективність BTL-кампанії можна тільки при комплексній оцінці ефективності маркетингової стратегії компанії, оскільки при проведенні акції у торговій точці зростають продажі на просувний товар, і залежно від виду просувного товару в середньому таке зростання складає 15-30% [3].

Часто оцінивши зростання обсягів продажу під час BTL-акції, компанії вважають за краще не виміряти дію BTL на продажі в довгостроковій перспективі. При цьому аналіз ефективності акції в кожному конкретному магазині має проводитися протягом двох подальших місяців [4].

За словами Ганни Протасової, у багатьох компаніях оцінка ефективності даних заходів проводиться за підсумками місяця. Порівнюються продажі до початку акції (як правило, в попередньому місяці), під час проведення акції і в наступний за акцією період. У середньому протягом подальшого місяця після акції зростання продажів рекламованої продукції складає 20-25% [5].

Сергій Туманов стверджує, що питома вартість контакту з BTL-комунікацією виявляється в 50-100 разів дорожчою за пряму рекламу, і тому провідні компанії ринку споживчих товарів віддають перевагу ATL-комунікації, частка бюджету на BTL у багатьох з них становить менше 25% [6].

Не зважаючи на це, BTL набуває дедалі більшої популярності у маркетологів, які займаються активним просуванням своєї продукції, дозволяючи привернути увагу тих потенційних споживачів, на яких вже не діють традиційні інструменти ATL-маркетингу через своє різноманіття і монотонність дії.

Метою даної статті є побудова методики вимірювання ефективності проведення BTL-акції. Для досягнення поставленої мети статті необхідно виконати такі завдання:

- узагальнити існуючі класифікації BTL-заходів і цілей їх проведення;

- запропонувати кроки вимірювання ефективності даних заходів у короткостроковій і довгостроковій перспективі;

- зробити висновок про доцільність використання подібної послідовності розрахунку шляхом порівняння вигод, отриманих внаслідок її проведення, і обсягів продажу без її урахування.

В основному всі типи BTL-акцій можуть використовуватися для будь-якого продукту – вибір методики залежить від цілей, яких планує досягти компанія на ринку. Цілі BTL-заходів повинні бути конкретними, вимірними, реалістичними, досяжними і сумісними із загальною рекламною кампанією фірми. Сумісність BTL із загальною рекламною кампанією полягає в тому, що, наприклад, поряд з телевізійними роликами, в яких споживачів закликають вислати три етикетки товару і отримати шанс виграти суперприз, як правило, запускається BTL-проект, у рамках якого при купівлі двох одиниць товару покупці отримують у подарунок третю.

Задля досягнення поставленої мети даного дослідження можливо запропонувати таку класифікацію BTL-заходів:

1) Retail audit – є так званою торговою панеллю, що складається з регулярного аналізу наявності товару в торговій мережі, його обсягів продажу, рівня цін, місцерозташування товару на полиці/вітрині, присутності POS-матеріалів і т.ін., порівняння з аналогічними показниками товарів-конкурентів з урахуванням типу торгової точки.

2) Mystery shopping – метод “Таємний покупець”, який дозволяє оцінити якість роботи збутового персоналу і є процесом, при якому контролер під виглядом покупця здійснює закупівлю товару. При цьому оцінюється, як продавці здійснюють процес презентації товару. Метод використовується, у тому числі, і для створення лояльного ставлення до товару з боку роздрібних торговців, оскільки за результатами перевірки кращі продавці одержують спеціальні призи.

3) Мерчендайзинг – комплекс заходів, спрямованих на створення оптимальних умов у торговій точці для контакту споживача з просувним товаром. Головна мета – забезпечення максимальної доступності товару. Цей метод стимулювання збуту включає оформлення вітрини з точки зору психологічних особливостей сприйняття, викладення товару з урахуванням його оточення, розміщення POS-матеріалів тощо.

4) Events marketing – даний метод передбачає створення сприятливого ставлення до товару/виробника товару через видовищні заходи. Наприклад, масові святкування, фестивалі, концерти, конкурси, спортивні змагання, показ мод і т.ін. Часто використовується в поєднанні з іншими методами (семплінг, дегустація та ін.).

5) Trade promotion – комплексний метод, що має на меті короткострокове збільшення обсягу продажу і підвищення впізнавання товару. До цього поняття входить також надання призів за покупку, проведення лотерей і конкурсів тощо.

6) Презентація – представлення товару з використанням таких інструментів, як оформлення місця презентації, демонстрація товару, зовнішній вигляд і презентаційний текст промоутера.

7) In-store demonstration – даний метод передбачає демонстрацію товару у дії в поєднанні з його презентацією.

8) Party-plant – демонстрація товару під час спеціально влаштованого прийому гостей. Може бути використаний спільно з попереднім методом.

9) Семплінг – безкоштовне розповсюдження рекламних зразків продукції в торгових точках, на масових заходах та в інших місцях скупчення цільової аудиторії для надання можливості випробувати товар. Іноді замінюється роздачею спеціальних купонів, які можна обміняти на товар.

10) Дегустація – дуже ефективний метод, який уможливлює забезпечити залучення покупця до процесу споживання безпосередньо в місці присутності товару. В поєднанні з презентацією метод сприяє підвищенню обсягів продажу в 4-8 разів.

11) Дайрект-маркетинг – пряме поштове розсилання пропозиції про купівлю товару і/або рекламних зразків, здійснювана за спеціально сформованими базами даних. До даного методу можна віднести створення кол-центрів.

При цьому можливими цілями BTL-заходів можуть бути:

- залучення нових покупців (тестинги, дегустації, семплінги);

- утримання існуючих споживачів (заохочення, подарунок за покупку, лотереї);

- збільшення обсягу продажів.

- «завантаження» існуючих споживачів, екстрений збут товару (подарунок за покупку);

- посилення дії реклами, зміцнення іміджу торгової марки;

- розширення дистрибуції, поліпшення торгових відносин.

Далі, для розрахунку ефективності BTL-акції необхідно проаналізувати систему показників, які дозволять спрогнозувати динаміку обсягу продажів за наслідками проведеної промо-акції. Дана методика подана в таблиці 1, за основу розрахунків прийнято одну торгову точку, де відбувалася промо-акція.

Таблиця 1. Розрахунок короткострокової ефективності BTL-акції
	Показник
	К-ть


	Од. вим.
	Позна-чення
	Формула розрахунку
	Коментарі

(джерело інформації)

	Крок 1. Аналіз ситуації з продажами до проведення промо-акції

	Обсяг продажів у звичайні дні (1 день)
	20
	шт.
	Vsale

(day)
	
	Моніторинг роздрібної мережі

	Обсяг продажів у звичайні дні (1 місяць)
	600
	шт.
	Vsale

(month)
	Vsale (d)*
30
	розрахунок

	Обсяг продажів у звичайні дні (1 рік)
	7200
	шт.
	Vsale

(year)
	Vsale (m)*

12
	розрахунок

	Крок 2. Аналіз величини прибутку на одиницю продукції

	Прибуток на одиницю
	0,1
	$
	Income (Inc)
	
	Дані виробника

	Крок 3. Розрахунок прибутку по даному продукту за день/місяць/рік на основі кроків 1-2

	Прибуток за 1 день
	2,00
	$
	Inc (day)
	Inc *
Vsale (d)
	розрахунок

	Прибуток за 1 місяць
	60,00
	$
	Inc (month)
	Inc *
Vsale (m)
	розрахунок

	Прибуток за 1 рік
	720,00
	$
	Inc (year)
	Inc *
Vsale (y)
	розрахунок

	Крок 4. Аналіз даних про продаж продукту у період промо-акції

	Обсяг продажів за 1 день промо-акції
	50
	шт.
	Vsale

(PromoDay)
	
	Дані

рекламної агенції

	Обсяг продажів під час проведення промо-акції

(термін проведення – 5 днів)
	250
	шт.
	Vsale

(Promo)
	Vsale (P)*

QPromoDay
	розрахунок

	Крок 5. Розрахунок прибутку, отриманого в період проведення промо-акції

	Прибуток за 1 день промо-акції
	5,00
	$
	Inc

(PromoDay)
	Vsale (PromoDay) x Inc
	розрахунок

	Прибуток за 5 днів промо-акції
	25,00
	$
	Inc

(Promo)
	Vsale(PromoDay) x 5
	розрахунок

	Крок 6. Розрахунок реального обсягу продажів на рік з урахуванням 5 днів продажу в промо-дні (до річного обсягу продажів додається різниця обсягу продажу за 5 промо-днів і обсяг продажу за ті ж 5 днів, якби акція не проводилася)

	Обсяг продажів у звичайні дні + промо-дні (1 рік)
	7350
	шт.
	Vsale (PromoYear)
	Vsale(y)+

(Vsale(P)-Vsale(d)) *5
	розрахунок

	Прибуток за 1 рік (з урахуванням продажів у промо-період)
	735
	$
	Inc (PY)
	Vsale (PY)*

Inc
	розрахунок

	Додатковий прибуток, отриманий в результаті промо-акції за рік
	15,00
	$
	AdInc (PromoYear)
	Inc (PY) – Inc (y)
	розрахунок


Отже, головним підсумком розрахунку короткострокового ефекту проведення BTL-акції є отримання показників суми обсягів продажу в період промо-акції і величини додаткового прибутку, який забезпечується завдяки їй. Проте найціннішим досягненням BTL-акції є отримання довгострокового ефекту її проведення (табл.. 2).

Таблиця 2. Розрахунок довгострокової ефективності BTL-акції
	Показник
	К-ть


	Од. вим.
	Позна-чення
	Формула розра-хунку
	Коментарі

(джерело інформації)

	Крок 7. Розрахунок середньої кількості покупок продукту одним покупцем за місяць

	Середня покупка 1 людиною на місяць
	5
	шт.
	VsalePers

(month)
	
	Дані виробника про ЖЦТ

	Середня покупка 1 людиною на рік
	60
	шт.
	VsalePers

(year)
	VsalePers (month) x 12
	розрахунок

	Прибуток від однієї людини на рік
	6,00
	$
	IncPers

(month)
	VsalePers
(year) x Inc
	За умови, що ціни не змінилися

	Крок 8. Розрахунок кількості контактів із споживачами (аналіз статистичних даних)

	Кількість людей, що ознайомилися з продуктом в результаті 1 дня промо-акції
	54
	ос.
	Qpers (PromoDay) – акція проходить 4 години на день. Один контакт ~ 4,4 хв.

На годину: 60 / 4,4 хв. = 13,6 контакт.

На день: 13,6 x 4 = 54,4 контакт

	Кількість людей, що ознайомилися з продуктом в результаті 5 днів промо-акції
	270
	ос.
	Qpers (Promo)
	Qpers (PD) x 5
	розрахунок

	Крок 9. Визначення кількості споживачів, які стали прихильниками даного товару в результаті проведення BTL-акції

	1-й день акції

2-й день акції

3-й день акції

4-й день акції

5-й день акції
	Контактів (К) = 54; Люди, що здійснили покупку (Ч) = 30. (1-а група споживачів. Пробна покупка)

К = 54; Ч = 30. (2-а група споживачів. Пробна покупка)

К = 54; Ч = 30. (3-а група споживачів. Пробна покупка)

К = 54; Ч = 30. (4-а група споживачів. Пробна покупка)

К = 54; Ч = 38. (5-а група споживачів. Пробна покупка + 1-а група споживачів, що прийшла за 2-ю покупкою)*

	Кількість конвертованих споживачів, які протягом 11 місяців, що залишилися, купуватимуть цей продукт (Loyality, %)
	67,5
	чол.
	ConvPers (Promo

Year)
	Qpers (Promo) x 25%
	Дані досліджень (досвід просування продукції)

	Обсяг продажів за рахунок конвертованих споживачів за 1 місяць
	337,5
	шт.
	Vsale ConvPers (month)
	ConvPers (PY)*

VsalePers (month)
	розрахунок

	Обсяг продажів за рахунок конвертованих споживачів за 11 місяців
	3712,5
	шт.
	Vsale

ConvPers (year)
	Vsale ConvPers (y)*11
	розрахунок

	Прибуток від конвертованих споживачів за 11 місяців, що залишилися
	371,25
	$
	Inc ConvPers (year)
	Vsale ConvPers (y) * Inc
	розрахунок


Примітка:
*На підставі виміру продажів у перші 4 дні видно, що пробну покупку на 5-й день акції здійснили 30 осіб. А 8, що залишилися, є так званими “конвертованими покупцями”, яких ми прагнемо визначити в даному дослідженні, тобто людей, що стали прихильниками торгової марки компанії в результаті проведення BTL-акції. Це складає 25 %.

Виходячи з проведених досліджень, слід зазначити, що тепер в розрахунках є всі дані для порівняння обсягів продажу на рік без промо-акції (Vsale (PromoYear)), обсягу продажу з урахуванням промо-акції (Vsale (PromoYear)) з обсягом продажу з урахуванням “конвертованих” споживачів (Vsale ConvPers (year)). Ці розрахунки наведено в табл.. 3.

Таблиця 3. Розрахунок отриманих вигод від проведення BTL-акції
	Показник
	К-ть


	Од. вим.
	Позна-чення
	Формула розра-хунку
	Коментарі

(джерело інформації)

	Крок 10. Розрахунок загального прибутку, отриманого від конвертованих споживачів

	Обсяг загальних продажів з урахуванням продажів у дні промо-акції і продажів від конвертованих споживачів
	11062,5
	шт.
	Whole Vsale (year)
	VsaleConvPers (y) + Vsale (PY)
	розрахунок

	Прибуток загальний з урахуванням продажів у дні промо-акції і продажів від конвертованих споживачів
	1106,25
	$
	WholeInc (year)
	Whole Vsale (y) x Inc
	розрахунок

	Крок 11. Розрахунок чистого прибутку за вирахуванням витрат на промо-акцію в торговій точці

	Вартість промо-акції в даній торговій точці
	307,00
	$
	Promo Expense
	
	Дані рекл. агенції

	Чистий прибуток
	799,25
	$
	NetProf
	WholeInc (y) – NetProf
	розрахунок

	Крок 12. Порівняння чистого прибутку від промо-акції із звичайним річним прибутком

	Додатковий прибуток
	79,25
	$
	Ad WholeInc
	NetProf – Inc (y)
	розрахунок


Підсумовуючи сказане, слід зазначити, що в наведених розрахунках чистий прибуток компанії в результаті проведення BTL-акції склав $79,25, що відповідає додатку в 11,01% до звичайного річного прибутку без урахування проведення промо-акцій (див. крок 3: Inc (year) – $720, тобто $79,25 – 11,01%). В даному випадку отриманий результат говорить про безперечну ефективність проведеної промо-акції, оскільки AdWholeInc > 8%, що, на думку фахівців, відображає якість проведення подібних заходів щодо просування товару або бренду компанії.

Також необхідно підкреслити, що наведена в роботі методика, і взагалі зусилля фірми щодо просування, працюватимуть за умови виконання таких умов:

- компанія-виробник має досвід просування бренду в аналогічній або паралельній товарній категорії (наприклад, «пиво» і «слабоалкогольні коктейлі»);

- компанія зарекомендувала себе як виробник якісної продукції;

- продукт відкриває нову товарну категорію (наприклад, Red Bull в категорії «безалкогольні енергетичні напої»). При цьому існує мінімальний ризик того, що споживач перемкнеться на продукт конкурента унаслідок його відсутності;

- перед запуском торгової марки проведені багатоступінчасті маркетингові дослідження (на предмет цінових очікувань потенційних споживачів);

- знання цільової аудиторії на соціально-демографічному і психографічному рівні;

- якщо товарна ніша зайнята, то бренд повинен мати чітку відбудову від конкурентів (раціональні й емоційні переваги);

- при запуску продукту були враховані всі вищеперелічені чинники.

Висновки дослідження і перспективи подальшого розвитку в даному напрямі
1. Створення емоційного зв’язку між брендом і споживачем завжди було метою будь-якого маркетингового рекламного заходу від самого моменту появи реклами як інструменту маркетингу. Але сьогодні традиційні канали дії на емоції – зовнішня реклама, ЗМІ – є переповненими. Привернути увагу і сформувати прихильність сучасного споживача можна двома способами: звернутися до нього особисто, на відміну від позбавленої індивідуальності медіареклами, або впливати на його враження за допомогою BTL-заходів.

2. Щоб ефективно організувати BTL-акцію, потрібно, по-перше, визначитися з цілями. Загалом вони можуть включати підвищення обсягу продажу протягом певного періоду часу або роботу на імідж бренду в довгостроковій перспективі. А також врахувати комплекс інших важливих елементів просування, розглянутих у даній статті.

3. Важливий момент, який варто відзначити, – не можна вважати промо-акцію ефективною лише на підставі швидкої окупності витрат на її організацію. Як правило, короткострокова віддача від промо-акцій незначна. При цьому необхідно використовувати в роботі методику, що рекомендується.
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ДЕРЖАВНЕ РЕГУЛЮВАННЯ ІННОВАЦІЙНИХ ПРОЦЕСІВ В РОЗВИНЕНИХ КРАЇНАХ

Оксана Кузьменко, 

кандидат економічних наук, доцент кафедри економічної теорії Донецького державного інституту штучного інтелекту

У статті аналізується державне регулювання інноваційного розвитку країн ЕС, США, Японії, що спрямоване на подальше поглиблення кооперації у галузі науково-дослідних, дослідно-конструкторських робіт та впровадження нової техніки і технологій. Вивчення інноваційних процесів в країнах з розвиненою ринковою економікою актуальне для сучасної України.

Необхідність державного регулювання інноваційних процесів викликана передусім зростанням їх впливу на економіку та суспільство в цілому. Економіка країни розвивається під впливом екстенсивних та інтенсивних факторів. Перші - це приріст маси використовуваних у виробництві первинних ресурсів - трудових, земельних, капітальних; інтенсивні фактори розуміються як підвищення якості використовуваних ресурсів та ефективності їх використання. Сьогодні можливості економічного росту за рахунок залучення в обіг нових первинних ресурсів дуже обмежені. Отже, вирішального значення для економічної динаміки набувають інтенсивні фактори, що з кожним роком все більше впливають на формування макроекономічних показників. Окрім того, інновації впливають на структуру суспільного виробництва та інституціональні економічні механізми, на соціальну стабільність, на навколишнє середовище, нарешті, на конкурентоспроможність національної економіки в системі світового господарства. Тобто інновації визначають подальший розвиток країни, і завдання науковців та практиків полягає у дослідженні державного механізму регулювання інноваційних процесів, у визначенні найбільш оптимальних методів і підходів, у розробці оцінок і нормативів впровадження тієї чи іншої інновації.

Вказані підходи викладені в численних публікаціях і фундаментальних працях, присвячених проблемам інноваційного розвитку країни [1-7]. Так, на думку І. Бойка, "створення державою умов для вільного доступу національним компаніям до результатів фундаментальних досліджень є величезним за значенням і вартістю внеском у підвищення їхньої конкурентноздатності" [4, с. 141]. Подібну точку зору підтримує й В. Александрова, яка відзначає: "Важливе значення для позитивного впливу держави на розвиток ринкової економіки має ефективне застосування державного програмування, а отже, і державної підтримки пріоритетних напрямків розвитку науки і техніки" [5, с. 29]. Вона виділяє такі характерні аспекти здійснення політики державного регулювання: наявність системи організаційних і економічних методів формування науково-технічних програм; об'єктивність і глибина обґрунтування науково-технічних розробок з метою їхнього добору і включення в державні науково-технічні програми; системність, обов'язковість оцінки і контролю реалізації запрограмованих задач; організація ресурсного забезпечення реалізації державних науково-технічних програм; застосування раціональних методів стимулювання пріоритетних науково-технічних розробок [5].

На думку М. Новицького, відповідно до закономірностей економічної динаміки, вихід з депресії можливий тільки при інвестуванні високоефективних базових технологічних нововведень, упровадження яких у виробництво забезпечить формування нового технологічного внеску для здійснення соціально орієнтованого економічного росту [6, с. 39].

Не дивлячись на те, що у цих та інших роботах визначені основні тенденції розвитку інноваційної діяльності нашої країни, в тому числі і на основі наявного зарубіжного досвіду, звернення до практики державного регулювання інноваційних процесів в країнах з розвинутою ринковою економікою може стати підґрунтям для визначення нових методів оцінки і впровадження інновацій в Україні.

Отже, метою даної статті є вивчення досвіду розвинених країн світу у сфері державного регулювання інноваційних процесів.

Роль держави полягає в створенні економічних і організаційно-інституціональних умов росту інноваційної активності суб'єктів господарювання, науково-дослідних організацій; інтеграції не підпорядкованих один одному учасників інноваційного процесу. Беручи на себе задачу забезпечення безперервності інноваційного процесу, держава та її інститути забезпечують конкурентний клімат інноваційного середовища, сприйнятливість суб'єктів господарювання до новинок, мобільність і гнучкість організацій-розроблювачів інновацій; забезпечення ефективності розробки інновацій на всіх етапах інноваційного циклу. 
Механізми державного регулювання інноваційних процесів, які широко використовуються в розвинутих ринкових країнах, можна згрупувати за наступними напрямками:

- сприяння розвитку науки, у тому числі прикладної, і підготовці наукових та інженерних кадрів як основного джерела інноваційних ідей;

- функціонування державних, урядових, відомчих програм, спрямованих на підвищення інноваційної активності бізнесу;

- формування і надання національним товаровиробникам державних замовлень переважно у формі контрактів на проведення НДДКР;

- стимулювання інновацій;

- координація досліджень академічної і прикладної науки, стимулювання кооперації в галузі НДДКР промислових корпорацій і університетів.

Прийнято розрізняти прямі і непрямі заходи впливу держави в галузі інновацій. Їх співвідношення визначається економічною ситуацією в країні й обраною в зв'язку з цим концепцією державного регулювання - з акцентуацією на ринок або на централізацію. Як правило, у період економічного спаду переважають стратегії "кейнсіанського" підходу до державної економічної політики, що припускає надзвичайно активне втручання держави в економічне життя суспільства. У період піднесення економіки бере верх філософія консерватизму, що надає перевагу ринковим відносинам.

Прямі методи державного регулювання інноваційних процесів мають дві форми: адміністративно-відомчу і програмно-цільову.

Адміністративно-відомча форма виявляється у вигляді прямого дотаційного фінансування, здійснюваного у відповідності зі спеціальними законами, прийнятими з метою безпосереднього сприяння інноваціям. Так, у США в 1980 р. було прийнято Закон Стівенсона-Вайдлера "Про технологічні нововведення", що передбачає ряд заходів стимулювання промислових інновацій:

- створення для їхнього вивчення і стимулювання спеціальних організацій у межах апарату виконавчої влади;

- сприяння в обміні науковим і технічним персоналом між університетами, промисловістю і федеральними лабораторіями;

- заохочення приватних осіб і корпорацій, що роблять великий внесок у розвиток науки і техніки.

Яскравим прикладом дотаційного державного фінансування є відкриття в США в 1985 р. Інституту промислової технології при Мічиганському університеті. На організацію цього інституту місцевою і федеральною владою було виділено 17 млн дол. Основне його завдання - розробка і експериментальна експлуатація гнучких інтегрованих виробничих систем та інших засобів автоматизації виробництва. На частку федерального уряду припадає майже половина коштів, що витрачаються в США на НДДКР [10].

Програмно-цільова форма державного регулювання інновацій припускає конкретне фінансування останніх за допомогою державних цільових програм підтримки нововведень, у тому числі в малих наукомістких фірмах. Створюється система державних контрактів на придбання тих чи інших товарів і послуг. Фірмам надаються кредитні пільги для здійснення нововведень тощо.

Контрактне фінансування являє собою один з елементів розповсюдженої сьогодні системи контрактних відносин — договорів між замовниками і підрядниками (у даному випадку держава виступає в ролі замовника-споживача НДДКР (наприклад, в аерокосмічній галузі), а фірма-виконавець НДДКР є підрядником). У договорі чітко передбачаються терміни завершення робіт, конкретний поділ праці між виконавцями, характер матеріальної винагороди. Жорстко обумовлюються взаємні зобов'язання й економічні санкції. У США в такий спосіб фінансуються 77% федеральних витрат на НДДКР.

Особливе місце в системі прямих заходів впливу держави на інноваційний бізнес посідають заходи, що стимулюють кооперацію промислових корпорацій в галузі НДДКР і кооперацію університетів із промисловістю. Остання форма викликана усвідомленням об'єктивної необхідності, з одного боку, доведення передових наукових ідей до стадії їх комерційної реалізації, з іншого - створення умов для зацікавленості промисловості у фінансуванні академічних досліджень. У цьому напрямку державної інноваційної політики чітко виявляється її перспективна спрямованість, зацікавленість у науковій новизні промислових інновацій, що нерідко є вторинним при реалізації інтересів у промислових компаній, які вирішують у першу чергу виробничі і комерційні задачі. Ринок не буде мати ефекту в ситуаціях, коли держава не є учасником або підтримувачем великих інвестиційних проектів, із тривалими строками окупності, високим ступенем прибутку і невизначеності щодо майбутньої норми прибутку. Створення консорціумів, інженерних центрів, наукових і технологічних парків, інших перспективних формувань, що успішно реалізують складні інноваційні ідеї, - наочний приклад ефективності державної підтримки, завдяки якій різні організації не тільки усвідомлюють необхідність спільної реалізації інноваційного циклу, але і реально відчувають переваги спільної роботи.

Державна підтримка створення таких організаційних формувань здійснюється в розвинутих країнах переважно у вигляді спеціальних програм різних урядових відомств. У США, наприклад, це в основному Міністерство енергетики і Національний науковий фонд (ННФ). Як приклад, наведемо найбільш відомі програми з організації співробітництва науково-дослідних установ і промислових фірм США [11].

Програма "Промислово-університетські кооперативні дослідницькі центри" - реалізується з 1973 р. Вона передбачає створення кооперативних університетсько-промислових центрів на базі розробки і реалізації великої дослідницької програми, у якій бере участь кілька промислових фірм і один університет. До 1984 р., тобто за 10 років, у країні було створено понад 100 таких центрів, причому 20 з них були організовані цілком на кошти ННФ. 

Друга програма ННФ була розпочата у 1978 р. і спрямована на організацію кооперації промисловості з університетами у виконанні дослідницьких проектів, фінансованих ННФ у галузях, які держава вважала пріоритетними. Партнерам по спільній дослідницькій роботі ННФ надає субсидії.

Третя програма ставить своєю задачею надання фінансової допомоги окремим особам або фірмам у сфері дрібного бізнесу, що зобов'язується протягом півроку провести дослідження певної наукової ідеї.

Непрямі методи, використовувані в державній інноваційній політиці, націлені, з одного боку, на стимулювання самих інноваційних процесів, а з іншого - на створення сприятливого загальногосподарського і соціально-політичного клімату для новаторської діяльності. Схильність до підприємництва взагалі, і інноваційного зокрема, регулюється рівнем оподаткування прибутку. Важливість цього інструменту державного регулювання усвідомлюється практично у всіх розвинутих країнах, і кожна з них прагне створити власну оптимальну модель оподаткування прибутку. Так, у США система податкових пільг на НДДКР існує з 1981 р. Податкова знижка припускає можливість відрахування витрат на НДДКР, пов'язаних з основною виробничою і торговою діяльністю платника податків, із суми оподатковуваного податком доходу. До 1985 р. вона складала 25%, від 1985 р. і до сьогодні - 20%.

Підраховано, що в США амортизаційні і податкові пільги покривають у середньому від 10 до 20% загальної суми витрат на НДДКР.

У цілому можна назвати наступні види податкових пільг, що стимулюють інноваційну діяльність і використовуються у світовій практиці:

- надання дослідницького й інвестиційного податкового кредиту, тобто відстрочка податкових платежів у частині витрат із прибутку на інноваційні цілі;

- зменшення податку на приріст інноваційних витрат;

- "податкові канікули" протягом декількох років на прибуток, отриманий від реалізації інноваційних проектів;

- пільгове оподатковування дивідендів юридичних і фізичних осіб, отриманих по акціях інноваційних організацій;

- зниження ставок податку на прибуток, спрямоване на замовлені і спільні НДДКР;

- зв'язок надання пільг з пріоритетністю виконуваних проектів;

- пільгове оподаткування прибутку, отриманого в результаті використання патентів, ліцензій, ноу-хау й інших нематеріальних активів, що входять до складу інтелектуальної власності;

- зменшення оподатковуваного прибутку на суму вартості приладів і устаткування, переданих вузам, НДІ й іншим інноваційним організаціям;

- відрахування з оподатковуваного прибутку внесків у благодійні фонди, діяльність яких пов'язана з фінансуванням інновацій;

- зарахування частини прибутку інноваційної організації на спеціальні рахунки з наступним пільговим оподатковуванням у випадку використання на інноваційні цілі [9].

Законодавчі норми в розвинутих країнах дуже різноманітні і стосуються багатьох галузей впливу на інноваційну політику. Наприклад, патентне право, що діє в США вже близько 200 років, законодавчо закріплює права винахідників на їхні відкриття — інтелектуальну власність, що припускає монополію автора на науково-технічне рішення. Ця обставина дозволяє винахіднику, подібно землевласнику, одержувати "інноваційну ренту", тобто плату за користування його винаходом. Таке становище в кінцевому рахунку позитивно позначається на активності наукової праці в країні. Антитрестовське законодавство дозволяє підтримувати необхідну жорсткість конкурентної боротьби - важливого фактора стимулювання інноваційної активності. Ця обставина певною мірою обумовлює спрямованість торгово-валютної політики, орієнтованої на захист інтересів національного капіталу в галузі реалізації нововведень усередині країни. Так, у квітні 1987 р. під тиском Асоціації електронної промисловості США адміністрація Р.Рейгана ввела стовідсотковий податок на деякі види японської електроніки, увезеної на американський ринок, що було викликано підвищенням імпорту електронних виробів з Японії над американським експортом відповідних товарів на 16,9% [10].

Створення соціальної інфраструктури, що включає формування єдиної інформаційної системи усередині країни, тим більше важливо, якщо враховувати ключову роль інформації в процесі реалізації інноваційного циклу, що складається з окремих етапів: дослідження, розробки, підготовки до виробництва, виробництва, збуту.

Органами державного регулювання інноваційної діяльності в США є:

Американський науковий фонд (опікується фундаментальними дослідженнями); Американська наукова рада (опікується промисловістю і університетами); НАСА; Національне бюро стандартів; Міністерство оборони;

Національний центр промислових досліджень; Національна академія наук;

Національна технічна академія; Американська асоціація сприяння розвитку науки.

Останні чотири структури мають змішане фінансування, інші - з федерального бюджету. Джерела фінансування: близько 50% — приватні фірми й організації, 46% - федеральний уряд (на основі конкурсів), інше - університети, коледжі, неурядові організації.

Держава стимулює створення венчурних фондів і дослідницьких центрів. За поданням Національного наукового фонду США найбільш ефективні дослідницькі центри і венчурні фонди можуть перші 5 років цілком або частково фінансуватися з федерального бюджету. Найефективніші і наукомісткі дослідження держава фінансує повністю через їхню складність, високі витрати, ризик, сильну міжнародну конкуренцію.

У США існує практика безкоштовної видачі ліцензій на комерційне використання винаходів, запатентованих у ході бюджетних досліджень, які є власністю федерального уряду.

Істотним елементом прямої підтримки інноваційних процесів є формування державної інноваційної інфраструктури. Держава може створювати мережі центрів поширення нововведень і консультаційних центрів, що надають консультативні послуги інноваторам. Держава сприяє формуванню ринку інновацій і сама виступає його агентом.

Державні органи покликані здійснювати моніторинг і прогнозування інноваційних процесів у країні і за рубежем, а часто і пошук найбільш ефективних передових технологій для широкого впровадження. Особливе місце займає державна експертиза інноваційних проектів, оскільки окремим організаціям, що здійснюють нововведення, важко оцінити всі їхні можливі ефекти в загальноекономічному масштабі.

Особливістю державної інноваційної політики США є також низька "відомча" концентрація рішень з вироблення і реалізації інноваційних проектів.

У США велика увага надається прогнозуванню, стандартизації, оптимізації управлінського рішення, державній експертизі інноваційних проектів, веденню державної статистики інновацій, відпрацьований механізм розвитку внутрішньої і міжнародної конкуренції, антитрестовське законодавство діє вже понад 100 років.

Японська модель також припускає створення технологічного пріоритету, але при цьому акцент робиться на конкретні технології. Так, в останні десятиліття пріоритетною державною технологією є виготовлення роботів. Іншими словами, на державному рівні визначаються технологічні переваги, що повинні бути досягнуті, і стимулюється їхній розвиток, щоб потім переводити на нові технології все господарство країни.

Ключову роль у визначенні стратегії розвитку промисловості Японії, розробці промислових НДДКР і їхньому впровадженні відіграє Міністерство зовнішньої торгівлі і промисловості (МЗТП). Контроль виконання конкретних напрямків НТП здійснює Управління з науки і техніки. Під егідою МЗТП знаходиться і Японська асоціація промислових технологій, що займається експортом і імпортом ліцензій. Існує довгострокова програма науково-технічного розвитку країни, здійснюється стимулювання прикладних досліджень і закупівель ліцензій за кордоном. У реалізації НТП перевага надається великим корпораціям.

Сьогодні в Японії державні витрати на НДДКР, в основному на фундаментальні дослідження і генерування принципово нових ідей, збільшилися до 3,5% ВВП. Державна політика Японії спрямована на перетворення країни з імпортера ліцензій на їхнього експортера.

МЗТП Японії не тільки визначає стратегію загального і галузевого розвитку промисловості і зовнішньої торгівлі, але і має у своєму розпорядженні досить великий арсенал засобів і методів, що дозволяють конкретизувати цю стратегію. Окрім традиційних економічних і адміністративних способів впливу на розвиток експортного виробництва й експорту, таких як пільгове кредитування і страхування експорту, часткове звільнення експортерів від сплати податків, пряме субсидування, державна комплексна допомога експортерам, сприяння їхньої збутової діяльності і т.п., японські державні органи широко використовують і непрямі методи:

 - цільовий розподіл фінансових ресурсів, наданих приватними банками, і зосередження їх у пріоритетних галузях;

- сприяння організаціям у придбанні передової іноземної технології;

- контроль за науково-технічним обміном із закордонними країнами.

Японська модель інтеграції науки і виробництва, науково-технічного прогресу припускає будівництво принципово нових міст-технополісів, що поєднують НДДКР і наукомістке промислове виробництво.

Стратегія технополісів — це стратегія прориву в нові сфери діяльності на основі розвитку мережі регіональних центрів вищого технологічного рівня, це стратегія інтелектуалізації всього японського господарства.

Державне регулювання інноваційними процесами в Японії також характеризується індикативним плануванням НДДКР, високими імпортними митними тарифами, наданням податкових і кредитних пільг у фінансуванні НДДКР, протекціоністською політикою в просуванні нової наукомісткої продукції.

Німеччина, Великобританія, Франція входять до складу Євросоюзу і посідають відповідно 3-є (2,3% ВВП), 4-е (2,4% ВВП) і 5-е (2,2%) місця у світі щодо абсолютної величини витрат на НДДКР. З федерального бюджету НДДКР фінансується на 35-45% [12].

Євросоюз велику увагу приділяє активізації інноваційної діяльності. До основних напрямків інноваційної політики Євросоюзу належать:

- вироблення єдиного антимонопольного законодавства;

- використання системи прискореної амортизації устаткування;

- пільгове оподатковування НДДКР;

- заохочення малого наукомісткого бізнесу;

- пряме фінансування організацій для заохочення інновацій у галузі новітньої технології;

- стимулювання співробітництва університетської науки й організацій, що виробляють наукомістку продукцію.

З 1988 р. діє програма "ВЄЛЬЮ" з поширення в Євросоюзі результатів НДДКР.

У відповідь на падіння частки європейських компаній на ринках високих технологій були прийняті:

ЄСПРІТ - Європейська стратегічна програма наукових досліджень у сфері технології інформаційних систем;

РАСІ — дослідження передових способів зв'язку в Європі (мета - проведення спільних НДР в галузі інтегрованого широко мережевого зв'язку);

ЕВРИКА - комплексна програма, спрямована на стимулювання появи (шляхом альянсів між європейськими групами) могутніх промислових компаній, здатних протистояти конкуренції, особливо з боку американських і японських корпорацій, і організувати скоординовані європейські НДДКР у шести галузях: оптроніка, нові матеріали, великі ЕОМ, могутні лазери, прискорювачі часток, штучний інтелект.

Стимулювання інноваційної діяльності в Євросоюзі здійснюється приблизно за тими ж самими принципами, що прийняті у світовій практиці.

При усьому різноманітті форм і прийомів стимулювання інноваційної діяльності з боку державних органів у всіх розвинутих країнах прослідковується, однак, щось спільне, що дозволяє виділити інноваційну політику як специфічний елемент системи державного регулювання. Так, слід зазначити погодженість інноваційної політики з усіма видами державної економічної політики взагалі. Це виявляється у використанні єдиних економічних інструментів державного впливу, що відповідають обраному економічному курсу. Характерною властивістю інноваційної політики є також широта впливу: вона націлюється на пропозицію інноваційних ідей, ініціює початковий попит на результати інноваційних процесів, сприяє залученню в інноваційний бізнес фінансово-кредитних коштів і інформаційних ресурсів, створює сприятливий для інновацій економічний і політичний клімат. 

Національні орієнтири інноваційної політики виявляються в конкретних моделях, використовуваних різними країнами. Позначається нерівномірність економічного розвитку країн, що виявляється й у сфері інновацій. Через це виникає необхідність зосереджувати національні зусилля на тих ключових галузях науки і техніки, у яких країна може домогтися провідного становища на світовому ринку.

Сьогодні можна виділити три головних типи моделей науково-інноваційного розвитку країн [11]:

- країни, орієнтовані на лідерство в науці, реалізацію великомасштабних цільових проектів, що охоплюють усі стадії науково-виробничого циклу, як правило, зі значною часткою науково-інноваційного потенціалу в оборонному секторі (США, Англія, Франція); 

- країни, орієнтовані на поширення нововведень, створення сприятливого інноваційного середовища, раціоналізацію всієї структури економіки (Німеччина, Швеція, Швейцарія);

- країни, що стимулюють нововведення шляхом розвитку інноваційної інфраструктури, забезпечення сприйнятливості до досягнень світового науково-технічного прогресу, координації дій різних секторів у галузі науки і технологій (Японія, Південна Корея).

Американська модель відрізняється найбільш повною автономією підприємництва. Орієнтація економічного розвитку здійснюється шляхом виокремлення якоїсь певної галузі (наприклад, військової технології), куди держава вкладає кошти і тим самим забезпечує її технологічний пріоритет. Так, у 1981-85 р. у США планувалося виділення 1500 млрд дол. на розвиток військово-промислового комплексу. Результати і побічні продукти військових інновацій стають важливим джерелом інновацій цивільних. Подібну модель використовує й Великобританія.

Звернення держав із традиційно розвинутими ринковими відносинами до питань глобального, перспективного характеру (маються на увазі ретельний аналіз напрямків технічного розвитку і вибір пріоритетних галузей інноваційної діяльності; аналіз темпів розвитку інноваційних процесів і схильності суспільства до інноваційного підприємництва; ініціювання інноваційних програм і т.д.) розкриває основну причину державного втручання в управління інноваціями. Зосереджуючи увагу переважно на питаннях перспективного характеру, державні заходи впливу гармонійно доповнюють ринкові механізми, що справляють в основному лише короткостроковий вплив на сферу інновацій. Ринкові орієнтири дозволяють підприємствам враховувати сьогоднішню економічну ситуацію і виробляти прогнози, але тільки на найближче майбутнє. За цих умов пріоритет надається інноваційним процесам, що забезпечують високий "приватний ефект" - найчастіше максимум прибутку на вкладений акціонерами капітал. При цьому можуть виявитися незатребуваними інноваційні ідеї, що містять величезний "суспільний ефект" (наприклад, програма боротьби зі СПІДом) чи потенційний ефект у майбутньому (продукти і процеси завтрашнього дня). Ось ці, спрямовані у відносно далеке майбутнє ідеї і покликана, головним чином, вбирати у свою орбіту сучасна інноваційна політика промислово розвинутих капіталістичних країн.

Висновки

Розглянуті механізми державного регулювання інноваційних процесів і методи впливу держави в галузі інновацій, які широко застосовуються в країнах зі сталою ринковою економікою, дозволяють визначити основні підходи і тенденції, якими слід керуватися при формуванні державної інноваційної політики України.

На нашу думку, з урахуванням інноваційної політики ЄС в Україні доцільно виокремити і здійснювати активне державне регулювання тих напрямків і сфер економічного розвитку, які безпосередньо виходять на участь у світових транснаціональних корпораціях (ТНК). Прикладом уже частково реалізованих Україною можливостей є її участь у міжнародних космічних програмах, використання непересічного транзитного потенціалу країни. Саме державне регулювання інновацій здатне відродити суднобудівну і машинобудівну галузі країни.

Окрім того, нашій державі слід впливати і підтримувати стратегію розвитку базових галузей економіки (зокрема металургії, вугільної промисловості), використовуючи власний потужний науково-технічний потенціал. Нові і важливі для України з огляду на світові тенденції економічного розвитку галузі (інформаційну, комунікаційну, послуг тощо) слід розвивати із впровадженням запозичених науково-технічних розробок задля того, що вирівняти стан у всіх сферах господарювання і успішно інтегруватися до світових економічних співтовариств.

З огляду на вищевикладене, перспективою подальших досліджень можуть бути пропозиції до майбутньої програми інноваційного комплексу України. Зауважимо, що ця програма має охоплювати як окремі виробничі, дослідницькі, конструкторські, інформаційні одиниці і їхні сполучення в ринкових структурах, так і органи державного управління такими інноваціями, що непідвладні стихійним силам ринкового регулювання. І в цьому сенсі позитивний досвід у галузі державної інноваційної політики в розвинутих країнах може виявитися дуже корисним.
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ЕКОНОМІЧНА ГЛОБАЛІЗАЦІЯ СВІТУ У ПРАЦЯХ САТО-ІНСТИТУТУ

Тетяна Кібук,

магістрантка економічного факультету Приазовського державного технічного університету

В сучасній дискусії глобалістів-антиглобалістів часто прийнято однозначно сприймати США та країни "золотого мільярда" і їх інституції як такі, що є чільними і послідовними носіями глобалістської доктрини [1]. Насправді ситуація не наскільки однозначна. Скажімо у самих Сполучених Штатах Америки існує багато аналітичних  центрів, які  в тому чи іншому ракурсі розробляють тематику глобалізаційних процесів - The Heritage Foundation ("Спадщина"), Center for International Private Enterprise (Центр міжнародних приватних підприємств), Інститут Брукінгс (Національний інститут передових досліджень), Інститут міжнародної економіки та інші [2]. Аналіз показує, що позиції американських дослідників різних центрів часто не співпадають. 

Мета нашої статті - висвітлити позицію американських вчених і політиків ліберального спрямування. Цей напрямок представляє CATO-Institute, огляд і аналіз останніх робіт якого з проблем економічної глобалізації світу ми і ставимо як завдання. 

Спершу декілька слів про власне САТО-інститут. 

Інститут Като (The Cato Institution) - ліберальний «мозковий центр», заснований у 1977 р. Едвардом Крейном у Вашингтоні, США. Обмежений уряд, індивідуалізм, верховенство закона і прав особистості, свобода торгівлі - ось основні положення тієї політичної філософії, якої дотримується Інститут Като і яку у всьому світі прийнято називати «лібералізмом». Але у США її часто називають «лібертаріанством» або «ринковим лібералізмом». Либертаріанські принципи, які сповідує Інститут Като, - це лібералізм Томаса Джефферсона, Джона Локка, Адама Сміта. Це доктрина, що поєднує у собі принципи свободи підприємництва і ринка, зниження податків, поваги до громадянських свобод і скептицизм з приводу переваг держави загального добробуту і державних воєнних авантюр у зовнішній політиці [3]. 

Оглянемо і проаналізуємо останні (після 2000 р.) праці провідних працівників Інституту Като з глобалізаційної тематики. 

Помітною роботою є книга „Світове багатство: невдачі і перемоги світового капіталізму” (Global Fortune: The Stumble and Rise of World Capitalism), видана Інститутом Като у 2000 році [4]. Директором проекту Глобальної економічної свободи в Інституті Като і редактором книги був Васкес Йан. Дослідження присвячене  селективному підходу до надання економічної допомоги країнам світу. Її основою є ініційована президентом Бушем програма Millennium Challenge Account - ініціатива адміністрації Дж. Буша молодшого, спрямована на надання фінансової допомоги країнам, що розвиваються, в яких створюються сприятливі політичні умови для проведення економічних реформ, які здійснюють “належне управління”, інвестують кошти у своє суспільство і проводять ринкові реформи і політику Всесвітнього банку, що закликає подвоїти обсяг цієї допомоги. Прийнята урядом США і Всесвітнього банку політика полягає у тому, що фінансову допомогу слід надавати тільки тим бідним країнам, що провадять „правильну” економічну політику, докорінно відмінну від попередньої - традиційної практики, відповідно до якої допомога спрямовувалась державам, що розвиваються, незалежно від їх стратегічного курсу, якого вони дотримувались задля стимулювання економічних реформ. Сьогодні від бідних країн - претендентів на економічну допомогу - очікують політики, спрямованої на розвиток і укріплення інститутів громадянського суспільства, що є ефективним механізмом забезпечення економічного росту і боротьби з бідністю [6; 7].

Разом з тим, оцінюючи ситуацію, Інститут Като вважає, що для оптимістичної оцінки нової концепції селективної допомоги немає підстав. Справа в тому, що адекватність оцінок Всесвітнього банку і вибір ними країн, яким слід надавати допомогу за селективною схемою, не співпадає з оцінками інших економістів. Хоча дослідження Всесвітнього банку справили істотний вплив на хід дискусії з цієї проблеми, декілька спроб повторити їх на підставі тих самих даних і за тими ж методиками дали зовсім інші результати [4, 8]. Це по-перше. По-друге, на думку фахівців Інституту Като, доктрина селективної допомоги може дати неочікуваний негативний результат -  уповільнення темпу реформ і економічного розвитку. Ряд досліджень показують відсутність зв'язку між іноземною допомогою і економічним ростом або зміною основних показників „людського розвитку” [9]. Справа у тому, що у країн-реципієнтів створюється „залежність” від іноземної допомоги і найчастіше вона завдає їм більше збитків, ніж користі. Так, навіть Всесвітній банк відзначає, що програми допомоги „іноді зазнають повного провалу” [10].

Власне ми в Україні маємо і свій мікро-приклад ефективності чи неефективності грантів: спроби ряду міжнародних і приватних фондів: МФ “Відродження”, “Євразія”, “Каутенпарту” та інш. створити осередки громадянського суспільства, допомагаючи просунутим, за їх оцінкою, групам активістів породили велику кількість організацій-грантоїдів, але не змогли створити стійких і економічно незалежних від “допінгу” грантів громадських організацій, які власне живуть “від гранту до гранту” не намагаючись шукати своїх суспільно-корисних ніш для діяльності, які у вітчизняному середовищі були б востребуваними (а не привнесеними закордонними радниками). Цей приклад, на нашу думку, дуже показовий.

Так само іноземна допомога цілим країнам призводить до уповільнення реформ, оскільки штучно підтримує уряди і не стимулює їх до пошуку ефективних внутрішніх рішень [11]. На думку фахівців самого Всесвітнього Банку, „передумовою реформ стає швидше скорочення, а не збільшення обсягів допомоги” [12].

По-третє, на виділення коштів за лінією Millennium Challenge Account надто впливають інтереси політиків, бюрократії і надмірне опікування з боку Конгресу США.

Інститут Като наводить ряд прикладів із посиланням на роботи відомих досліджень проблеми ефективності міжнародної допомоги, зокрема Пітера Бауера [13], Бернсайда и Доллара [14], Уільяма Істерлі [15], в яких показує дискусію щодо критеріїв оцінки і селективного вибору країн-претендентів на міжнародну допомогу, “успішності” цієї допомоги. Результати цієї дискусії не визначені, неоднозначні. Заслуговує на увагу і той факт, що тільки методика Бернсайда і Доллара оцінки країн-реципієнтів може бути використана незалежними науковцями. Всі інші базуються на інформації, призначеній для службового користування співробітників Всесвітнього банку. 

Неоднозначність оцінок ефективності селективного методу надання міжнародної допомоги призвела до певної корекції цього методу. Світовий банк у 1990-х роках змінив ліберальне тлумачення принципу селективності на більш жорстке. За даними його експертів загальне посилення принципу селективності при розподілі допомоги у 1990-х роках призводить до того, що кожний додатковий міліард доларів допомоги дозволяє позбавити нестатків 284 000 осіб [4].

Разом з тим, Інститут Като зазначає, що застосування селективної методики допомоги не виключає старого “неселективного” підходу до розподілу наявних фондів для бідних країн-реципієнтів (хоча цей підхід і визнається шкідливим). Світовий банк і США суттєво не скоротили свої традиційні “неселективні” програми допомоги бідним країнам. Більше того, не дивлячись на всі заяви Всесвітнього банку про посилення селективного підходу у 1990-і роки, він же одночасно повідомляє, що країни, які проводять неправильну економічну політику, сьогодні отримують більше коштів на душу населення (2,3 долара), ніж у 1990 році (2 долара) [16]. Кошти Millennium Challenge Account також виділяються як за “неселективною” так і “селективною” схемою. 

Всі ці неоднозначності у алгоритмах виділення економічної допомоги від „багатих” країн „бідним” на думку експертів КАТО-Інституту показують, що ентузіазм, який останнім часом проявляють деякі функціонери щодо програм допомоги зарубіжним країнам, нічим не виправданий. Твердження щодо ефективності цих програм суперечливі. Політизація і переважання численних традиційних джерел допомоги обов'язково призводить до послаблення зовнішньо більш привабливого селективного підходу. Хоча до будь-якого збільшення допомоги зарубіжним країнам за цим принципом, на думку експертів КАТО, слід ставитися вельми обережно [17]. 

Інше питання, яке досліджується КАТО-Інститутом - розповсюдження демократичних принципів шляхом “м’якої сили вільних ринків”, а не торгових санкцій [18]. Директор Центру вивчення торгової політики в Інституті Като Деніель Грізвольд в ряді досліджень, зокрема  “Свобода в обмін на тиранію: як відкриті ринки готують грунт для демократії" показує як в теорії і на практиці економічні і політичні свободи зміцнюють один одну.  Він спирається на політичних філософів від Аристотеля до Хантінгтона, які зазначали, що економічний розвиток і зростаючий середній клас можуть створити більш сприятливі умови для вкорінення демократії і поваги до прав людини. Торгівля і глобалізація можуть стимулювати політичні реформи за рахунок надання людям більшої свободи в своїй щоденній діяльності. У більш відкритих країнах люди в своїй професійній діяльності менш залежні від державного апарату в забезпеченні собі коштів для існування, ніж у економічно закритих країнах. [18]. Економічна свобода і зростаючі прибутки, в свою чергу, допомагають виховати більш освічений і більш політично грамотний середній клас. Зростаючий бізнес-клас і більш дієздатне громадянське суспільство створюють лідерів і центри впливу, незалежні від держави. Економічно вільні люди починають згодом прагнути до здійснення також і своїх політичних і громадянських прав. Таким чином, торгівля, розвиток, політичні і громадянські свободи в реальності виявляються взаємопов'язаними. Відповідно до недавнього дослідження „Фрідом Хауз” (Freedom House), частка світового населення, що користується політичними і громадянським свободами в повній мірі, значно збільшилася за останні три десятиріччя, так само як і частка демократичних урядів.  У своїй щорічній доповіді, випущеній в грудні 2005 р., Freedom House зазначив, що 46% світових населення зараз живе в країнах, класифікованих як “вільна", в умовах “відкритої політичної конкуренції, поваги до громадянських прав, значної міри розвитку громадянського суспільства і незалежних ЗМІ". У 1973 році всього 35% світового населення жили в умовах подібної свободи.  Частка населення країн, класифікованих як “сковані", де політичні і громадянські права систематично порушуються, зменшилася з 47% до 36%. Частка населення “частково вільних країн" залишилася на рівні 18%. Водночас, відсоток демократичних урядів в світі досяг 64%, що є найбільш високим показником за 33 роки, протягом яких проводилися дослідження „Фрідом Хауз”. 

Згідно з дослідженням “Свобода в обмін на тиранію", випущеному Інститутом Като у 2004 р., існує велика імовірність, що країни, які є відносно відкритими глобальній економіці, також є і демократіями, де поважаються громадянські і політичні права, на відміну від країн, які є відносно закритими. Серед країн, що найбільш активно пішли шляхом реформування від економічних до політичних реформ досліжники називають Чілі, Гану, Угорщину, Мексику, Нікарагуа, Парагвай, Португалію і Танзанію, Південну Корею і Тайвань. Вельми показовим прикладом між економічною відкритістю і політичною свободою всередині країн є і Китай. Після 25 років реформ і бурхливого зростання, зростаючий середній клас уперше відчуває незалежність володіння нерухомістю, поїздок за кордон і співробітництва з іншими в економічній діяльності поза урядовим контролем. Число телефонних ліній, мобільних телефонів і користувачів Інтернет у багато разів виросло за останнє десятиріччя. Мільйони китайських студентів і туристів щорічно виїжджають за кордон.

Одночасно показово, вважає Деніель Грізвольд,  що, Близький Схід є одночасно і одним з найменш демократичних регіонів світу і, водночас, одним з найбільш економічно закритих. Економічна стагнація на Ближньому Сході породжує тероризм не через бідність, а через нестачу можливостей для розвитку і надії на краще майбутнє, особливо серед молоді. Висновок КАТО: будь-яка спроба сприяти поширенню свободи на Близькому Сході повинна включати кроки з розширення економічної свободи і відкритості. Аналогічно з Близьким Сходом, розширення торгівлі між США і Кубою є більш перспективною політикою заохочення політичних реформ, ніж сорокарічне економічне ембарго. 

На багатосторонньому рівні сприятливий клімат в світі для просування демократії створює Світова торгова організація (СОТ). Менш розвинені країни, шляхом розкриття своїх відносно закритих ринків і отримання більшого доступу на ринки багатих країн могли б досягнути більш високого рівня економічного розвитку і сприяти зростанню середнього класу, яке складає основу більшості демократичних режимів. Висновок КАТО: за останні три десятиріччя, глобалізація, права людини і демократія просувалися уперед в єдиному пориві, що безпомилково вказує на їх взаємозв'язок [18]. 

Обширні дослідження історії, що стосуються і сучасної економічної глобалізації здійснив Брінк Ліндсі, директор Центру досліджень зовнішньоторговельної політики Інституту Като [19]. Він виділяє такі основні результати глобалізації. По-перше, збільшення міри економічної інтеграції, яка не знає державних кордонів. Другий чинник - це падіння і знищення бар'єрів, які стояли на шляху міжнародної торгівлі і міжнародних інвестицій. Третій - загальна глобальна тенденція до зближення ринків і державних інститутів. Захищаючи загалом принципи глобалізації, Брінк Ліндсі не захищає методів і засобів її реалізації, які на його думку далекі від досконалості. Підкреслюється, що це явище має вже біля 150 років. Після промислової революції економічна система світу радикально змінилася. Поява нових кораблів, пароплавів, залізниць, які покрили розвинені країни світу, значно знизила витрати, пов'язані з перевезенням товарів. Тому можна сказати, що багато в чому глобальна економіка розпочалася з розвитком і збільшенням могутності Великобританії, яка в свій час була найпотужнішою економічною державою і вела обширну торгівлю із заморськими країнами. У всесвітньому порядку в системі розподілу праці починали брати участь всі нові і нові країни, включаючи і США, і Росію [19]. Автор з КАТО-Інституту подає розгорнуту картину розвитку і економічних поразок країн, урядів, економічних систем у ХХ ст. в контексті їх розуміння/нерозуміння глобалізаційних світових тенденцій,  включно з процесами у фашистській Німеччині, Радянському Союзі  Комуністичному Китаї. Він доходить висновку, що в економічному поступі виграв і виграє той, хто сприяє економічній та іншій інтеграції, глобалізації світу і програє тієї, хто замикається в своїй території,  економіці тощо. 

Разом з тим,  Брінк Ліндсі вважає,  що економічна глобалізація останніх 15-20 років не є ні унікальною, ні безповоротною. Світ уже пережив першу хвилю глобалізації наприкінці XIX - початку XX в., і вона закінчилася крахом. Нинішня хвиля спричинена не розвитком технологій і міфічною політикою «ринкового фундаменталізму», а загальним розчаруванням в практиці всеосяжного державного регулювання. Прагматична політика дерегулювання, що проводилася з кінця 70-х років XX в. урядами різних країн дала несподіваний ефект у вигляді бурхливого розвитку міжнародної торгівлі і фінансових ринків. Але подальший рух у цьому напрямі зовсім не гарантований [19].

Том Палмер - старший науковий співробітник Інституту Като, директор Cato University і співдиректор проекту CATO.ru. у своєму дослідженні зупиняється на так званих “міфах глобалізації".

Деякі з наведених прикладів,  дійсно, на наш погляд, слушні. Скажімо, опоненти глобалізації говорять,  що вона перерозподілила потоки капіталу для експлуатації найбідніших країн (де робоча сила найдешевша). Насправді, як показує Том Палмер, у 1990-х роках 81% прямих американських інвестицій за кордоном припадало на три розвинутих регіони - Канаду, Західну Європу і Японію. Ще 18% капіталовкладень дісталися країнам, що розвиваються із зростаючим рівнем життя - Індонезії, Бразилії, Таїланду, Мексиці. На весь інший світ, в тому числі і всю Африку, припав лише 1% інвестицій. 

У Інших прикладах Том Палмер, з нашої точки зору, зовсім не переконливий, наприклад коли він говорить таке: “Дійсно, американська культура виглядає привабливою в очах жителів інших країн, і декому, як правило представникам еліт, це не подобається".

Висновок: 

1. Виконаний огляд і аналіз показує, що КАТО-Інститут, як один з провідних аналітичних недержавних центрів США демонструє ліберальний підхід до глобалізації, її історії, теорії і практики, механізмів і наслідків. 

2. Дослідження, контакти з КАТО-Інститутом, переклад праць його провідних працівників з метою введення їх у обіг для широкого кола українських дослідників є актуальною задачею державних та громадських інституцій, які вивчають питання економічної глобалізації.
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Стан виробничих фондів діючих підприємств є одним з найважливіших факторів, що визначають можливості істотного підвищення (або стримування) темпів економічного розвитку країни. За роки ринкових перетворень економіки України, загальний обсяг інвестицій у промисловість значно скоротився, у ряді випадків не відбувається навіть відтворення чинного виробничого апарату. На разі постала проблема пошуку шляхів відновлення ряду діючих підприємств традиційно розвинених в Україні галузей. З огляду на подальше погіршення стану виробничих фондів, це завдання до сьогодні залишається актуальним і  навіть першочерговим.

У період особливо інтенсивних змін економічних умов розвитку України, що були спричинені пошуком шляхів переходу до ринкової економіки, великий інтерес фахівців викликало дослідження нових теорій, моделей і закономірностей економічного росту. Теоретичною основою таких досліджень стали роботи класиків з теорії циклічності розвитку економіки [1]. Одне з ключових її положень полягає в тому, що періоди різкого підйому економічного потенціалу збігаються з періодами різкого підвищення рівня технічної бази виробництва. І навпаки, погіршення стану виробничих фондів співпадає за часом із негативними змінами в економіці.

Сьогодні технічний стан і фізичне зношування основних виробничих фондів українських підприємств, як, до речі, і в ряді інших країн пострадянського простору, набуває загрозливих розмірів. Для деяких галузей промисловості, за станом на 1.01.2003 р., фізичне зношування перевищує 50%. Наше дослідження, проведене з використанням джерел Донецького обласного управління статистики [2, стор. 102-103], показало, що високий ступінь зношування притаманний не тільки окремим галузям промисловості, але навіть окремим групам галузей промисловості у цілому.

Такими, зокрема, виявилися всі галузі обробної промисловості. Їх потенціал, на наше переконання, є дуже важливим для подальшого розвитку економіки Донбасу. Вартість основних фондів становить тут, за даними обласного управління статистики, близько 24,7 млрд. грн., тобто майже половину від фондів промисловості. Зношування цих фондів становить 56%. Окремі галузі обробної промисловості виявилися зношеними набагато більше - металургія й обробка металу тиском (58,9%), хімічне виробництво (58,2%), виробництво коксу (57,4%), виробництво неметалічних мінеральних виробів (57,4%). Принаймні, десять галузей обробної промисловості, а також галузь виробництва й розподілу електроенергії, газу, тепла й води (з наявних чотирнадцяти), на які припадає понад 64% основних фондів промисловості, зношені більш ніж наполовину.

Зазначимо також, що надзвичайно високе зношування має місце і на екологічно небезпечних підприємствах, зокрема, хімічних, металургійних, на виробництві коксу. Таким чином, велике зношування перетворюється на проблему не тільки економічну, але й все більше загрожує цілісності навколишнього середовища України.

Поряд з високим ступенем зношування, спостерігаються недостатні темпи відновлення основних фондів. Коефіцієнт інтенсивності вибуття основних фондів у промисловості Донецької області склав 1,5% (при коефіцієнті відновлення - 4,0%). Однак відносно висока інтенсивність вибуття досягнута завдяки галузям видобувної промисловості. Тут цей коефіцієнт склав близько 3%. А для обробної промисловості й енергетики цей показник виявився меншим за 1%. Порівнюючи показники відновлення і зношування, можна побачити, що перший майже втричі вище за другий. Це говорить про те, що зміни в технічному стані виробничої бази відбуваються екстенсивно - тобто додатково вводяться нові основні фонди, а фізично зношені фонди з експлуатації не виводять. Аналогічна картина характерна й для промисловості України в цілому [3, с. 45].

Успіх відновлення виробничого апарату залежить від рішення численних завдань. Найважливішими з них слід вважати, імовірно, завдання пошуку джерел фінансування відновлення, а також завдання розробки й реалізації програми відновлення. При цьому іноді важко визначити - яке з них слід вирішувати першочергово. Можна припустити, що генерація інноваційної діяльності є більш актуальною, оскільки, при наявності цілком задовільного проекту, кошти для його реалізації завжди можна знайти. У свою чергу, результативність вирішення завдання розробки й реалізації програми відновлення виробництва багато в чому визначається прогресивністю методу, що буде обраний для цього. Отже слід вибирати не просто пріоритетний метод управління розробкою й реалізацією програми відновлення, а такий, використання якого забезпечить також й удосконалювання діяльності підприємства в цілому.

Цим вимогам, на нашу думку, найліпше відповідає система організації менеджменту підприємства, уперше розроблена компанією Balanced Scorecard Collaboratіve, Іnc. Вона була поширена під назвою Balanced Scorecard (скорочено - BSC), а в перекладі в українську відома як "система збалансованих показників (індикаторів)", або скорочено - СЗП. Аналіз її можливостей щодо відновлення і подальшого розвитку основних фондів підприємства і є метою даної статті.

Концепція СЗП сформульована в середині 90-х років минулого століття в роботі Д.Нортона й Р.Каплана "Збалансована система показників"[4]. Система була створена як інструмент оцінки ефективності роботи (діяльності) організації. Ідеї тих років отримали подальший розвиток у наступних публікаціях, наприклад, у роботі Марка Брауна, у якій розглядається глобальна система збалансованих показників [5].

На практиці виявилося, що СЗП переросла рамки просто оцінювальної системи. Практика показала, що недостатньо оцінити діяльність організації (нехай навіть за допомогою найдосконалішої системи показників). Більш важливо націлити діяльність організації на те, щоб вона сама для себе сформулювала вимоги для вдосконалення своєї діяльності й конкретизувала ці вимоги системою кінцевих і проміжних показників. Такий підхід [6, 7] раціоналізує управління організацією, спрямовує волю й професіоналізм співробітників на розробку й реалізацію довгострокових стратегічних ініціатив.

Сьогодні більшість практиків і теоретиків сучасного менеджменту вважають, що СЗП є чинником мобілізації зусиль колективу підприємства на самовдосконалення, на закріплення й зміцнення свого місця в сучасному ринку. Разом з тим, одним з результатів застосування СЗП є вироблення особливого підходу до організації й здійснення інноваційної діяльності. Ця особливість має значення для планування технічного переозброєння основних фондів, як процесу вироблення й реалізації технічних нововведень.

У реальному житті виявилося, що застосування СЗП створює два поєднаних механізми формування новацій. Один з них - механізм реалізації стратегічних цілей і завдань, інший - забезпечення актуалізації будь-якої розробленої й запропонованої новації. Актуалізація новацій полягає в тому, у середовищі СЗП виникає особлива процедура розгляду новаторських пропозицій і новацій, спрямована на виявлення ідей, які необхідні підприємству в першу чергу. Таким чином, формується банк даних, де міститься інформація про потенційні можливості й напрямки діяльності підприємства.

Ідеологія СЗП поділяє новації на два види: вироблення стратегічних цілей і вирішення окремих питань операційної діяльності. До розробки кожної з таких ініціатив застосовуються різні підходи. Вироблення й реалізація першого виду усіляко стимулюється і практично нічим не обмежується (хіба що відсутністю фінансування). З новацій другого виду реалізуються тільки такі, які забезпечують рішення завдань і наближають розв’язання проблем, поставлених збалансованою системою показників. Доцільність такої класифікації полягає в тому, що будь-які новації слід розглядати не як самоціль, а як засіб розв’язання стратегічних завдань. Відсутність механізму вибору новацій на підприємствах веде до того, що багато колективів виробляють величезну кількість ініціатив, але використати їх економічно недоцільно. Більшість з них мають оперативний характер, а ініціативи стратегічної спрямованості відсутні. При надлишку ініціатив, у багатьох компаніях взагалі виникає дефіцит корисних, вигідних новацій.

Існує певна послідовність створення СЗП. Усе починається із волевиявлення підприємства до перетворення його на організацію, орієнтовану на стратегію. Практика застосування цієї системи свідчить про те, що найважливішим стимулом, що змушує керівництво компаній ухвалити рішення щодо створення організації, орієнтованої на стратегію, є її кризовий або критичний стан. Бажаючи кардинально поліпшити результати своєї діяльності, керівництво ухвалює рішення щодо реформування й необхідності формулювання нової стратегії. При цьому створюються процедури забезпечення репозиціонування компанії в конкурентному ринковому просторі.

У першу чергу менеджери компанії ставлять перед собою мету про реформування організації в таку, що орієнтована на стратегію (рис.1, етап 1). Результатом реалізації цього процесу є формулювання стратегії розвитку підприємства (рис.1, етап 2). У загальному випадку, зміст цієї дії полягає в тому, щоб створити на підприємстві можливість виділення з конкурентного середовища й у такий спосіб запропонувати для споживача унікальну споживчу вартість. Для підприємства, що має зношені основні засоби й випускає продукцію з низьким попитом, такою стратегією розвитку може бути складання переліку нових видів продукції, виробництво яких передбачається освоїти за допомогою відновлення основних фондів.

У загальному випадку, розробка стратегічних цілей аж ніяк не є етапом створення СЗП. Точніше сказати, дана система застосовується для того, щоб реалізувати вироблену стратегію, тобто СЗП є інструментом вирішення поставлених стратегічних завдань. Практика свідчить, що причини більшості невдалих спроб створити СЗП (зокрема, на українському ринку) пов'язані з тим, що на момент ухвалення рішення про створення цієї системи підприємства не мали сформованої стратегії розвитку.
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Рис 1. Схема планування й здійснення робіт з перетворення підприємства на організацію, орієнтовану на стратегію

Прикладом стратегічних цілей, спрямованих на відновлення виробничого апарату, може бути ухвалення рішення про випуск конкретних найменувань нової продукції з визначенням зразкових обсягів випуску кожного найменування для забезпечення чого потрібно докорінно оновити виробничі фонди підприємства. Стратегічною метою може бути також постановка завдання про істотне поліпшення якості продукції, що виробляється підприємством, досягнення якого потребуватиме відповідної зміни виробничих фондів.

Після того, як стратегічні цілі й завдання сформульовані, починається етап розробки системи збалансованих стратегічних показників. Ця система являє собою своєрідний плановий документ із очікуваними показниками, які передбачається досягти в процесі вирішення стратегічних завдань. Тобто групу показників, кожен з яких є однією зі складових оцінки змін, що відбулися завдяки досягненню стратегічних цілей. Вони характеризують як кількісні, так й якісні зміни.

Для українських підприємств, які мають зношені основні фонди й часто випускають продукцію нижчої якості, ніж закордонні аналоги, таким проявом волі може бути ухвалення рішення про необхідність переобладнання основних фондів з метою виробництва сучасних видів продукції. Сьогодні вже можна знайти численні приклади практичних дій з розробки й реалізації широкомасштабних проектів технічного переозброєння й реконструкції діючих підприємств. Не менш численними є й наукові розробки, присвячені створенню механізму управління відновленням основних виробничих фондів [8-10].

Однак недоліком всіх цих робіт є те, що в них не розглядається механізм вироблення рішення про способи й шляхи технічного переозброєння діючого підприємства. Крім того, механізм управління відновленням основних фондів, пропонований у цих роботах, може бути істотно доповнений заходами щодо мобілізації зусиль колективу на реалізацію конкретних завдань, розроблених за допомогою СЗП.

Ідеологія розробки СЗП припускає, що на підприємстві мають бути сформовані (тобто заплановані) і досягнуті показники, що характеризують зміни, які відбулися в результаті вирішення стратегічних завдань. Ці показники об'єднані авторами в чотири групи, або чотири складові оцінки (табл. 1) результатів діяльності, спрямованої на реалізацію стратегічних завдань. Під терміном "складові" СЗП розуміють групу показників, що характеризують один із численних напрямків діяльності, спрямованих на підвищення результатів діяльності підприємства. Такими напрямками діяльності є: покращання фінансового стану підприємства; активізація роботи зі споживачами продукції підприємства, що дозволяє управляти процесом реалізації; цілеспрямована організація внутрішніх бізнес-процесів, що дозволяє погодити комерційні й виробничі пріоритети окремих виробничих колективів із пріоритетами підприємства в цілому; управління процесом підвищення кваліфікації персоналу підприємства.

Таким чином, загальна оцінка результатів роботи підприємства має чотири складові: фінансову, клієнтську, складову показників внутрішніх процесів, показників навчання і росту. По кожній із цих складових розробляється стратегічна карта, що являє собою весь комплекс дій, спрямованих на забезпечення виконання відповідних показників.

Таблиця 1. – Збалансована система показників (приклад)

	Складова системи показників
	Стратегічні напрями
	Стратегічні цілі, досягнення яких оцінюється за допомогою системи стратегічних показників
	Стратегічні показники

	Фінансова (F)
	Фінансовий ріст
	F1
	Ефективність виробництва
	-  Ефективність виробництва

	
	
	F2
	Максимальне використання наявних матеріальних ресурсів
	-  Зростання грошового потоку

	
	
	F3
	Прибутковість
	- Чистий прибуток (у порівнянні з конкурентами)

- Зростання прибутку від продажу нових і підвищення якості традиційних товарів

	
	
	F4
	Лідерство у зниженні витрат (в галузі)
	- Зниження матеріалоємності продаж

	Клієнтська (С)
	Підвищення задоволеності споживачів
	С1
	Постійне задоволення потреби цільового клієнта
	- Частка сегментів обраних ключових дилерів - Система оцінки якості обслуговування клієнтів

	
	«Взаємний виграш»
	С2
	Встановлення взаємовигідних стосунків з клієнтами
	- Ріст валового прибутку дилерів - опитування дилерів

	Внутрішня (I)
	Створення франчай​зингу
	I1
	Інноваційні продукти і послуги
	- Ріст продаж нових товарів

- Ріст продаж традиційних  товарів з поліпшеними показниками якості

	
	
	I2
	Створення найкращих команд франчайзингу в своїй галузі
	- Показники якості роботи партнерів з кооперації

	
	Безпека і надійність
	I3
	Продуктивність переробних потужностей
	- Виключення можливості незапланованих простоїв

	
	Конкурентноздатний постачальник
	I4
	Управління запасами
	- Рівень запасів 

- Показники дефіцитності сировини і матеріалів, необхідних для виробництва

	
	
	I5
	Лідерство в галузі за показником зниження витрат
	- Мінімальність витрат у порівнянні з конкурентами

	
	Якість
	I6
	Відповідно до визнаних  стандартів і норм
	- Бездоганність виконання замовлень

	
	Стосунки добросусідства
	17
	Поліпшення стану навколишнього середовища і умов праці (у т.ч. гарантії від нещасних випадків і травматизму)
	- Кількість випадків завдання шкоди навколишньому середовищу

- Кількість днів хвороби робітників

	Навчання і росту (L)
	Забезпечення трудової мотивації і створення умов для росту професіоналізму робочої сили
	L1
	Забезпечення активності
	- Опитування співробітників про ступінь їх задоволеності трудової мотивації

	
	
	L2
	Ключові компетенції
	- Складання кожним робітником індивідуальної СЗП його діяльності

	
	
	L3
	Доступ до стратегічної інформації
	- Наявність стратегічних компетенцій - Доступність стратегічної інформації


Стратегічні карти можуть складатися не тільки по підприємству в цілому, але й окремо по кожному бізнес-процесу, необхідному підприємству для реалізації загальної стратегії (етапи 6 і 7 на рис. 1). Більше того, стратегічні карти можуть складатися для окремої складової збалансованої системи показників. Це має місце у випадках, коли СЗП для підприємства особливо розгалужена й деталізована. У цій ситуації створюється стратегічна карта для фінансової складової СЗП, для клієнтської тощо.

На підставі системи стратегічних показників, яких передбачається досягти завдяки виконанню стратегічних цілей, формуються стратегічні карти підприємства й окремих його бізнес-підрозділів. У кожній з таких карт міститься перелік конкретних дій, що передбачається виконати для досягнення запланованих стратегічних показників (табл. 2).

У фінансовій складовій системи стратегічних показників указуються найважливіші фінансові результати діяльності підприємства (або його окремої структурної одиниці), досягнуті за умови реалізації стратегічних цілей. Наприклад, у одного з найбільших в Україні  хімічних виробництв - концерну "Стирол" - стратегічна карта фінансової складової складена таким чином, що завдяки досягненню стратегічних цілей рентабельність основного капіталу підприємства повинна зрости за три роки до 12 %. У стратегічній карті показані всі потенційні джерела доходів, що забезпечують дану рентабельність. Такими джерелами для „Стиролу” були визначені зростання доходів від створення нових видів бізнесу (очищення води, фармацевтика, корми для тварин). Щодо цілей відновлення такими джерелами можуть бути ріст продажів нових видів продукції, або ріст надходжень від продажу продукції, якість якої зросла завдяки відновленню [11].

Якщо підприємство обирає стратегію розвитку підприємства на основі відновлення виробничих потужностей, прикладом його фінансової складової може бути приріст доходу від обсягу продажів за рахунок випуску нових видів продукції, або підвищення якості   товарів, що уже випускають.

Таблиця 2. – Логічні зв’язки у формуванні стратегічних карт організації, орієнтованої на стратегію

	Стратегічна мета
	Стратегія реалізації
	Способи реалізації стратегії

	Види
	Складова мети
	складової
	

	Назва стратегічних цілей

підприємства
	
	Стратегія росту
	Продаж нових видів товарів

	
	
	доходів
	Зміна номенклатури продаж

	
	
	
	Випуск традиційних товарів поліпшеної якості

	
	Фінансова
	Стратегія
	Лідерство в галузі щодо скорочення витрат

	
	складова
	ефективності
	Повне використання існуючих активів

	
	
	Високоякісне
	Програма підвищення якості

	
	
	обслуговування споживача
	Швидкість обслуговування 

	
	
	
	Доброзичливе ставлення до клієнта

	
	Клієнтська
	
	Ріст асортименту

	
	складова
	Зростання частки сегмента
	Випуск споживчих товарів

	
	
	на ринку
	Цінова політика

	
	
	
	Удосконалення технології

	
	
	Удосконалення
	Створення нових видів технології

	
	
	техніки і технології
	Зростання якості традиційних товарів

	
	
	
	Освоєння випуску нових товарів

	
	
	Зростання споживчої
	Вивчення ринку

	
	Внутрішня
	цінності для покупця
	Патентування

	
	складова
	
	Купівля відомих трендів

	
	
	
	Усунення недовиробництва

	
	
	
	Боротьба з незапланованими простоями

	
	
	Операційне
	Удосконалення обліку сировини

	
	
	удосконалення
	Лідерство за фактором «Собівартість»

	
	
	
	Заходи з охорони довкілля 

	
	
	Ріст активності
	Відповідність

	
	
	персоналу
	Персональний ріст

	
	
	
	Функціональне удосконалення

	
	Складова
	Ріст
	Навички і уміння лідерства

	
	навчання і росту
	компетентності
	Загальна концепція

	
	
	персоналу
	Система винагород

	
	
	Технології
	Апаратне забезпечення

	
	
	організації праці
	Програмне забезпечення


У стратегічній карті клієнтської складової подається система показників, що детально характеризує потенційних клієнтів. І при цьому плануються показники, що характеризують частку кожної категорії клієнтів, що споживають певні види продукції підприємства. Зокрема, концерн "Стирол" виділив у стратегічній карті основні групи клієнтів, за рахунок обслуговування яких компанія передбачає отримати додатковий прибуток [11].

У цій самій карті передбачаються також маркетингові показники, показники споживчих властивостей товарів і послуг, надаваних компанією в цілому для всіх клієнтів, а також для окремих груп клієнтів. Такими показниками були обрані частка покупок клієнта в загальному обсязі продажів, якість продукту, доброзичливість персоналу, що займається обслуговуванням клієнтів, лояльність споживачів тощо.

Стратегічна карта "Складова внутрішніх бізнес-процесів" розробляється для того, щоб систематизувати виконання цих процесів, виконуваних тим чи іншим підрозділом компанії. При цьому під бізнес-процесом слід розуміти такий вид діяльності, що сам по собі, незалежно від інших підрозділів, має самостійну споживчу вартість, а, отже, можливість приносити компанії прибуток. Прикладами деяких внутрішніх бізнес-процесів концерну "Стирол" є:

- розробка й просування на ринок нових видів продукції й послуг, пов'язаних з покупкою й застосуванням запатентованих технологій;

- розвиток продаж супутніх товарів;

- організація тренінгів для дилерів з метою вдосконалення процесу обслуговування;

- реалізація вторинних матеріалів і відходів виробництва.

Показниками ефективності виконання цих процесів установлюються: величина собівартості надання послуг і продажу товарів; якісні характеристики продаваних товарів і послуг; скорочення простоїв устаткування; заходи щодо запобігання нещасних випадків на виробництві; відповідність параметрів виробництва вимогам захисту навколишнього середовища тощо.

Стратегічна карта "Складова навчання й росту (розвитку)" розробляється для того, щоб кваліфікація співробітників компанії відповідала вимогам організації, орієнтованої на стратегію, для забезпечення мотивації й прагнення співробітників до розвитку й творчості.

Висновки: 
1. Традиційний підхід до оцінювання роботи підприємства у вигляді стандартних звітів про прибуток, обсяги виробництва і продажу не завжди відображають об’єктивну картину його діяльності. Останнім часом, у вітчизняному секторі виробництва все більшу роль починають відігравати такі важливі чинники як інтелектуальний потенціал компанії, рівень інноваційного розвитку, репутація на ринку. Для управління цими активами доцільно використовувати СЗП. 

2. СЗП є ефективною в організаціях, орієнтованих на стратегію, адже за самим своїм призначенням вона покликана візуалізувати та кількісно виміряти процес виконання стратегічного плану та ключові показники ефективності.

3. Технологія СЗП зараз починає впроваджуватися і на великих промислових підприємствах, зокрема на відомому хімічному концерні „Стирол”. Основними результатами її використання можна вважати удосконалення управління ресурсами, раціоналізацію процесу визначення стратегічних напрямів діяльності, підвищення швидкості та якості процесу ухвалення рішень, поліпшення контролю за діяльністю підприємства.
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ЕФЕКТИВНІСТЬ ІНФОРМАЦІЙНОЇ СИСТЕМИ УПРАВЛІННЯ ЕКОНОМІЧНИМ РОЗВИТКОМ ПІДПРИЄМСТВА: ПОКАЗНИКИ І ПОСЛІДОВНІСТЬ ЇХ РОЗРАХУНКУ

Георгіаді Н.Г.

Національний університет „Львівська політехніка”

У статті наведено класифікацію ефектів, які виникають у результаті впровадження інформаційної системи на підприємстві, розкрито їх сутність і запропоновано алгоритм оцінювання економічного ефекту і економічних ризиків, які виникають в результаті впровадження інформаційної системи. На підставі огляду й аналізу літературних джерел автором запропоновано методичний підхід до оцінювання рівня ефективності інформаційних систем управління економічним розвитком підприємств. 

В умовах підвищення рівня інформатизації суспільства, глобалізації світових комунікаційних систем, стрімкого прогресу в галузі інформаційних технологій, загострення конкуренції на внутрішніх і зовнішніх ринках збуту продукції актуальним завданням керівників підприємств є формування інформаційних систем управління на принципах економічної ефективності та функціональної відповідності потребам користувачів. Огляд праць Г.Башнянина, С.Середи, Б.Дубового, І.Синишина, В.Паюсової [2], Й.Петровича [3], І.Новаківського [3], Л.Полякової, В.Полякової [4], В.Захарченко, С.Леонтьєва, К.Маловського, Н.Чорнописької, В.Понікарова, Г.Брильо, А.Босака, Л.Гохберга, І.Кузнєцової, В.Пономаренка, О.Пушкара, І.Журавльової, С.Мінухіна та інших дозволяє стверджувати, що досі не існує загальноприйнятого підходу до оцінювання ефективності інформаційних систем [1-15]. Більшість авторів рівень ефективності інформаційних систем визначають на основі виділення ефектів від їх використання, або на основі розрахунку відносних показників, що характеризують рівень ефективності використання інформаційних систем. Більшість дослідників стверджують, що від використання інформаційних систем можуть виникнути ефекти: доходу; заміщення; масштабу; прискорення ухвалення управлінських рішень; підвищення ефективності ухвалення управлінських рішень; раціонального функціонування організації; покращання регулювання організації адміністративними методами; прискорення переходу до інтенсивного характеру господарювання на основі досягнень НТП; підвищення ефективності функціонування організаційної структури управління підприємством тощо. Щодо підходів, які дозволяють оцінити рівень економічної ефективності від використання інформаційних систем, то, в більшості випадків, вони лише частково характеризують економічну ефективність інформаційних систем. Ці підходи базуються на загальновідомих методах оцінювання ефективності інвестицій.

Метою статті є розкриття сутності оцінювання ефективності інформаційних систем управління економічним розвитком підприємства (ІСУЕРП). Для її виконання слід виділити показники, які характеризують ефективність інформаційних систем, уточнити взаємозв’язки між ними, послідовність їх розрахунку, а також підходи до тлумачення значень показників.
На підставі проведених досліджень розроблено класифікацію ефектів, які можуть виникнути на підприємстві внаслідок впровадження нової інформаційної системи або удосконалення існуючої. Класифікація побудована на основі виділення чотирьох класифікаційних ознак і, у їх межах, одинадцяти груп ефектів: за змістом (економічні; соціальні; технічні; комбіновані); за характером (первинні; вторинні); за результативністю (позитивні; негативні; нульові); за тривалістю дії (тимчасові; постійні).

У процесі аналізу ефектів, які виникають у результаті впровадження нової або удосконалення існуючої ІСУЕРП, необхідно використовувати певну послідовність дій для реалізації цього процесу, а саме: аналізувати ефекти за змістом, далі - за характером, після цього - за результативністю і, насамкінець, проводити аналіз ефектів за тривалістю їх дії. Оскільки розроблена класифікація передбачає виділення економічних, соціальних, технічних і комбінованих ефектів, то їх дослідження також потребує уточнення послідовності здійснення. Очевидним є те, що комбіновані ефекти аналізуватимуться в останню чергу, оскільки для виявлення комбінації необхідно ідентифікувати, як мінімум, два ефекти будь-якої іншої групи (економічної, соціальної, технічної).

Економічні ефекти пов’язані з виникненням економії на витратах. Однією з найважливіших складових будь-якої інформаційної системи є технічні засоби збору, обробки і передачі інформації. Саме з їх створенням, придбанням, монтуванням, утриманням пов’язана значна частина витрат щодо впровадження і використання ІСУЕРП, тому першочергово необхідним є аналіз технічних ефектів. За результатами цього аналізу можливим є виявлення економічних, а пізніше комбінованих ефектів. Комбіновані ефекти можна досліджувати на даному етапі, а також після того, як зроблено остаточний висновок щодо наявності або відсутності соціальних ефектів. Імовірність його виникнення на рівні окремої організації можлива і необхідна. Підприємство, яке постійно інвестує кошти у нововведення та інновації та отримує від цього економічний ефект, має можливість підвищувати соціальний захист своїх працівників. Необхідність посилення соціального захисту працівників зумовлена тим, що в умовах зростання капіталомісткості виробництва, інтелектуаломісткості операцій відбувається ріст психологічного і соціального навантаження на працівників, які є відповідальними за якість виконання конкретних робіт. Компенсацією за це навантаження має бути покращання умов роботи, умов відпочинку і загального добробуту працівників. Керівництво підприємства має дбати про досягнення соціального ефекту шляхом впливу на працівників як матеріальними, так і нематеріальними засобами.

У процесі дослідження ефектів, які можуть виникнути внаслідок впровадження нової або удосконалення існуючої ІСУЕРП, є чітко вираженими два етапи: 1) етап виявлення ефектів; 2) етап аналізу та оцінки ефектів.

На рис. 1. графічно зображено процес дослідження ефектів. У табл. 1 наведено сутнісні характеристики ефектів, які віднесено до групи економічних, соціальних, технічних або комбінованих. При оцінці ефектів необхідно поступово враховувати всі, виділені у табл. 1 сутнісні характеристики, проте для виявлення ефекту достатньо наявності однієї з наведених сутнісних характеристик. Якщо в процесі аналізу ефекту інших його сутнісних ознак не виявлено, то аналіз та оцінка ефекту відбуваються за однією з характеристик.

Економічний ефект від впровадження ІСУЕРП виражається розміром приросту прибутку підприємства. Приріст прибутку можна розрахувати як різницю між приростом валового доходу, непрямими податками і економією собівартості продукції, яка скоректована на коефіцієнт врахування податку з прибутку та коефіцієнт рівня інфляції:
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де Pp - показник приросту прибутку підприємства, який виникає у результаті впровадження нової або удосконалення існуючої ІСУЕРП; 
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 - валовий дохід підприємства після впровадження нової або удосконалення існуючої ІСУЕРП, грн; 
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 - валовий дохід підприємства до впровадження нової або удосконалення існуючої ІСУЕРП, грн; 
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 - розмір сплачених непрямих податків після впровадження нової або удосконалення існуючої ІСУЕРП, грн; 
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 - розмір сплачених непрямих податків до впровадження нової або удосконалення існуючої ІСУЕРП, грн; С1 - розмір собівартості продукції до впровадження нової або удосконалення існуючої ІСУЕРП, грн; С2 - розмір собівартості продукції після впровадження нової або удосконалення існуючої ІСУЕРП, грн; Н - коефіцієнт врахування податку з прибутку підприємств.
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Рис. 1. Процес дослідження ефектів, які можуть виникнути у результаті впровадження нової або удосконалення існуючої ІСУЕРП.

Коефіцієнт врахування податку (Н) з прибутку слід розраховувати за формулою, що пропонується у [16]
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де Н - коефіцієнт врахування податку з прибутку підприємств; К - відсоткова ставка за податком з прибутку підприємств.

Таблиця 1. - Сутнісні характеристики основних груп ефектів від впровадження або удосконалення ІСУЕРП

	Ефекти
	Сутнісні характеристики

	Економічні
	Виникнення економії або перевитрат коштів; збільшення або зменшення рівня фінансово-економічних, валютних, кредитних, інвестиційних ризиків тощо; виникнення прибутків або збитків.

	Соціальні
	Підвищення або зниження безпеки на робочих місцях; покращання або погіршення умов праці; покращання або погіршення добробуту працівників; збільшення або зменшення соціальних виплат; покращання або погіршення репутації підприємства.

	Технічні
	Виникнення економії або перевитрат часу на збір, обробку і передавання інформації; спрощення або ускладнення процедур і окремих операцій; зниження або підвищення якості здійснюваних операцій; збільшення або зменшення на робочих місцях технічних засобів для збору, обробки і передачі інформації.

	Комбіновані
	Поєднання характеристик ефектів, як мінімум, двох інших груп.


Зауважимо, що коефіцієнтом врахування податку з прибутку підприємств можна знехтувати у тому випадку, якщо в процесі аналізу рівня ефектів від впровадження або удосконалення ІСУЕРП використовуються дані з різних країн, де ставки на податок з прибутку відрізняються. Це ж стосується й індексу інфляції. Якщо є потреба проаналізувати дані з різних країн, більш доцільним є проведення розрахунків у конвертованій валюті, наприклад, у доларах США.

Коефіцієнт врахування податку з прибутку, а також індекс інфляції при розрахунку можна не враховувати, якщо ставка податку на прибуток підприємств, а також рівень інфляції у різних країнах відрізняється менш як на 10%. У міжнародній практиці аудиту прийнято вважати, що цифрова інформація з похибкою розміром до 10% може не коректуватись на величину цієї похибки [17; 18].

У результаті проведених досліджень розроблено методичні рекомендації до оцінювання рівня економічної ефективності ІСУЕРП (рис. 2).

Виходячи з мети і завдань дослідження, розгляд соціальних і технічних ефектів не є предметом даної статті. Увага зосереджуватиметься виключно на економічних ефектах та економічній ефективності впровадження ІСУЕРП.
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Рис. 2. Етапи оцінювання економічної ефективності ІСУЕРП

[image: image122.wmf]i


Розрахунок рівня економічного ризику передбачає:

1. Розрахунок величини зворотних витрат (витрати на ІСУЕРП, які можуть бути швидко компенсованими шляхом реалізації активів, є зворотними. Основною їх характеристикою є ліквідність. Щодо незворотних витрат, то їх величина характеризує рівень ризику утримання ІСУЕРП. Сюди належать усі витрати, які були списані на витрати поточного звітного періоду) на формування і експлуатацію ІСУЕРП:
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де 
[image: image47.wmf]zv

B

 - величина зворотних витрат на формування і експлуатацію ІСУЕРП, грн; 
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 - загальна величина витрат на формування і експлуатацію ІСУЕРП, грн; 
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B

 - величина незворотних витрат на формування і експлуатацію ІСУЕРП, грн.

2. Розрахунок значення показника імовірності росту величини зворотних витрат за допомогою коефіцієнта варіації:
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де СV - коефіцієнт варіації; ( - середньоквадратичне (стандартне) відхилення; (R - середнє очікуване значення величини зворотних витрат.
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де Ri - конкретне значення можливих варіантів очікуваної величини зворотних витрат; Рі - можлива частота (ймовірність) отримання окремих варіантів очікуваної величини зворотних витрат; n - кількість спостережень. 

3. Розрахунок очікуваної величини зворотних витрат на формування і експлуатацію ІСУЕРП (
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4. Розрахунок рівня економічного ризику:
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де 
[image: image55.wmf]e
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 - рівень економічного ризику; 
[image: image56.wmf]c
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 - сукупні витрати підприємства на формування і експлуатацію ІСУЕРП, грн.

Чим нижче значення цього показника від 1, тим нижчий рівень економічного ризику. У табл. 2 наведено шкалу значень Ре.

Таблиця 2. - Шкала рівнів економічного ризику щодо формування й експлуатації ІСУЕРП

	№
	Значення Ре
	Рівні економічного ризику


	1
	0,91-1,00
	Високий рівень економічного ризику

	2
	0,81-0,90
	

	3
	0,71-0,80
	

	4
	0,61-0,70
	

	5
	0,51-0,60
	Середній рівень економічного ризику

	6
	0,41-0,50
	

	7
	0,31-0,40
	

	8
	0,21-0,30
	Низький рівень економічного ризику

	9
	0,11-0,20
	

	10
	0,00-0,10
	


Розрахунок рівня економічної ефективності ІСУЕРП пропонується здійснювати за формулою:
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де Е - показник рівня економічної ефективності формування й експлуатації ІСУЕРП; S - приріст інвестицій, пов’язаних з формуванням і експлуатацією ІСУЕРП, грн.

Як бачимо, методичні рекомендації базуються на загальному принципі розрахунку фінансової ефективності. При розрахунку використовується нетто-величина отриманого ефекту, оскільки в розрахунок введено коефіцієнт врахування податку з прибутку підприємств. Методичні рекомендації враховують рівень економічного ризику щодо формування та експлуатації ІСУЕРП.

Однією з вимог до формування методичних рекомендацій була необхідність врахування фактору часу як одного з основних факторів, які впливають на процес ухвалення управлінських рішень і на ефективність експлуатації ІСУЕРП. З метою виконання цього завдання аналітикам підприємств доцільно здійснювати щомісячний розрахунок показника ефективності ІСУЕРП:
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де ЕP - приріст або зниження рівня ефективності ІСУЕРП; Еz - показник ефективності ІСУЕРП у звітному періоді; Еb - показник ефективності ІСУЕРП у базовому періоді. При розрахунку має виконуватись умова: ЕP ( 0.

Висновки

Методичні рекомендації до оцінювання ефективності ІСУЕРП повинні: базуватись на загальному принципі розрахунку фінансової ефективності як співвідношення ефекту від функціонування ІСУЕРП до витрат на її впровадження та експлуатацію; враховувати рівень економічного ризику, який виникає у зв’язку із впровадженням та експлуатацією ІСУЕРП; враховувати те, що інформаційні продукти мають схильність до швидкого морального зносу. Це потребує урахування при розрахунку нетто-величини отриманого ефекту від впровадження й експлуатації ІСУЕРП; а також того, що в процесі ухвалення управлінських рішень ресурс часу є одним з основних невідновлюваних ресурсів. Тому ІСУЕРП має забезпечувати прискорення процесу ухвалення управлінських рішень. За результатами проведених досліджень розроблено методичні рекомендації до оцінювання ефективності ІСУЕРП із врахуванням вищевказаних вимог. Вони передбачають таку послідовність дій: розрахунок величини ефекту від функціонування ІСУЕРП; коректування отриманого ефекту на коефіцієнт врахування податку з прибутку; розрахунок величини сукупних інвестицій, які мали місце у зв’язку з формуванням і експлуатацією ІСУЕРП; розрахунок рівня економічного ризику, пов’язаного з формуванням і експлуатацією ІСУЕРП; розрахунок ефективності функціонування ІСУЕРП із врахуванням рівня економічного ризику у базовому і звітному періоді; розрахунок зміни ефективності ІСУЕРП методом порівнянь. 

Таким чином, певна наукова новизна вищевикладеного матеріалу полягає в уточненні методичних рекомендацій до оцінювання рівня економічної ефективності ІСУЕРП на засадах виділення ефектів та ризиків від впровадження ІСУЕРП, показників, які характеризують ефективність інформаційної системи, а також послідовності їх розрахунку. Подальші дослідження слід здійснювати у напрямку побудови економіко-математичних моделей залежності рівня ефективності ІСУЕРП від факторів, які на них впливають.
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Концепція управління підприємством на основі вартості: зміст та основоположні засади

Розглядається концепція управління підприємством на основі вартості та аналізується її загальний зміст та основоположні засади. Окреслюються передумови впровадження концепції управління вартістю підприємства у вітчизняній трансформаційній економіці.

Становлення ринкової економіки в Україні, її розвиток у напрямі загальносвітових тенденцій потребує перегляду як форм і методів господарювання, так і суттєво нових принципів і підходів до економічної стратегії розвитку підприємства. Очевидно, що без нового економічного світогляду неможливо реально створювати і нові економічні відносини, спрямовані на формування стійкої конкурентоспроможності вітчизняних підприємств у формі ділової моделі [1, с.98].

Невисоку ефективність традиційних методів в управлінні підприємствами вітчизняної трансформаційної економіки не можна розглядати виключно під кутом зору причинно-наслідкових зв’язків тривалої орієнтації на управління планово-регульованого середовища за принципами, відмінними від ринкових. З цим пов’язана лише частина проблем, які у міру віддалення від початку ринкових перетворень дедалі більше відходять на другий план і втрачають актуальність. Поряд з тим не можна вважати абсолютно виправданим і пряме запозичування концептуальних засад управління компаніями, навіть тих, що себе добре зарекомендували у недалекому минулому в країнах з розвинутою економікою: поступ глобалізації світового економічного простору, зростання високими темпами ролі інтелектуального потенціалу, збільшення питомої ваги інституційної власності і, зрештою, особливості вітчизняного економічного середовища потребують диспозиційних змін в управлінських підходах. Пошук нових управлінських парадигм у теорії управління у сучасній економіці є актуальним і для країн з розвинутою економікою. 
Стабільне функціонування суб’єктів господарювання і формування конкурентних можливостей бізнесу повинно підкріплюватися використанням нових стратегій і сучасних підходів до управління, адекватних реаліям сучасної економіки. Подолання негативних тенденцій економічного розвитку має відбуватися паралельно з розробкою і впровадженням сучасних управлінських технологій і процедур. Застосування нових перспективних методів прийняття управлінських рішень хоча і не гарантує раптового утвердження конкурентоспроможності вітчизняних підприємств у сучасному глобальному ринковому середовищі, але все ж дозволяє створювати передумови збереження і зміцнення своїх позицій на певному сегменті ринку і одночасно забезпечити певну стабільність функціонування суб’єктів господарювання у майбутньому: “Мета менеджменту полягає у постійному пошуку найбільш ефективних способів, форм та інструментів дії суб’єкта на об’єкт управління в організації” [1, с.96].

Метою цієї статті є розгляд основоположних засад і змісту цілісної концепції управління підприємством, що базується на вартості, в т.ч. у трансформаційних економіках з нерозвиненим ринком цінних паперів та передумови її можливого практичного застосування.

Світова практика управління бізнесом і фінансами дедалі більше орієнтується на таку економічну категорію, як вартість економічного суб’єкта (бізнесу). Такий підхід виник як спосіб захисту інтересів акціонерів і, переважно, визнається високоефективним інструментом переходу від систем економічної оцінки продуктивності виробництва до систем оцінки сукупного економічного потенціалу у синергетичному ефекті матеріально-речового і неосяжного капіталу. Вважається, що управління вартістю дозволяє по-новому оцінити рівень успішності поточної діяльності, формуючи достовірніший метод оцінки ефективності використання наявного економічного потенціалу, визнається дієвим інструментом поліпшення стратегічних і оперативних рішень, що є загальною передумовою теорії управління: “Вартість підприємства виступає єдиним критерієм оцінки його фінансового добробуту, який дає комплексне уявлення про ефективність управління бізнесом” [2, с.5].

Разом з тим, аналіз літературних джерел за цією тематикою, у т.ч. наведених для посилань у статті [1-10], виокреслює неоднозначність позицій економістів. Американські економісти, фінансові аналітики і менеджери крупних компаній перебувають на позиції, що максимізація добробуту акціонерів визначається чітко сформульованою метою більшості американських компаній, тобто максимізацією акціонерного капіталу. У європейських компаніях пріоритетним вважається максимізація прибутковості, що критикується деякими зарубіжними економістами: “Якщо Європі не вдасться підвищити продуктивність праці шляхом більш ефективного управління вартістю, це може підірвати її економіку” [3, с. 51].

Методи управління, що базуються на вартості, розглядаються як сучасний інструментарій управління підприємством, апарат якого спрямований на визначення чутливості сукупної вартості підприємства на окремі фактори вартості. Управління вартістю підприємства - це новий напрям в управлінні, поява якого обумовлена інтересами їх власників (акціонерів). За кордоном управлінська концепція підвищення вартості бізнесу (є створення продовженої вартості) належить до інноваційних. Концепція управління вартістю підприємства (shareholder value concept, value based management - VBM) має орієнтацію на зростання ринкової вартості компанії, або зростання майнового комплексу, що створюється чи розвивається в інноваційних проектах.

Розглядаючи еволюцію загальних концепцій управління, можна відзначити, що на загал практичний аспект оцінювання бізнесу розвивався у двох напрямках. При бюджетуванні фінансових вкладень (інвестуванні) застосовується оцінка дисконтованих грошових потоків. Разом з тим при оцінці ефективності поточної діяльності використовуються річні показники фінансової звітності, зокрема прибуток і зростання прибутковості. Суттєві протиріччя між цими двома системами виміру ефективності і створення акціонерної вартості визнавались вже давно, але застосування методик оцінки щодо майбутнього пов’язані з певними важковирішуваними проблемами: „Причина ілюзії конфлікту між ними полягає в тому, що менеджери нерідко змішують поняття максимізації акціонерної власності і загального збільшення прибутковості. Але це принципово різні поняття. Максимізація прибутковості має короткостроковий характер і неминуче послаблює ринкову конкурентоспроможність компанії” [4, с.16]. Суть системи управління, що базується на вартості, полягає у згладжуванні цих проблем.

За концепцією управління вартістю підприємства, управлінські функції на всіх рівнях корпоративної стратегії спрямовані на майбутні грошові потоки через капіталізацію активів, зменшуючи при цьому поточні прибутки, особливо на ранніх стадіях впровадження цієї концепції. Зростаючу зацікавленість у концепції управління, що базується на вартості, значною мірою можна пояснити тим значенням, якого набувають інтереси акціонерів у сфері управління і контролю діяльності корпорацій. Увагу, що приділяється інтересам акціонерів, безпосередньо пов’язують зі стрімким зростанням інституційної власності в США за останні десятиліття. Збільшення концентрації звичайних акцій у інституційних інвесторів створює передумови посилюючого впливу на корпоративне керівництво стосовно інтересів акціонерів. З цієї точки зору у вітчизняній економічній реальності концепція управління на основі вартості в інтересах акціонерів може розглядатися пріоритетною, оскільки внаслідок приватизації імперативно законодавчої установки колективізації окремих сегментів економіки акціонерами є значна частина населення.

Змістова і актуальна проблема розглядуваної концепції управління - приріст вартості бізнесу для власників. Вирішування цієї проблеми передбачається шляхом вибору найбільш визначних факторів, що впливають на вартість бізнесу і віднесення їх до пріоритетних об’єктів управління: “В основному, менеджери управляють компанією і приймають рішення на свою користь за рахунок акціонерів компанії. Прибічники теорії управління, ґрунтованого на вартості, припускають, що знають вирішення цієї проблеми” [5, с. 5].

Декларуючи ефективність управління акціонерним товариством, в основу звітування перед акціонерами зазвичай покладається прибуток, отриманий товариством за звітний період та прибуток на акцію. Прибічники управління, що ґрунтується на вартості, стверджують, що прибуток компаній не є достатнім показником створення вартості. Зокрема винагороди керівництва компанії на основі отриманого прибутку і його приросту може спричинювати прийняття рішень, що знижують (чи навіть знищують) акціонерну вартість. Економісти, які вважають пріоритетною концепцію управління вартістю, а також значна частина фінансових аналітиків високого рівня наводять докази того, що показники господарської одиниці, підготовлені за загальноприйнятими стандартами фінансової звітності, не відображують процесу створення вартості. Крім цього, для фінансового менеджера, завданням якого є максимізація акціонерної власності, прибуток не є достовірним показником: “Як показує практика, збільшення вартості для акціонерів не суперечить довгостроковим інтересам інших зацікавлених сторін. Схоже, що успішні компанії створюють порівняно більше вартості для всіх учасників-споживачів, працівників, уряду (через сплачувані податки) і постачальників капіталу” [3, с. 43].

Управління, що базується на вартості, - це загальний термін, який окреслює ряд інструментів управління, використовуваних для удосконалення діяльності компанії з метою підвищення акціонерної вартості. Ця концепція з точки зору чіткого окреслення у суто науковому плані, включаючи методологічний арсенал, є відносно новою у практиці управління фінансовими ресурсами підприємства, яка донедавна не мала значного впливу на дослідження у сфері управління. У вітчизняній науці вона здебільшого відома як управління формуванням і використанням капіталу. Концепція управління підприємством, що базується на вартості, органічно споріднена з системою фінансового менеджменту управління капіталом і певним чином її можна вважати синтезом численних дисциплін і концепцій. До сфери фінансів належить головна мета цієї концепції - створення акціонерної власності.

У найзагальнішому сприйнятті зміст концепції управління вартістю підприємства являє собою стратегічний напрям розвитку компанії, спрямований на забезпечення зростання ринкової вартості керованого суб’єкта, виходячи з диспозиції, що такий ріст дозволяє акціонерам (інвесторам) отримувати найреальніший, у порівнянні з іншими формами (наприклад, разовими дивідендами), курсовий грошовий дохід від перепродажу належних їм акцій, або курсовий негрошовий дохід, який набуває виразу у збільшенні вартості їх власного (акціонерного) капіталу (чистих активів), тобто росту ринкової (і номінальної) ціни акцій у динаміці: “Ідея про те, що керівництво компанії повинно приймати рішення, спрямовані на підвищення акціонерної вартості, сумнівів не викликає. Врешті-решт, звичайні акціонери дійсно “володіють” компанією. Фактично немає нічого незвичного у заявах про корпоративну місію, які підтверджують, що максимізація акціонерної власності є найважливішою метою компанії” [5, с. 4].

На противагу “традиційним” підходам, за концепцією управління вартістю підприємства кількісні (обсяг реалізації, собівартість, прибуток тощо) і фінансові (ліквідність, фінансова стійкість та ін.) показники мають характер проміжної характеристики окремих економічних аспектів діяльності, а вартість економічного суб’єкта визначається узагальнюючим показником, що об’ємно враховує весь спектр стану і динаміки (наявних ресурсів, ефективності їх використання і позицію підприємства на певному сегменті ринку) діяльності суб’єкта господарювання[3].
Разом з тим певна частина економістів відзначає слабкі сторони цієї концепції. Так, Р.Лістер (Roger Lister - Ph. D., Chartered Accountant, Visiting Professor, University of Salford, UK) навіть припускає, що менеджмент може припинити пошук вартості капіталу з огляду на злиття взаємовідносних концептуальних та практичних причин, і висуває питання: чи виражає вартість капіталу раціональні вимоги інвесторів? Проте, разом з тим, відзначає: “Аргумент проти вартості капіталу не залежить від можливості запропонувати заміну. Це представлено для подальшого з’ясування. Можливо, поступ в управлінні фінансами корисно висунув вартість капіталу як ключовий критерій рішення” [6, с.154]. П.Фернандез (Pablo Fernandez - Ph. D., Pricewaterhouse Coopers Professor of Corporate Finans, IESE Business Shool, Spain), який консультував трансакції придбання і злиття компаній, класифікував спільні помилки, виявлені при оцінюванні компаній з висновком, що основна проблема концепції управління вартістю полягає у її забезпеченні формалізованими показниками [7].

Попри те, незважаючи на неповністю розкритий потенціал цієї концепції в управлінні загалом, її елементи ефективно використовуються у відособлених економічних операціях. Це обумовлено перш за все добротною теоретичною, методологічною і методичною забезпеченістю основи визначення вартості окремих активів. Разом з ефективністю окремих трансакцій відкритими щодо цілісної концепції залишаються питання оцінювання ступеня впливу окремих факторів на вартість бізнесу загалом та зв’язок цієї нової вартості з ризиками окремих показників функціонування бізнесу. 

В основу концепції покладено деякі фундаментальні принципи теорії фінансів. Перш за все як безперечна істина сприймається положення про те, що створення вартості залежить від концепції оцінки дисконтованого грошового потоку, а також фактори стратегічного розвитку (капіталізація), які мають безсумнівний інтерес для інвесторів, а тому при визначенні оптимальних методів управління підприємством менеджмент має враховувати точку зору потенційних інвесторів. Як правило, фінансові аналітики і потенційні інвестори звертають увагу не тільки на оцінку поточного фінансового стану, але й перспективи розвитку підприємства, його привабливість як об’єкта інвестування, що знаходить відображення у ринкових цінах його акцій. Не випадково показник ринкової капіталізації компанії, під яким розуміється добуток ринкової ціни на число акцій, випущених нею в обіг, є одним із найважливіших у більшості рейтингів провідних компаній світу.

У фінансовому менеджменті суттєву роль відіграє показник, розрахований як сума ринкових вартостей акціонерного і залученого капіталів, який умовно називають ринковою вартістю фірми (total market value of a firm). Він подає узагальнену оцінку стану компанії на ринку капіталу. Нарощування ринкової вартості фірми на практиці (і в теоретичних моделях) відбувається різними способами. У концепції управління, ґрунтованого на вартості, використовуються три основоположні методи (метод вільного грошового потоку, метод економічної доданої вартості, метод грошової рентабельності інвестицій). Хоча переважно вони подаються як нові розробки, всі вони спираються на базову теорію, що лежить в основі використання традиційних методів дисконтованого грошового потоку, який використовується для оцінки нових інвестиційних можливостей.

Загалом тенденції розвитку фінансів, стандартів фінансової звітності, стандартів оцінки базуються на активному включенні поняття ринкової вартості в управління бізнесом. Світогосподарські підходи знаходять підтвердження у постійно зростаючому інтересі вітчизняних дослідників і менеджерів до використання вартості в практиці управління підприємством, що само собою є додатковим аргументом на користь оцінки ефективності системи вітчизняного бізнесу через призму вартості його капіталу. Разом з тим складність практичного застосування концепції вартості в управлінні пов’язана головним чином неготовністю менеджменту поставити її в основу прийняття рішень оперативного, тактичного і стратегічного характеру. Багато в чому це пояснюється недостатньо глибокими теоретичними дослідженнями тематики нарощування вартості бізнесу і відсутністю доступних процедур, методик і технологій: “Сучасні інструменти управління вартістю, які становлять інтерес з практичної точки зору, залишаються недоступними більшості власників, експертів, менеджерів і оцінювачів, оскільки належать до ноу-хау окремих підприємств і консалтингових компаній” [2, с.5]. 

Як засвідчує практика, недостатня теоретична розробка відповідно до потреб розглядуваної сфери призводить до того, що навіть якщо вартість і використовується в управлінні, конкретні рішення приймаються в основному виходячи із попереднього досвіду практичної діяльності управлінського персоналу і фінансових аналітиків, а це недостатньо сприяє зниженню загального рівня ризику господарювання більшості суб’єктів ринку: „Більшість власників і менеджерів рік за роком керують такими компаніями, навіть не знаючи відповіді на такі першорядні питання: яка вартість компанії? чи виправдовує прибуток ризик?” [8, с.15]. При розгляді передумов впровадження у вітчизняну практику концепції управління підприємством на основі вартості відчувається значний вакуум не тільки на рівні конкретних методик, а більшою мірою у сфері розробок методологічного і методичного характеру.

В економічних періодичних виданнях публікуються графіки, що відображають взаємозв’язок ринкової капіталізації крупних зарубіжних компаній з їх вартістю, обчисленою методом дисконтованих грошових потоків. Це зайвий доказ, що у сучасній економіці ринок і фінансові аналітики оцінюють вартість компаній якраз за грошовими потоками, а не якимось іншим чином [9]. Крім цього, для трансакцій, здійснюваних на ринку (купівля-продаж підприємств, де економічна одиниця виступає як товар, злиття і поглинання компаній), орієнтиром відправної ціни виступає саме вартість, визначена дисконтуванням грошових потоків. Поряд з цим останнім часом дедалі більше фінансових аналітиків надають перевагу моделі, за якою вартість бізнесу обчислюється засобом дисконтування надлишкових прибутків, зокрема у варіанті, який базується на дисконтуванні економічного прибутку: “Наївно було б вести мову, що у теперішній економічній дійсності ціна акцій визначається певним єдиним фактором. Поява численних методів оцінки у значній мірі відображує неможливість точного визначення факторів вартості цінних паперів - доходи, бухгалтерський прибуток, балансова вартість, економічний дохід або дисконтовані грошові потоки. Проте домінуючою точкою і основним методом, який рекомендується, є метод дисконтованих грошових потоків, який дає найбільш точну оцінку руху цін акцій ” [10, с. 20].
Крім цього, для підприємств вітчизняної економіки використання вартості як критерію управління стримуючим фактором є відсутність розвиненого фондового ринку: “У публічній компанії ціну акції відображає реакція ринку на результати бізнесу. Набагато важче розробити успішну стратегію і правильно виміряти результати роботи, коли ринкового курсу акцій не існує. Це важко, але не можна сказати, що неможливо” [8, с.16]. Можливий підхід до управління вартістю бізнесу на основі аналізу чутливості до факторів вартості покликаний певною мірою компенсувати нерозвиненість ринку цінних паперів у вітчизняній економіці. Методика виявлення впливу факторів на вартість акціонерного капіталу вітчизняних товариств може ґрунтуватися на розкладанні в ряд функції (диференціювання) багатьох змінних, що, до певної міри, дозволить одночасно враховувати змінність окремих факторів і їх підвладність управлінню. 

Висновком щодо змістової характеристики концепції управління вартістю може бути позиція, що на даний час не існує строго доказових і явно виражених переконань (у теоретичному і практичному аспектах) про переваги вартості бізнесу як критерію управління над іншими критеріями (прибуток, рентабельність, дохідність та ін.), що породжує невисокий рівень доказовості у ефективності цієї концепції у вітчизняній економіці і обмежує сферу її можливого використання. 

Разом з тим концептуальна основа такого спрямування менеджменту, виходячи з її спрямованості на захист акціонерної власності, може вважатися ефективним інструментом впливу акціонерів на сферу управління і контролю діяльності вітчизняних корпорацій, оскільки загальновизнаним є факт майже повної відсутності їх впливу на корпоративні права.

З цих причин виникає необхідність окремого напрямку фундаментальних наукових досліджень за цією тематикою і практичних апробацій цієї концепції у вітчизняній економіці.

Література:

1. Приходько В., Иванова Т. О смене управленческих парадигм //Проблемы теории и практики управления. - 2004. - № 6. - С. 96-100.

2. Егерев И.А. Стоимость бизнеса: Искуство управления. - М.: Дело, 2003. - 480 с.

3. Коупленд Том, Коллер Тим, Муррин Джек. Стоимость компаний: оценка и управление. - 2-е изд., стер /Пер. с англ. - М.: ЗАО „Олимп-Бизнес”, 2002. - 576 с.: ил. 

4. П.Дойль. Маркетинг, ориентированный на стоимость /Пер. с англ. - СПб: Питер, 2001. - 480 с.: ил.

5. Мартін Джон Д., Петті Вільям Дж. VBM - управління, що базується на вартості: Корпоративна відповідь революції акціонерів /Пер. з англ.; За наук. ред. О.Б.Максимової, І.Ю.Шарапової. - Дніпропетровськ: Баланс Бізнес Букс, 2006. - 272 с.

6. Лістер Р. Вартість капіталу: випадок звинувачення // Інвестиційний менеджмент та фінансові інновації. - 2005. - № 2 т.2 - С.142-157.

7. Фернандез П. Загальні помилки при оцінюванні компанії //Інвестиційний менеджмент та фінансові інновації. - 2005. - № 2. т.2. - С. 128-141.

8. Эванс Фрэнк Ч., Бишоп Дэвид М. Оценка компаний при слияниях и поглощениях: Создание стоимости в частных компаниях /Пер. с англ. - М.: Альпина Бизнес Букс, 2004. - 332 с.

9. С.В.Валдайцев. Оценка бизнеса и управление стоимостью предприятия. - М.: ЮНИТИ - ДАНА, 2002. - 720 с.

10. К.Феррис, Б.П.Пети. Оценка стоимости компании: как избежать ошибок при приобретении.: Пер. с англ. - М.: Издательский дом „Вільямс”, 2003. - 256 с. 

ОБЛІКОВІ ПОТРЕБИ МАЛОГО ПІДПРИЄМСТВА
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Мале підприємництво є суттєвим сектором економіки України, водночас це - особливий тип підприємницької діяльності. Увага держави до малого бізнесу проявилась у прийнятті законодавчих актів на його підтримку і розумінні ролі малих підприємств у якнайшвидшому виході України з економічної кризи та створенні сприятливих умов для розширення ринкових реформ у країні [2,5]. 

Облік на малому підприємстві регламентується документами [1,3,4], які є нормативною і методичною базою для фінансового і податкового обліку та звітності, обов’язкових для будь-яких підприємств. Різноманітність і великий обсяг облікових та звітних форм, у тому числі статистичних, часті зміни чинного законодавства, необхідність в універсальності знань створюють складні умови для роботи бухгалтерської служби, яка на малому підприємстві не перевищує двох-трьох осіб. Водночас вся ця облікова робота обслуговує потреби тільки зовнішніх користувачів, насамперед держави. Щодо інформаційних потреб власників, то на малому підприємстві, по-перше, їх коло обмежується двома-трьома особами, частіше фізичними, і, по-друге, вони, як правило, утворюють керівний склад свого підприємства. Ці особливості зумовлюють дуже високу поінформованість власників і без залучення офіційних звітних даних. 

На наш погляд, мале підприємство має найбільші потреби в управлінському обліку, особливо у випадках розгалуженої структури [6]. Дані управлінського обліку здатні задовольнити всі інформаційні потреби внутрішніх користувачів: менеджерів центрів відповідальності, керівників-власників. 

Управлінський облік сприяє ефективному менеджменту, але він ніяк не регламентований, тому мале підприємство мусить саме опікуватися його організацією, методикою, а також розробляти внутрішні облікові та інформаційні регістри. Враховуючи обмежений штат обліковців малого підприємства і не завжди достатній їх досвід у методичній та організаційній роботі, можна припустити, що ця задача буде складною для самостійного розв’язання. Тому вельми необхідним є вивчення і розповсюдження вже створених на вітчизняних малих підприємствах ефективних систем управлінського обліку, що і є метою цієї статті.
Для забезпечення ефективності управлінського обліку на малому підприємстві його внутрішньогосподарська облікова політика повинна мати наступні необхідні складові: 

· узгодження з фінансовим і податковим обліком;

· узгодженість дій бухгалтерії, менеджерів і власників;

· вибір початку фінансового року (він може не співпадати з календарним); 

· вибір інформаційного періоду (не більше одного місяця, початок якого може не співпадати з календарним); 

· складання кошторису на рівні підприємства і по центрах відповідальності; вибір бази розподілу загальногосподарських витрат;

· бухгалтерський облік доходів, витрат і фінансових результатів по центрах відповідальності; 

· вибір та розробка форм облікових, а також інформаційних регістрів. 

Запропонована у статті схема управлінського обліку впроваджена і ефективно використовується на малому підприємстві ТОВ “ЦНИБО”. Це підприємство, засноване в 1992 році, має двох власників (фізичні особи, керівники фірми), працює за єдиним податком 10% (це суттєво спрощує і робить прозорим податковий облік, а також зменшує податкове навантаження), надає освітні послуги, має три структурних підрозділи: бухгалтерські курси, комп’ютерну школу і школу офіс-менеджерів. Матеріальна база і приміщення для занять орендуються. Тривалість курсів - від одного до трьох місяців, програми адаптовані для різного початкового рівня, групи малі, що забезпечує індивідуальний підхід до кожного і високу якість послуг, після закінчення навчання видається сертифікат з повним переліком і кількістю годин вивчених дисциплін. Так, наприклад, у школі офіс-менеджерів викладається 15 дисциплін обсягом від 4 до 104 годин кожна, серед яких етика і психологія ділового спілкування, комп’ютерна підготовка, у т.ч. телекомунікаційний зв’язок, діловодство, організація роботи приймальні офісу, історія мистецтва, ділова іноземна мова, сервірування стола в офісі, косметологія, культура мови, імідж ділової жінки (зазвичай на курсах навчаються саме жінки, більшість з них має вищу освіту), основи менеджменту і трудового права, дипломатичний протокол, оргтехніка. Викладання здійснюється фахівцями вищих навчальних закладів. Школа має дуже високу репутацію, і її випускники користуються стійким попитом.

Фінансовий рік у ТОВ „ЦНИБО” починається 1 вересня (початок навчального року). Інформаційний період складає один місяць, який починається 21 числа календарного місяця. Такий вибір інформаційного періоду пов’язаний із закінченням 20-го числа поточного місяця всіх розрахунків підприємства за місяць минулий. Саме тому інформація, яка формується станом на 20-те число, є більш реальною для менеджменту, оскільки вона дає уявлення про дійсно вільні ресурси, які можуть бути задіяні у майбутніх періодах. Якщо ж спиратися на дані, які традиційно формуються в обліку на перше число місяця, вони перекручують реальну картину з точки зору менеджера, тому що частина ресурсів, яка є в його розпорядженні на цю дату, буде відволікатися на покриття нормальної заборгованості минулого періоду з заробітної плати, послуг тощо. Окрім того, менеджер підрозділу має чітко знати, яка частина ресурсів буде в його розпорядженні, а яка піде на сплату податків, загальні потреби підприємства, відійде у фонд адміністрації. Відрахування на загальні потреби узгоджуються і розподіляються між підрозділами на початку року. Відрахування у фонд адміністрації узгоджуються між адміністрацією і менеджерами підрозділів також на початку року як відсоток від чистих надходжень від замовників (за винятком єдиного податку).

Спрямування управлінського обліку на обслуговування потреб менеджменту потребує чіткого налагодження оперативної інформації про наявність і використання ресурсів, про надходження і витрати. Інформація, яка формується за правилами фінансового обліку, регламентованими стандартами, цю задачу не розв’язує. Окрім того, менеджер дуже часто не володіє достатніми знаннями з фінансового обліку. У ТОВ „ЦНИБО” розроблена і успішно використовується менеджерами підрозділів система інформаційних таблиць.

З усіх ресурсів менеджмент ТОВ „ЦНИБО” перш за все цікавлять грошові, що зумовлено видом діяльності підприємства - наданням послуг. Менеджеру необхідно весь час знати, якою кількістю грошей він може розпоряджатися, що в умовах самофінансування життєво необхідно. Реальні витрати і надходження постійно зіставляються з кошторисом. Кошторис витрат складається на початку фінансового року і безпосередньо використовується для формування цінової політики і розрахунку кількісного складу навчальних груп.

Основна інформація про рух грошових потоків зведена в табл. 1.

Таблиця 1. - Грошові потоки ТОВ „ЦНИБО” за 21 грудня 2005 року - 20 січня 2006 року

	Показник
	 100 % 

Усього, грн
	У т.ч. за центрами відповідальності

	
	
	№ 1
	№ 2
	№ 3|

	
	
	грн
	%
	грн
	%
	грн
	%

	Вільний залишок (непокрита перевитрата) грошових коштів на початок періоду

(ряд.9 за попередній період)
	
	
	
	
	
	
	

	Залишок грошових коштів на початок періоду

1.1.  каса

1.2.  поточний рахунок
	
	
	
	
	
	
	

	1.Усього
	
	
	
	
	
	
	

	Одержано грошей у касу, на поточний рахунок:

2.1. від реалізації послуг

2.2. % банку
2.3. інші  
	
	
	
	
	
	
	

	2. Усього
	
	
	
	
	
	
	

	 Сплачено грошима з каси, з поточного рахунку:

 3.1. пов’язаних з реалізацією послуг

 3.2. інших 
	
	
	
	
	
	
	

	3. Усього
	
	
	
	
	
	
	

	4. Результати за період (ряд.2 - ряд.3)
	
	
	
	
	
	
	

	5. Платежі з фонду адміністрації 

( при позитивному значенні ряд. 8.1)
	
	
	
	
	
	
	

	6.Залишок(перевитрата) грошових коштів на кінець періоду (ряд.1 + ряд.4 - ряд.5)
	
	
	
	
	
	
	

	Забезпечення обов’язкових відрахувань і резервів поточного місяця:

7.1. Фонд адміністрації 5% від (2.1 х 0,9)

7.2. Утворення резервів по центрах відповідальності
	
	
	
	
	
	
	

	7. Усього за 21.12.05-20.01.06
	
	
	
	
	
	
	

	 Обов’язкові відрахування і резерви наростаючим підсумком:

8.1. Фонд адміністрації (8.1 поперед. періоду + 7.1 - 5)

8.2  Резерви за центрами відповідальності

8.3  Використання резервів центрами відповідальності
	
	
	
	
	
	
	

	8. Усього за 09.00-20.01.06 (8.1 + 8.2 - 8.3)
	
	
	
	
	
	
	

	9.Вільний залишок (непокрита перевитрата) грошових коштів (ряд.6-ряд.8) на кінець періоду
	
	
	
	
	
	
	


Менеджер кожного структурного підрозділу особисто отримує 21-го числа кожного місяця подібну таблицю, а також додатково розшифровку рядків 2 і 3. Таким чином, кожен менеджер має розгорнуту інформацію про результати діяльності свого і всіх інших підрозділів, формування і використання резервів, має змогу ефективно управляти витратами. Найбільш суттєвими для кожного менеджера є дані рядка 9, а не рядка 6, бо саме цими грошима він може оперативно управляти.

На підприємстві створюються резерви двох типів: обов’язковий і ініціативні. Обов’язковий резерв формується у розмірі 5% чистих (за винятком єдиного податку) надходжень від замовників, знаходиться у повному розпорядженні керівників (вони ж - власники) і використовується на їх розсуд. Резерви підрозділів формуються за ініціативою їх менеджерів і призначені, головним чином, для заощадження коштів на цільові виплати, наприклад, оплату відпусток, які надаються всім працівникам підприємства одночасно.

Інформація за рядками 2, 3 і 5 розкривається в додаткових таблицях. Так, грошові надходження від замовників послуг (рядок 2.1 табл. 1) розшифровуються у наступній таблиці. 

Таблиця 2. - Розшифровка рядка 2.1 грошових потоків ТОВ „ЦНИБО” за 21.12.05-20.01.06

	Дата
	Надійшло оплати
	у т.ч. по центрах відповідальності

	
	Усього

(з них від

організацій)
	у т.ч.
	№ 1
	№ 2
	№ 3

	
	
	в касу
	на

поточний

рахунок
	Усього

(з них від

організацій)
	у т.ч.
	…
	
	…
	

	
	
	
	
	
	в касу
	на

рахунок
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Усього
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	У т.ч.

грудень
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	січень
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


У зв’язку з тим, що обраний інформаційний період ( з 21 числа минулого місяця до 20 числа поточного) не співпадає з календарним, усі надходження доцільно розподіляти на два місяці для зручності співставлення з даними фінансового обліку. 

Рядок 2.2 грошових потоків розшифровки не потребує, бо відсотки за користування коштами підприємства банк нараховує щомісячно одноразово.

Рядок 2.3 розшифровується за потребою.

Платежі, безготівкові та з каси підприємства, які здійснюються впродовж інформаційного періоду і пов’язані з його господарською діяльністю, розшифровуються за окремою таблицею.

Таблиця 3. - Розшифровка рядка 3.1 грошових потоків ТОВ „ЦНИБО” за 21.12.05-20.01.06 (сплачено з каси та поточного рахунку) 

	Дата
	Найменування операції,

призначення витрат
	Сума, 

грн
	у т.ч. по центрах 

відповідальності

	
	
	
	№ 1
	№ 2
	№ 3

	21.12.05
	…
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	

	Усього
	за 21.12.05
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	

	1
	Загалом за 21-31.12.05
	
	
	
	

	03.01.06
	…
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	

	Усього
	за 03.01.06
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	

	2
	Загалом за 03-20.01.06
	
	
	
	

	
	Загалом за рядком 3.1 (1 + 2)
	
	
	
	


Розподіл витрат на два періоди за місяцями знову ж таки робиться для співставлення з даними фінансового обліку. Розподіл накладних і загальногосподарських витрат за центрами відповідальності (навчальними підрозділами підприємства) відбувається згідно з кошторисом, який затверджується на початку і діє впродовж фінансового року. Затвердженню кошторису передує його обговорення за участю менеджерів кожного підрозділу і вибір бази розподілу. За базу розподілу зазвичай береться обсяг виручки від реалізації за минулий рік. Досить об’єктивними, на наш погляд, також є показники: загальна вартість навчальної години, загальний обсяг навчальних годин, прямі витрати по підрозділах, загальні витрати по підрозділах. До витрат, які розподіляються згідно з кошторисом по підрозділах, відносять витрати на: оплату праці адміністрації і загального персоналу підприємства; оплату банківських, орендних, телефонних та інших послуг; загальногосподарські потреби; канцтовари та ін. 
Розподіл загальних витрат між підрозділами є дуже важливим і складним процесом при складанні кошторису, і остаточний вибір бази може бути здійснено комплексним використанням кількох методів і обов’язково узгоджується між керівниками-власниками, менеджерами центрів відповідальності і головним бухгалтером підприємства. 

Деякі платежі з табл. 3 потребують окремої розшифровки, якщо їх не можна чітко розподілити між підрозділами у процентному відношенні заздалегідь. Так, наприклад, нарахування страхових внесків пенсійному фонду треба розподіляти окремим розрахунком, бо структура заробітної плати постійно змінюється, слід також ураховувати наявність пільгових категорій робітників.

Таблиця 4. - Розподіл нарахувань пенсійному фонду на заробітну плату за грудень 2005 р.

	№

п/п
	П.І.Б.
	База,

грн
	Ставка,

%
	Сума 

нараху-

вань, грн

усього
	
у т.ч. за центрами 

	
	
	
	
	
	№ 1
	№ 2
	№ 3

	
	
	
	
	
	%
	грн
	%
	грн
	%
	грн

	1.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Усього
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Окремого розрахунку потребують такі змінні витрати, як єдиний податок, який розподіляється між підрозділами відповідно до фактичних надходжень; банківські послуги, які стягуються банком за кожен платіж і тому можуть бути персоніфіковані, та інші. 
Висновок

Необхідність додаткових розрахунків з метою розподілу витрат за центрами відповідальності, звичайно, ускладнює облікову роботу на малому підприємстві, але результати її є дуже корисними для підвищення ефективності менеджменту, бо кожен керівник підрозділу бажає і має реальну можливість знати результати роботи саме своєї ділянки, що:

· підвищує його відповідальність за кінцевий результат,

· стимулює до пошуку резервів і покращання показників, 

· дає реальну можливість використання вільних ресурсів підрозділу,

· дає можливість, за рахунок прозорості інформації, порівнювати результати роботи свого підрозділу з іншими і тим самим впливати на них,

· будувати відносини з керівництвом підприємства переважно економічними, а не адміністративними методами.

Система управлінського обліку, що впроваджена і успішно функціонує на проаналізованому малому підприємстві, може, на наш погляд, бути рекомендована для використання на будь-якому малому підприємстві з розгалуженою структурою, займаючи головне місце в загальній схемі господарського обліку. 
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Первинна публічна пропозиція акцій (IPO) - як спосіб виходу на світові фондові ринки

Наталія Костенко,

кандидат економічних наук, доцент кафедри міжнародної економіки Донецького державного інституту штучного інтелекту

Наталя Явтушенко,

аспірант кафедри міжнародної економіки Донецького державного інституту штучного інтелекту

У статті описуються основні способи та методи проведення первинної публічної пропозиції акцій (IPO), розглянуто етапи та алгоритм організації IPO, проведено порівняльний аналіз світових майданчиків торгівлі цінними паперами, виявлено недоліки українського законодавства при проведенні IPO вітчизняними компаніями.

Зростання компанії в умовах конкуренції неможливе без вдосконалення технології, поліпшення параметрів продукції, підвищення ефективності управління. Це звичайний набір інвестиційних проектів, який провадить будь-яка компанія, що розвивається. Всі вони потребують фінансування, а кількість коштів, яку може вилучити з обігу порівняно невелика компанія, завжди обмежена. Власних коштів, як правило, недостатньо навіть при непоганій рентабельності бізнесу. Для того щоб бути конкурентоспроможним, необхідно постійно робити інвестиції у розвиток компанії.

Метою статті є розгляд первинної публічної пропозиції акцій (IPO) як спсобу виходу українських компаній на світові фондові ринки.
Одним із способів залучення зовнішніх інвестицій є первинна публічна пропозиція акцій. Initial Public Offering (IPO) - пропозиція, яку компанія робить всім зацікавленим інвесторам. Звичайно на продаж виставляється пакет, що за розмірами не перевищує блокуючий. Це дозволяє власникам зберегти контроль над компанією. Проте процедура IPO змушує емітента розкривати про себе досить багато інформації.

IPO вважається сьогодні одним з найважливіших механізмів на ринках капіталу. Це одночасно і канал для отримання молодими компаніями нового капіталу, і спосіб інвесторів реалізувати прибутки на свої інвестиції. Світовий досвід розвитку IPO показує, що на цей час шляхом проведення IPO американські компанії залучили 500 млрд долларів [3], а російські компанії - 5 млрд доларів лише за 2005 рік [4]. Такі результати зумовлюють науковий і практичний інтерес до IPO в Україні як одного з актуальних способів залучення капіталу у вітчизняні компанії.

Виділяють три основні цілі проведення IPO. Перша і основна - залучення суттєвого фінансового капіталу на довгостроковій основі. За оцінками експертів, для країн з високим стійким річним економічним зростанням співвідношення залученого капіталу на біржах та валового національного доходу перевищує 2% не залежно від рівня розвитку економіки. Україна поки що не належить до цих країн. 

Наступна мета первинного розміщення акцій - об’єктивна оцінка вартості підприємства. Основними критеріями останньої є наявність ефективного регулювання ринку, регулювання корпоративних відносин, вільний доступ інвесторів і висока якість конкуренції. Під ефективним регулюванням розуміють виключення маніпулювання цінами і ринком, використовування інсайдерської інформації й усунення фактора монополізації ринку. Регулювання корпоративних відносин передбачає прийняття стандартів корпоративного управління і „прозорість” інформації. Низькі бар’єри входу інвесторів і різноманітність механізмів інвестування є базовими для вільного доступу інвесторів. А до високої якості конкуренція відносить велику кількість інвесторів, однорідність емітентів і високу конкуренцію за гроші інвесторів.
Позиціонування компанії як публічного інституту - третя мета IPO, що виділяється експертами. Первинне розміщення акцій підтверджує, що корпоративне управління в компанії відповідає прийнятому стандарту, досягнута інформаційна прозорість і компанія має довгострокову стратегію розвитку бізнесу. Окрім того, IPO свідчить про те, що навколо компанії існує суспільна підтримка: акціонери (у тому числі іноземні) можуть виступати сильним лобістським ресурсом. 

Алгоритм проведення IPO можна зобразити наступною схемою (рис. 1):
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Рис. 1. Алгоритм проведення IPO

Після того, як було прийняте рішення про проведення IPO, компанії необхідно визначитися з вибором андеррайтера. Андеррайтер - це фінансова установа, яка займається організацією процесу IPO. Саме андеррайтер в тісному співробітництві з керівництвом компанії займається розробкою проспекту емісії.

Ключовим моментом у первинній пропозиції акцій є „публічність” - дієвий механізм детінізації української економіки. Компанія, що зробила первинне розміщення цінних паперів, повинна бути максимально відкрита для інвесторів. На думку Л. Нікітіна, для цього необхідно провести деякі перетворення в компанії: 

1. Необхідно описати стратегію.

2. Забезпечити легальність юридичної структури бізнесу.
3. Добитися фінансової прозорості управлінської звітності [1].
Опис стратегії. Сьогодні в бізнесі в більшості випадків стратегія розвитку компанії якщо і існує, то в неформалізованому вигляді і знаходиться переважно в головах у власників бізнесу. Для потенційного інвестора цього недостатньо. Йому необхідно бачити перспективи розвитку бізнесу, маркетингові і виробничі плани, обґрунтовані і взаємопов’язані. В розробці стратегії має бути присутня регулярність: як система виробничого планування підприємства проходить цикл „аналіз виконання плану минулого періоду - планування ключових орієнтирів на перспективу - формування звіту про виконання плану”, так і стратегічний план повинен періодично коригуватися відповідно до змін зовнішнього і внутрішнього середовища. Інвестиційна програма має бути пов’язана за обсягами фінансування, об’єктами, термінами і умовами зворотності. Інвестиційний меморандум має містити аналіз ризиків, заснований на даних про виконання інвестиційних планів минулих періодів. Така докладна інформація потрібна в першу чергу портфельному або стратегічному інвестору. Широке коло дрібних інвесторів влаштує кваліфіковано складений річний звіт, аби він відповідав на поставлені питання і мав стабільну рік у рік структуру інформації.

Забезпечення легальності юридичної структури бізнесу. Більшість бізнесів сьогодні - це робота груп компаній. Якщо ваша стратегія передбачає залучення зовнішніх інвестицій, вам слід замислитися про розробку юридично прозорої структури бізнесу або для початку його інвестиційного ядра. Розробляючи юридичну структуру і схему фінансово-господарської діяльності, слід передбачити можливість отримання позитивного фінансового результату і достатніх обертів в інвестиційному ядрі, спроможність підтвердження цих даних з офіційної бухгалтерської звітності. Задумайтеся про це наперед - інвестори хочуть бачити порівнювані дані в ретроспективі.

Удосконалення фінансової прозорості управлінської звітності. У кожної звітності свої цілі. Бухгалтерська звітність призначена для широкого кола зовнішніх користувачів, у тому числі і для податкових органів. Вона будується на бухгалтерському обліку, що має жорстку форму і обов’язкові правила ведення. Управлінська ж звітність використовується перш за все менеджментом підприємства для цілей управління і будується на аналітичних даних бухгалтерського обліку, а також на використанні додаткових небухгалтерських показників. Але якщо ми говоримо про фінансову прозорість, це означає, що управлінський облік має вестися за тими ж принципами, що і бухгалтерський, тобто безперервно, на підставі первинних документів обліку, за принципом подвійного запису відносно всіх господарських операцій. Технічно він може бути організований по-різному - із застосуванням ERP-систем (enterprises resources planning), з використанням традиційних облікових систем (наприклад, російська версія 1С, „Акцент” та ін.). Головне, щоб реєстри обліку, напрямки аналітики, довідники, форми планування і звітності були взаємопов’язані за складом інформації, застосовувалися єдині для всіх організацій групи способи відображення в обліку господарських операцій.

На першу вимогу інвесторів компанія зобов’язана надавати їм інформацію про себе: розкривати склад акціонерів, фінансові показники, коментувати будь-яку значущу подію, яка відбувається в компанії або зачіпає її ім’я. Це і зрозуміло: інвестори не ризикнуть купувати папери емітента, про якого їм нічого невідомо.

Від моменту початку підготовки IPO до фактичного розміщення акцій, як правило, проходить досить багато часу - півтора-два роки, і першою ознакою підготовлюваного IPO якраз і є поява офіційного підтвердження про реальних власників певної компанії.

Крім того, компанія, що замислила публічне розміщення акцій, має продемонструвати інвесторам стійке зростання основних фінансових показників як мінімум впродовж двох останніх років. В очах західного інвестора обов’язковою умовою є перехід емітента на Міжнародні стандарти фінансової звітності (МСФЗ), що повинно бути підтверджене висновком іноземного аудитора.

На практиці використовуються три методи організації процедури первинної публічної пропозиції акцій на біржовому майданчику (порядок визначення ціни): метод фіксованих цін, метод "формування портфеля" (він також називається "Метод збору заявок") і аукціон. Метод фіксованих цін застосовується досить рідко і в основному - на високозарегульованих фондових ринках в окремих країнах. Найпоширенішим методом є метод "формування портфеля" - Bookbuilding. Як альтернатива методу "формування портфеля" виник аукціонний метод пропозиції і розподілу акцій при IPO. Він набув особливої популярності внаслідок численних порушень і зловживань з боку найбільших інвестиційних банків і компаній, що практикували в основному метод „формування портфеля”. Проте аукціонний метод не зміг поки що довести свою спроможність повністю замістити загальноприйнятий метод первинної публічної пропозиції акцій - метод „формування портфеля”. Вперше у вітчизняній практиці IPO (Ukrproduct Group) було здійснено за методом „формування портфеля”, і, мабуть, подальші публічні розміщення також проводитимуться за таким самим зразком [2].

Важливим етапом при проведенні первинного публічного розміщення акцій є вибір майданчика для емісії. 

Говорячи про майданчик, слід зазначити, що українська компанія має і широкий, і вузький вибір одночасно. З одного боку, континентальна Європа може запропонувати компаніям більше десятка якісних торгових майданчиків (Deutsche Borse, Euronext, Мілан, Варшава, Копенгаген, Афіни, причому більшість з них створює майданчики альтернативного інвестування). З іншого - Лондон вже не перший рік вважається недосяжним лідером, що зосередив більшість європейських і світових IPO. Діючий у рамках LSE альтернативний ринок інвестицій (AIM) у свою чергу - внутрішній лідер по залученню нових компаній. Причина - більш лояльні вимоги до компанії при вході на майданчик у порівнянні з основним. Головний документ, який потрібен від компанії, - admission document, або проспект емісії. Правила AIM в цьому документі потребують розкриття найрізноманітнішої інформації про компанію: суть бізнесу і юридична структура, директорат і вищий менеджмент, причини виходу на фондовий ринок, деталі розміщення (кількість акцій, їх вартість, загальний капітал), принципи корпоративного управління, чинники ризику для компанії і її бізнесів, трирічна фінансова звітність або звітність від початку створення компанії (якщо бізнесу компанії менше трьох років), висновки спеціального аудитора (reporting асcountant) про достовірність поданої у фінансовій звітності інформації і оборотного капіталу для потреб компанії у 12-місячній ретроспективі, перелік власників крупних пакетів акцій (більше 3%), процедури щодо призначення, заміни і повноважень директорів компанії, операції із зв’язаними сторонами, опис значущих угод компанії і багато іншого. [3]

Що робить Лондонську біржу привабливою для IPO іноземних компаній? У першу чергу компанії з країн, що розвиваються, прагнуть розміститися на іноземних майданчиках через можливість забезпечення ліквідності акцій. Розміщення на лондонському майданчику підвищує довіру інвесторів, підіймається рейтинг випущених облігацій, що покращує умови майбутнього кредитування. Також слід зазначити, що важливий і іміджевий аспект: розміщуватися в Лондоні престижно.

IPO з точки зору ризик-менеджменту на більш розвиненому фондовому ринку є привабливою за співвідношенням дохід/ризик. Дохід складається з двох компонентів: джерела коштів та іміджеві бонуси, що привертаються за допомогою IPO. Водночас існує ціновий ризик - ризик залучення коштів менше очікуваних, ризик часткової втрати контролю, ризик розкриття цінної для конкурентів інформації. На більш розвиненому ринку доходи вищі і менший ціновий ризик.

Те, що питання привілеїв для іноземних компаній розглядатиметься на LSE, немає жодних сумнівів. Проте представники біржі повідомили засобам масової інформації, що правила з розкриття інформації для британських і іноземних компаній в цілому співпадають. Щоправда, компанії-резиденти мають надавати інформацію по корпоративному управлінню в обов’язковому порядку, а нерезиденти - в добровільному. Це не означає, що іноземні компанії не надають таку інформацію, навпаки, вони все частіше розкривають відомості про себе і свою корпоративну культуру.

Щодо національного досвіду залучення капіталу за допомогою IPO, слід відзначити, що на сьогодні лише три українські компанії (XXI Century Investments, Ukrproduct Group і Cardinal Resources) провели IPO на Лондонській біржі. До України від IPO вже надійшло 160 млн доларів [4], а на сьогодні ще близько двох десятків компаній заявили про намір провести IPO. 

Проте українське законодавство не досконале і є серйозною перешкодою для компаній, що бажають провести IPO. Це перш за все:

- відсутність закону, що регулює діяльність публічних компаній;

- недосконалість системи оподаткування. Перша проблема пов’язана з оподаткуванням емісійного доходу, оскільки закон про оподаткування прибутку підприємства містить декілька суперечливих норм. Друга - з оподаткуванням дивідендів і в основному торкається тих випадків, коли первинна емісія акцій пройшла на міжнародних ринках і акції купили іноземці;

- відсутність стандартів корпоративного управління або відсутність гарантій прав інвесторів;

- значні обмеження руху капіталу.

Висновки 

Таким чином, успіх проведення компанією первинної публічної пропозиції акцій залежить від дуже багатьох чинників - у першу чергу від масштабів бізнесу компанії, намагань компанії вести бізнес відкрито, її іміджу і популярності серед інвесторів, а також від загальної економічної ситуації в країні і світі і стану ринку цінних паперів.

Перспективами подальших досліджень у даному напрямку є більш детальний аналіз світових фондових ринків, аналіз законодавчих і нормативних актів, які регулюють порядок і процедуру емісії цінних паперів в Україні, розробка методики оцінки інвестиційної привабливості компанії-емітента цінних паперів, вдосконалення механізму корпоративного управління для поліпшення відносин між підприємствами і інвесторами, розробка механізму оцінки капіталізації компанії при виході на ринок первинної публічної пропозиції акцій.
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МОДЕЛЮВАННЯ СТРУКТУРНИХ ЗМІН ЕКОНОМІКИ УКРАЇНИ

НА ОСНОВІ МІЖГАЛУЗЕВИХ ЗВ’ЯЗКІВ

Тетяна Тищук,
кандидат економічних наук, доцент

Міністерство економіки України, департамент економічної стратегії, головний спеціаліст

Починаючи з 2000 року в Україні відбувається зростання ВВП після його тривалого спаду (8 років), протягом якого скорочення ВВП склало більш ніж 60%. Ну думку експертів [1-5], таке відновлення зростання не має системного характеру та обумовлено збігом факторів, в результаті якого економічна діяльність у ряді секторів стала прибутковою. Серед них:

- сприятливий попит на експорт, зокрема продукції металургійної галузі, зростання попиту з боку Росії на українські товари;

- девальвація національної валюти, що призвело до суттєвого зниження реальної заробітної плати, витрат на працю та підвищення конкурентоздатності українських підприємств за ціновим фактором;

- кумулятивний ефект ринкових реформ та структурної політики, які, однак, іноді були повільними та непослідовними;

- присутність невикористаних виробничих потужностей, що дозволило наростити обсяги виробництва без додаткових інвестицій.

Слід також звернути увагу на те, що значні обсяги випуску спостерігаються в секторах, які мають низьку додану вартість та характеризуються високою часткою проміжного споживання. За даними таблиць „витрати-випуск” (міжгалузевого балансу) України за 2004 рік, який складено за 38 видами економічної діяльності, можна виділити 10 секторів економіки, які мають частку проміжного споживання у структурі витрат, що перевищує 75%. Вони досягають 38% у загальному обсязі випуску, але їх внесок у ВВП - лише 20%. В табл. 1 співставлено частки секторів з низькою доданою вартістю в Україні та розвинутих країнах.

Таблиця 1. - Частка секторів з високим проміжним споживанням у загальному обсязі ВВП та випуску

	Країна
	Сектори економіки з часткою проміжного споживання, що перевищує 75%
	Частка вказаних секторів у ВВП
	Частка вказаних секторів у випуску

	Німеччина
	- виробництво коксу, продуктів нафтопереробки та ядерного палива (91%).
	0,14%
	0,72%

	Великобританія
	- виробництво коксу, продуктів нафтопереробки та ядерного палива (82%)

- офісне, обчислювальне та комп’ютерне обладнання (75%).
	0,73%
	1,57%

	США
	- виробництво коксу, продуктів нафтопереробки та ядерного палива (83%),

- офісне, обчислювальне та комп’ютерне обладнання (85%),

- виробництво автомобілів (79%).
	1,52%
	4,52%

	Франція
	- виробництво коксу, продуктів нафтопереробки та ядерного палива (80%),

- офісне, обчислювальне та комп’ютерне обладнання (80%)
	1,69%
	4,3%

	Канада
	- виробництво коксу, продуктів нафтопереробки та ядерного палива (94%),

- офісне, обчислювальне та комп’ютерне обладнання (85%),

- виробництво автомобілів (78%).
	2,58%
	7,34%

	Україна
	- виробництво коксопродуктів (93%) ,

- нафтопереробки (88%),

- металургія та оброблення металу (83%),

- хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби (79%),

- інші види виробництва (78%),

- виробництво інших неметалевих мінеральних виробів (77%),

- харчова промисловість (76%),

- теплопостачання (76%),

- текстильна та шкіряна промисловість (76%),

- деревообробна і целюлозно-паперова промисловість, видавнича справа (75%).
	20%
	38%


* Джерело: Держкомстат, Eurostat

З наведених даних видно, що технологічна структура виробництва в Україні значно відрізняється від структури економіки розвинутих країн, в яких вплив секторів з великою часткою проміжного споживання та низькою доданою вартістю на загальну макроекономічну ситуацію є незначним. Перелічені обставини зумовлюють необхідність структурних змін економіки України та підтверджують думку експертів про важливість впровадження послідовної структурної політики держави. 

Моделювання структурних змін економіки має базуватися на існуючих пропорціях між секторами (міжгалузевими зв’язками), технологічній структурі випуску та використання продукції, частці імпорту в структурі витрат за секторами економіки. 

Аналіз останніх досліджень та публікацій свідчить, що проблема моделювання структурних змін економіки є актуальною, а її дослідження є предметом уваги і аналізу відомих наукових шкіл. Наприклад, у роботі [6] наведено модель співвідношення проміжного та кінцевого споживання в Україні, роботи [7-10] присвячено визначенню місця та ролі окремих секторів та груп секторів в економічному зростанні. Публікації [11-12] містять аналіз співвідношень між секторами економіки в зарубіжних країнах. 

Однак існуючі наукові та практичні розробки не вирішують проблему кількісної оцінки впливу структурних змін на економічне зростання, в тому числі комплексної оцінки впливу зростання (падіння) в окремих секторах на показники в суміжних секторах та на показники розвитку економіки в цілому. 

Мета статті полягає у створенні економіко-математичної моделі прогнозування наслідків структурних змін економіки України, яка дозволяє кількісно оцінювати вплив зміни обсягів випуску в певному секторі на формування сукупного попиту, обсяги випуску та додану вартість в суміжних секторах, випуск та ВВП по економіці в цілому. 

Ситуація в кожному секторі економіки впливає на загальні макроекономічні показники не тільки безпосередньо, а й через міжгалузеві зв’язки. Тобто збільшення обсягів виробництва в певному секторі, з одного боку, збільшує обсяги випуску та ВВП по економіці в цілому, а з іншого, створює додатковий попит на продукцію суміжних секторів. 

З огляду на це вплив розвитку секторів на такі макроекономічні показники, як обсяги випуску та ВВП, можна класифікувати наступним чином:

Безпосередній вплив - збільшення обсягів виробництва в секторі збільшує обсяги випуску та ВВП по економіці в цілому.
Структурний вплив - збільшення обсягів виробництва в секторі створює додатковий попит на продукцію суміжних секторів, в результаті створюються умови для зростання обсягів випуску та ВВП суміжних секторів, а через це й випуску та ВВП по економіці в цілому.
Кумулятивний вплив - враховує наслідки безпосереднього та структурного впливу.

З метою оцінки ступеня впливу обсягів випуску в секторах на загальні показники випуску та ВВП побудовано модель, вихідними даними якої є показники таблиць „витрати-випуск”. Для побудови моделі використано математичний апарат загальної теорії чутливості [13].

Позначимо:

n - кількість секторів економіки, за якими здійснюється аналіз, 
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pi - обсяг використання продукції, виробленої сектором і;

xij - обсяг використання продукції, що виробляється сектором і при виробництві продукції в секторі j, ;

yi - обсяг кінцевого використання продукції, виробленої сектором і;

qj - обсяги випуску продукції в секторі j;

gj - валова додана вартість, що створюється в секторі j;

m - номер сектора економіки, відносно якого аналізується чутливість загальних показників таблиці „витрати-випуск”. 

Значення показника ВВП в цілому по економіці визначається як:
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Випуск та використання по економіці в цілому визначається як:
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Позначимо також kij - прямі витрати продукції, що виробляється сектором і для використання у виробництві в секторі j у розрахунку на одиницю випуску:
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Коефіцієнт kgj , що відповідає частці ВВП у випуску за сектором економіки j, визначається як:
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Q=│qj│ - матриця обсягів випуску продукції,

P=│pi│- матриця обсягів використання продукції;

G=│gj│ - матриця доданої вартості;

Y=│yi│ - матриця кінцевого використання,

X=│xij│ - матриця проміжного споживання; 

K=│ kij│- матриця коефіцієнтів прямих витрат.

У збалансованій системі P=Q.
Відповідно до моделі Леонтьєва економічні показники можуть бути представлені системою рівнянь:
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Для використання теорії чутливості до основних рівнянь моделі (1)-(6) необхідно задати залежність показника pi (використання продукції, виробленої в секторі i, від обсягів виробництва в секторі m) у вигляді:
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У рівняннях (7)-(11) показана залежність загальних показників таблиці „витрати-випуск”, які визначені згідно з (5)-(6), від обсягів випуску qm в секторі економіки m. Тобто обсяг випуску q та ВВП g задаються як функції від аргументу qm. 

Коефіцієнти чутливості обсягів виробництва q до змін обсягів виробництва в певному секторі економіки m розраховуються згідно з (9) як:
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де Sqm - коефіцієнт чутливості q до зміни qm,

( - зміна qm.
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де Sgm - коефіцієнт чутливості g до зміни qm,

( - зміна qm.
Коефіцієнт чутливості Sqm показує, на скільки відсотків зміняться обсяги випуску по економіці в цілому при зміні обсягів виробництва в галузі m. Sgm показує, на скільки відсотків зміниться ВВП при зміні обсягів виробництва в галузі m.
Так, аналіз чутливості дозволяє прогнозувати наслідки змін обсягів випуску в кожному секторі економіки. Значення коефіцієнтів чутливості (12)-(13) залежить не тільки від частки окремого сектора економіки, а й від його структури витрат (технологічної структури). Чим більша частка цього сектора та частка секторів, які від нього залежать, тим більше значення цих коефіцієнтів. 

На основі коефіцієнтів чутливості (12)-(13) можна визначити показники впливу секторів на загальні обсяги випуску та ВВП як:
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Ці показники (14)-(15) показують, на скільки відсотків треба змінити обсяги виробництва в секторі економіки m, щоб загальні показники випуску та ВВП змінилися на 1%.

Реалізація наведеної математичної моделі для дослідження структурних співвідношень економіки України потребує встановлення певних припущень. В роботі моделювання здійснено на базі таблиць „витрати-випуск” за 2004 рік. Тому можна припустити, що в наступні роки економіка суттєво не змінить свою структуру, а саме:

- структурні пропорції між секторами (структуру витрат та використання продукції),

- співвідношення імпорту та внутрішнього виробництва в структурі витрат,

- співвідношення експорту та внутрішнього використання в структурі використання продукції.

Показники, наведені в таблиці 2, характеризують наслідки безпосереднього, структурного та кумулятивного впливу на обсяги випуску та ВВП по економіці в цілому при зміні обсягів випуску в секторах на 1%, які розраховані відповідно до співвідношень (7)-(13). В таблиці розміщено 10 секторів, що мають найбільший вплив на ВВП. 

Таблиця 2. - Вплив зміни обсягів виробництва в секторах на 1% на випуск та ВВП по економіці в цілому
	Сектор економіки
	Вплив зміни обсягів випуску в секторах на 1% на випуск по економіці в цілому
	Вплив зміни обсягів випуску в секторах на 1% на ВВП

	
	Безпосе-редній
	Струк-турний
	Кумуля-тивний
	Безпосе-редній
	Струк-турний
	Кумуля-тивний

	Харчова промисловість
	0,1128
	0,0785
	0,1914
	0,0722
	0,0825
	0,1547

	Металургія та оброблення металу
	0,1110
	0,0672
	0,1782
	0,0498
	0,0560
	0,1058

	Сільське господарство, мисливство 
	0,1012
	0,0559
	0,1570
	0,1084
	0,0591
	0,1675

	Торгівля
	0,0789
	0,0288
	0,1077
	0,1211
	0,0446
	0,1657

	Виробництво машин та устаткування
	0,0699
	0,0334
	0,1034
	0,0472
	0,0377
	0,0849

	Транспорт
	0,0651
	0,0208
	0,0859
	0,0994
	0,0234
	0,1229

	Будівництво
	0,0425
	0,0194
	0,0619
	0,0454
	0,0142
	0,0596

	Нафтопереробка
	0,0423
	0,0141
	0,0564
	0,0136
	0,0174
	0,0311

	Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби
	0,0370
	0,0157
	0,0527
	0,0205
	0,0178
	0,0383

	Фінансове посередництво
	0,0349
	0,0105
	0,0454
	0,0618
	0,0167
	0,0785


В умовах існуючих пропорцій між секторами найбільший вплив на обсяги випуску має сектор „харчова промисловість” (рис.1). При зростанні (зменшенні) обсягів виробництва в секторі „харчова промисловість” на 1% обсяги випуску по економіці в цілому зростуть (зменшаться) на 0,191%. При цьому на 0,112% безпосередньо завдяки зміні обсягів виробництва продукції харчової промисловості та на 0,079% завдяки зміні обсягів виробництва суміжних секторів. 
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Рис. 1. Зміна обсягів випуску по економіці в цілому при зміні обсягів випуску в секторах на 1%.
На обсяги ВВП найбільше впливає сільське господарство (рис.2). Збільшення обсягів випуску в сільському господарстві на 1% призведе до збільшення ВВП на 0,167%. З них за рахунок збільшення попиту на продукцію суміжних секторів ВВП зросте на 0,059%. Найбільший вплив на ВВП через стимулювання обсягів виробництва суміжних секторів має харчова промисловість. При збільшенні обсягів виробництва в харчовій промисловості на 1% ВВП зросте на 0,083% за рахунок міжгалузевих зв’язків.
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Рис.2. Зміна обсягів ВВП при зміні обсягів випуску в секторах на 1%.

На рис. 3 співставлено темпи зростання ВВП при зростанні обсягів випуску в секторах.

Структурний вплив зміни обсягів виробництва в секторах економіки полягає у створенні додаткового попиту на продукцію суміжних секторів. Додатковий попит, створений в результаті зростання випуску в певному секторі, може бути задоволений шляхом збільшення обсягів виробництва та зростання імпорту. Аналогічно, при зниженні обсягів випуску в певному секторі знижується сукупний попит, що спричиняє зниження випуску в суміжних секторах або імпорту. 

На рис. 4 показано: 

- зміну сукупного попиту при зміні обсягів випуску в секторах на 1%; 

- частку попиту, що покривається за рахунок зростання обсягів випуску в Україні;
- частку попиту, що покривається за рахунок імпорту; 

- зростання ВВП, яке спричинено зростанням випуску в суміжних секторах.

Ці показники розраховано за умов збереження технологічної структури виробництва та існуючих пропорцій імпорту в структурі витрат і подано у відсотках.

Сектор „харчова промисловість” має найбільший вплив на обсяги випуску, а за впливом на ВВП він знаходиться на третьому місці (після сільського господарства та торгівлі). При збільшенні обсягів випуску в харчовій промисловості на 1% обсяги випуску по економіці зростуть на 0,19%, а ВВП на 0,15% (див. табл. 2, рис.1, рис.2). 

Важливо, що саме харчова промисловість має найбільший показник структурного впливу. Тобто розвиток харчової промисловості більше, ніж інші сектори, сприяє зростанню сукупного попиту. При зростанні харчової промисловості на 1% сукупний попит зростатиме на 0,0856% (див. рис.4). При існуючих міжгалузевих пропорціях та збереженні частки імпорту в структурі витрат харчової промисловості буде спостерігатися зростання імпорту на 0,0349%. Обсяги випуску в суміжних секторах зростуть на 0,0785%, що призведе до зростання ВВП на 0,0825%. 

В табл. 3 показано темпи зростання обсягів випуску та імпорту в розрізі секторів економіки при зростанні обсягів випуску харчової промисловості на 1%. З таблиці видно, що за умов збереження структури витрат харчової промисловості та частки імпорту в структурі використання продукції зростання обсягів випуску харчової промисловості найбільшим чином стимулюватиме зростання обсягів випуску в торгівлі, рибному господарстві, харчовій промисловості та сільському господарстві. 

Рис.3. Порівняння темпів зростання ВВП і обсягів випуску товарів в різних секторах вітчизняного ринку.
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Рис. 4. Зростання сукупного попиту та ВВП при зростанні обсягів випуску в секторах на 1%

Щодо імпорту слід відмітити, що зростання випуску харчової промисловості призведе до значного зростання імпорту продукції сільського господарства (при зростанні випуску харчової промисловості на 1% імпорт продукції сільського господарства зросте на 0,67%). Це пов’язано з тим, що саме харчова промисловість є основним споживачем імпорту продукції сільського господарства. Також значно зросте імпорт продукції харчової промисловості та сектора „деревообробна і целюлозно-паперова промисловість”, „видавнича справа”. Але у загальному обсязі імпорту це зростання не відіграватиме значної ролі. Зростання імпорту по економіці в цілому при зростанні обсягів харчової промисловості складе лише 0,0349%.

 Таблиця 3. - Зростання обсягів випуску в секторах економіки та імпорту при зростанні обсягів харчової промисловості на 1%
	
	Зростання випуску в секторах, %
	Зростання імпорту в розрізі секторів, %

	Торгівля
	0,25
	0,06

	Рибне господарство
	0,23
	

	Харчова промисловість
	0,23
	0,20

	Сільське господарство, мисливство, лісове господарство 
	0,20
	0,67

	Деревообробна і целюлозно-паперова промисловість, видавнича справа
	0,11
	0,11

	Послуги юридичним особам
	0,08
	0,08

	Виробництво інших неметалевих мінеральних виробів
	0,04
	0,02

	Транспорт, пошта та зв’язок
	0,03
	0,014

	Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби
	0,02
	0,05

	Виробництво та розподілення електроенергії, газу та води
	0,02
	

	Фінансове посередництво
	0,017
	0,02

	Нафтопереробка
	0,015
	0,02

	Інші види діяльності
	0,010
	0,01

	Дослідження та розробки
	0,010
	0,02

	Виробництво машин та устаткування
	0,005
	0,001

	Інші види виробництва
	0,004
	0,003

	Добувна промисловість
	0,003
	0,010

	Будівництво
	0,0004
	

	Всього по економіці
	0,079
	0,035


Сектор „металургія та оброблення металу” найбільшим чином впливає на збільшення сукупного попиту (див. рис.4), але, одночасно, саме цей сектор характеризується найбільшою часткою імпорту на покриття цього додаткового попиту. Тому структурний вплив сектора „металургія та оброблення металу” менший, ніж у харчової промисловості. При зростанні випуску в секторі „металургія та оброблення металу” на 1% обсяги випуску в суміжних секторах зростуть на 0,067%. Цей сектор також характеризується невеликим, порівняно з харчовою промисловістю, значенням показника структурного впливу на ВВП - при зростанні обсягів випуску в секторі „металургія та оброблення металу” на 1% ВВП зросте на 0,056% за рахунок суміжних для металургії секторів. Це пов’язано з тим, що сектори, які є основними постачальниками для сектора „металургія та оброблення металу” (більшість з них належить до гірничо-металургійного комплексу), характеризуються низькою доданою вартістю. 

Сектор „сільське господарство” характеризується найбільшим впливом на ВВП (див. табл. 2). За безпосереднім впливом на ВВП сільське господарство займає перше місце, але структурний вплив у харчової промисловості вищий. Це пов’язано з тим, що сільське господарство має меншу частку проміжного споживання та більшу додану вартість у структурі витрат, ніж харчова промисловість. У цілому при збільшенні обсягів випуску сільського господарства на 1% ВВП зросте на 0,168%, з них на 0,059% за рахунок зростання суміжних секторів.

Торгівля має також високі показники кумулятивного впливу на ВВП, але він, в основному, формується за рахунок безпосереднього впливу. Оскількі торгівля має малу частку проміжного споживання, зростання торгівлі не стимуюватиме значною мірою зростання сукупного попиту, як, наприклад, харчова промисловість або металургія. В секторі „транспорт” спостерігається така ж ситуація.

Висновки. В роботі запропоновано економіко-математичну модель, що дозволяє прогнозувати наслідки структурних зрушень економіки України, а саме вплив зростання обсягів випуску в секторах на зростання:

- сукупного попиту та попиту на продукцію суміжних секторів;
- обсягів випуску вітчизняних виробників та імпорту;
- ВВП в суміжних секторах та по економіці в цілому.

В перспективі доцільно дослідити потенціал впливу секторів на структурні зрушення та економічне зростання в міжнародному аспекті.
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ОСОБЛИВОСТІ НАЦІОНАЛЬНОЇ ІННОВАЦІЙНОЇ СИСТЕМИ УКРАЇНИ

ОКСАНА КУЗЬМЕНКО,

кандидат економічних наук, доцент кафедри економічної теорії

Донецького державного інституту штучного інтелекту

В статті визначено сутність та зміст національної інноваційної системи як економічної категорії, проаналізовано особливості структури національної інноваційної системи України, окреслено основні проблеми її розвитку та шляхи їх розв’язання. 

Сучасний етап розвитку національної економіки характеризується актуалізацією процесів підвищення ефективності виробничої структури, розвитку внутрішнього ринку та експортоорієнтованої діяльності, протікання яких має відбуватися з огляду на стратегію інформаційно-інноваційної конкурентоспроможності і переходу країни до шостого технологічного укладу, сутність якого полягає у. Вищесказане обумовлює зростання наукового та практичного інтересу до проблем інноваційної діяльності. Так, у програмі розвитку „Україна - 2010” зазначається, що досягнення конкурентоспроможності України в системі глобального світового господарства потребує посилення інноваційного спрямування промислової політики. За мету ставиться подолання суттєвої розбіжності між наявним потенціалом інноваційного розвитку (значні можливості для ефективних науково-дослідних і дослідно-конструкторських робіт за показниками розвитку вищої освіти, рівня науково-дослідних установ, чисельності та кваліфікації вчених і інженерів тощо) та низькою ефективністю його використання [1]. Вочевидь, розв’язання поставленої задачі потребує глибокого осмислення сутності, характерних рис та сучасних особливостей розвитку національної інноваційної системи України, причому досвід розвинених країн доводить, що саме якісні перетворення в системній організації інноваційних процесів дозволять Україні перейти на новий щабель розвитку виробництва і сфери послуг. 

Концепція національної інноваційної системи (національної системи нововведень) та їх ролі в процесах технологічного та економічного розвитку стала формуватися з середини 80-х рр. ХХ ст. вченими різних країн світу [2, с. 49]. В центрі її уваги знаходяться національні особливості організації інноваційного процесу в різних країнах, функції окремо взятих суспільних та приватних інститутів, форми взаємодії цих інститутів на різних стадіях здійснення технологічних інновацій. В Україні питанням змісту, чинників формування та особливостей розвитку національної інноваційної системи (НІС) останнім часом присвячується також велика кількість досліджень. Зокрема Л. Федуловою та М. Пашутою визначено роль НІС у інноваційному розвитку, проаналізовано окремі її компоненти, визначено стан державного регулювання інноваційних процесів, запропоновано заходи державної інноваційної політики як складової НІС [3]. М. Шарко наводить визначення НІС та розглядає її структуру, особливості функціонування [4]. У роботі за редакцією Волкова О.І., Денисенка М.П. наводиться аналіз сучасного інноваційного потенціалу та системи управління інноваціями на різних рівнях [5]. Разом з тим у вітчизняних та зарубіжних джерелах не вироблене визначення національної інноваційної системи як економічної категорії. Крім того, слід наголосити на необхідності комплексного аналізу сучасних особливостей розвитку НІС України. Таким чином, метою даної статті виступає теоретико-методологічне обґрунтування змісту категорії «національні інноваційна система» і визначення особливостей розвитку НІС України на сучасному етапі. 

Розглянемо і проаналізуємо наявні варіанти національної інноваційної системи. М. Шарко визначає її як „економічний механізм, що ґрунтується на розробці та експлуатації нових знань, підприємницькому підході, інтеграції в зовнішні ринки й прискореному розвитку конкурентоспроможності країни та її регіонів” [4, с. 26]. Інтернет-ресурси містять схожі визначення: 1) національна інноваційна система - це сукупність державних, приватних і суспільних організацій і механізмів їх взаємодії, в рамках яких здійснюється діяльність по створенню, зберіганню і розповсюдженню нових знань і технологій; 2) національна інноваційна система - це елементи та взаємозв’язки, які знаходяться в межах держави і діють у процесі виробництва, розповсюдження та використання нового, економічно вигідного знання [6, 7].

Більш розгорнутим і точним є формулювання, наведене Л. Федуловою та М. Пашутою: національна інноваційна система - це сукупність взаємозв’язаних організацій (структур), зайнятих виробництвом і комерціалізацією наукових знань і технологій у межах національних кордонів, малих та великих компаній, університетів, лабораторій, технопарків та інкубаторів як комплексу інститутів правового, фінансового й соціального характеру, що забезпечують інноваційні процеси і мають потужне національне коріння, традиції, політичні та культурні особливості [3, с. 36].

Разом з тим слід відзначити, що у відповідності до концепції НІС ключову роль у реалізації технологічних змін відіграють чинники, які представляють національну специфіку і виражають історичний досвід, культуру, мову, розмір держави, національні інтереси, систему освіти, особливості сфери НДДКР, масштаби економіки, відносини суб’єктів господарювання між собою та ін. Крім того, з точки зору системного підходу у визначенні НІС доцільно виділити її суб’єктів, об’єкти та відносини між суб’єктами з приводу об’єктів. 

Викладене дає змогу уточнити поняття національної інноваційної системи у наступному вигляді: НІС являє собою історично, культурно, економічно, науково-технічно й інформаційно обумовлену сукупність відносин між суб’єктами інноваційної діяльності з приводу створення, розповсюдження та використання інновацій, яка має місце в межах певної країни. 

На підставі визначення сутності НІС можна виділити її основні структурні елементи (рис. 1).

Суб’єкти НІС представлені усіма видами суб’єктів господарювання або їхніх підрозділів, які займаються створенням, розповсюдженням та використанням інновацій (промислові підприємства, венчурні фірми, НДІ, ВНЗ, підприємства та установи інфраструктури інноваційної діяльності), державою в особі органів державного управління і контролю за інноваційними процесами.
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Суб’єкти НІС  
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Об’єкти НІС  

Науково - технічні знання, інновації,  прибутки від  інноваційної діяльності  

Відносини  створення і  користування  (техніко - економічні відносин и )  

В олодіння та  розпорядження  (відносини власності  та організаційно - економічні відносини )  

Національна інноваційна система  

Культурно - історичні ,  економічні, технологічні, інформаційні  обставини  та інші внутрі шньо національні чинники інноваційної діяльності   
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Культурно - історичні , економічні, технологічні, інформаційні   об ставини та інші  позанаціональні чинники інноваційної  діяльності     

Вплив на відносини у НІС  


Рис.1 Структура національної інноваційної системи

Об’єктами НІС виступають інновації у фізичному та інформаційному розумінні, які створюються та використовуються з метою отримання прибутку або іншого ефекту. 

Відносини в процесі здійснення інноваційної діяльності складаються з: 

- відносин створення використання інновацій (відносин з фізичного використання матеріальних та інформаційних ресурсів у процесі створення інновацій, відносини користування інноваціями);

- відносин з володіння та розпорядження правами на інновації та прибутками від їх використання:

- організаційно-економічних відносин (організація створення інновацій, у т.ч. й організаційні форми інноваційного процесу та інноваційних підприємств, поділ праці, фінансування інновацій, ринок інновацій, правове поле інновацій, адміністративне та економічне регулювання інноваційних процесів з боку держави, територіальна організація інноваційної діяльності);

- відносин власності (порядок встановлення, переходу та ліквідації прав власності на інновації та результати їх використання, контрактна практика, перерозподіл частини прибутків на користь державних органів та органів місцевого самоврядування, юридичні відносини з приводу власності та розпорядження інноваціями).

Важливо підкреслити, що в процесі історичного розвитку НІС в ній формується усталена практика відносин між суб’єктами, обумовлена традиціями національної бізнес-культури, ставленням до власності, національною психологією підприємництва, станом соціально-економічної системи країни в цілому, рівнем та якістю освіти, наявністю критичної маси знань, рівня технологій та ін. Вона конституює ядро механізму функціонування та розвитку НІС як організаційно-економічної форми відтворення, видозмінення та управління процесами виробництва, розповсюдження та використання інновацій. 

Однак всі елементи НІС в силу певного ступеня відкритості національної економіки відчувають вплив зовнішніх чинників, до яких можна віднести панівну бізнес-культуру та філософію інноваційної діяльності в світі та у країнах-торговельних партнерах; основну мову інноваційної діяльності (англійську), яка обслуговує інноваційні комунікації; міждержавні угоди з питань регулювання передачі технологій, захисту прав власності на інновації; ступінь зацікавленості іноземних інвесторів у розвитку інноваційної діяльності в країні, у спільному підприємництві і т. ін.

Таким чином, НІС характеризується, з одного боку, певною сукупністю суб’єктів інноваційної діяльності і усталеними формами взаємодії між ними в ході реалізації інноваційних процесів, обумовленими національною специфікою та соціально-економічною політикою держави, а з іншого - динамічністю та відкритістю інноваційних процесів до впливу з-за національних кордонів. 

З метою визначення перспектив НІС України розглянемо специфіку її структури, визначимо чинники, які впливають на характер інноваційних процесів. 

У вітчизняній практиці домінуючою формою організації інноваційних процесів стали технологічні парки, а саме: „Напівпровідникові технології і матеріали, оптоелектроніка та сенсорна техніка”, „Інститут зварювання ім. Є.О. Патона”, „Інститут монокристалів”, „Вуглемаш”, „Київська політехніка”, „Інститут технічної теплофізики”, „Укрінфотех”, „Інтелектуальні інформаційні технології”. Відзначимо, що всі ці утворення мають вузьку спеціалізацію, хоча і використовують власні розробки у додаткових сферах. В. Будкін та ін. зазначають, що вузькоспеціалізовані технопарки в зарубіжних країнах були розраховані на широку мережу нових фірм, організованих спеціально для використання виконаних в межах парку інноваційних розробок, тоді як в Україні технопарки створювалися через включення традиційних партнерів науково-дослідних організацій, які були ядром технопарку [8, с. 72]. Це значно звузило коло напрямків інноваційних розробок. Іншою особливістю функціонування технопарків в Україні, яка знижує їх адаптивні та креативні властивості, є те, що, на відміну від НІС інших країн, у вітчизняній НІС майже повністю відсутні венчурні фірми.

Варто вказати, що в основу концепції НІС покладено ідеї Й. Шумпетера щодо продуктивності інноваційної конкуренції корпорацій як головного чиннику розвитку інноваційних процесів. Разом з тим дослідження показують, що успіхи інноваційних процесів в Україні криються швидше у спадщині науково-дослідницького та проектно-конструкторського забезпечення індустріалізації та розвитку ВПК в колишньому СРСР, ніж у конкурентних стратегіях підприємств на сучасному етапі. При цьому більше половини з 1487 організацій, які виконували НДДКР, складають науково-дослідні організації галузевого сектора науки (57%), 26% - академічного сектора, 11% - вузівського, 6% - заводського. 

Характерною рисою НІС України виступає територіальна розосередженість інноваційних процесів. Якщо в Силіконовій Долині (США), Антиполісі Софія (Франція), науково-технологічному коридорі Токіо-Нагоя-Осака-Кобе (Японія) та ін. на невеликій території сконцентровані дослідницькі установи, підприємства інноваційної інфраструктури, промислові підприємства, житлові зони, то в Україні окремі елементи технопарку, як правило, розташовані далеко один від одного. З іншого боку, можна відзначити певну диспропорційність у розподілі інноваційної інфраструктури. Так, найбільша кількість бізнес-інкубаторів діє в Києві (12), Одесі (9), тоді як більшість регіонів має по 1-2 бізнес-інкубатори. З 255 інноваційних фондів 69% функціонують у м. Києві, тут же розташовані усі венчурні фонди, 6 з 8 технопарків. 

У період 1991-2003 рр. знизилася кількість працівників основної діяльності в наукових організаціях з 449,8 тис. до 173,9 тис. чол, у академічній науці - з 287 тис. до 142 тис., заводській - з 339 тис. до 124 тис. чол. [3]. Середній вік кандидатів наук сягнув позначки 51 рік, докторів - 61. Знизився соціальний статус та престиж працівників інженерних професій, що позначилося на кількості молодих фахівців, які випускаються вищими технічними навчальними закладами, та якості їхньої підготовки, оскільки конкурсу на технічні спеціальності майже немає. До того ж велика кількість конкурентоспроможних робітників, які могли б ефективно працювати в інноваційній сфері України, виїжджають за кордон у пошуках кращої долі. 

Додатковими чинниками неефективності функціонування НІС України виступають:

- відсутність зв’язку між наукою та практикою господарювання, формальність наукових досліджень в більшості ВНЗ;

- відсутність механізмів ефективної реалізації та оцінки ефективності національних науково-технічних програм (фінансування не конкретних бізнес-планів інновацій, а бюджетів дослідницьких організацій, недосконалість законодавчої бази стимулювання інноваційного розвитку, некомерціалізованість результатів дослідницької діяльності через нерозвиненість інфраструктури і т. ін.).

Кількість виконаних розробок також скоротилася майже у 1,3 раза (з 82 тис. до 63,5 тис.), в т.ч. власне нової техніки та технології - у 3,9 раза (з 33,7 тис. до 8,7 тис.) [3]. Б. Данилишин та В. Куценко відзначають, що структура науковців, зайнятих безпосередньо в економіці, також є неоптимальною: 25,5% у структурі зайнятих докторів наук мають фахівці з технічних спеціальностей, 19,2% - медичних, тоді як питома вага економістів складає лише 6,7%. Частка прикладних досліджень у структурі розробок економічної науки (38,7%) нижча за середній показник по науці в цілому (57,2%) [9, с. 77-78]. 

Про функціональну неспроможність та нерозвиненість НІС України щодо інтенсифікації розвитку інноваційних розробок свідчать статистичні дані про скорочення масштабів інноваційної діяльності на вітчизняних підприємствах (табл.).

Таблиця 1. - Динаміка основних галузей промисловості України в 2003-2004 рр. (%) [10, 11]

	Галузі 
промисловості
	Темп приросту капітальних 
вкладень
	Динаміка обсягу виробництва 
продукції
	Динаміка 
кількості 
підприємств, що 
впроваджували 
інновації

	Паливна 
	99,4
	98,7
	93,9

	Чорна металургія
	77,1
	87,6
	80,6

	Нафтохімічна 
	92,7
	96,1
	107,9

	Машинобудування
	86,3
	93,1
	84,3

	Деревообробна
	103,7
	107,7
	70,1

	Промисловість будматеріалів
	90,2
	81,4
	96,6


Разом з тим дослідники відзначають певну стабілізацію результатів інноваційної діяльності протягом 2004-2006 рр., яка дає змогу очікувати позитивної динаміки інноваційних процесів у майбутньому. 

Аналізуючи стан об’єктів НІС - інновацій та прав власності на їх використання, слід відзначити основні складові інноваційного потенціалу з точки зору напрямків та результатів НДДКР. Українська наука зберігає світовий рівень у математиці, механіці, фізиці, інформатиці, матеріалознавстві, гірничих науках, зварюванні металів. Дослідження українських вчених у галузі фізики наднизьких температур, зокрема з ядерного магнетизму, кінетики квантових ефектів, електронних систем, локалізованих надрідким гелієм, останніми роками значною мірою визначають світовий рівень досліджень. Значно розширилися дослідження з нанофізики та наноелектроніки, з медико-екологічних та астрономічних досліджень. Досить значним, незважаючи на широку програму конверсії, реалізовану в 90-х рр. ХХ ст., є потенціал у галузі систем управління ракетними комплексами та космічною технікою, Україна також бере широку участь у програмах освоєння космосу, створення космічних навігаційних систем та систем комунікацій. 

Перспективними напрямками науково-технічних розробок в Україні визначено:

- розвиток технологій в аерокосмічній галузі, судно-, літако-, автомобілебудуванні;

- роботехніку;

- дослідження космосу, астрономію, астрофізику;

- радіоелектроніку; нанофізику, наноелектроніку;

- нові інформаційні технології;

- біотехнології у сільському господарстві; виробництво добрив та засобів захисту рослин;

- біоінженерію та генетику;

- виробництво медичних препаратів;

- розробку енергетичного обладнання та енергозберігаючих технологій;

- виробництво хімічних каталізаторів, анілінофарбової продукції, впровадження технологій глибокої переробки нафти;

- технології зрідження вугілля.

Наведений перелік в цілому відповідає сучасним світовим тенденціям у розвитку інновацій. У світовій практиці найбільш важливі пріоритети науково-технічного розвитку усе більше пов'язуються не з грандіозними, дорогими проектами проривного, демонстраційного характеру, а з довгостроковою кропіткою роботою по зміцненню всіх ланок національних інноваційних систем - в економіці й інформаційній сфері, в освіті й охороні здоров'я, в охороні середовища й вивченні космосу. Саме ці елементи в сукупності формують життєздатну систему науково-технічного розвитку, гарантують плавне входження лідерів розвиненого світу в третє тисячоріччя. Разом з тим сутнісною характеристикою НІС України в аспекті напрямків НДДКР є той факт, що в більшості з них вітчизняна наука йде наздоганяючим шляхом, вдаючись до стратегії захоплення окремих ніш у вже розроблених наукових галузях та поступового освоєння технологічного потенціалу технологічних лідерів. 

На особливу увагу в структурі НІС України заслуговує структура та характер відносин між суб’єктами. Національне правове поле, яке формалізує практику цих відносин, представлене сукупністю нормативно-правових актів різних органів державної влади, до яких належать Закони України „Про наукову та науково-технічну діяльність”, „Про інноваційну діяльність”, „Про пріоритетні напрями інноваційної діяльності”, „Про пріоритетні напрями розвитку науки і техніки”, „Про спеціальний режим інвестиційної та інноваційної діяльності технологічних парків”, „Про державні цільові програми” та низка інших. Однак якість законодавчої бази, за оцінками експертів-практиків, залишає бажати кращого. Відсутність конкретних правових механізмів, часті зміни законодавства, які найчастіше призводять до погіршення адміністративних та податкових умов, аж ніяк не сприяють позитивній динаміці інноваційних процесів. У 2004-2005 рр. було скасовано пільги по сплаті податків на прибуток, на додану вартість підприємств, які належать до технологічних парків з міркувань неефективності цих пільг та зростання непрозорості та зловживань у цій сфері. І хоча останнє, безсумнівно, мало місце, що обумовлюється, на наш погляд, практикою територіальної розосередженості складових технопарків та загальною практикою тінізації господарських відносин (інноваційна сфера тут не є винятком), світовий досвід функціонування зон високих технологій у Китаї, В’єтнамі, Польщі, Угорщині довів, що за належного контролю з боку держави з плином часу проблеми ухилення від сплати податків можна розв’язати або звести до прийнятного мінімуму. 

Іншою суттєвою вадою вітчизняного інноваційного законодавства є те, що воно не вирішує основну проблему відносин з володіння та розповсюдження інновацій - проблему охорони прав на інтелектуальну власність. Не можна не погодитися в даному питанні з Л. Федуловою та М. Пашутою, які наголошують, що успішний перехід економіки на шлях інноваційного розвитку має набути рис керованого державою процесу трансформації торговельного режиму на засадах ГАТТ/СОТ, особливо щодо охорони прав інтелектуальної власності [3]. Аналіз ринку прав на об’єкти інтелектуальної власності дозволяє виділити наступні тенденції його розвитку:

- національна локалізація, яка будується на реєстрації патентів та заявок за „національною процедурою”, яка забезпечує охорону прав власності тільки на території України;

-дезорганізація і згортання патентної діяльності підприємств та організацій;

- втрата кадрового потенціалу патентознавців та незначні обсяги підготовки відповідних фахівців; 

- незначний обсяг „білої” торгівлі інтелектуальними продуктами;

- домінування позаринкових (інформаційні масиви, знання та досвід) об’єктів торгівлі за незначної частки потенційно ринкових (ноу-хау, науково-технічна документація, консалтинг) та безпосередньо ринкових (патентні та безпатентні ліцензії, лізинг, франчайзинг, наукомісткі послуги у сфері виробництва та управління);

- неврегульованість прав власності на інтелектуальні продукти бюджетних науково-дослідних організацій;

- нерозвиненість страхування прав інтелектуальної власності.

Певні кроки на шляху розвитку національного ринку об’єктів інтелектуальної власності і його інтеграції до світового господарства все ж таки здійснюються: держава намагається боротися з аудіо- та відеопіратством (яке, до речі, майже вдалося викоренити на рівні національних радіо- та телемереж), у межах співробітництва Україна-НАТО здійснюється програма приєднання України до баз даних патентів та заявок провідних країн світу, поступово створюється законодавча база охорони прав інтелектуальної власності. 

Досить широким є коло міжнародних відносин з науково-технічного та організаційно-методичного співробітництва України: укладено відповідні договори з дослідницькими установами та виробничими підприємствами більш, ніж 30 країн світу, Україна співпрацює з Європейським космічним агентством та НАСА, бере участь у Шостій рамочній програмі Європейської комісії, ПРООН, виконує спільні програми з ЮНЕСКО, бере участь у міжнародних асоціаціях академій наук (у рамках СНД, Організації Чорноморського економічного співробітництва та ін.). Слід, однак, вказати на той факт, що в умовах широкого міжнародного наукового співробітництва в Україні досі не сформована національна стратегія науково-технічної безпеки, немаловажною причиною чого є нерозвиненість національного ринку прав на об’єкти інноваційної діяльності. 

Проведений аналіз змісту та особливостей національної інноваційної системи України дозволяє зробити висновок, що за наявності достатнього потенціалу інтенсифікації інноваційних процесів характер відносин у НІС стримує розвиток науково-технологічної конкурентоспроможності України. Основними вадами системи соціально-економічних відносин в НІС виступають:

- нерозвиненість організаційних форм та інфраструктурного забезпечення інноваційної активності;

- відсутність механізму комерціалізації та обміну продуктами інноваційної діяльності;

- непослідовність та безсистемність державної політики в науково-технічній сфері. 

З огляду на виявлені проблеми перспективними шляхами управління розвитком НІС можуть стати:

- облік та оцінка складових інноваційного потенціалу України та приведення їх у відповідність до світових тенденцій розвитку інновацій;

- перегляд державної освітньої політики з націленням її на формування інноваційно активних фахівців відповідно до визначених пріоритетів науково-технічного розвитку;

- розвиток організаційних форм та інтенсифікація інноваційної діяльності шляхом відродження системи пільгового оподаткування інноваційних підприємств, науково-дослідних установ та організацій інноваційної інфраструктури у територіально сформованих зонах високих технологій;

- подальший розвиток та удосконалення законодавчого забезпечення ринку прав на об’єкти інноваційної діяльності, у т.ч. адаптація національного законодавства до відповідних стандартів ГАТТ/СОТ.
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ЕВОЛЮЦІЯ ДІЯЛЬНОСТІ ІПОТЕЧНИХ УСТАНОВ ЯК ІНСТИТУЦІЙНИХ ІНВЕСТОРІВ
Тарас Кушнір,
аспірант Львівського національного університету імені Івана Франка 

На сьогодні питання іпотеки та іпотечного кредитування стоїть досить гостро. Доволі популярними стають іпотечні кредити різноманітних банківських та небанківських установ, які намагаються представити дуже вигідними для споживачів таких кредитів. Наскільки новим в історії розвитку світової та української економіки зокрема є поняття „ іпотеки ", як і коли виникли перші іпотечні відносини, питання доволі цікаве, і воно аналізується в пропонованій статті. Найбільшу цікавість викликають не самі іпотечні відносини, а інституції, які шляхом іпотечного кредитування беруть участь в інвестиційному процесі, виконуючи основну функцію інституційних інвесторів - трансформаційну (трансформація заощаджень в інвестиції).
Прийняття у 2003 році ряду законів щодо[ іпотечного кредитування викликало хвилю дискусій серед експертів стосовно характеру їх впливу на розвиток іпотеки та економічні наслідки для України.
Загалом фахівці оцінюють прийняття цих законів як позитивний крок для переходу від довготермінового кредитування під заставу нерухомості до іпотечного кредитування. Водночас вивчення еволюції іпотеки, моделей та інструментів іпотечного кредитування, які поширені у світі, та аналіз можливості їх запровадження в Україні свідчать про значну кількість ризиків, притаманних учасникам іпотечного кредитування у нашій країні.
. Еволюція наукової думки про іпотеку як економічну категорію відбувається протягом багатьох століть. Осмислення місця іпотеки в системі господарювання почалось з практичного її застосування. Розвиток наукової економічної думки стосовно інституту „іпотеки" йшов „у ногу" з реаліями, що відбувалися в розвитку іпотечних відносин.
Загалом термін „іпотека" був відомий ще у Давній Греції на початку VI і ст. до н. є. Вважається, що своїм походженням він завдячує Солону і був пов’язаний із забезпеченням відповідальності боржника перед кредитором певними земельними ділянками. На межі земельної ділянки, яка належала боржнику, кредитор встановлював спеціальний стовп із написом про те, що це майно виступає забезпеченням його претензії у визначеній сумі; на стовпі також зазначалися всі борги власника землі. Такий стовп отримав назву іпотека", а саме слово почало застосовуватися для визначення застави.
Загальних питань кредитування, в тому числі і під заставу нерухомості, торкався в своїх працях „Нікомахова етика" і „Політика" ще Аристотель.
Новий розвиток інститут іпотеки отримав у Римській імперії. Іпотека встановлювалась на все майно боржника, а не лише на земельну ділянку. У І ст. н. є. створювалися перші іпотечні установи, які видавали кредити під заставу майна приватним особам. А в II ст. н. є. було запроваджене особливе законодавство для установ, які виконували функції іпотечних банків та діяли поряд з іншими кредитними установами - прообразами ощадних кас та асоціацій.
Іпотека протягом досить короткого проміжку часу еволюціонувала від фідуції (угода, заснована на довірі) до більш прогресивної форми - пігнуса, (неформальна застава), далі - до застави. При фідуції об’єкт застави переходив у власність кредитора, причому останній мав право або повернути нерухомість боржнику після виконання договору, або продати її, відмовившись від грошової вимоги. Договір пігнуса передбачав передачу нерухомості вже не у власність, а в тимчасове володіння нею як гарантії виконання кредитного зобов’язання. Позичальник мав право вимагати, щоб кредитор не користувався заставленою нерухомістю, а лише зберігав її. Крім того, кредитор вже не мав права залишати заставу в себе, а змогу продати її мав лише у разі невиконання боржником своїх зобов’язань. Різниця між залишком боргу та ціною продажу поверталася позичальнику.
Наступним етапом було становлення класичного інституту іпотеки, зумовлене зміною соціально-економічних умов: послабленням рабовласницького господарювання та масовою передачею землі орендарям. Майно залишалося у власності боржника, а кредитор мав право на компенсацію залишку боргу з коштів від продажу з торгів заставленого майна. Спочатку нова форма застави поширювалася лише на знаряддя праці, пізніше в іпотеку почали передавати й нерухомість. Поряд з іпотекою, що базувалася на підставі домовленості сторін, виникали різноманітні легальні іпотеки, які регулювалися окремими законами. Поряд з відносинами позичальника і кредитора іпотека почала використовуватися й у відносинах, пов’язаних з інвестуванням коштів, сплатою податків. У Німеччині іпотека виникла на початку XIV ст. (до того часу там переважав принцип особистої відповідальності за борги), а у Франції - наприкінці XIV ст. У Росії вже у ХІП-Х ст. одночасно з правом приватної власності виникла застава, проте тривалий час вона існувала без законодавчого оформлення [3, с. 14].
З метою уникнення „таємних іпотек" створювалися так звані поземельні книги, ведення яких започатковане в 1135 р. в м. Кельн. Занесення угод з нерухомістю в книги практикується в Чехії з часів короля Карла IV (роки правління з 1346 по 1378) [2, с. 26].
Саме в ті часи були створені богемсько-моравські кадастри, які у XVIII ст. послугували зразком для реформи поземельної книги чесько-австрійських родових маєтків. Перший реформований кадастр складено в 1730 р. чеським чиновником, який вів поземельну книгу. 

Основною метою тогочасної реформи було сприяння розвитку реально забезпеченого іпотечного кредиту шляхом оприлюднення прав на нерухомість. У XVIII ст. використання кадастрів та поземельних книг досягло в Європі найбільшого поширення - від м. Фрайбурга на заході до м. Львова на сході.
Після прийняття закону про поземельну книгу (1871 р.) та законів про ведення поземельних книг в окремих коронних землях Австро-Угорщини вона стала першою в світі державою, яка запровадила так званий середньоєвропейський тип поземельної книги. Це стосувалося також і українських земель, а саме Східної Галичини, Північної Буковини та Закарпаття, які входили тоді до складу Австро-Угорської імперії.
Німеччина остаточно перейшла до зазначеного типу системи в 1872 р., Швейцарія - в 1907-1912 рр.

Переваги середньоєвропейського типу поземельної книги полягають у тому, що вона є офіційним реєстром, який у зручній для користування формі містить дані про власника земельної ділянки та про обтяження й обмеження, покладені на неї. Внесення в поземельну книгу визнається по відношенню до добросовісного покупця чи заставоутримувача законним, навіть якщо воно з об’єктивної точки зору є помилковим; такий порядок вимагає особливої обережності при внесенні даних до поземельної книги.
Середньоєвропейський тип поземельної книги застосовується в наш час у Німеччині, Австрії, Швейцарії, Угорщині, Чехії, Словаччині, Польщі, Румунії, країнах колишньої Югославії. Подібні системи існують в Нідерландах, і скандинавських країнах, Іспанії, Греції та Туреччині.
Дуже близькою до середньоєвропейської є система, розроблена Робертом Торренсом для Австралії, яка закріпилася згодом у Новій Зеландії, Канаді, Великобританії.
Французька система реєстрації поширена у Франції, Бельгії, Люксембурзі та більшості колишніх французьких колоній. У США застосовується реєстр документів. Головною відмінністю французької та американської систем від середньоєвропейської є те, що вони не мають офіційного захисту записів, отже, покупець нерухомості чи кредитор-заставоутримувач повинен для певності у заставі перевіряти всі відповідні документи.
Ще однією суттєвою рисою середньоєвропейської системи іпотечного кредитування є використання довгострокових банківських зобов’язань - закладних листів як інструментів рефінансування капіталовкладень в нерухомість (закладний лист - це різновид іпотечної облігації, яка емітується під забезпечення нерухомим майном).
Емісія закладних листів склалася у XVIII - XIX ст. в Німеччині, де використовується і донині, а також відповідає законодавству Франції, Греції, Австрії, Португалії, Іспанії та Швеції.
Основними установами, що займалися наданням іпотечних кредитів, виступали комерційні та ощадні банки, а також позико-ощадні асоціації. Джерелами фінансування іпотечного кредитування в основному були депозити. Спеціалізовані іпотечні банки надавали кредити за рахунок коштів від розміщення емітованих ними облігацій, забезпечених іпотечними кредитами. Це поклало початок іпотечному ринку та відкрило нові можливості для рефінансування операцій з іпотечного кредитування.
Яскравим прикладом використання комерційних банків як інститутів іпотечного кредитування є швейцарські кантональні банки. їхню ресурсну базу для іпотечного кредитування складають кошти юридичних і фізичних осіб на депозитних рахунках. Однак ці вкладення, як правило, є короткостроковими ї лише частково можуть бути розміщені в довгострокові активи.
Позико-ощадна система набула найбільшого поширення в Німеччині (з 1783 р.), Австрії (з 1811 р.) та Франції (з 1843 р.). Вона передбачає фінансування іпотечних кредитів за рахунок цільових ощадних вкладень! населення, суми і терміни накопичення яких мають бути співмірні з умовами кредитування. Відсоткові ставки як за внесками, так і за кредитами здебільшого є нижчими за ринкові і фіксуються на термін ощадного контракту.
Спеціалізовані іпотечні установи вперше були створені у Прусії у 1769 р. Фрідріхом Великим і були державними, а першими приватними іпотечними банками у формі акціонерних товариств стали бельгійський „Креді фонсьє" (1835 р.) та французький „Креді фонсьє" (1852 р.). Найбільшого поширення такі банки набули у Німеччині, Данії, Швеції. Іпотечні банки мали ексклюзивне право випускати іпотечні облігації з низьким ризиком.
Діяльність деяких іпотечних банків обмежена наданням позик міському та сільському населенню під заставу нерухомості, інші кредитують мешканців певних регіонів; нарешті, є серед них і такі, які надають кошти всім категоріям позичальників.
У XVIII - XIX ст., з розвитком ринкових відносин, капіталізації нерухомості і вдосконаленням кредитних відносин, наукова думка перейшла до конкретного аналізу іпотеки як інвестиційного інструменту.
Як свідчить історія, особливе значення в розвитку господарств Німеччини в XIX ст. відіграв іпотечний кредит. Через те на початку XX ст. деякі вчені досліджували роботу іпотечних кредитних установ. Так, В.Лексіс у книзі „Кредит і банки" писав: „Іпотечні банки - це ділові підприємства, що надають довгостроковий, полегшений іпотеками кредит шляхом придбання іпотек і видачі на основі іпотек закладних листів" [1, с. 7-8].
В.Лексіс досить чітко описав загальні вимоги до створення і роботи іпотечних банків:
- законодавча регламентація діяльності іпотечних банків, випуску і обігу закладних;
- спеціальні принципи кредитування під заставу нерухомості.

Аналізуючи розвиток капіталізму на початку XIX ст., необхідно зазначити, що наріжним каменем всієї соціально-економічної політики того часу-була житлова проблема. Як показала історія, одним з шляхів її вирішення стало іпотечне кредитування будівництва і купівлі житла.
Поштовхом для розвитку іпотеки в житловій сфері послужила теорія Прудона про поступове перетворення квартиронаймачів у власників житла. Втілення теорії Прудона на практиці призвело до розширення житлового ринку і появи нових методів житлового інвестування - кредитування купівлі житла під заставу придбаної нерухомості.
У США іпотечні банки з’явилися досить пізно. Першим федеральним законом, що регулював діяльність подібних установ, став закон 1926 р. про фермерський кредит, згідно з яким було створено 12 федеральних земельних банків, що надавали довгострокові позики фермерам. Система іпотечного кредитування США відрізнялась від європейської коротшими строками надання кредитів (до 5 років), низьким співвідношенням суми кредиту та вартості нерухомого майна, яке виступає забезпеченням кредиту - воно не могло перевищувати 50%, а також умовами погашення кредитів (вони не амортизувалися протягом дії кредитної угоди, основна сума кредиту поверталася позичальником наприкінці терміну кредиту) [3, с. 15].
Розвиток іпотеки в Росії спочатку був тісно пов’язаний із кріпосницькими відносинами. Під заставу дозволялось залишати не лише маєтки, а й селян, прикріплених до них. На території Російської імперії, зокрема у Прибалтиці, іпотечне кредитування було розвинуте ще з XVI ст., а законодавчого оформлення набуло на початку XIX ст. Так, відповідно до іпотечного статуту 1818. р. право на заставу нерухомості майна для третіх осіб набирало сили лише тоді, коли було занесено до спеціальних іпотечних книг.
На території європейської Росії (у тому числі й на Україні) іпотечні застави у спеціальних книгах не реєструвалися, внаслідок чого мали місце зловживання з боку власників. Поміщики-власники маєтків, з одного боку, бажали отримати кредит під заставу нерухомості; а за іншого - боялися втратити своє майно у разі продажу. Отримавши кредит, вони багаторазово надавали під заставу ті самі маєтки, не повідомляючи про це кредиторів. Тому виникла необхідність контролювати заставу. Дане завдання вирішувалося шляхом заборон, які накладав нотаріус. Однак і це не задовольняло кредиторів, внаслідок чого забезпечення виданих кредитів почало здійснюватися за принципом особистої відповідальності.

Перші згадки про іпотечне кредитування в Росії можна віднести до 1754 р., коли у Москві і Санкт-Петербурзі було створено два державні позикові банки для дворянства. Саме вони почали видавати перші іпотечні кредити під заставу нерухомого майна. У 1786 р. ці банки було реорганізовано в один! Державний позиковий банк, який давав позики землевласникам під заставу нерухомості.
Заставне право в Російській імперії було юридично закріплено та докладно регламентовано у 1835 році у Зведенні законів цивільних. На той час у Росії застава існувала у двох видах: між приватною особою та державою; між приватними особами.
Основним іпотечним активом у Росії була земля. Станом на 1 січня 1914 р., під заставою перебувало близько третини всієї посівної площі імперії, а заборгованість позичальників перевищувала 3,7 млрд руб. [5, с. 18].

Іншим іпотечним активом була нерухомість. Результати діяльності кредитних товариств, які займались цим видом бізнесу, теж вражають: під заставу було надано десятки тисяч маєтків, заставна вартість яких становила сотні мільйонів рублів.
У 1860 р. під час проведення банківської реформи в Росії усі державні кредитні установи було ліквідовано, а замість них створювалися земські банки та приватні кредитні установи. У другій половині XIX ст. у країні сформувалась система іпотечного кредиту, представлена трьома групами кредитних установ, які об’єднував головний принцип роботи - надання довгострокової позики під) заставу нерухомого майна.
До першої групи входили два банки - Державний селянський поземельний банк та Державний дворянський земельний банк. Через них держава надавала кредити досить широкому колу осіб під заставу нерухомості практично в усіх регіонах імперії. На цю групу припадало до 70% всіх виданих у країні іпотечних кредитів [5, с. 18].
До другої групи належали акціонерні земельні банки, які функціонували в основному в сільській місцевості. Першим з них став Харківський земельний банк, створений у 1871 р. Він займався видачею позик під заставу сільських ділянок та міської нерухомості. Довгострокові позики (до 43 років) видавалися заставними листами, а короткострокові (1-3 роки) - грошима.
Третю групу складали міські кредитні товариства. Забезпеченням кредитів, виданих цими установами, були міські житлові та нежитлові будинки.
Слід зазначити, що кредити під заставу нерухомості в Російській імперії і видавались переважно цінними паперами - заставними листами та іпотечними облігаціями, які були повністю забезпечені за рахунок наданого в заставу майна. Механізм надання іпотечного кредиту передбачав кілька послідовних кроків, а саме: здійснення грамотної оцінки майна, що надавалось під заставу; укладання кредитного договору під заставу майна; видачу кредиту цінними паперами; супровід договору; завершення договору (який у 15% випадків закінчувався примусовим продажем заставного майна). Позичальники, отримавши кредит іпотечними цінними паперами, як правило, або відразу продавали їх за біржовим курсом, або закладали у комерційний банк з метою отримання грошей.
Російський ринок швидко визнав банківські заставні листи та облігації кредитних товариств, оскільки за ними виплачувався непоганий купонний прибуток (близько 4-5% річних). Головними внутрішніми ринками для них були Санкт-Петербурзька та Московська біржі. Іпотечні цінні папери котирувались також на регіональних біржах імперії - Київській, Харківській, Одеській та Ризькій. На Київській біржі котирувались заставні листи Бесарабсько-Таврійського, Київського, Полтавського, Донського та багатьох інших земельних банків. Російські іпотечні цінні папери активно котирувались і на міжнародних фондових ринках, де вони мали великий попит.
Частина іпотечних позик в Росії використовувалась для фінансування промисловості. В умовах, коли земля належала промисловим товариствам чи поміщикам - власникам цукрових та винокурних заводів, поземельні позики прямо кредитували промислове підприємство.

Виконуючи важливу роль в іпотечній діяльності, держава намагалась регулювати відносини іпотеки. Державний селянський поземельний банк, створений 1882 р., позичав гроші переважно заможній частині селян для купівлі поміщицьких земель. Банк видав їм довготермінові кредити в обсязі до 75% вартості землі терміном на 24,5 та 34,5 роки під досить високу відсоткову ставку - 7,5-8,5% річних. Лише наприкінці 1890-х років умови покращились: селянин міг отримати позику в розмірі від 90 до 100% вартості земельної ділянки, а банківський відсоток знизився до 3,5-4,5% річних [5, с. 19].
Акціонерні земельні банки надавали громадянам довготермінові позики під заставу приватних земель у сільській місцевості (до 66 років), під заставу міських будиночків та споруд (до 56 років) у розмірі до 60% вартості майна. Короткострокові позики (терміном на 1-3 роки) не перевищували 10% вартості майна. У разі неплатоспроможності позичальника його майно продавалося на публічних торгах.
Акціонерні земельні банки надавали кредит у вигляді заставних листів, які можна було реалізувати на фондовій біржі. Прибуток банку приносила різниця між розміром відсотка, який позичальник виплачував за надану позику, та розміром відсотка, який банк виплачував власникам заставних листів.
Іпотечні облігації в Росії випускались переважно на муніципальному рівні. Для цього було створено кредитні товариства, які формувались органами місцевої влади. Таке кредитне товариство виступало у трьох різних іпостасях: емітента боргових облігацій; позикодавця під час видачі іпотечного кредиту; заставоутримувача під час прийому заставного свідоцтва з метою забезпечення кредиту.
На початок XX ст. іпотека залишалась основним видом кредитної діяльності в аграрному секторі економіки Російської імперії. Станом на 1915 р., 2/3 приватних власників були клієнтами іпотечних банків. До цього часу під заставу було надано 78% землі, яка перебувала у приватному володінні [5, с. 19]. 

Іпотечні кредити в дореволюційній Росії були дуже популярними серед поміщиків і селян. Обсяг наданих позик іпотечними установами не поступався обсягу позик, наданих російськими комерційними банками.
На території нинішньої України першим земельним банком був уже згадуваний банк у Харкові. В жовтні 1872 р. акціонерний земельний банк було відкрито й у Києві,, який спеціалізувався на довготермінових позиках під заставу землі (від 10 до 66 років) та під міську нерухомість (на термін від 10 до 38 років). В 1911-1912 рр. їх акціонери отримали досить високі дивіденди (у Харківському - 13,5%, у Київському - 16%) [3, с. 15].
Перші спроби налагодження системи іпотечного кредитування на території західноукраїнських земель слід віднести до 1840-х рр. Так, у 1841 р. у Львові було створено державну кредитну установу - Земельне кредитне товариство, яке почало надавати іпотечні позики під заставу нерухомого майна та землі [6, с. 12].
Одним з перших іпотечних банків у Західній Україні став Галицький акціонерний гіпотечний банк, створений у 1867 р. у Львові. Він надавав позики заставними листами під заставу міського та сільського нерухомого майна. Обсяг позики обмежувався 50% від вартості нерухомості та 33,3% від вартості лісових ділянок, що надавалися у заставу. Крім того, банк надавав короткострокові вексельні та ломбардні кредити, приймав на зберігання цінні папери, вклади від населення на звичайні та валютні книжки тощо. У 1914 р. обсяг наданих банком кредитів становив 207 млн крон.
У 1868 р. у Львові з метою фінансової підтримки галицьких та буковинських селян .було створено Рустикальний банк, який позичав гроші переважно дрібним власникам землі та ремісникам під заставу нерухомості. Банк надавав іпотечні позики у розмірі, який не мав перевищувати 3/5 вартості землі, не обтяженої боргами. Кредит видавався у 6%-х заставних листах і мав бути погашений протягом 6-14 років. Позика надавалась також грошима у розмірі до 1/5 вартості заставленого майна терміном на 1 рік з наступною І сплатою протягом двох років [6, с. 12]. 

Наприкінці XIX - початку XX ст. впливовою банківською установою на ринку іпотечного кредиту Західної України був Крайовий банк. Він посідав провідне місце серед всіх банків Галичини: на його частку припадало 30% капіталів, 33% короткострокових кредитів, 60% іпотечних кредитів та 70% вкладів усіх банківських установ регіону. Банк було засновано у 1881 р. з ініціативи галицького Крайового сейму, який здійснював його загальне керівництво через спеціальний крайовий відділ. Первісно статутний капітал банку складав 1 млн гульденів (або 2 млн крон), а в 1907 р. він збільшився до 15 млн крон [6, с. 12].
Основною метою Крайового банку було здешевлення іпотечного кредиту, що зробило б його доступнішим не лише для великих землевласників, а й для селян. Іпотечні позики видавались у 5%-х заставних листах. Мінімальна сума позики становила 100 гульденів. Найбільш популярними серед заможного населення були великі за обсягом іпотечні кредити (понад 10 млн гульденів). їх частка у загальній сумі іпотечних позик, які надавав Крайовий банк у кінці XIX ст., становила 76%. Крайовий банк здійснював кредитування комунальних господарств та будівництва залізничних колій.
На території західноукраїнських земель операції з іпотечними позиками здійснювали також галицькі та буковинські філії Австро-Угорського банку. Так, .у 1909 р. він видав 744 іпотечні позики на суму близько 60 млн крон [6, с. 12].
У 1882 р. розпочав діяльність Буковинський кредитний земельний банк, і який мав обслуговувати дрібних та великих землевласників. Банк надавав їм довгострокові кредити під заставу нерухомого майна терміном від 5 років та більше під 6,5-7% річних. До 1904 р. він надав понад 5 тис. іпотечних кредитів на суму 18,4 млн крон [6, с. 12].
З 1910 р. у Львові працював Галицький земельний гіпотечний банк. Він надавав іпотечні позики у 4-5%-х заставних листах під заставу міської нерухомості, земельних маєтків та селянського майна. Того ж року у Львові з метою підтримки українського селянства було засновано Земельний гіпотечний банк, акціонерний капітал якого становив 1 млн крон. Це була суто українська кредитна установа, акціонерами якої стали українські землевласники, торговці, промисловці і навіть священнослужителі. Земельний гіпотечний банк відігравав значну роль в економіці Західної України. Він надавав довгострокові позики переважно дрібним землевласникам під заставу землі та іншого нерухомого майна на термін від 10 до 50 років.
На початку XX ст. більше 60% позик банку становили іпотечні кредити, надані українським селянам на купівлю землі. У 1910 р. банк провів 310 таких операцій на суму понад 1,5 млн крон, наступного року - 416 операцій на суму понад 1,8 млн крон. Загалом до 1914 р. банк надав близько 1840 іпотечних позик на купівлю землі на суму понад 7 млн крон. Крім надання іпотечних кредитів, Земельний гіпотечний банк проводив операції з векселями, приймав вклади на поточні рахунки, а також інвестував українські торгово-промислові кооперативні підприємства [6, с. 12].
З початку XX ст. у великих містах України банки почали здійснювати, житлове іпотечне кредитування, кредитні кооперативи та будівельні товариства стали частиною загальної фінансової інфраструктури.
Після революції 1917 р. іпотечні кредитні. організації на території сучасної України було ліквідовано разом із правом приватної власності.
У США і країнах Європи іпотечне кредитування продовжувало розвиватися. Цікавим є досвід еволюції іпотечного кредитування, зокрема механізмів його рефінансування, у США. Якщо до 1920 р. 60% будинків було придбано за рахунок власних коштів, то вже починаючи з 1926 р. ситуація змінилася: комерційні банки, створені за участі уряду, отримали дозвіл на здійснення операцій з іпотечного кредитування, що сприяло розширенню його обсягів.
Велика депресія відчутно підірвала розвиток іпотечного кредитування. З метою недопущення банкрутства ощадних установ федеральний уряд кардинально переглянув свою політику в іпотечній сфері. Його зусилля було спрямовано на підтримку стійкого попиту на нерухомість, розблокування діяльності іпотечних установ - шляхом створення Федеральної системи банків житлового кредиту, яка складалась із 12 банків. їх завдання полягало в наданні у разі гострої потреби ощадним асоціаціям ресурсів, яких не вистачає. Велика увага приділялась зниженню кредитного ризику за іпотечними кредитами. Було створено Федеральну житлову адміністрацію (РНА), на яку покладалась функція страхування іпотечних кредитів від дефолту. Ця страховка, яка сплачувалась позичальником, покривала 80% вартості кредиту. Уряд прагнув активізувати та розширити вторинний іпотечний ринок - шляхом створення Федеральної іпотечної асоціації (Р1ММА). На неї покладалось придбання іпотечних кредитів, застрахованих РНА. Протягом першого року функціонування Р1ЧМА придбала близько 26 тис. іпотечних кредитів на суму 100 млн дол. [4, с. 12]. Основними джерелами операційного капіталу були кредитні лінії Державного казначейства та кошти, отримані від реалізації іпотечних кредитів іншим фінансовим інститутам. Нині у портфелі РИМА 2,7 млн іпотечних кредитів на 10 млрд дол., крім того, вона управляє ще 3,5 млн іпотечних кредитів, під забезпечення яких було випущено цінні папери [2, с. 12]. Цим було започатковано створення дворівневого вторинного іпотечного ринку, що і стало характерною особливістю американської моделі фінансування іпотечних операцій, яка потім поширилася в Австралії, Великобританії та інших країнах.
Важливими формами підтримки іпотечного ринку є розвинена система страхування, поліпшення стандартів іпотечного кредитування, розвинений фондовий ринок. Обсяг іпотечних кредитів у США та країнах ЄС становить у середньому 50% від ВВП, сягаючи 70% у Нідерландах та Данії [4, с. 12]. Для європейських країн характерний низький розмір процентної ставки за іпотечним кредитом (близько 6%). Низька вартість кредиту обумовлена рядом причин, зокрема низьким рівнем інфляції, низькою вартістю оформлення кредиту, незначними банківськими ризиками, з одного боку, і потужними фондовим та страховим ринками з низькою вартістю ресурсів - з іншого.
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СТРУКТУРНІ ПЕРЕТВОРЕННЯ СИСТЕМ ПРОДУКТИВНИХ СИЛ РЕГІОНІВ УКРАЇНИ
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У статті досліджуються проблеми територіальної структури національної економіки, проведений аналіз територіальної структури господарської системи України, обґрунтовується необхідність та доцільність структурних перетворень та можливість їх реалізації. 

Питання соціально-економічного розвитку та узгодженості інтересів різних регіонів у межах окремої країни - малодосліджена царина в економічній теорії. Разом з тим актуальність її вивчення зумовлюється стійким в останній час зростанням диспропорції розвитку продуктивних сил, посиленням регіональної диференціації умов та якості населення, загостренням проблем дотримання комплексності та пропорційності між різними складниками господарства регіонів як цілісного та єдиного організму. Ця цілісність стосується перш за все територіальної структури господарства: територіального поділу праці і комплексного розвитку регіонів, розміщення і територіальної організації продуктивних сил, впливу загальних і конкретних місцевих факторів, регіональних відмінностей у виробничих відносинах, розселенні людей, взаємодії з навколишнім середовищем, а також реалізації державної регіональної соціально-економічної політики. 

Вдосконалення територіальної організації продуктивних сил є одним із основних напрямків цілеспрямованої діяльності людей і держави щодо вирішення соціально-економічних проблем регіонів у перспективі.

І саме цьому присвячені праці дослідників Данилишина Б.М., Дорогунцова С.І., Чернюк Л.Г., Борщевського П.П, Фащевського М.І., Качали Т.М., Бистрякова І.К. [див. 1-3].

Разом з тим з огляду на вказані праці перспективними є дослідження територіальної структури господарства і аналіз її організації, під яким ми розуміємо ступінь наукового обґрунтовання розміщення взаємопов’язаних виробництв, сфери обслуговування населення та виробничої інфраструктури, яка дає економічний та соціальний ефект внаслідок раціонального їх комплексування; аналіз пріоритетних напрямків розвитку економіки та проблем проведення структурних перетворень. Отже, метою статті є аналіз територіальної структури господарської системи України, виокремлення проблем, що виникають у ході її трансформування та визначення основних шляхів їх вирішення. 

В.М. Гець основними характеристиками територіальної структури господарства визначає розподіл, зосередження і розміщення господарського комплексу на території та результати його економічної діяльності. В основі формування територіальної структури господарства лежить закон територіального поділу праці, а також принципи зростання економічного ефекту від територіальної концентрації виробництва, комбінування об’єктів на території, комплексного і збалансованого соціально-економічного й екологічного розвитку економіки [1].
Територіальна структура господарства області як найкрупнішої територіальної одиниці нашої країни включає господарські комплекси адміністративних районів, куди входять господарські комплекси населених пунктів, у тому числі міст обласного підпорядкування і міськрад. На основі аналізу темпів зростання економіки в цілому та окремих її галузей з урахуванням багаторічної тенденції, а також щорічних змін економічного розвитку будується два сценарії (оптимістичний і песимістичний) прогнозу територіальної структури економіки по адміністративних районах і містах обласного підпорядкування, по яких проводиться статистичний облік. Крім того, враховується експертна оцінка можливих змін у реальному секторі економіки, природно-ресурсній базі, ринковій трансформації економіки, розвитку соціальних процесів, впливу зовнішніх чинників і регіональної політики держави тощо. Це і забезпечує визначення територіальної структури господарства у прогнозованому періоді по основних територіальних елементах - адміністративних територіальних районах і містах обласного підпорядкування.
Важливим аспектом територіальної структури господарства є утворення різних типів територіально-виробничих комплексів. Їх формування обумовлене закономірностями територіальної концентрації виробництва, яка забезпечує економічний ефект від використання єдиної для територіального комплексу виробничої і соціальної інфраструктури, комплексного використання природних і соціально-економічних та інших ресурсів, зменшення транспортних витрат тощо. Найпростішим типом таких комплексів є промисловий (агропромисловий, рекреаційний) пункт з розміщеним у ньому виробництвом чи іншим видом економічної діяльності, яка є сферою зайнятості населення. Більш складним за внутрішньою будовою економічної діяльності є такий тип комплексів, як промисловий (виробничий) центр, де зосереджено декілька видів економічної діяльності різних галузей. Він відіграє роль ядра в локальній системі розселення і взаємопов’язаний з іншими поселеннями, трудовими, соціально-економічними чи іншими відносинами. Ще більш складним типом комплексів є агломерація, до складу якої входять міські й сільські населені пункти, з розвинутою між ними спільною виробничою чи соціальною інфраструктурою. Центром її, як правило, є велике місто [2].
Окремі елементи територіальної структури господарства - це господарські комплекси населених пунктів. У кожному з них переважають певні види економічної діяльності, територіально локалізовані в поселеннях. Склад видів діяльності залежить від адміністративно-господарських функцій поселень і їх адміністративного статусу (районного, обласного, республіканського чи держаного підпорядкування). Аналіз мережі поселень і систем розселення з урахуванням їх статусу та господарської діяльності також буде характеризувати територіальну структуру господарства регіону в цілому, де базовим елементом є господарський комплекс населеного пункту.
Різноманітні фактори обумовлюють формування і такого типу елементів територіальної структури господарства, як регіони, що мають спільні ознаки за показниками територіальної концентрації виробництва певного виду продукції, природно-географічного чи економіко-географічного положення тощо. Регіон може охоплювати будь-яку кількість населених пунктів або адміністративних районів з певними спільними ознаками, що виокремлюють його серед інших.
До окремих елементів територіальної структури господарства належать і території пріоритетного розвитку, особливих умов фінансування, проблемні і депресивні території, транснаціональні регіони, території прикордонного співробітництва, вільні економічні зони тощо. Кожен територіальний господарський елемент характеризується певними особливостями господарювання і є специфічним територіальним господарським комплексом. 
На жаль, структура господарства України, яка склалася на сьогодні, в цілому неефективна і, більш того, економічно та екологічно небезпечна. Основу її становлять енерго- та матеріаломісткі виробництва, що призводять до перевитрачання природних та людських ресурсів і, водночас, не задовольняють потреби в інвестиційних ресурсах, споживчих товарах і послугах. Тому сьогодні структурна перебудова економіки повинна бути спрямована на випуск необхідної споживачам продукції, на наповнення споживчого, виробничого та інвестиційного ринків. Причому основним завданням структурної переорієнтації економіки є не випереджаючий розвиток обмеженої групи галузей, а формування цілої індустріальної системи, яка базується на розвинутому машинобудуванні. 

Успішне проведення структурних перетворень територіальної соціально-економічної системи значною мірою залежить від правильності вибору пріоритетних напрямків [3]. 

Важливим напрямом структурної перебудови економіки є розвиток виробництв, які орієнтуються на місцеві ресурси або ж використовують у своїй діяльності вторинну сировину. Для регіональної економіки вкрай важливо здійснити стратегію ресурсозбереження, яка, з одного боку, покликана забезпечити скорочення питомого витрачання природної речовини на одиницю кінцевої продукції, а з іншого, зменшити негативне навантаження на навколишнє середовище. 

Одним із магістральних напрямків структурних змін в економіці є досягнення оптимального зв’язку між виробничою і соціальною сферами. Прискорення зростання питомої ваги сфери послуг у структурі суспільного виробництва - це закономірний процес, характерний для усіх розвинутих країн.

Перебудова структури матеріального виробництва - найважливіше стратегічне завдання соціально-економічного розвитку України. Як би не розвивалися ринкові відносини, досягти істотного економічного зростання та покращання матеріального добробуту населення неможливо без структурної перебудови матеріального виробництва. Структурна перебудова матеріального виробництва - проблема надзвичайно складна, особливо для України.

Таким чином, якщо оцінювати сучасний стан народного господарства сучасної України, то треба відзначити: раціонально організованого і структуризованого народногосподарського комплексу в даний період немає. Виникла велика суперечність між державною власністю на виробничі підприємства і відсутністю справжнього державного управління, зокрема законодавства. Тому прискорення процесу трансформації регіональних структур потребує вирішення ряду проблем. Перш за все необхідно вдосконалити законодавчу базу з метою розширення прав і посилення відповідальності регіональних управлінських структур, а також запровадження в практику господарювання регіональних нормативів, диференційованих за показниками рівня розвитку життя населення. 

Другою важливою проблемою є вдосконалення існуючої територіальної системи управління. Діяльність органів регіонального управління повинна спрямовуватись на проведення структурної перебудови економіки регіонів, реформування агропромислового комплексу, розвиток підприємництва, проведення земельної реформи. До компетенції органів управління повинно входити безпосереднє регулювання розвитку міжрегіональних зв’язків між різноманітними суб’єктами господарювання незалежно від форм власності та виду економічної діяльності, прийняття оперативних рішень у розв’язанні обласних і міжобласних проблем стосовно налагоджування механізму територіально-виробничих зв’язків за умов узгодженості інтересів усіх сторін. Це стосується проблем спільного використання об’єктів виробничої та соціальної інфраструктури, витрат місцевих та бюджетних коштів та вирішення назрілих актуальних проблем у сфері виробництва, капітального будівництва тощо. 

Україні необхідно формувати свій народногосподарський комплекс і, насамперед, національний комплекс матеріального виробництва. Розвиток цього комплексу має спрямовуватись на зростання матеріального рівня життя народу, розв’язання соціальних проблем, зміцнення національної безпеки України. Такий комплекс повинен базуватись на раціональному використанні науково-технічного і трудового потенціалу, природних умов і ресурсів, існуючої матеріально-технічної бази, використанні геополітичного положення держави, раціоналізації її зовнішньоекономічних зв’язків.

Отже, формування нової структури матеріального виробництва - одна з найважливіших проблем зміцнення державності, забезпечення економічної, військвої, екологічної безпеки, суспільної злагоди, підвищення авторитету України в Європі й усьому світі. Створення виробничого комплексу України з раціональною галузевою, міжгалузевою і територіальними структурами - проблема надзвичайно складна. На жаль, досі не створено чіткої концепції структурної перебудови, не визначено основних напрямів її стратегії.

Важливою умовою створення нової структури виробництва є використання держави як важливого важеля управління державним сектором економіки і регулювання ринкових відносин. Необхідно чітко усвідомити: створити раціональну структуру матеріального виробництва ринкові відносини не зможуть. Вони можуть сприяти науково-технічному прогресу і в деякій мірі зміцнювати структуру комплексу. 

Таким чином, структурна перебудова економіки України - не короткочасна, а довготривала стратегічна проблема. Її треба вирішувати цілеспрямовано, на наукових засадах. Удосконалення структури не можна здійснювати тільки через фінансову стабілізацію, через ліберизацію цін і зовнішньоекономічну діяльність. 

З огляду на комплексність і взаємозв’язок викладених проблем, структурну перебудову народногосподарського комплексу необхідно здійснювати одночасно на двох рівнях - міжгалузевому і галузевому. На міжгалузевому слід поступово збільшувати частку галузей з виробництва товарів народного споживання, прогресивних видів матеріалів та засобів технічного переоснащення народного господарства, тобто забезпечити формування міжгалузевої структури економіки, яка б відповідала світовому досвіду і потребам України. На галузевому рівні необхідно надавати пріоритет:

1) науково-технічному оновленню виробництв, впровадженню інноваційних і екологічно ефективних безпечних технологій, виробленню продукції та матеріалів кращої якості та вищого технологічного рівня, освоєнню нових прогресивних їх видів, які були б конкурентоспроможними на зовнішньому ринку і замінювали імпортні матеріали;

2) формуванню ефективної структури виробництва в окремих комплексах і галузях шляхом обмеження розвитку сировинних та напівфабрикатних виробництв, збільшення частки виробництв, що мають технологічний цикл і поліпшують використання власного природно-ресурсного потенціалу;

3) розвитку виробництв для задоволення потреб власної міжгалузевої кооперації, підвищенню збалансованості економіки та зменшенню зовнішньої залежності України;

4) підвищенню соціальної орієнтації виробництва в кожній галузі. Завдяки цьому слід збільшити частку предметів споживання в загальному обсязі продукції промисловості.

Таким чином, стратегічною метою структурної перебудови національної економіки має бути створення багатогалузевого високотехнологічного конкурентоспроможного народногосподарського комплексу, адаптованого до ринкових умов, здатного як задовольняти власні потреби і брати більшу участь у світогосподарських зв’язках на взаємовигідних умовах. При цьому слід пам’ятати, що в структурній перебудові не можна орієнтуватися на повільні та незначні заходи, тут потрібні якісні, радикальні і швидкі зміни (стрибок), вагома концентрація політичної ролі та орієнтація на великомасштабний економічний маневр. 
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ПІДХОДИ ДО ФОРМУВАННЯ СТРАТЕГІЇ КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА

ПАВЛО ІЛЬЧУК,
старший викладач кафедри фінансів Національного університету „Львівська політехніка”

Показано місце стратегії конкурентоспроможності у системі стратегій підприємства. Наведено визначення поняття „стратегія конкурентоспроможності” та проаналізовано окремі підходи до формування такої стратегії, зокрема, М.Портера, Х.Вільдермана, М.Трейсі і Ф.Вірсеми, Г.Крофа і М.Кусумано, Р.Фатхутдінова. Констатовано відсутність єдиного досконалого і загальновизнаного методу формування стратегії. При виборі певного підходу чи методу рекомендовано керуватися особливостями конкретної ринкової ситуації та наявністю інформації.

Стратегії діяльності застосовуються практично всіма ефективно функціонуючими компаніями в країнах із розвинутою ринковою економікою та поступово стають невід’ємним елементом систем планування діяльності і вітчизняних підприємств. Вони набирають щоразу важливішого значення у зв’язку з технологічними, економічними, конкурентними і соціально-культурними змінами, характерними для останніх десятиліть.
Серед таких змін можна виділити: 

- ускладнення процесу формування стратегій із збільшенням масштабів господарських завдань, посиленням науково-технічного прогресу;

- посилення обмеженості ресурсів, що вимагає їх оптимізації при плануванні; 

- підвищення вимог до достовірності стратегій внаслідок зростання невизначеності та ризику при їх реалізації;

- збільшення динамічності середовища і, відповідно, необхідність чіткого і детального стратегічного планування в часі; 

- необхідність забезпечення гнучкості стратегій у зв’язку зі швидкими змінами зовнішнього середовища; 

- зростання значення стратегії для організацій, оскільки масштаби їх діяльності постійно збільшуються, і координувати діяльність різних підсистем стає неможливим.
В Україні стратегічне управління і планування використовується відносно недавно. Протягом існування централізовано-планової економіки в колишньому СРСР підприємства практично були позбавлені самостійності у плануванні своєї діяльності. Функціонувала система п’ятирічних, річних та оперативно-виробничих планів. У ринкових же умовах, коли роль державного, галузевого і регіонального планування мінімізована, склалась така система планування: стратегічне, тактичне, поточне і оперативне.
Завданням статті є аналіз сутності поняття „стратегія конкурентоспроможності”, її ролі у системі стратегій підприємства та систематизація підходів до її формування. Серед сучасних вітчизняних праць, присвячених питанням конкурентоспроможності підприємств, варто виділити роботи Р.Фатхутдінова [1], Д.Максим’юка [2], І.Піддубного [3], МЛортера [4], О.Кузьміна [5], у яких висвітлено окремі методики управління конкурентоспроможністю різних об’єктів. Актуальним, на нашу думку, залишається вивчення та узагальнення різних підходів до формування стратегій конкурентоспроможності у системі ринкової економіки.
Типові підходи до визначення поняття „стратегія” (від грец. „strategia” - мистецтво ведення війни), які наводяться в літературі, такі: вміння керувати або планувати; засіб досягнення основної мети; визначення напряму, масштабів діяльності організації в довгостроковій перспективі та ресурсів, які відповідають умовам зовнішнього середовища.
Багато авторів визначальним для формування стратегії вважають зовнішнє оточення. Так, стратегію визначають як раціональне прийняття рішень, у результаті яких ресурси компанії протиставляються можливостям, запропонованим умовами конкуренції. З іншого боку, частина авторів основою формування стратегії вважають не оточення, а ресурси компанії. Тоді стратегія - це узагальнена модель дій, необхідних для досягнення поставлених цілей, шляхом координації та розподілу ресурсів компанії.
У сучасній теорії менеджменту виділяють кілька типів стратегій (рис. 1).


Рис. 1. Система стратегій на підприємстві
Корпоративна стратегія формується тоді, коли компанія є диверсифікованою, тобто діє на різних ринках. Бізнес-стратегія чи конкурентна визначає, як кожен підрозділ компанії досягає конкурентної переваги на певному ринку. До основних функціональних стратегій відносять стратегії маркетингу, організації виробництва, фінансів, управління персоналом, розвитку тощо. На нашу думку, стратегія конкурентоспроможності належить до бізнес-стратегій, для її реалізації формуються і відповідні функціональні стратегії.
Існують різні підходи до визначення поняття „стратегія конкурентоспроможності підприємства”. Під ним, зокрема, розуміють:
- „перелік правил, якими керується виробник при плануванні й формуванні системи виробництва і реалізації товару” [6];
- „план управління процесом просування товару, який спрямований на зміцнення й розширення наявних і захоплення нових ринкових товарних позицій, якісне задоволення потреб споживачів і досягнення поставлених виробничо-збутових цілей виробника” [7];
- „комплексний план дій і заходів, що спрямовуються на забезпечення конкурентоздатності продукції з метою захоплення нових ринкових ніш і позицій, усунення діючих на ринку конкурентів, задоволення потреб покупців і досягнення місії й цілей організації” [8];
- „сукупність інструментів, які розробляються на основі творчого науково обґрунтованого підходу з метою утворення й формування умов та оточення, котрі сприятимуть зміцненню ринкових позицій виробника, а відповідно, й підвищенню рівня його конкурентоспроможності, і забезпечать досягнення довгострокових глобальних цілей підприємства” [9];
- „виробничо-економічний механізм, складові частини якого повинні сприяти виробництву якісної конкурентоспроможної продукції, яка була б здатна задовольнити первинні та вторинні потреби покупців і забезпечити умови і шляхи виходу на внутрішні й зовнішні ринки збуту” [10];
- „основу безперервного процесу розвитку товару, що формується із цілеспрямованого комплексу дій, які спрямовані на забезпечення й підвищення його конкурентних переваг, властивостей і характеристик з метою виходу на внутрішні й зовнішні ринки та створення умов для подальшого просування виробника на цих ринках” [11];
- „сукупність базових принципів діяльності суб’єкта господарювання, що поєднують у собі набір певних конкретних дій та інструментів, які спроможні сприяти розвитку виробництва конкурентоспроможної продукції, котра здатна стати підґрунтям для створення реальних перспектив і переваг щодо виходу на державні, міжнародні та глобальні ринки” [11].
Бачимо, що, незважаючи на певні розбіжності, всі концепції об’єднує одна спільна мета - оптимізація діяльності підприємств стосовно інших на ринку. Та на даний час досягти цього стає усе важче, оскільки конкуренція на ринках продовжує посилюватись.
У країнах з розвинутою ринковою економікою системи стратегічного управління використовуються вже протягом тривалого часу. Так, у США вони почали входити в практику з кінця 1960-х рр., коли їх головним об’єктом була диверсифікація діяльності організацій. З 1970-х рр. спрямованість стратегічного управління змінилась, і в 1980-ті рр. воно стало орієнтуватись на оцінку доцільності розвитку окремих сфер господарської діяльності. Головним у сучасних умовах стала не стільки діяльність компанії в цілому, скільки її функціонування на конкретних сегментах ринку, що називаються стратегічними центрами господарювання (СЦГ). Зараз великі американські компанії мають у середньому 30-50 СЦГ, що можуть створюватись на різних рівнях управління та, проте, мають однаковий статус у системі управління. В розробці стратегій американські компанії перейшли від методів екстраполяції до моделювання. Моделі стратегічного управління (фінансові, управління збутом, виробничі, розподілу капіталовкладень) використовуються вже більш ніж на 20% великих підприємств. Звичайно моделі створюються для кожного виробничого відділу чи СЦГ, а потім об’єднуються в єдину модель корпорації. Моделі використовуються для оцінки стратегічного розвитку протягом 5-10 років.
В Японії система стратегічного управління виникла набагато раніше, ніж в американських чи європейських компаніях, і застосовується набагато ширше. Особливої уваги в системі стратегічного управління надається розробці цілей, котрі потім складають основу довгострокового планування. Важливу роль у стратегічному управлінні відіграють взаємовідносини материнської компанії з її філіями та дочірніми компаніями, особливо це стосується визначення цілей розвитку. Новим у плануванні в японських компаніях є перехід від кількісних показників плану до стратегічно якісного плану, від управління "знизу-вверх" до системи "зверху-вниз". Однією з найважливіших сфер стратегічного планування є стратегії, спрямовані на розробку нових видів продукції.
Щодо практики використання стратегічного управління на вітчизняних підприємствах, то, як уже зазначалось, воно перебуває ще на етапі зародження. Так, у праці [12] показано, що із 460 керівників великих підприємств, котрі визнають необхідність використання стратегічного планування, лише 23 відзначили, що знайомі з його особливостями та самі використовують, 96 - підтвердили намір його використання з допомогою зовнішніх консультантів, решта ж - 341 керівник, - вважаючи стратегію ефективною і необхідною, не збираються її розробляти ні самостійно, ні з допомогою консультантів.
У праці [5] виділяють такі чотири основні типи стратегій конкурентної боротьби, кожен із яких орієнтований на різні умови економічного середовища і різні наявні ресурси:
Віолентна („силова”) стратегія характерна для фірм, які діють у сфері масового, стандартного виробництва товарів. Конкурентною перевагою цих під​приємств є те, що таке масове виробництво можна налагодити ефективніше і з меншими витратами, ніж виготовлення невеликих партій товарів, котрі відрізняються один від одного. Крім того, віоленти використовують переваги, які створюються широкомасштабними науковими дослідженнями, розвинутою збутовою мережею та крупними рекламними кампаніями. Віоленти намагаються домінувати на широкому ринку, витісняючи з нього конкурентів за рахунок середнього рівня якості й доступності виробів.
Патієнтна (нішова) стратегія є типовою для фірм, які здійснюють вузьку спеціалізацію. Вона передбачає виготовлення особливої продукції для певного вузького кола споживачів. Ринкова сила компаній-патієнтів полягає в тому, що їх вироби стають незамінними для відповідної групи клієнтів.
Суть стратегії полягає не тільки в спеціалізації, а й у зосередженні зусиль на випуску продукції, яка користується обмеженим попитом. Такі фірми намагаються ухилитися від прямої конкуренції з провідними корпораціями тому, що боротьба з лідерами у виробництві стандартної продукції практично безрезультатна. Та з урахуванням спеціальних запитів споживача величезний розмір фірми з переваги перетворюється в недолік, перевагу матимуть малі й середні фірми.
Комутантна (пристосовницька) стратегія переважає під час діяльності в місцевих (локальних) масштабах. Менші підприємства краще пристосовані до задоволення невеликих за обсягом (а іноді короткочасних) потреб конкретного клієнта.
Лише комутанти готові використати кожну можливість для бізнесу, в той час як інші фірми суворо дотримуються свого виробничого профілю. Підвищена гнучкість стає джерелом сили комутантів у конкурентній боротьбі.
Компанії-комутанти з’являються там, де: інші підприємства неефективні; практично немає місця для інших конкурентів; інші фірми не забезпечують достатньо індивідуалізованого підходу до клієнта.
Експлерентна (піонерська) стратегія пов’язана зі створенням нових або радикальним перетворенням старих сегментів ринку. Це не просто вдосконалення товарів і послуг, а ризикований пошук революційних рішень. Прикладом є першопрохідці випуску персональних комп’ютерів („Еппл”, „Зеніт”, „Осборн” тощо), біотехнології („Джінетек”).
Головний чинник сили експлерентів пов’язаний із випередженням у впровадженні принципових нововведень. Така компанія намагається створити новий ринок і одержати вигоди з одноосібної присутності на ньому, хоча, як свідчать дослідження, лише 15 % із нових компаній-експлерентів - успішні.
У чистому вигляді піонерську стратегію використовують рідко через її короткочасну природу. До того моменту, коли вдається досягти вирішальних успіхів, така фірма більше схожа на групу ентузіастів нового напрямку, ніж на комерційне підприємство. А після того, як експлерент подолав труднощі, він переходить до іншого типу стратегії.
Портер [4] пропонує застосовувати такі три основні стратегії підприємства (табл. 1).
Таблиця 1. - Особливості стратегій підприємства, запропонованих М. Портером
	Характеристики
	Стратегія мінімізації витрат
	Стратегія диференціації
	Стратегія концентрації

	Стратегічна мета
	Орієнтація на весь ринок
	Орієнтація на весь ринок
	Орієнтація на вузьку ринкову нішу

	Конкурентна перевага
	Витрати виробництва нижчі, ніж у конкурентів
	Здатність пропонувати унікальні властивості
	Нижчі витрати або унікальні властивості товару в певній ніші

	Особливості товару
	Якісний базовий товар, обмежений асортимент
	Широкий асортимент
	Товар, спеціалізований для цієї ніші

	Виробництво
	Пошук способів зниження витрат без погіршення якості
	Пошук можливостей створення додаткової цінності для споживачів
	Відповідність потребам ніші

	Маркетинг
	Виділення тих характеристик товару, що знижують витрати
	Створення додаткових властивостей, на які є попит. Встановлення підвищеної ціни для відшкодування витрат
	Прив’язка унікальних властивостей до задоволення специфічних потреб у ніші

	Підтримка стратегії
	Розумні ціни / хороша якість
	Концентрація на унікальності, формування репутації, іміджу
	Концентрація на сегменті - не розпорошувати зусилля на інші ринки

	Слабкі сторони стратегії
	- Технологічні зміни обезцінюють досвід та інвестиції

- Повільна реакція на необхідність удосконалення товару через посилення уваги до витрат 
	- Вища, ніж у конкурентів із низькими витратами, ціна ускладнює збереження прихильності до товару

- Значення диференціації зменшується з перетворенням товару на традиційний
	- Істотно вища, ніж у конкурентів із низькими витратами, ціна на спеціалізовані товари

- Відмінності у специфічних вимогах до товару зменшуються

- Конкуренти виходять на ще вужчі підсегменти всередині сегмента


Для визначення взаємозв’язку умов конкуренції, чинників конкурентоспроможності та стратегій конкурентоспроможності підприємства німецький економіст Х.Вільдеман запропонував тест-таблицю (рис.2) [5].

	
	Тип стратегії

	
	Фокусування
	Диферент​ціація
	Лідерство 
у витратах

	Особливості ринку
	Різноманітність продуктів на ринку
	+
	++
	0

	
	Великий розмір ринку
	0
	+
	++

	
	Темпи зростання ринку
	++
	+
	0

	
	Мінливість попиту
	++
	++
	0

	Значення факторів крнкурентоспроможності
	Витрати
	0
	+
	++

	
	Сервіс
	++
	+
	0

	
	Якість
	+
	++
	0

	
	Гнучкість
	++
	++
	0

	
	Випередження в нововведеннях
	++
	++
	+


Умовні позначення: ++ - фактор має велике значення для даного типу стратегії, + - середнє значення, 0 - невелике значення
Рис.2. Тест-таблиця Х.Вільдемана.
В роботах М. Трейсі й Ф. Вірсема [13] представлено такі три ціннісні дисципліни, або стратегії - виробничу досконалість, лідерство за товаром і близькість до споживача (табл. 2).
Таблиця 2. - Стратегії підприємства (ціннісні дисципліни) за М. Трейсі й Ф. Вірсема

	Ціннісна
дисципліна
	Виробнича досконалість
	Лідерство за товаром
	Близькість до
споживача

	Сутність
дисципліни
	Якість, низька ціна, доступність
	Оригінальність, інновації
	Задоволення потреб
споживачів

	Основні принципи дисципліни

	Акцент на ефективності та скоординованості виробничих
процесів (дешеві, добротні, нескладні товари і послуги)

Оптимізація чи раціоналізація виробничих процесів (використовують стандартні й ефективні виробничі процедури)

Чітке управління – кожен працівник точно знає інструкції та свої обов’язки, - від працівників, очікують відповідності правилам і обов’язкам, - волелюбність і оригінальність не схвалюються, винагороджується робота в командах

Розвиток тісних відносин із постачальниками

Розвиток і підтримка інтегрованих, надійних і швидкодійних інформаційних систем та інших технологій, що дають змогу підвищувати ефективність діяльності й удосконалювати управління

Нетерпимість до втрат і заохочення ефективності

Надання стандартних базових послуг споживачам на їх першу) вимогу

Управляють підприємством так, щоб забезпечувати однаковий обсяг робіт упродовж дня, тижня, року. Піки і спади попиту на товар вважають проблемами
	- Акцент на винаходах, розвитку товарів
Децентралізовані, змінювані в міру необхідності та для розв’язання конкретних завдань, підприємницькі структури. Персонал
поділяють на мегафункціональні команди чи кластери
- Винятковий творчий потенціал і швидкість комерціалізації ідей. Ці компанії компетентні в запуску нових продуктів
- Поетапна організація роботи з чітко визначеною метою кожної стадії, термінами 

- Організація виробничих процесів для забезпечення їх швидкості, скорочення циклів виробництва
- Швидкість прийняття рішень}
- Експерименти у сфері оплати праці, використання ідей маловідомих розробників
- Генерування безлічі концепцій нових продуктів із подальшим скороченням портфеля проектів і збереженням успішніших
	- Розвиток довгострокових відносин зі споживачами. Перші операції з новими клієнтами можуть не давати прибутку, а розглядаються як інвестиції в довгострокові відносини
- Глибоке розуміння діяльності клієнтів. Створення інформаційних систем, що містять детальні відомості про клієнтів
- Послідовне надання клієнтам більшого, ніж вони очікують

- Адаптація товарів і послуг ДО ВИМОГ КЛІЄНТІВ
- Як правило, відмова від продажу модних і нових товарів та забезпечення споживачів випробуваними товарами, що адаптовані до конкретних потреб
- Робота з клієнтами і подальше управління реалізацією прийнятих рішень
- Ухвалення більшості рішень делеговане працівникам, що безпосередньо контактують із клієнтами. Девіз цих компаній: "Клієнт повинен бути задоволеним"


Істотно відмінним від попередніх є підхід до формування стратегій підприємства Г. Крофа і М. Кусумано [14]. Автори пропонують три основні стратегії: збільшення обсягів виробництва (так звана стратегія “scaling”), копіювання (“duplication”) і дроблення (“granulation”). На відміну від Портера, Трейсі та Вірсема, автори вважають, що не існує якоїсь однієї оптимальної стратегії, а може бути задіяно кілька стратегій одночасно.
Стратегія збільшення обсягів виробництва робить акцент на конкретному товарі, технології чи сегменті ринку. Компанія удосконалює розробку товарів, розширяє виробництво і підсилює інтенсивність маркетингу, щоб залучити нові групи покупців зі схожими потребами. Вона повинна збільшити можливості виробництва і розширити корпоративну інфраструктуру.
Стратегія копіювання також ґрунтується на чітких цілях стосовно товару, технології й сегмента ринку. Але її метою є географічне розширення діяльності, втілення досвіду на нових ринках.
Стратегію дроблення застосовують, коли існують певні обмеження для використання стратегій збільшення обсягів виробництва і копіювання (з’являється багато схожих виробів конкурентів за нижчими цінами, відсутні нові закордонні ринки для зростання). Стратегія дроблення передбачає визначення окремих ніш для бізнесу й активний їх розвиток.
Найпростіша з цих стратегій - це збільшення обсягів виробництва: компанія просто посилює свою активність. Складнішою стратегією є копіювання, при якій компанії необхідно використати свої навички і досвід на нових ринках. Найрадикальнішою є стратегія дроблення, коли компанія збирає значний обсяг інформації про конкурентів, продукцію й можливості ринку. Та вона також сприяє тому, що дочірні підрозділи займаються окремими специфічними технологіями, товарами, ринками.
Великі компанії, підрозділи яких знаходяться на різних стадіях зростання, можуть застосовувати всі три стратегії одночасно. Однак для більшості компаній, які перебувають на початковому етапі зростання, найкращим способом буде послідовне їх використання або деяке накладання.
Залежно від особливостей конкуренції на ринках покупців і продавців Р.Фатхутдінов виділяє такі види стратегій виробника (рис. 3, табл. 3) [1]:
	Полі​псонія
	3. Горизонтальна диверсифікація діяльності
	6. Концентрація на цільовому сегменті
	8. Локальна іннова​ційна діяльність
	9. Системна інноваційна діяльність

	Оліго-псонія
	2. Локальна диверсифікація діяльності
	5. Системна інтеграція діяльності
	7. Комплексна диференціація та інтеграція
	Варіант зустрічається дуже рідко

	Моно​псонія
	1. Адаптація один до одного
	4. Адаптація продавців до покупця
	Варіант зустрічається дуже рідко
	Варіант зустрічається дуже рідко

	
	Монополія
	Олігополія
	Монополістична конкуренція
	Досконала конкуренція


Рис. 3. Стратегії підприємства залежно від інтенсивності конкуренції
Таблиця 3. - Особливості й умови застосування стратегій виробників залежно від сили конкуренції на ринках продавців і покупців

	Вид стратегії (рис.3)
	Особливості стратегії
	Умови застосування стратегії

	1
	2
	3

	1.
	Науково-виробничий потенціал виробника невисокий
	Виробник не має фінансових і технічних засобів для переходу на нову продукцію. Тому виробник і споживач вимушені адаптовуватись один до одного

	2.
	Науково-виробничий потенціал виробника середній. Розширення обсягів продажу за рахунок освоєння нових ринків. Висока норма рентабельності
	Наявність у виробника ексклюзивних конкурентних переваг, що дають змогу бути монополістом. У товару відсутні замін​ники, тому ціни встановлює виробник

	3.
	Науково-виробничий потенціал виробника високий. Зниження ресурсомісткості не є критерієм управління у виробника. Висока норма рентабельності.
	Наявність у виробника ексклюзивних конкурентних переваг, У товару відсутні замінники. Попит на товар перевищує пропозицію. Тому виробник розширює виробництво і освоює нові ринки

	4.
	Слабка конкуренція між виробниками змушує їх адаптуватися до вимог покупця, підвищуючи якість товару і знижуючи ціну 
	Неможливість переходу виробника на нові товари через відсутність коштів. Попит на товари невисокий. Споживач встановив хороші контакти з виробниками, тому не докладає зусиль до їх зміни

	5.
	Наявність кількох виробників і покупців створює на ринку конкуренцію і стимулює підвищення якості га зниження ціни товару. Параметри ринку нестійкі. Посилення й поглиблення інтеграції дає змогу отримати синергічний ефект
	Наявність резервів інтеграції зі споживачами постачальниками, по вертикалі й горизонталі, стадіях життєвого циклу товару. Інтеграція - важливий фактор підвищення якості товару і зниження ресурсомісткості. Відсутність у виробника базових цінностей для підвищення конкурентоспроможності товару

	6.
	Кілька виробників і багато споживачів, що створює серед останніх конкуренцію за володіння товаром і знижує конкуренцію серед виробників. Конкуренція підвищує якість, знижує ціну і норму рентабельності, змушує виробників шукати ефективний ринковий сегмент і концентрувати на ньому зусилля
	Значний попит на товар, велика місткість ринку. Наявність
Ринків із різними параметрами за географічним положенням,
цінами на ресурси, що дає змогу виробникам індивідуально концентруватися на різних ринках. Слабка конкуренція на ринку продавців, що стимулює нові інвестиції але не підвищення конкурентоспроможності товарів

	7.
	Збільшення кількості виробників товару посилює конкуренцію серед них, оскільки виробникам потрібно конкурувати всього за кількох покупців. Виробники вимушені шукати способи підвищення якості, сервісу товару, пристосовуватися до споживачів, диференціювати й інтегрувати діяльність
	Наявність "вузьких" місць у товару чи в системі управління у виробника, що гальмують підвищення якості та зниження собівартості товару. Наявність у виробника ексклюзивних базових конкурентних переваг. Відсутність значних перешкод входу на ринок. Достатньо висока норма рентабельності

	8.
	Подальше збільшення обсягу ринку і кількості покупців посилює конкуренцію серед виробників, що стимулює підвищення якості та зниження ресурсомісткості товару за стадіями життєвого циклу. Стратегія складна, наукомістка і дорога, оскільки вимагає застосування всіх інструментів підвищення конкурентоспроможності об'єктів. Низька норма рентабельності
	Відсутність явних "вузьких" місць у товару і його виробника, але недостатня їх конкурентоспроможність. Це змушує виробників шукати нові підходи (наприклад, функціональний, відтворювально-еволюційний) для підвищення конкурентоспроможності. Наявність засобів і ексклюзивних переваг для застосування стратегії

	9.
	Значна кількість виробників і споживачів - максимальна сила конкуренції. Така стратегія інтегрує всі попередні
	Значний незадоволений попит на товари галузі. Перспективність і надійність інвестицій. Високий науково-технічний та інтелектуальний потенціал галузі. Інноваційна активність


Порівняння різних стратегій показує, що із збільшенням конкуренції посилюється інноваційна активність організації. Та потрібно також враховувати, що, крім сили конкуренції, на вибір стратегії впливають й інші чинники - позиція виробника на ринку, його місія, етап життєвого циклу тощо.
Аналіз описаних вище методик формування стратегій підприємства не
дозволив виділити оптимальної з них. Тому при виборі певного підходу чи
методу доцільно керуватися особливостями конкретної ринкової ситуації, що
склалася, та наявністю інформації.
Висновок 
У статті розкрито сутність поняття „стратегія конкурентоспроможності”, виділено її місце у системі стратегій підприємства, проаналізовано окремі підходи до формування такої стратегії. Констатовано відсутність єдиного досконалого методу формування стратегії. У подальших дослідженнях доцільно сформувати конкретні рекомендації щодо умов застосування описаних методик і підходів відповідно до різних ринкових ситуацій.
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"ДИРЕКТ-КОСТИНГ" У СИСТЕМІ УПРАВЛІНСЬКОГО ОБЛІКУ Й АНАЛІЗУ ВИЩИХ НАВЧАЛЬНИХ ЗАКЛАДІВ ДЕРЖАВНОЇ ФОРМИ ВЛАСНОСТІ

Тетяна Кондрашова,

старший викладач кафедри обліку і аудиту 

Донецького державного університету управління

Погляди на сутність витрат як економічної категорії історично залежать від певних суспільно-економічних умов. Даний фактор привертає увагу дослідників, однак він майже не враховується ними при аналізі системи обліку витрат і шляхів її вдосконалення. Це призводить до спрощення висновків щодо цілей, функцій і завдань обліку витрат, застосування методів і способів вирахування собівартості, необхідності й можливості використання облікової інформації тощо. Як правило, дослідження проблем обліку витрат здійснюються тільки в галузевому аспекті, але не можна не зважати на загальний характер проблем теорії й методології обліку витрат. 

Серед наукових робіт, які прийнято вважати вагомим внеском у розробку питань теорії й методології обліку витрат, відзначимо роботи [1-4], які належать українським дослідникам, що вивчають ці питання сьогодні.

Ближче до зазначеної нами теми організації обліку витрат бюджетних установ, до яких належать державні вузи, є роботи таких дослідників, як А.П. Бєлов, Є.П. Воронов, А.Б. Дайновський, М.Я. Матвєєв, В.І. Самборський, С.В. Свірко [5].

Разом з тим організація обліку витрат на надання освітніх послуг державними вузами для потреб управління, на наш погляд, потребує подальшої розробки, оскільки у вітчизняній економічній теорії й практиці на сьогодні відсутні роботи з удосконалювання обліку витрат в окремих галузях економіки, зокрема в сфері вищої освіти. У додаткових дослідженнях очікують на розв’язання також проблеми формування облікової політики підприємства (організації) щодо обліку витрат; облік і розподіл накладних витрат; організація обліку витрат на базі комп’ютерних технологій, оскільки більшість з популярних бухгалтерських програм орієнтовані в основному на підготовку фінансової звітності для зовнішніх користувачів, а не на забезпечення інформацією внутрішніх користувачів для прийняття ними управлінських рішень. Вирішення зазначених проблем дозволить перейти на новий рівень побудови бухгалтерського обліку витрат, підвищить його аналітичну спроможність і ефективність в управлінні діяльністю підприємства. 

Мета статті - аналіз сучасного стану управлінського обліку витрат державних вузів і розгляд можливостей використання методу „директ-костинг”.
У результаті проведеного дослідження бухгалтерського обліку витрат у державних вузах були вивчені: методика збору й обробки інформації про витрати на навчання, порядок складання первинної документації, відбиття господарських операцій на рахунках бухгалтерського обліку, система внутрішньогосподарського документообігу.

Вивчення практики обліку витрат у Донецькому державному університеті управління (ДонДУУ) показало, що облік витрат ведеться на синтетичних рахунках 80 "Витрати загального фонду" й 81 "Витрати спеціального фонду", аналітичний облік витрат ведеться в розрізі чинної номенклатури статей витрат без виділення субрахунків, тобто окремий облік даних витрат не налагоджений.

У досліджуваному вузі застосовується метод обліку фактичних витрат. Сума фактичних витрат щокварталу звіряється із плановими показниками, і, в разі необхідності, до кошторису витрат вносяться зміни.

Дослідження показало, що у вузах об’єктом обліку витрат є всі сукупні витрати по освітній діяльності в цілому, без виділення курсів і форм навчання, що призводить до знеособленого обліку витрат і знижує аналітичну спроможність обліку. Причиною застосування знеособленого обліку витрат є недооцінка значення вірогідності показників собівартості за кожним курсом і формою навчання. Тут хотілося б відзначити, що навчання в ДонДУУ здійснюється за 3 напрямками і 11 спеціальностями: "Облік і аудит", "Правознавство", "Соціологія", "Фінанси", "Маркетинг", "Логістика", "Менеджмент у невиробничій сфері", "Менеджмент у виробничій сфері", "Менеджмент зовнішньоекономічної діяльності", "Менеджмент природоохоронної діяльності", "Муніципальний менеджмент", "Управління проектами", "Економіка підприємства". У зв’язку з тим, що витрати на навчання тієї або іншої спеціальності різні, то й собівартість навчання й ціни повинні варіюватися.

Дані обліку витрат використовуються для поточного прийняття управлінських рішень, а також для контролю й аналізу відхилень від нормативних або планових показників. У зв’язку з цим дані бухгалтерського обліку витрат навчальних закладів повинні забезпечувати порівнянність планових (нормативних) і звітних показників відносно складу й класифікації витрат, об’єктів й одиниць калькулювання, способів розподілу витрат. Бухгалтерська інформація являє собою базу для аналітичних і планових (нормативних) розрахунків і повинна бути побудована відповідно до мети і завдань останніх у конкретних управлінських ситуаціях. Саме в системі бухгалтерського обліку повинні формуватися ті показники, які надалі оброблятимуться в системі планування й аналізу економічної інформації.

Відсутність методики розрахунку собівартості навчання одного студента знижує роль бухгалтерського обліку як джерела необхідної економічної інформації для прийняття рішень у галузі ціноутворення, вироблення стратегії поведінки на ринку освітніх послуг, проведення порівняльного аналізу. Разом з тим вузи відчувають потребу у такій інформації. У досліджуваному вузі з метою визначення ціни на навчання за контрактом розраховується середня собівартість навчання одного студента шляхом розподілу всієї суми витрат за минулий рік на визначений контингент студентів. Ціна за навчання встановлюється з урахуванням індексу інфляції й залежить від форми навчання - очної чи заочної й попиту на спеціальності. Однак такий спосіб визначення собівартості має істотний недолік. При використанні цього способу відсутня раціональна база розподілу окремих видів витрат по спеціальностях, формах і термінах навчання. Основні причини відсутності наукового підходу до обліку витрат на навчання й калькулювання собівартості навчання одного студента у вузах, на нашу думку, полягають у наступному. 

По-перше, з порушених нами питань обліку витрат і калькулювання собівартості освітніх послуг існує вузьке коло спеціальної літератури, майже невідомої практикуючим бухгалтерам. 

По-друге, історично так склалося, що державні вузи фінансувалися за кошторисом витрат, тому весь облік був спрямований на контроль дотримання кошторисної дисципліни. У зв’язку із цим проблеми вибору методу обліку витрат на навчання й способу калькулювання фактичної собівартості навчання одного студента не існувало. Основна увага приділялася плануванню витрат і вирахуванню планової собівартості підготовки фахівців.
По-третє, на сьогодні відсутні якісь офіційні або внутрішньосистемні методичні рекомендації із планування, обліку й калькулювання собівартості в сфері освіти. Керівникам міністерств і відомств України було рекомендовано розробити галузеві інструкції з питань планування, обліку й калькулювання собівартості продукції (робіт, послуг) стосовно специфіки відповідних виробництв і видів діяльності. Однак дотепер ні методичні рекомендації, ні галузева інструкція із планування, обліку й калькулювання собівартості послуг у сфері освіти не розроблені, що негативно позначається на стані обліку витрат у навчальних закладах. 

По-четверте, при вивченні навчальних дисциплін з бухгалтерського обліку, як правило, не акцентують увагу на специфіці обліку у вузах.
По-п’яте, основна увага сучасного бухгалтера зосереджена на правильному вирахуванні податків, тобто оподатковування стоїть сьогодні на першому місці в роботі бухгалтера, а методика бухгалтерського обліку в освітній установі відходить на другий план.

Облік витрат у цілому по освітній установі без калькулювання собівартості освітніх послуг за категоріями фахівців, без розподілу непрямих витрат більш простий і менш трудомісткий, але він втрачає своє контрольне значення, не забезпечує внутрішніх користувачів необхідною інформацією для проведення аналізу собівартості й прийняття своєчасних управлінських рішень.

У сучасних умовах державні вузи починають все більше потребувати всебічної інформації про господарські процеси. Керівництво вузом делегує прийняття поточних рішень на нижчі рівні управління. Для вибору оптимального з точки зору ефективності й корисності вирішення проблемної ситуації необхідно мати інформацію про витрати, пов’язані з кожним альтернативним варіантом. Цим, на наш погляд, обумовлюється необхідність широкого застосування у вузах системи управлінського обліку, що повинна бути основана на даних, одержуваних у процесі обліку витрат установи. Система управлінського обліку в державних вузах має сприяти вирішенню наступних завдань:

- оперативне й об’єктивне забезпечення достовірною інформацією внутрішніх користувачів для прийняття управлінських рішень і коректування планів;

- забезпечення достовірної бази ціноутворення освітніх послуг;

- своєчасне одержання даних про економічну ефективність діяльності вузу;

- формування показників для розрахунку повної й скороченої собівартості навчання в розрізі спеціальностей, форм і термінів навчання. 

Система управлінського обліку з метою забезпечення внутрішніх користувачів якісною, корисною інформацією повинна, на наш погляд, включати детальний облік витрат за статтями; місцями їх виникнення й центрами відповідальності. Правильний вибір методів обліку витрат у вузах вимагає визначення їхнього змісту шляхом критичного аналізу існуючих методів обліку витрат у нормативних і методичних документах. Обрані методи управлінського обліку повинні давати можливість визначення й аналізу тенденцій зміни величини витрат в освітній установі з метою оцінки й інтерпретації облікових даних, прийняття внутрішніми користувачами своєчасних й ефективних управлінських рішень.

На відміну від традиційного методу калькулювання, де обчислюється повна собівартість, в управлінському обліку для освітніх установ, на наш погляд, досить планувати й ураховувати неповну, обмежену собівартість. Така собівартість містить у собі тільки змінні витрати, які як правило є одночасно й прямими. Вона може калькулюватися на основі витрат, які безпосередньо пов’язані з основною діяльністю вузу, навіть якщо вони залишаються непрямими. Особливістю даного методу є те, що деякі види витрат, які мають відношення до основної бюджетної діяльності, не включаються в калькуляцію, а відшкодовуються загальною сумою з виторгу. У цьому й полягає сутність системи неповної собівартості. Одним з різновидів такої системи є система „директ-костинг”. При даному методі собівартість ураховується й планується тільки в частині змінних витрат. Постійні витрати збираються на окремому рахунку, у калькуляцію не включаються й періодично списуються на фінансові результати.

Відповідно до Міжнародних стандартів бухгалтерського обліку метод „директ-костинг” не використовується для складання зовнішньої звітності. Він застосовується у внутрішньому обліку для проведення техніко-економічного аналізу й для прийняття оперативних управлінських рішень. Використання системи „директ-костинг” кардинально змінює вітчизняну концепцію калькулювання, а також підходи до обліку й розрахунку фінансових результатів. Застосовувана в рамках цього методу схема побудови звіту про доходи містить два фінансових показники: маржинальний дохід (сума покриття) і прибуток.

Маржинальний дохід - це різниця між виторгом від реалізації продукції (робіт, послуг) і неповною собівартістю, розрахованою по змінній частині витрат.

До складу маржинального доходу входять прибуток і постійні витрати підприємства. Для освітніх установ, що не займаються підприємницькою діяльністю, маржинальний дохід не є актуальним, оскільки він у цьому випадку дорівнює непрямим витратам підприємства. Якщо освітня установа, окрім основної діяльності, займається підприємництвом, то маржинальний дохід дорівнюватиме різниці між доходом від підприємницької діяльності й прямими витратами установи, пов’язаними з підприємницькою діяльністю. Практичне значення системи „директ-костинг” полягає в можливості оперативно встановити залежність між контингентом студентів за платною формою навчання, витратами на одного студента і прибутками освітньої установи.

У сучасних умовах керівникам державних вузів необхідно знати, у що обходиться навчання студентів платної форми навчання. Основним принципом управлінського обліку є не точна калькуляція, що вимагає численних і трудомістких розрахунків, а калькуляція, у яку вносяться всі витрати, що безпосередньо забезпечують підготовку одного студента. Але із усіх загальновідомих облікових систем вирішити цю проблему може тільки система „директ-костинг”.

Система „директ-костинг” дозволяє проводити ефективну політику ціноутворення. Вона зручна навіть у тих випадках, коли оплата за навчання не покриває повністю витрати по його здійсненню і дозволяє знижувати ціну на такі замовлення до певної межі, що називається "нижньою границею ціни". За межами цієї границі виконання подібних замовлень недоцільне. Розрахувати значення границі дозволяє система „директ-костинг”. Подібні управлінські рішення руйнують традиційні для вітчизняного калькулювання уявлення про те, що в основі ціни на навчання неодмінно має бути повна собівартість освітніх послуг. Дана система дозволяє істотно спростити нормування, планування, облік і контроль, різко скоротити число витрат, у результаті собівартість стає більше доступною для аналізу, а окремі статті витрат - краще контрольованими.

Система „директ-костинг” знаходить дедалі ширше застосування у вітчизняній бухгалтерській практиці [1,3,4]. 

Використання системи обліку прямих витрат державних вузів дозволяє розширити можливості управлінського аналізу й вийти на розрахунок контингенту студентів платної форми навчання. При цьому в розрахунках використаються такі загальновідомі поняття, як маржинальний дохід, поріг прибутку, рівень беззбитковості, зона безпеки й ін. Але одночасно слід врахувати особливості діяльності державних вузів, які поряд з основною діяльністю займаються іншими видами діяльності (надання в оренду приміщень, надання консультаційних послуг, виконання науково-дослідних робіт тощо).

У цей час освітні установи фінансуються в основному тільки по захищених статтях. Саме з цієї причини всі непрямі витрати державних вузів як з бюджетної, так і з підприємницькій діяльності покриваються за рахунок доходів від позабюджетної діяльності. І в цьому випадку для розрахунку контингенту студентів платної форми навчання доцільне використання формули:
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де Kпл - кількість студентів платної форми навчання, осіб;

Зпост. - непрямі витрати освітньої установи, грн;

МДуд - (питомий) маржинальний дохід на одного студента, грн.

Для державних вузів можливі випадки: 1) повного фінансування по бюджетній діяльності, 2) недофінансування з бюджету. Другий випадок зустрічається частіше.
У першому випадку Зпост дорівнюють непрямим витратам тільки за платною формою навчання.

Для другого випадку непрямі витрати для розрахунку контингенту студентів будуть визначатися таким чином:

3 пост. = 3 пост.1 + 3 пост.2 ,




 (2)

де 3пост1 - непрямі витрати за платною формою навчання; 

3пост.2 - непрямі витрати в частині покриття недостачі по бюджетному фінансуванню.

У цьому випадку формула для розрахунку контингенту студентів платної форми навчання має вигляд:
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Формула 3 випливає із передумови, що вуз отримує від підприємницької діяльності прибуток в розмірі не більше, ніж недостача коштів з бюджетного фінансування. З точки зору оподатковування ніяких податкових зобов’язань по цій частині доходів не виникає.

Слід зазначити, що розрахунки змінних питомих витрат не викликають труднощів, хоча в цей час вони не виконуються. Таке становище призводить до зниження результативності управлінського аналізу й рішень у частині регулювання контингенту студентів платної форми навчання.

Для підтвердження переваги використання системи "директ-костинг" для державних вузів проведемо порівняльний аналіз фактичного й розрахункового контингенту студентів платної форми навчання. Нестача коштів по бюджетному фінансуванню для ДонДУУ на 2004/2005 навчальний рік склала 3300,5 тис. грн, з них на покриття непрямих витрат використано 1849 тис. грн. Середня вартість навчання одного студента на платній формі навчання склала 2,1 тис. грн. Постійні витрати за платною формою навчання - 1631 тис. грн, змінні витрати по платному навчанню - 6913 тис. грн, середні змінні витрати на підготовку одного студента - 1,5 тис. грн.

 Фактична кількість студентів платної форми навчання в 2004/2005 навчальному році становила 4479 осіб, що на 1321 особу менше розрахункового показника. Якщо розрахувати контингент студентів платної форми навчання в умовах повного фінансування по бюджетній діяльності, то виходить наступне:
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 , що на 1761 осіб менше фактичного.

Висновки
Таким чином, для державних установ вищої школи сьогодні є всі необхідні умови для вдосконалювання системи їхнього управління на основі використання переваг обліку неповної собівартості навчання одного студента, зокрема методу „директ-костинг”.

Головна перевага цього методу полягає в поділі постійних і змінних витрат. Це дозволяє вирішувати такі найважливіші завдання управління витратами:

 
визначення нижньої межі ціни продукції або замовлення; 

 
порівняльний аналіз прибутковості різних видів продукції; 

 
визначення оптимальної програми випуску й реалізації продукції; 

 
вибір між власним виробництвом продукції або послуг й їхньою закупівлею на стороні; 

 
вибір оптимальної з економічної точки зору технології виробництва; 

 
визначення точки беззбитковості й запасу міцності підприємства й ін.

Окрім того, використання методу „директ-костинг” в освітній сфері дозволить мати інформацію про прямі змінні витрати на одного студента платної форми навчання, про комерційні змінні витрати на навчання одного студента платної форми навчання і про загальну суму постійних витрат. На основі отриманої інформації, на нашу думку, з’явиться можливість визначити:

- мінімальну ціну на навчання одного студента на платній основі; 

- мінімальну ціну для беззбиткової роботи;

- оптимізувати фінансові показники діяльності вузів.
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РОЛЬ ДЕРЖАВИ У СТАНОВЛЕННІ БІРЖОВОГО РИНКУ В УКРАЇНІ

ОЛЬГА КІРІЄНКО,

кандидат економічних наук, доцент кафедри банківської і біржової справи Донецького державного університету управління

Показано залежність ефективності функціонування біржового товарного ринку в Україні від державної політики щодо його розвитку. Зроблено висновки про негативні наслідки застосування державою неринкових важелів регулювання окремих сегментів біржового ринку. Визначено особливості сучасних товарних бірж і напрями їх подальшого розвитку.

Важливу роль у становленні і розвитку товарних бірж, як одного зі складових елементів оптового товарного ринку, відіграє державне регулювання. Відомо, що країни з розвинутою ринковою економікою велику увагу приділяють біржовим процесам як способу регулювання виробничої політики в економіці. На стадії становлення біржові інститути в Європі перебували під повним і твердим контролем держави. Державні органи визначали у процесі функціонування й коректували практично всю діяльність товарних бірж і учасників біржових торгів. Державне регулювання в основному спрямовано на діяльність професійних посередників, працівників товарних бірж із метою створення надійних майнових і процесуальних гарантій для учасників біржових угод. 

Держава здійснює найбільш помітний і значний вплив на діяльність товарних бірж. Використовуючи прямі і непрямі важелі втручання, держава створює і регулює економічні умови діяльності товарних бірж. Ці умови призначені, у тому числі, для захисту економічних інтересів держави і її національної економіки. 

На основі державного регулювання біржової торгівлі встановлюються «правила гри», обов’язкові для всіх суб’єктів, що беруть участь в економічному процесі, як у сфері виробництва, так і в сфері обігу. Контроль за діяльністю бірж - один з аспектів керування економікою в цілому. Держава регулює взаємини між виробником і споживачем, захищаючи права споживачів, підтримує грошову систему, поліпшує розподіл ресурсів, обмежує роль монополій, заохочує конкуренцію, дає можливість розвиватися малим і середнім підприємствам. Завдання держави полягає в тому, щоб забезпечити рівні права всіх учасників біржової торгівлі, стимулювати участь у ній, суворо контролювати дотримання встановлених правил, вимог і положень, що регулюють біржову діяльність. 

Державне регулювання діяльності товарних бірж здійснюється за допомогою правових, економічних і соціальних засобів. Розробка державою нормативних актів, положень, заходів, що безпосередньо впливають на діяльність суб’єктів біржової торгівлі, належить до прямого державного регулювання діяльності товарних бірж. У рамках прямого державного регулювання прийняття законів і документів законодавчого характеру є основним інструментом регулювання економічних умов діяльності товарних бірж. 

Становлення на початку 90-х років минулого сторіччя біржової торгівлі в Україні здійснювалося під час відсутності єдиного правового поля. Це спричинило негативні прояви в діяльності товарних бірж. З того часу мало що змінилося, як і раніше необхідне вдосконалення всієї системи державного регулювання біржовою діяльністю. Зокрема актуальним є проведення аналізу правового регулювання біржової торгівлі в Україні.

Вітчизняні вчені, досліджуючи окремі біржові ринки, торкаються проблем правового регулювання біржової торгівлі. На негативні наслідки “несистемних, фрагментарних і непослідовних кроків” щодо регулювання ринку зерна вказують дослідники біржового аграрного ринку С. Дем’яненко, Г. Немченко, Г. Міщук [1,2]. Проблеми біржового паливного ринку вивчає С.М. Повний, який розглядає біржовий механізм як інструмент державного регулювання паливно-енергетичного ринку і пропонує механізм державного управління ціноутворенням, конкурентним середовищем, попитом та пропозицією в паливно-енергетичному комплексі на основі використання біржового механізму [2]. Аналізу нормативно-правової бази діяльності бірж в Україні присвячені роботи Ю. Чижмар [5].

Разом з тим немає комплексних досліджень, які б торкались вивчення залежності ефективності біржової торгівлі в країні від державної політики в цій сфері, і майже зовсім відсутні конкретні заходи з боку державних органів щодо активізації торгівлі на біржовому ринку в цілому та окремих його сегментів.

Метою даної статті є визначення ролі держави в становленні та розвитку біржового товарного ринку в Україні шляхом проведення якісного та кількісного аналізу результатів біржової торгівлі та обґрунтування напрямків її подальшого розвитку.

Передумови для широкого залучення в біржову торгівлю різних господарюючих суб’єктів в Україні створені Законами України „Про власність”, „Про підприємництво”, „Про підприємства в Україні”, „Про господарчі товариства”. Підприємства одержали економічну самостійність, засновану на різноманітті форм власності. Найбільшою мірою ця самостійність забезпечується правом приватної і колективної власності на майно. 

Основним документом, що регламентує діяльність товарних бірж в Україні, є Закон „Про товарну біржу”, прийнятий у 1991 році. Цей закон визначає правові умови створення і діяльності товарних бірж. Нагадаємо, що законом зазначена мета діяльності товарної біржі і встановлений неприбутковий характер цієї діяльності, визначені права й обов’язки членів біржі, а також сформульовані принципові основи керування нею.

Відповідно до ст. 5 закону засновниками і членами товарної біржі не можуть бути органи державної влади та управління, а також державні установи (організації), що перебувають на державному бюджеті. Ця норма спрямована на демонополізацію біржової торгівлі. Подібна заборона існує в Росії і США. Порядок прийому до членів біржі встановлюється біржею самостійно, що знаходить висвітлення в її статуті. Законом не передбачений особливий, відмінний від інших видів підприємств і організацій порядок реєстрації бірж. На нашу думку, це було і є дотепер одним з негативних моментів, з яким пов’язаний кількісний (але не якісний) ріст бірж (табл. 1). 

Таблиця 1. - Зведені показники розвитку бірж і біржової торгівлі в 

Донецькій області

	Показники
	2001 р.
	2003 р. 
	2005 р.

	Кількість бірж зареєстрованих (діючих) 
	24 (17)
	23 (19)
	43 (38)

	Вартість укладених угод, млн грн
	171,8
	231,3
	186,6

	Обсяг пропозицій для продажу, млн грн
	842,2
	324,0
	256,9

	Ліквідність продажів, %
	20,4
	71,4
	72,6

	Частка біржової торгівлі в загальному обсязі оптової торгівлі, %
	0,3
	0,6
	0,8


Як бачимо з табл. 1, кількість бірж зростає, але значна частка з них не здійснює свою діяльність (23% у 2001 р., 18% у 2003 р. і 12% у 2005 р.). Негативним є зростання загальної кількості бірж при одночасному зменшенні обсягів торгівлі. Це означає, що більша частина бірж веде низькоактивну діяльність. Таке можливе, на нашу думку, за умови відсутності належного контролю за діяльністю бірж з боку держави. В останні роки помітно зросла ліквідність продажів, але, на жаль, це є наслідком не зростання обсягів укладених угод, а зменшенням пропозицій на продаж. Біржова торгівля займає незначну частку в загальному обсязі оптової торгівлі (не більше 1 % відсотка).

Однією з умов біржової торгівлі є те, що її учасниками повинні бути тільки члени біржі. Тим самим законодавчо визначено тип біржі - закритий. Цю норму закону не можна оцінити однозначно. З одного боку, товарні біржі закритого типу забезпечують високий рівень посередницьких послуг. З іншого боку, відкритий характер біржі дозволяє залучити більшу кількість торговців. Завдяки відкритості біржі безпосередній виробник товару одержує право доступу на біржові торги, що зменшує несумлінні спекуляції, які сприяють штучному роздуванню цін (у даному випадку мова не йде про цивілізовані біржові ігри).

Закон України „Про товарну біржу”, передбачаючи право брокерів укладати угоди, недостатньо чітко регламентує їхній статус, права й обов’язки. Ця прогалина в законі заповнюється положенням про брокерські контори, яке розроблюється безпосередньо біржами. У цьому положенні знаходять висвітлення різні точки зору керівників біржі на ті самі питання. Наприклад, на одних біржах засновники можуть відкрити тільки одну брокерську контору, на інших - одну і більше, у залежності від величини пайового внеску. Положенням про брокерські контори різних товарних бірж передбачається, що брокер може виконувати тільки доручення члена біржі, а відповідно до положення інших бірж брокер може діяти самостійно. 

У законі відсутнє визначення „біржового товару”, немає обмежень щодо його складу, внаслідок чого біржі самі вирішують чим торгувати, тоді як, наприклад, у Росії заборонена торгівля нерухомістю й об’єктами інтелектуальної власності. Це привело до того, що в Україні здійснюється торгівля як класичним біржовим товаром, так і небіржовим. Причому останній переважає, наслідком чого є відсутність можливості стандартизувати товар за якістю і кількістю, вести торгівлю великими партіями товару, укладати строкові угоди.

Закон не містить визначення небіржової операції, хоча, як показує практика, такі мають місце і на вітчизняних, і на закордонних біржах. Даючи визначення небіржової операції, варто було б підкреслити, що біржа не гарантує виконання таких операцій, а до їхніх учасників необхідно застосовувати санкції. Таке доповнення може сприяти скороченню числа небіржових операцій і, відповідно, збільшенню біржового обороту. У свою чергу саме відсутність гарантій з боку багатьох бірж і приводить до великої кількості небіржових операцій на них. У зв’язку з цим вважаємо доцільним включити в закон статтю, яка б передбачувала обов’язок бірж по забезпеченню таких гарантій (створення розрахункових палат, страхування учасників угод і ін.).

Недолік закону полягає й у тому, що він не містить переліку видів угод, які можуть відбуватися на товарних біржах. Такий перелік повинен включати не тільки угоди з реальним товаром, які мають місце сьогодні, але і ф’ючерсні, і опційні угоди. Необхідно дати чітке визначення цим поняттям.

Закон „Про товарну біржу” - практично єдиний правовий акт, що регламентував діяльність товарних бірж в Україні до середини 90-х років. Починаючи з цього періоду було прийнято ряд нормативно-правових актів, спрямованих на розвиток біржового ринку в країні і на ліквідацію прогалин у його правовому регулюванні. Ці документи сприяли активізації біржової діяльності. Однак, на жаль, ця активізація була нетривалою або сприяла ще більшому посиленню позицій небіржового товару на українських товарних біржах. Очевидно, що появу цілого ряду нормативно-правових актів варто розглядати не як юридичне оформлення наслідку розвитку економічних умов для діяльності товарних бірж, а як форму адміністративного впливу, за допомогою якого була почата спроба штучного створення цих самих економічних умов. Спроба ця, як показала наступна практика діяльності товарних бірж в Україні, виявилася невдалою, оскільки в умовах формування ринкової економіки адміністративні заходи діють або нетривалий час, або їхній вплив виявляється дуже незначним.

Найбільш тісно з адміністративними заходами пов’язане створення аграрного біржового ринку, спад і піднесення біржової активності на ньому внаслідок не завжди послідовних і не до кінця продуманих дій держави у відношенні розвитку й удосконалювання біржової торгівлі. 

Прийняті в середині 90-х років минулого сторіччя нормативно-правові акти торкнулися насамперед біржової торгівлі сільськогосподарською продукцією. Серед цих нормативно-правових актів варто назвати Указ Президента України „Про заходи щодо реформування аграрних відносин” від 18.01.95 р., що передбачав створення системи аграрних бірж, Постанову КМУ № 425 від 11.04.1996 р. „Про державну комісію з питань організації біржового сільськогосподарського ринку”. З прийняттям цих і деяких інших нормативно-правових актів посилився державний контроль за біржовим ринком і біржовою торгівлею в агропромисловому секторі.

Особливу роль в активізації діяльності аграрних бірж у 1995-1996 роках зіграла Постанова КМУ № 41 від 10.01.96 р. „Про квотування на зернові й олійні культури”, відповідно до якої біржі одержали пільги по оформленню і реєстрації експортних контрактів. З цією постановою пов’язаний найбільш активний період у діяльності аграрних бірж. Однак нормативно-правові акти не тільки активізували діяльність аграрних бірж. Вони ж привели і до значного зниження ділової активності на товарних біржах. На початку 1996 р. Постановою КМУ № 140 зернові були виключені з переліку експортованих і імпортованих товарів, які підлягають квотуванню і ліцензуванню, що незабаром привело до значного зниження товарообігу на аграрних біржах (див. табл. 2).

Таблиця 2. - Структура обороту на товарних біржах Донецької області

	Товар
	1996 р.
	1999 р.
	2001 р.
	2003 р.
	2005 р.

	
	Млн. грн.
	%
	Млн. грн
	%
	Млн. грн
	%
	Млн. грн
	%
	Млн. грн.
	%

	Всього
	140,2
	100
	76,4
	100
	171,8
	100
	231,3
	100
	186,6
	100

	В т. ч.: 

метал
	0,7
	0,5
	0,001
	0,0
	1,4
	0,8
	0,1
	0,04
	3,4
	1,8

	транспортні засоби
	30,3
	21,6
	23,3
	30,5
	37,8
	22,0
	39,9
	17,3
	38,3
	20,5

	паливо
	46,3
	33,0
	5,0
	6,5
	0,5
	0,3
	2,2
	1,0
	-
	0,0

	сільськогос-подарська продукція
	17,4
	12,4
	0,02
	0,03
	65,2
	38,0
	130,9
	56,6
	100,8
	54,1

	нерухомість
	43,3
	30,9
	44,2
	57,9
	37,5
	21,8
	30,5
	13,2
	13,5
	7,2

	інші товари
	2,2
	1,6
	3,8
	5,1
	29,4
	17,1
	27,7
	11,8
	30,6
	16,4


У 2000 році відповідно до Указу Президента України № 832 від 29.06.00 р. „Про негайні заходи щодо стимулювання виробництва і розвитку ринку зерна” всі експортні контракти на зерно в обов’язковому порядку повинні укладатися і реєструватися на біржі. Таке рішення прийняте з метою створення прозорого ринку зерна, можливості контролю за цінами на продукти і товарні потоки на ринку в цілому. Прийняття указу, безумовно, привело до збільшення товарообігу аграрних бірж (див. табл. 2). 

Законом України „Про зерно і ринок зерна в Україні”, прийнятим у серпні 2002 р., визначено, що закупівля зерна в державні резерви і формування регіональних ресурсів повинна відбуватися шляхом укладання угод на біржах, що буде сприяти збільшенню біржового товарообігу сільськогосподарської продукції. Ця норма закону законодавчо закріпила положення прийнятої в грудні 1997 р. Постанови КМУ №1417 „Про затвердження порядку формування обсягів сільгосппродукції і продовольства для державних потреб і їхньої реалізації з державних ресурсів через біржовий товарний ринок”, відповідно до якої, закупівля держзамовлення повинна була здійснюватися на біржах. Однак через відсутність конкретного механізму, що забезпечує його реалізацію на практиці, бажаний ефект досягнутий не був.

Збільшення вартості угод із сільськогосподарською продукцією у 2003 р., як видно з табл. 2, сталося не за рахунок збільшення обсягів реалізованої продукції, а перш за все внаслідок зростання цін, що пов’язано з неврожаєм на продовольчу пшеницю (основний товар аграрних бірж).

Слід також відмітити, що недосконалість політики держави у створенні держрезерву зернових призвело до значного збільшення кількості угод з імпорту продовольчої пшениці на територію України; укладені угоди для внутрішнього використання складають лише 3-5% від загальної кількості біржових угод.

На прикладі діяльності паливних бірж в Україні чітко видно негативні наслідки адміністративних заходів держави, за допомогою яких була почата спроба підвищення технічного рівня виробництва на підприємствах вугільної промисловості. Так, з кінця 1995 року відбулося різке збільшення обсягів угод на вугільному ринку. Така ситуація склалася в зв’язку з прийняттям Закону України «Про операції з давальницькою сировиною в зовнішньоекономічних відносинах», відповідно до якого іноземним замовникам дозволено закуповувати давальницьку сировину на митній території України в суб’єктів підприємницької діяльності. Вугільний концентрат, реалізований на паливних біржах, став об’єктом таких угод. З моменту одержання іноземними фірмами можливості укладати контракти напряму з виробниками вугільної продукції ділова активність на паливних біржах пішла на спад (див. табл. 2). 

Сьогодні на паливно-енергетичному ринку склалася ситуація, коли розвитку його біржового сегмента “перешкоджає створення оптового ринку енергетичного вугілля з єдиним покупцем ДАК “Вугілля України” [4, с. 100], тобто в країні діє державний енергоринок. У той же час практично в усіх країнах функціонують електричні біржі.

Тривалий час неврегульованим залишався ринок нерухомості, об’єктом купівлі-продажу на якому починаючи з 1994 р. були приватизовані квартири громадян. 

У 1999 році на товарних біржах на основі наказу голови ДПА України почалася реалізація рухомого майна в рахунок погашення податкової заборгованості. Цим наказом визначено умови, яким повинні відповідати товарні біржі, що виявили бажання вибрати новий напрямок своєї діяльності.

Починалися і спроби організації торгівлі на українських товарних біржах заставним майном, порядок проведення торгів по реалізації якого визначено Положенням „Про порядок проведення аукціонів (публічних торгів) по реалізації закладеного майна”, затвердженим Постановою КМУ № 1448 від 22.12. 1997 р. 

Однак не всі біржі мають на це право, а тільки ті, які відповідають вимогам, зазначеним у Положенні “Про умови і порядок проведення конкурсів по визначенню бірж із продажу активів, які знаходяться в податковій заставі” (затверджене наказом № 120 ДНА України 24.03. 2005 р.).

Отже, недосконалість правової основи діяльності товарних бірж в Україні є очевидною. Це, на нашу думку, є вирішальним фактором, який визначає особливості біржового ринку в країні. Головні з них такі:

- велика кількість бірж, більша частина з яких веде низькоактивну діяльність;

- торгівля ведеться як біржовим, так і небіржовим товаром;

- обмежене коло торговців, серед яких майже немає виробників;.

- незначна частка біржових угод в загальному обсязі оптового товарообороту.

Усунення цих проблем шляхом законодавчого врегулювання, встановлення державного контролю за створенням і діяльністю бірж сприятиме подаланню тих недоліків, які гальмують розвиток біржової торгівлі в Україні. Серед них: 

- відсутність строкових ринків, які дають можливість прогнозувати ціни, укладати довгострокові контракти, забезпечувати безперебійне постачання продукції;

- нерозвиненість операцій хеджування на біржових ринках, що обмежує можливості виробників по страхуванню цінових ризиків;

- слабко розвинута біржова інфраструктура (складські приміщення, транспортні організації);

- обмежене коло біржових послуг (в основному це тільки організація торгів і оформлення (реєстрація) контрактів;

- відсутність безперервного моніторингу окремих біржових ринків;

- низький рівень виконання біржових угод.

Висновки

1. Закордонний досвід показує, що біржова торгівля є об’єктом уваги держави, що обумовлено її роллю в економіці окремих країн і міжнародної економіки.

2. В Україні товарна біржа слабко регулюється державою, правова основа її діяльності недосконала. Держава використовує як ринкові, так і неринкові методи регулювання, зокрема адміністративні важелі. Результатом цього є нерозвиненість біржового ринку, нерівномірність розвитку окремих його сегментів.

3. Подальший розвиток біржової торгівлі, зростання її ефективності можливе лише за умови регулювання, контролю і підтримки з боку держави як бірж і біржових торговців, так і товаровласників (перш за все товаровиробників).

Отже, подальші дослідження і розробки повинні бути пов’язані із створенням сприятливих організаційних і правових умов для функціонування бірж, можливостями виходу українських товарних бірж на міжнародні ринки і, навпаки, залученням зарубіжних торговців до українських бірж.
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Микола Руденко (1920-2004), визначний представник України, народжений на Донбасі, відомий українському та зарубіжному загалу як письменник і правозахисник, дійсний член Української вільної академії наук у Нью-Йорку, Герой України водночас є глибоким мислителем національного та світового виміру. Його філософський та економічний доробок ще чекає на вивчення і певне осмислення науковцями.
У першій половині 1970-х років ним створені унікальні за парадигмальністю і новизною економічні праці: поширювана самвидавом “Енергія прогресу” та видані за кордоном “Економічні монологи”, заборонені в колишньому СРСР. Поряд із правозахисною діяльністю Миколи Руденка вони стали причиною 11-річного позбавлення волі, а до українського читача дійшли аж через чверть століття після написання.

В ув’язненні Микола Руденко створив працю “Не заглядаючи у святці”, а відразу після заслання (у другій половині 1980-х рр.) видав у США розвідку “Шлях до хаосу”, в якій на фізико-економічних засадах виклав власне бачення економіки СРСР та дав оцінку спробам її реформування тодішнім радянським керівництвом, показав безперспективність розвитку економіки радянського варіанту. 

Після повернення в незалежну Україну Микола Руденко написав низку новаторських економічних праць із проблем національного господарства України, міжнародної економіки та світової економічної думки. 2002 року написано працю “Глобалізація і Україна”, оприлюднену у пресі як статтю, включену до другого видання книги “Енергія прогресу”, яка побачила світ після смерті мислителя. З огляду на те, що стаття виявилася останньою Руденковою публікацією економічного змісту, автор цих рядків пропонує вважати цю працю його економічним заповітом. Нижче подається її стислий науковий аналіз.

Микола Руденко заповідає нам низку найпосутніших із відкритих ним економічних парадигм. Найперше він викладає бачення закономірностей економічного розвитку. Учений принципово по-новому бачить суб’єктів, які визначають програму людської життєдіяльності. Він відкриває новітню наукову основу планування та програмування, стверджуючи, показує великий потенціал фізичної економії, яка досліджує енергетичні підвалини життя народів, без яких неможливий не лише розвиток - неможливе саме життя на планеті.

Парадигмальним є Руденкове бачення значущості економічної науки, від якої, на його переконання, “залежить життя на землі”. Такої оцінки її ролі для людської життєдіяльності до Руденка не було ні в українській, ні світовій науковій думці, включаючи дослідження найповажніших нобеліатів. Український економіст-новатор показує, як недостатність і хибність визначення лише однієї з основоположних категорій - субстанції вартості, зробивши XX століття найкривавішим періодом земної історії, надалі загрожує планетарним занепадом або навіть загибеллю цивілізації. 

Микола Руденко першим в національній та світовій економічній думці з позицій фізичної економії показав обмеженість теорій вартості й додаткової вартості. З одного боку, він застерігає нащадків від згубної небезпеки економічної неграмотності у визначенні вартості. Він доводить, що А.Сміт і К.Маркс не розвідали джерело додаткової вартості до кінця, пропонує свій оригінальний підхід до цієї проблеми: «Його ж слід бачити там, - переконаний учений, - де народжується нова матерія, а разом із новою матерією - нова енергія. Це відбувається лише в процесі фотосинтезу - тобто на пшеничній ниві». Найголовніша помилка А.Сміта й К.Маркса, на думку М.Руденка, захована у твердженні, ніби пшениця також народжується з людської праці. 

Ці фізико-економічні засади дозволяють мислителю сформулювати принципово нову парадигму місця й місії України в теперішньому глобалізованому світі. Її сучасне становище на земній кулі він розцінює як елітарне і наводить відповідні аргументи. Перший полягає в тому, що «впродовж тисячоліть цю землю було законсервовано для вирішального уроку в історії людства, який сьогодні названо глобалізацією». Наведений Руденком другий аргумент віддзеркалює його переконаність у тому, що “земна цивілізація підходить до свого завершального екзамену, а його підсумки значною мірою залежатимуть від того, як цей екзамен складе Україна». 
Позиціонування глобальної місії України спирається на органічний симбіоз економічного та космічного мислення, якого науковець суворо дотримується. Так, розрізняючи сучасний фотосинтез і фотосинтез минулих епох, він вказує, що Україна обділена Природою в розумінні запасів нафти чи газу. Однак фотосинтез минулих епох абсолютної додаткової вартості не породжує, до того ж підземні джерела законсервованої сонячної енергії (нафта, вугілля, природний газ тощо) активно вичерпуються. 

Економічний заповіт Миколи Руденка містить заклик «мислити космічно». Учений заповідає і відповідну цьому мисленню практику господарювання, а саме: якомога більше фінансів перепускати через землеробство, бо наше збагачення відбувається тільки тут. Адже відомо, що засіяна нива за нормальних умов подвоює вкладені в землеробство кошти, причому ніде більше не отримують стовідсоткового доходу. Український інтелектуал наголошує, що ми тут маємо справу з багатством абсолютним, а не відносним, тобто з нарощуванням нової матерії, отже й новітньої енергії, що є прибутком насамперед космічним, а не лише бухгалтерським. Отримана тут (саме тут!) абсолютна додаткова вартість потім через працю вливається в суспільство, продукуючи промислові товари. Якщо мислити глибинніше, то під цим законом фізичної економії стоїть закон збереження й перетворення енергії.

Ці фундаментальні положення учений кладе в основу подолання кризи в українській економіці та обґрунтування і втілення національної економічної стратегії. Головну мету Микола Руденко ще 2002 року вбачав у тому, аби до 2012 року довести продуктивність землеробства до 100 мільйонів тонн товарного збіжжя на рік. Микола Руденко наголошує на підвищенні продуктивності хліборобства і доводить потребу збільшити та максимально здешевити кредитування сільського господарства, забезпечувати сільгоспвиробників так, як забезпечують армію під час війни. 100 мільйонів тонн товарного зерна у свою чергу стають конкретною основою досягнення найактуальніших для України цілей. 

«…Проблеми газу й нафти відпадуть самі собою», - стверджує мислитель. Він не заперечує розвитку промисловості, проте наголошує, що панівним повинно залишатися землеробство. Як економіст-новатор, Микола Руденко підкреслює загальнонаціональну грандіозність цього завдання. «Хто полюбляє говорити про економічну стратегію України, той мусить побачити її саме тут», - викладає мислитель її бачення з погляду фізичної економії.

Микола Руденко вважав своїм обов’язком розтлумачити сучасникам і нащадкам одну з монетарних парадигм світової економіки, природа якої теоретично не з’ясована, хоча практично добре відома у розвинених країнах. З позицій фізичної економії він розкрив причинно-наслідкові зв’язки світової практики субсидування сільського господарства у найбільш розвинених країнах. З’ясовуючи, що відбувається в практиці субсидування, учений звертається до вже наведеного розмежування двох різновидів фотосинтезу, підкреслюючи глибинний зміст парадигмальних змін у задоволенні космічно грандіозних енергетичних потреб економіки, а саме. 

Промисловість упродовж усього часу її розвитку базується на фотосинтезі попередніх епох й існує виключно завдяки спалюванню його продуктів - вугілля, нафти, газу тощо. Натомість енергетичне забезпечення сільського господарства буквально на наших очах зазнало істотних змін. Донедавна всі його силові потреби вирішували завдяки сучасному фотосинтезу (орали, сіяли й збирали врожай волами та кіньми, які живилися за рахунок вівса, сіна тощо), причому це відбувалося всередині сільського господарства, шляхом самозабезпечення і без втручання держави. 

У той же час логіка ринку (причому його практика, а не теорія) в економічно розвинених країнах призвела до запровадження та узаконення енергетичного перерозподілу між селом і містом у вигляді фінансових дотацій селу. Якраз у цьому й полягає феномен збагачення багатих країн та занурення бідних у все більші злидні. Микола Руденко попереджає: так буде доти, доки в бідних державах не запанує розум. І підкреслює: це найперше стосується України.
З метою виходу на рівень Західної Європи потрібен крок, що полягає у невідкладній гармонізації промислово-державних і сільськогосподарських відносин. Він застерігає Україну від повторення помилок Арґентини. Її занепад мислитель пояснює загальною недосконалістю економічної науки, переходячи таким чином до заключної частини свого заповіту, присвяченої актуальним проблемам теорії та історії сучасної світової і національної економічної думки.

Викладені аргументи стають основою двох наступних фундаментальних висновків. Перший, про який уже йшлося: фізична економія - це та наука, від якої залежить життя на землі. Другий: світова економічна наука досі не має еталона вартості. Базуючись на цих висновках, економіст-новатор заповідає нам стисле, проте надзвичайно глибоке новітнє бачення зміни парадигм еталона вартості. Якщо на початку XX століття цим еталоном слугувала унція золота, то вже в другій його половині вона була розвінчана як еталон, а золото лишилося просто дорогоцінним металом. Український науковець поділяє думку західних економістів, заклопотаних перетворенням американського долара на своєрідний еталон вартості. Він вказує на хибність вирішення цієї проблеми шляхом її політизації, бо гроші не можуть бути еталоном вартості, і робить вирок існуючим намірам домовитися на основі політекономії. 

«Тут однозначно потрібна фізична економія», - безапеляційно стверджує Микола Руденко. Досліджуючи цю проблематику, він виявляє гідну подиву глибинність мислення. Учений пов’язує гроші, котрі у технократів виглядають суто технологічно, з найболючішими проблемами сталого розвитку і виживання людства. Микола Руденко формулює висновки, які слід розцінювати як його піонерний внесок у створення на засадах фізичної економії новітньої монетарної теорії, а саме. Товаром усіх товарів є пшениця, бо якраз із неї та інших культурних злаків на земній кулі з’явилася вартість взагалі і навіть абсолютна додаткова вартість. Еталоном вартості найдоцільніше зробити тонну або центнер пшениці. Якби це справді сталося, сотні мільйонів землян були б врятовані від голодної смерті.

Надзвичайно важливими для утвердження новітньої парадигми економічного знання та нового бачення історії світової і національної економічної думки є положення роботи М.Руденка, що містять порівняння фізичної та політичної економії, аналіз змісту і найпосутніших надбань французької та української наукових шкіл фізичної економії.

Український економіст не приховує розчарування тим, що Ф.Кене невдовзі забули, а перемогла трудова теорія вже згадуваного А.Сміта, яка на Заході й досі є панівною. Учений тонко вловлює специфіку того феномена економічних успіхів Заходу, якого досі не розкрив жоден із найповажніших дослідників. Він підкреслює, що ці успіхи пояснюються не теорією, а практикою - перемогою ринкових відносин.

Уперше розкриваючи нам і світові парадоксальність взаємозв’язку економічної теорії і практики, Микола Руденко вказує, що на Заході й досі вірять, ніби «ринкові відносини народилися з теорії Адама Сміта, хоча насправді все навпаки: з трудової теорії народився марксизм, який одразу ж ліквідував ринок». Він доводить причини усіх цих непорозумінь: фізична економія Ф.Кене не дістала фундаментальних наукових підтверджень, а відтак перемогла політична економія, якій наукові підтвердження були не потрібні - вона зайнялася тлумаченням зовнішньої наочності. 

Український інтелектуал викладає положення щодо структури та субординації економічного знання, яких у національній та світовій науковій думці до нього ніхто ніколи не розкривав. Учений не відкидає трудову теорію (політичну економію), а бачить її такою, як вона є, тобто як політичну науку. Він наполягає на узаконенні фізичної та політичної економії за аналогією до фізичної та адміністративно-політичної географії.

Мислитель підкреслює, що в особі Сергія Подолинського у XIX столітті Україна отримала геніального вченого, котрий розробив науковий апарат фізичної економії. Він розглянув сутність додаткової вартості як додаткової енергії Сонця, що споживається землянами через землеробство. Ідеї С.Подолинського використав Володимир Вернадський, створивши парадигми земної біосфери і ноосфери. На цих засадах з’явилася й «Енергія прогресу» Миколи Руденка. Відтак сьогодні можна говорити про українську школу фізичної економії.

Визначальними для подальшого розвитку національної економічної думки у контексті світової науки є заключні положення Руденкового заповіту. Мислитель відзначає успішну діяльність Наукового товариства імені Сергія Подолинського, ініціатором створення і почесним головою якого він був, і заповідає створити у Києві Інститут фізичної економії. Економічний заповіт мислителя завершується його переконаністю в тому, що київським вченим є що сказати світові.

…Результати осмислення значущості Руденкової спадщини виголошені автором цих рядків на вечорі пам’яті “Микола Руденко і місія України”, який Наукове товариство імені Сергія Подолинського присвятило 85-літтю мислителя. Стаття “Глобалізація і Україна”, яку вважаю його економічним заповітом, покладена в основу Всесвітнього панукраїнського проекту “Глобальна місія світового українства”, поданого мною делегатам ІV Всесвітнього форуму українців, що відбувся в серпні 2006 року у Києві.

Оприлюднюючи ці роздуми, сподіваюсь, що вони відіграють роль цеглин підмурівку, на якому має ґрунтуватися усвідомлення унікальності творчого надбання визначного національного мислителя. Створений ним доробок потребує поглибленого вивчення фахівцями з філософії, космології, економії, інших галузей знання та донесення результатів їх досліджень до українського і світового загалу.

Нація і людство мають осягати велич українського інтелектуала. Належить уважно вчитатися хоч би в перший абзац його економічного заповіту, аби усвідомити, ким є для нас і нащадків Микола Руденко. Він є унікальним мислителем, який відкриває природні закони розвитку людства на століття й тисячоліття. Він є інтелектуальним лідером нації, який доводить спроможність українського народу своєчасно налаштуватися на програму глобального розвитку, визначаючи своє місце в світовому русі. 

Коментар відділу економіки журналу „Схід”

Микола Руденко, безумовно, є постаттю гідною вшанування на всіх щаблях українського суспільства як за свій науковий доробок, так і за життєву позицію. Особливо це стосується нашої національної наукової та гуманітарної інтелигенції. На підтримку автора друкуємої статті хочеться зазначити, що ми на Донеччині теж маємо гідного представника напрямку фізичної економії - В.П. Письмака, який присвятив декілька монографій цій проблематиці. Академії економічних наук України, яка заснувала і присуджує премію ім. С. Подолинського мабуть було б доцільно розробити спільно з Науковим товариством ім. С.Подолинського відповідну програму по вшануванню пам’яті М.Руденка. Тим більше, що академія має можливість у своєму журналі „Вісник економічної науки України” започаткувати відповідну рубрику з питань фізичної економії з метою поширення думок представників цього напрямку як у межах України, так і за кордоном.

СТРАТЕГІЧНІ НАПРЯМИ ТРАНСФОРМАЦІЇ МІЖГАЛУЗЕВИХ ПРОПОРЦІЙ В ЕКОНОМІЦІ УКРАЇНИ

Максим Дуда, 

начальник відділу прогнозування розвитку секторів економіки та міжгалузевого балансу Міністерства економіки України, м. Київ

Тетяна Тищук, 

кандидат економічних наук, доцент, головний спеціаліст відділу прогнозування розвитку секторів економіки та міжгалузевого балансу Міністерства економіки України, м. Київ
Встановлення напрямів та пріоритетів структурних зрушень у державі є одним із важливих завдань при визначенні її економічної стратегії. Ці зрушення мають бути спрямовані на таку динаміку міжгалузевих пропорцій, яка дозволяє максимізувати додану вартість у галузях економіки. З метою визначення цільових міжгалузевих співвідношень доцільно здійснити порівняння структури проміжного споживання та доданої вартості в Україні і в країнах класичних ринкових економік, проаналізувати існуючі розбіжності і їх наслідки та на базі цього визначити напрями економічної політики.

У практичних розробках авторитетних світових організацій, таких як Міжнародний валютний фонд чи Світовий банк, які стосуються України та викладаються у вигляді відповідних рекомендацій, як правило, структурні співвідношення між галузями розглядаються як дані і всі розрахунки здійснюються на базі існуючого технологічного укладу. Вітчизняні вчені питанням зміни структури економіки приділяють більше уваги. В монографії [1] за ред. В. Геєця розроблена концепція ендогенізації економіки й основні засади та напрями структурних реформ усіх секторів економіки. У роботі С. Єрохіна [2] надані теоретичні та практичні засади трансформаційних процесів економіки України. В. Коломойцев у роботі [3] виклав питання, які пов’язані з особливостями трансформації промислового комплексу в Україні. Монографія Я. Жаліло [4] містить систему заходів державної політики України з метою підвищення її конкурентоспроможності. Ряд розробок [5-6] присвячений ролі інноваційних процесів у системі заходів щодо прискорення економічного зростання. 
Для детальної та послідовної розробки програмних документів з економічної стратегії держави важливо мати кількісні орієнтири міжгалузевих співвідношень. Такі цільові параметри можна визначати на базі співставлення структури витрат, використання та проміжного споживання за галузями економіки в Україні з країнами класичної ринкової економіки. 

Метою статті є порівняння структурних співвідношень економіки України та класичних ринкових економік; виявлення існуючих розбіжностей і диспропорцій та їх наслідків; визначення стратегічних заходів щодо усунення диспропорцій на рівні суб’єктів господарювання та держави. 

Широко відомо та визнано багатьма експертами, що структура економіки України характеризується низьким рівнем доданої вартості як у цілому, так і за окремими видами економічної діяльності, великою часткою сфери виробництва та невеликою часткою сфери послуг. У таблиці 1 зіставлено структуру ВВП в деяких країнах класичної ринкової економіки (Німеччини, Франції, Великобританії) та в Україні за видами економічної діяльності. З неї видно, що зазначені країни ЄС мають більш-менш однакову структуру, за винятком видів діяльності, за якими вони традиційно спеціалізуються. Наприклад, Франція має більшу частку сільського господарства та невелику частку виробництва машин і устаткування. В цілому в цих країнах у сфері виробництва створюється в середньому 25% ВВП, а в сфері послуг - 75%, на відміну від України, де в сфері послуг створюється лише 57,8% (за даними таблиць „витрати-випуск” за 2004 рік). 

Таблиця 1. Порівняння структури ВВП
,

	ВВП
	Німеччина, %
	Франція, %
	Великобританія, %
	Середнє по трьох країнах, %
	Стандартне відхилення

	Україна, %
	Відмінність


	Сільське господарство
	1,3
	3,2
	1,2
	1,9
	0,9
	11,3
	5,9

	Виробництво продуктів коксохімії та нафтопереробки
	0,1
	0,4
	0,3
	0,3
	0,1
	1,6
	5,6

	Добувна промисловість
	0,6
	0,2
	1,9
	0,9
	0,7
	4,1
	4,5

	Харчова промисловість
	2,1
	2,7
	2,5
	2,5
	0,2
	7,2
	2,9

	Транспорт
	3,3
	3,9
	5,1
	4,1
	0,7
	9,9
	2,4

	Металургія та обробка металу
	3
	2,5
	2,1
	2,5
	0,3
	5
	2,0

	Виробництво електроенергії, газу та води
	2,1
	2,4
	2
	2,2
	0,1
	4,2
	1,9

	Пошта та зв'язок
	2,5
	2,3
	2,8
	2,5
	0,2
	3,6
	1,4

	Фінансове посередництво
	4,7
	5
	5,9
	5,2
	0,4
	6,2
	1,2

	Виробництво інших неметалевих мінеральних виробів
	1,1
	0,7
	0,6
	0,8
	0,2
	0,9
	1,1

	Торгівля
	10,7
	10,5
	11,6
	10,9
	0,5
	12,1
	1,1

	Дослідження та розробки
	0,3
	1,4
	0,5
	0,7
	0,4
	0,7
	1,1

	Освіта
	4,2
	5
	5,2
	4,8
	0,4
	4,7
	-1,0

	Текстильна та шкіряна промисловість
	0,6
	1
	1
	0,9
	0,2
	0,9
	-1,0

	Будівництво
	6,7
	5,2
	5
	5,6
	0,7
	4,5
	-1,2

	Інші види виробництва
	0,7
	0,8
	0,8
	0,8
	0
	0,5
	-1,4

	Виробництво машин та устаткування
	9,3
	5,4
	6,3
	7
	1,5
	4,7
	-1,5

	Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби
	3,5
	2,8
	3
	3,1
	0,3
	2
	-1,5

	Державне управління
	6,9
	8,8
	5,2
	7
	1,2
	4,1
	-1,7

	Деревообробна і целюлозно-паперова промисловість, видавнича справа
	2,2
	1,9
	2,6
	2,3
	0,2
	1,3
	-1,8

	Охорона здоров'я
	6,1
	6,6
	6,4
	6,3
	0,2
	3,2
	-2,0

	Інші послуги
	4,6
	2,8
	4,4
	3,9
	0,7
	1,6
	-2,4

	Послуги в сфері інформатизації
	1
	1,3
	1,9
	1,4
	0,3
	0,6
	-2,5

	Готелі та ресторани
	1,3
	2,6
	3,1
	2,3
	0,7
	0,8
	-2,9

	Інші види діяльності
	8,1
	7,1
	7,9
	7,7
	0,4
	2,4
	-3,3

	Операції з нерухомістю
	11,4
	11,9
	9,1
	10,8
	1,1
	3,1
	-3,5

	Здавання під найм
	1,5
	0,9
	1
	1,1
	0,3
	0,2
	-5,1

	Оплата послуг фінансових посередників
	х
	х
	х
	х
	х
	-1,5
	х

	Всього, в т.ч.
	100
	100
	100
	x
	x
	100
	x

	Виробництво (в цілому)
	26,6
	24,2
	24,4
	25,1
	1
	43,7
	1,7

	Послуги (в цілому)
	73,4
	75,8
	75,6
	74,9
	1
	57,8
	-1,3


З таблиці 1 (стовпчик 8) видно, що найбільша відмінність спостерігається за такими видами економічної діяльності як сільське господарство, виробництво продуктів коксохімії та нафтопереробки, добувна промисловість, харчова промисловість, транспорт, металургія та обробка металу, охорона здоров’я, послуги в сфері інформатизації, готелі та ресторани, операції з нерухомістю та здавання під найм.

Найбільша відмінність у структурі ВВП спостерігається в сільському господарстві. У середньому частка сільського господарства в Україні майже в 6 разів більша, ніж в аналізованих країнах. У таблиці 2 та на рис. 1 співставлено основні показники структури випуску і використання продукції сільського господарства. 

Таблиця 2. - Порівняння показників сільського господарства

	Показники
	Німеччина
	Франція 
	Велико-британія
	Україна

	Частка ВВП c/г
 в структурі ВВП, %
	1,3
	3,2
	1,2
	11,3

	Частка ПС c/г в структурі випуску c/г, %
	52,68
	51,28
	56,79
	59,57

	Частка ВВП c/г в структурі випуску c/г, %, у т.ч.:
	47,32
	48,72
	43,21
	40,43

	- валовий прибуток, змішаний доход, %
	30,82
	39,25
	27,96
	34,20

	- оплата праці найманих працівників, %
	21,24
	9,69
	14,83
	5,68

	- чисті податки на виробництво та імпорт, %
	-4,74
	-0,22
	0,42
	0,55

	Частка імпорту в структурі витрат c/г, %
	6,86
	7,69
	6,96
	4,36

	Частка експорту c/г в структурі використання продукції c/г, %
	10,13
	10,45
	6,97
	8,93

	Частка імпорту c/г в структурі використання продукції c/г, %
	36,50
	10,82
	25,90
	3,61
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Рис. 1. Найбільш вагомі статті в структурі витрат сільського господарства, %

У країнах класичної ринкової економіки, що аналізуються, можна відмітити наступні основні тенденції в структурі витрат сільського господарства. Найбільш „рівномірну” має Німеччина, а найменш - Франція. Якщо порівнювати частки сільського господарства та харчової промисловості, то можна відмітити, що Франція має найбільшу частку сільського господарства та найменшу харчової, а Німеччина - навпаки. Це свідчить про те, що у Франції більш розповсюджено використання безпосередньої сировини, а в Німеччині - напівфабрикатів. В Україні ці статті витрат дуже відрізняються: використання продукції сільського господарства в Україні в 1,7 раза перевищує використання у Франції та в 7 разів у Німеччині. Використання продукції харчової промисловості (напівфабрикатів), навпаки, в Україні в 12 разів менше, ніж у Франції, і в 13 разів менше, ніж у Німеччині. 

Частка торгівлі є рівномірною в структурі витрат сільського господарства. Найбільшу частку торгівлі має Німеччина, найменшу - Франція. Це пов’язано з особливостями організації системи логістики та дистрибуції в цих країнах. В Україні частка торгівлі в сільському господарстві наближена до середньої по аналізованих країнах.
Частка продуктів нафтопереробки в одиниці продукції сільського господарства в Україні перевищує аналогічні показники у Франції в 1,6 раза, а в Німеччині - в 4 рази. Це підтверджує необхідність впровадження енергозберігаючих технологій, в тому числі з використання продуктів нафтоперероблення (дизельне пальне, бензин). 

Частка продукції хімічної промисловості в структурі витрат сільського господарства в Україні в 2,4 раза менша ніж у Франції та Німеччині. Тобто сільськогосподарські підприємства в Україні використовують значно меншу частку добрив та засобів захисту рослин ніж в розвинутих країнах. Як наслідок, значно знижуються показники урожайності та відбувається процес виснаження ґрунту.

Важливим показником технологічного укладу в сільському господарстві є частка використання машин та устаткування. Даний показник можна проаналізувати за двома статтями - „виробництво машин та устаткування” та „здавання під найм”. Стаття „здавання під найм” містить витрати на оренду (лізинг) машин та устаткування. Безперечним лідером з даних показників є Німеччина. Витрати на власну техніку в Україні менші, ніж в Німеччині, в 2,5 раза, а на оренду техніки - в 329 разів. Франція також випереджає Україну з цих показників: в 1,7 раза за використанням власної техніки та в 50 разів за орендою. Загалом витрати на машини та устаткування, з урахуванням як власної техніки, так і оренди, в Україні менші, ніж у Франції в 2,3 раза, а в Німеччині - в 6 разів. Ймовірніше, саме завдяки високому показнику залучення машин та устаткування (тобто інвестиціям у високотехнологічні основні фонди) в Німеччині спостерігаються найнижчі витрати на продукцію сільського господарства (сировину) та нафтопереробку (дизельне пальне, бензин). Низькі показники використання орендованого устаткування в сільському господарстві свідчать про нерозвиненість пропозиції на цьому ринку. А високі ціни на сільськогосподарську техніку стримують розвиток малого та середнього сільськогосподарського бізнесу, ускладнюють входження на ринок нових суб’єктів, не дозволяють здійснювати заходи з поновлення технологій. 

Звертає на себе увагу низька частка фінансового посередництва в структурі витрат сільського господарства в Україні. Вона в 12 разів нижча, ніж у Франції, та в 11 разів - ніж у Німеччині. Теоретично така ситуація може спостерігатися в разі наявності достатніх обігових коштів і коштів для накопичення основного капіталу і, як наслідок, відсутності необхідності залучення запозичених коштів. Але, аналізуючи численні висновки експертів, видно, що сільськогосподарським виробникам хронічно не вистачає коштів як на забезпечення поточної діяльності, так і на розвиток. Тому можна зробити висновок, що така мала частка фінансового посередництва при високому попиті на ці послуги пов’язана з недосконалими механізмами та недостатньою пристосованістю фінансових послуг для сільськогосподарських виробників. У зв’язку з цим вони залучають обігові кошти через використання товарних кредитів та інші опосередковані інструменти.

Дуже мала частка будівництва в сільському господарстві в Україні - в 44 рази менша, ніж у Франції, та у 85 разів менша, ніж у Німеччині. Це свідчить про те, що в Україні не приділяється достатньо уваги стану основних фондів, а саме будівель та споруд.

Позитивним фактором для України є те, що частка споживання електроенергії в 1,9 раза менша, ніж у Франції, та в 3,4 раза менша, ніж у Німеччині. Ця різниця має місце за рахунок того, що в країнах ЄС, які аналізуються, віддається перевага використанню електричної енергії перед використанням інших енергоресурсів (газ, продукти нафтопереробки), нижчій ціні на електроенергію в Україні, ніж у даних країнах, та низькому рівню механізації праці.

Частка імпорту в структурі випуску сільського господарства в Україні в середньому на 64 відсотки менша, ніж в аналізованих країнах ЄС. Україна менше імпортує продукції хімічної промисловості, а саме засобів захисту рослин, та продукції машинобудування. Теоретично це може спостерігатися завдяки наявності вітчизняної продукції в достатній кількості на ринку. Але в Україні ця ситуація має місце внаслідок низької частки добрив, засобів захисту рослин, а також машин та устаткування в структурі собівартості сільськогосподарської продукції. Така ситуація на короткостроковому відрізку часу має певні позитивні риси, в тому числі для стану платіжного балансу. Водночас це призводить до значних втрат врожаю, виснаження ґрунтів, низької продуктивності праці і в довгостроковій перспективі стримує розвиток галузі.

У структурі використання продукції сільського господарства частка експорту України несуттєво відрізняється від аналізованих країн Європейського Союзу. Позитивним моментом, з точки зору продовольчої безпеки країни, є низька частка імпорту в структурі використання сільськогосподарської продукції в Україні. Це свідчить про те, що більша частина потреб у продукції сільського господарства покривається вітчизняними виробниками, але необхідно визначити межі даної „відокремленості” з метою недопущення самоізоляції в розвитку галузі та можливість залишитись на „узбіччі” світових процесів. 

Таким чином, в результаті аналізу структури витрат сільського господарства можна зробити висновки, що для розвитку у руслі світових тенденцій сільському господарству в Україні потрібні структурні зрушення у напрямі стимулювання заміщення витрат на продукцію сільського господарства (сировину) на витрати на продукцію харчової промисловості (напівфабрикати); вдосконалення якості фінансових послуг та їх більшої пристосованості до використання в сільському господарстві; розвитку пропозиції з оренди машин та устаткування. Слід зазначити, що такі зрушення будуть сприяти не тільки оптимізації структури витрат сільського господарства, а й стимулюватимуть збільшення обсягів випуску в харчовій промисловості та машинобудуванні. 

Таблиця 3. Порівняння показників нафтопереробки та виробництва продуктів коксохімії

	Показники
	Німеччина
	Франція 
	Великобританія
	Україна

	
	
	
	
	виробн.

коксу 
	нафтопереробка

	Частка нафтопереробки та виробництва продуктів коксохімії у ВВП, %
	0,14
	0,44
	0,27
	0,22
	1,36

	Частка ПС у структурі випуску нафтопереробки та продуктів коксохімії, %
	90
	80
	82
	93
	88

	Частка ВВП у структурі випуску нафтопереробки та продуктів коксохімії, %, у т.ч.:
	10
	20
	18
	7
	12

	- валовий прибуток, змішаний доход, %
	33
	40
	12
	18
	40

	- оплата праці найманих працівників, %
	60
	51
	85
	68
	29

	- чисті податки на виробництво та імпорт, %
	7
	9
	3
	14
	32

	Частка імпорту в структурі витрат нафтопереробки та продуктів коксохімії, %
	46
	38
	11
	20
	55

	Частка експорту продуктів нафтопереробки та продуктів коксохімії у структурі використання цих продуктів, %
	12
	14
	28
	32
	24

	Частка імпорту продуктів нафтопереробки та продуктів коксохімії у структурі використання цих продуктів, %
	29
	24
	24
	12
	8


З таблиці 3 видно, що частка виробництва продуктів коксохімії та нафтопереробки у ВВП в Україні в 5,6 раза більша, ніж в середньому в країнах ЄС, що аналізуються. Якщо порівняти частки у випуску, то різниця буде ще більша - частка даних ВЕД в аналізованих країнах ЄС в середньому складає 0,9%, а в Україні - 5,4%. 

Переважну частину в групі „нафтоперебка та виробництво продуктів коксохімії” займає нафтопереробка. Але в таблиці довідково надано інформацію про виробництво продуктів коксохімії. Пропорція ПС/ВВП для нафтопереробки в Україні склалася на рівні середнього по аналізованих країнах ЄС. Але спостерігається суттєва відмінність у структурі ВВП - в Україні частка оплати праці найманих працівників у нафтопереробці нижча, ніж в аналізованих країнах, але вища частка податків на виробництво. У витратах на виробництво продуктів нафтопереробки в Україні імпорт займає більшу частку, ніж в аналізованих країнах ЄС, де в основному імпортується продукція добувної промисловості. Значно менша частка сформувалася у Великобританії, що пов’язано з наявністю власної сировинної бази.

Відмінність часток імпорту продукції нафтопереробки в структурі використання пов’язана з політикою ЄС щодо виносу „брудних” виробництв за межі даних країн. 

Дані таблиці 4 пояснюють високу частку виробництва продуктів коксохімії та нафтопереробки в Україні в порівнянні з аналізованими країнами ЄС. В ній наведені такі ВЕД, в яких частка продуктів коксохімії та продуктів нафтопереробки на одиницю випуску найбільша. 

Таким чином, можна виділити дві основних групи факторів, що є причинами значного перевищення обсягів випуску коксо- та нафтопродуктів в Україні порівняно з країнами ЄС. 

По-перше - це високі прямі витрати галузей на продукти нафтопереробки та продукти коксохімії в Україні, що є наслідком високої енергомісткості технологічного укладу та його енергетичної залежності. 

По-друге - це співвідношення експорту, імпорту та використання продуктів нафтопереробки та продуктів коксохімії. Завдяки високій енергомісткості Україна має значно вищий рівень внутрішнього попиту на коксо- та нафтопродукти, ніж країни ЄС. Вітчизняні виробники у 2004 році майже повністю покривали цей попит та забезпечували значний рівень експорту. 

Таблиця 4. - Витрати продуктів коксохімії та нафтопереробки на одиницю випуску, %

	
	Україна
	Німеччина
	Франція
	Великобританія

	Металургія та обробка металу
	9,4
	2,5
	5,1
	0,5

	Транспорт
	8,2
	2,2
	7,4
	5,3

	Будівництво
	8,2
	0,4
	1,5
	0,3

	Сільське господарство, мисливство 
	6,2
	1,0
	2,8
	3,3

	Електроенергетика
	5,4
	1,4
	7,0
	2,3

	Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби
	1,3
	2,2
	4,5
	3,0


На перший погляд, низька частка імпорту продуктів нафтопереробки є позитивом, оскільки це знижує імпортозалежність та покращує стан зовнішньоторговельного балансу. Але, з іншого боку, ця галузь сама по собі є дуже імпортозалежною. Низький рівень експорту продуктів нафтопереробки та продуктів коксохімії в країнах ЄС є також результатом жорсткого екологічного законодавства. 

Частка сектора „металургія та обробка металу” у ВВП в Україні практично в два рази більша, ніж у країнах ЄС. За випуском ця різниця ще більша, у 3,2 раза. 

З таблиці 5 видно, що частка доданої вартості, яка створюється в металургії в Україні, більш ніж у два рази нижча, ніж у названих країнах. Це є наслідком низького рівня технологій, що використовуються в цьому секторі в Україні, їх низькою продуктивністю та високою енергомісткістю. 

Крім технологічних факторів, має місце перерозподіл доданої вартості корпоративними структурами. Оскільки, як правило, суб’єкти, що працюють в цієї галузі, належать до великих корпоративних структур, додана вартість чи прибуток може перерозподілятися між суб’єктами в цих структурах відповідно до корпоративних стратегій. 

З іншого боку, відносно низька вартість енергоресурсів в Україні, порівняно з аналізованими країнами, а також низькі витрати на забезпечення екологічної безпеки, внаслідок „м’якого” екологічного законодавства, створюють умови для номінального зниження собівартості одиниці продукції, що, в свою чергу, знижує номінальні показники проміжного споживання та підвищує номінальні показники доданої вартості. 
Таблиця 5. - Порівняння показників металургії та обробки металу

	Показники
	Франція
	Німеч чина
	Великоб ританія
	Україна

	Частка металургії та обробки металу у ВВП, %
	2,5 
	3,0 
	2,1 
	5,0 

	Частка металургії та обробки металу у випуску, %
	3,6 
	4,1 
	2,5 
	11,1 

	Частка ПС в структурі випуску металургії та обробки металу, %
	64,0
	63,2
	60,9
	83,1

	Частка ВВП в структурі випуску металургії та обробки металу, %, у т.ч.:
	36,0
	36,8
	39,1
	16,9

	- валовий прибуток, змішаний доход, %
	27,1
	19,3
	17,5
	24,1

	- оплата праці найманих працівників, %
	68,0
	79,5
	80,1
	69,2

	- чисті податки на виробництво та імпорт, %
	5,0
	1,3
	2,4
	6,8

	Частка імпорту в структурі витрат металургії та обробки металу, %
	17,5
	3,0
	16,6
	22,5

	Частка експорту продукції металургії та обробки металу в структурі використання цієї продукції, %
	23,2
	27,7
	21,6
	68,5

	Частка імпорту продукції металургії та обробки металу в структурі використання цієї продукції, %
	24,5
	26,0
	29,5
	12,1


Структура випуску сектора „металургія та обробка металу” (рис. 2) в Україні значно відрізняється від аналогічних показників європейських країн. Найбільшу частку в структурі витрат металургії та обробки металу в Україні має добувна промисловість. У структурі витрат на продукцію добувної промисловості 50 відсотків складають витрати на неенергетичні матеріали (металеві руди), а 36 відсотків - на вуглеводні (переважно газ). В цілому витрати на продукцію добувної промисловості при виробництві продуктів металургії та металообробки в Україні в 14 разів більші, ніж у Франції та Великобританії, і в 10 разів - ніж в Німеччині. Функціонування даного ВЕД в умовах надзвичайно високої місткості сировини та енергоресурсів забезпечується, з одного боку, наявністю власної сировинної бази, а з іншого, низькими щодо європейських цінами на дану сировину та енергоресурси.

Аналогічна ситуація спостерігається зі споживанням у металургії продуктів коксохімії та нафтопереробки (в них продукти коксохімії складають 89 відсотків, нафтопереробки - 11 відсотків). В цілому, споживання продуктів цієї групи в Україні в 6 разів більше, ніж у Франції, в 9 разів - ніж у Німеччині та в 16 разів - ніж у Великобританії. Витрати електроенергії на одиницю продукції металургії в Україні в 2,2 раза вищі, ніж у країнах, що аналізуються. Значно перевищує частка витрат металургії на послуги транспорту в Україні, частка торгівлі відрізняється несуттєво, хоча в Україні вона більша, ніж у Німеччині та Франції, і нижча, ніж у Великобританії. 
З іншого боку, витрати на машини та устаткування в Україні на виробництво продукції металургії в середньому в 2,3 раза менші, ніж у країнах ЄС. Така ситуація безпосередньо призводить до диспропорцій у рівнях використання сировини та енергоресурсів.
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Рис. 2. Найбільш вагомі статті витрат у структурі випуску металургії та обробки металу, %

У таблиці 6 показано співвідношення показників випуску, експорту та імпорту продукції металургії з обсягами внутрішнього ринку. В аналізованих країнах ЄС споживання металопродукції майже дорівнює обсягам випуску. Близько чверті виробленої продукції імпортується для споживання на внутрішньому ринку та близько чверті виробляється на експорт. Тобто в цих країнах виробництво металопродукції носить спеціалізований характер і спрямоване на покриття внутрішніх потреб, а імпорт та експорт обумовлені традиційною спеціалізацією. 

Таблиця 6. Порівняння показників випуску, експорту та імпорту продукції металургії з обсягами внутрішнього ринку

	Співвідношення показників
	Франція
	Німеч чина
	Великобританія
	Україна

	Випуску продукції металургії та її споживання на внутрішньому ринку, % 
	99
	102
	93
	229

	Експорту продукції металургії та її споживання на внутрішньому ринку, %
	23
	28
	20
	157

	Частка імпорту в використанні продукції металургії на внутрішньому ринку, %
	24
	26
	27
	28


В Україні експорт продукції металургії та обробки металу в 1,6 раза перевищує внутрішнє споживання, а обсяги випуску перевищують внутрішні потреби в 2,3 раза. При цьому на покриття внутрішніх потреб споживачі імпортують ряд продуктів металургії, обсяги імпорту в структурі споживання металопродукції на внутрішньому ринку складають 28 відсотків, що дещо більше, ніж у країнах ЄС. 

Таким чином, можна зробити висновки, що в Україні та аналізованих країнах ЄС мають місце абсолютно різні стратегії розвитку металургійної галузі. Якщо в країнах ЄС виробництво орієнтоване на покриття внутрішніх потреб та має спеціалізований характер, в Україні - на експорт і, незважаючи на значні обсяги випуску, не покриває всіх внутрішніх потреб через недостатню гнучкість технологій виробництва металопродукції.

Таблиця 7. Порівняння показників хімічної промисловості в країнах ЄС та в Україні

	Показники
	Німеччина
	Франція
	Великобри​танія
	Україна

	Частка хімічної промисловості у ВВП, %
	3,48
	2,84
	2,99
	2,05

	Частка ПС хімічної промисловості в структурі випуску хімічної промисловості, %
	70
	63
	66
	79

	Частка ВВП хімічної промисловості в структурі випуску хімічної промисловості, %, у т.ч.
	30
	37
	34
	21

	- валовий прибуток, змішаний доход, %
	41
	23
	31
	31

	- оплата праці найманих працівників, %
	54
	74
	66
	51

	- чисті податки на виробництво та імпорт, %
	5
	3
	2
	18

	Частка імпорту в структурі витрат хімічної промисловості, %
	16
	18
	20
	37

	Частка експорту продукції хімічної промисловості в структурі її використання, %
	47
	51
	49
	53

	Частка імпорту продукції хімічної промисловості в структурі її використання, %
	34
	45
	46
	60


Частка хімічної промисловості в Україні в 1,7 раза менша, ніж в Німеччині, в 1,4 раза - ніж у Франції, в 1,5 раза - ніж у Великобританії. 

Зі співвідношення показників ПС та ВВП видно, що технологічний уклад даного ВЕД в Україні відрізняється від аналізованих країн ЄС та є менш ефективним з точки зору максимізації ВВП. На рисунку 3 зіставлено найбільш вагомі статті витрат та показано основні елементи структури витрат хімічної промисловості в країнах за ВЕД.
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Рис. 3. Найбільш вагомі статті в структурі витрат хімічної промисловості, %
.
У структурі витрат хімічної промисловості в Україні значно більша (в 3-4 рази) частка торгівлі, ніж в аналізованих країнах, що свідчить про недостатню налагодженість систем збуту та логістики у вітчизняних виробників продукції хімічної промисловості. 

Заслуговує на увагу велика частка добувної промисловості в структурі витрат хімічної промисловості в Україні (переважно вуглеводнів). Споживання продукції добувної промисловості в Україні в середньому в 7 разів більша, ніж в аналізованих країнах ЄС, через значні обсяги азотного виробництва, що використовує газ як сировину. 

Частка послуг (крім торгівлі та транспорту) в Україні значно менша, що свідчить про нерозвиненість пропозиції послуг для хімічної промисловості. 

Для порівняння стратегій позиціонування на ринках підприємств хімічної галузі наведені показники в таблиці 8. В аналізованих країнах ЄС обсяги випуску продукції хімічної промисловості в середньому на 6 відсотків перевищують ємність внутрішнього ринку. В Україні, навпаки, - обсяги випуску цієї продукції нижчі, ніж ємність внутрішнього ринку, на 7 відсотків. Специфіка численних видів продукції хімічної промисловості полягає в тому, що з метою досягнення прийнятних показників економічної ефективності виробництво цих видів продукції має бути великосерійним, а тому в даній галузі дуже поширена спеціалізація. Це пояснює високі показники експорту продукції відносно внутрішнього споживання як в Україні, так і в аналізованих країнах ЄС. 

На покриття потреб внутрішніх споживачів Україна імпортує продукцію хімічної промисловості в 1,6 раза більше, ніж Німеччина та Франція, та в 1,4 раза більше, ніж Великобританія. Німеччина покриває власні потреби в продукції хімічної промисловості на 66 відсотків, Франція - на 65 відсотків, Великобританія - на 60 відсотків, а Україна - лише на 44 відсотки. Це свідчить про наявність невикористаних можливостей розвитку пропозиції продукції хімічної промисловості на вітчизняному ринку.

Таблиця 8. - Порівняння показників випуску, експорту та імпорту продукції хімічної промисловості з обсягами внутрішнього ринку

	 Співвідношення показників
	Німеччина
	Франція
	Великобританія
	Україна

	Випуск продукції хімічної промисловості та її споживання на внутрішньому ринку, %
	112
	104
	103
	93

	Експорт продукції хімічної промисловості та її споживання на внутрішньому ринку, %
	46
	39
	43
	49

	Частка імпорту у використанні продукції хімічної промисловості на внутрішньому ринку, %
	34
	35
	40
	56


Відповідно до даних, які наведені в таблиці 9, виробництво машин та устаткування в Україні створює 4,7 відсотка ВВП, що менше, ніж в аналізованих країнах ЄС. 

Таблиця 9. - Порівняння показників виробництва машин та устаткування в країнах ЄС та в Україні

	Показники
	Франція
	Німеч чина
	Великоб ританія
	Україна

	Частка виробництва машин та устаткування у ВВП, %
	5,4
	9,3
	6,3
	4,7 

	Частка ПС в структурі випуску машин та устаткування, %
	70,9
	62,5
	65,7
	74,5

	Частка ВВП в структурі випуску машин та устаткування, %, у т.ч.:
	29,1
	37,5
	34,3
	25,5

	- валовий прибуток, змішаний доход, %
	21,8
	12,8
	28,0
	30,2

	- оплата праці найманих працівників, %
	73,5
	86,4
	70,1
	53,3

	- чисті податки на виробництво та імпорт, %
	4,7
	0,8
	1,9
	16,5

	Частка імпорту в структурі витрат на виробництво машин та устаткування, %
	17,5
	13,3
	22,6
	26,7

	Частка експорту машин та устаткування в структурі їх використання, %
	41,5
	46,9
	55,9
	50,5

	Частка імпорту машин та устаткування в структурі їх використання, %
	39,7
	31,4
	66,7
	67,7
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Рис. 4. Найбільш вагомі статті в структурі витрат виробництва машин та устаткування, %
.
Значні диспропорції в структурі витрат машинобудування (рис.4) спостерігаються в частках торгівлі, яка в Україні в 2,5-4,5 раза більша, ніж в країнах ЄС, що свідчить про нерозвинуті системи постачання, збуту та логістики у вітчизняних машинобудівників. Це також підтверджується перевищенням частки транспорту в 3-4 рази відносно аналізованих країн. Україна перевищує аналізовані країни за показниками металомісткості, а також має більшу частку фінансового посередництва, що свідчить про брак власних обігових коштів. Мала частка хімічної промисловості в структурі витрат вітчизняного машинобудування пов’язана зі специфікою номенклатури продукції, що виробляється.

Частка таких послуг як охорона здоров’я, послуги в сфері інформатизації, готелі та ресторани, операції з нерухомістю та здавання під найм в Україні значно менша, ніж в аналізованих країнах ЄС. Що стосується операцій з нерухомістю, найімовірніше, частково це пов’язано з тіньовими схемами, тобто заниженням реальної вартості послуг. 

Україна значно відстає в сфері послуг здавання під найм, які, в основному, включають здавання під найм машин та устаткування. Нерозвиненість пропозиції таких послуг стримує розвиток малого та середнього бізнесу, ускладнює входження на ринок нових суб’єктів. Це примушує економічні суб’єкти купувати власне устаткування, що зменшує і без того недостатні оборотні кошти, а часто не дозволяє започаткувати власне виробництво.

Висновки
Таким чином, порівняння даних таблиць „витрати-випуск” для України та трьох країн класичної ринкової економіки (Німеччини, Франції та Великобританії) показало, що з метою прискорення економічного зростання структурні зрушення економіки мають бути спрямовані на створення умов для оптимізації технологічного укладу. У таблиці 10 наведено основні напрями економічної стратегії на рівні суб’єктів господарювання та держави, які націлені на поліпшення структури собівартості та міжгалузевих пропорцій і мають бути реалізовані з метою підвищення конкурентоздатності національної економіки. 

У контексті проблеми постійного зростання цін на енергоресурси на світових ринках у подальших дослідженнях автори вважають доцільним дослідити світовий досвід та виявити основні диспропорції у сфері енергоспоживання.
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1.

 

Низки показники урожайнос

ті, 

виснаже

н

ня ґрунтів, як наслідок 

–

 низька 

ек

о

номічна ефективність с/г;

 

2.

 

Стримування розвитку виробни

ц

тва 

напівфабрикатів, добрив та засобів зах

и

сту 

рослин в Україні

 

1. Сприяння здійсненню наукових та 

прикла

д

них розробок з адаптації існуючих 

прові

д

них технологій до умов України

 

2. Надання можливостей залучення коштів під 

таку модернізацію техн

о

логій

 

Низька

 частка машинобудування та оренди машин та 

устаткування при 

високій

 частці сільського 

господарс

т

ва та нафтопереробки 

в структурі 

в

и

трат

 с

/

г. Тоб

то має місце надлишкове 

викори

с

тання пального, сир

о

вини та ручної праці

 

1.

 

Низька продуктивність в сільському 

господарстві, висока енергозалежність та 

певних випадках низька якість продукції;

 

2.

 

Стримування розвитку 

сільськогоспода

р

ського машинобудування

 

1. Сти

мулювання інвестицій в 

сільськогоспода

р

ське обладнання;

 

2. Сприяння створенню суб’єктів 

господарюва

н

ня, що надають послуги з оренди 

сільськогосп

о

дарських машин та устатк

у

вання

 

Низька

 частка фінансового посередництва 

в стр

у

ктурі 

витрат с

/

г

, одночасно з нес

тачею обігових коштів та 

коштів на модернізацію те

х

нологій на підприємствах с

/

г

 

Стримування впровадження нових 

технол

о

гій 

 

1. Модернізація технологічних процесів 

на с

/

г підприємствах в напрямах 

зам

і

щення використ

ання сировини 

напівфа

б

рикатами, покрашення 

показників енерг

о

споживання та 

прод

у

ктивності;

 

2. Розвиток пропозиції з боку 

машиноб

у

дівних підприємств с

/

г техніки, 

а також умов її пост

а

чання та сплати;

 

3. Розвиток пропозицій з оренди с

/

г техн

і

ки;

 

4. Пошук с

/

г 

підприємствами ефекти

в

них 

методів фінансового управління;

 

5. Розвиток пропозиції з боку фінанс

о

вих 

посередників з надання коштів під 

технол

о

гічні зрушення для с

/

г підпр

и

ємств

 

Створення умов для розвитку і

н

струментів 

залучення коштів в с

/

г

 

Металургія та обробка металу

 

Висока

 частка добувної промисловості,

 проду

к

тів 

коксохімії, виробництва електроенергії, газу та води 

при 

низький

 частці машинобудування в 

структурі 

витрат

 металургії. Тобто високі показники 

енерг

о

споживання металургії та обробле

н

ня 

металу

 

1. Висока енергозалежність гал

у

зі.

 

2. 2. Низька додана

 вартість

 

Модернізація технологій з метою 

полі

п

шення показників енергоспоживання

 

Сприяння реалізації проектів з 

енергоспож

и

вання

 

Значна

 частка імпорту 

в структурі використа

н

ня

 

продукції металургії. Тобто ненасиченість 

внутрі

ш

нього ринку продукцією металур

гії та 

неповна ві

д

повідність вітчизняної продукції 

металургії потр

е

бам внутрішніх виробників.

 

 Невикористання можливостей 

нарощува

н

ня обсягів випуску в металургії 

та, як насл

і

док, втрачена вигода

 

Підвищення гнучкості технологій 

виро

б

никами металопродукції з метою 

розв

и

нення проп

о

зиції та задоволення 

потреб вітчизняних споживачів 

мет

а

лопродукції

 

1.

 

Політика імпортозаміщення в металургії та 

обробленні металу, 

 

2.

 

Сприяння інноваційним розробкам з 

освоє

н

ня виробництва продукції, що 

імпо

р

туєтьс

я в Україну

 

Нафтопереробка

 

Висока

 частка 

нафтопереробки в структурі 

в

и

трат

 майже в усіх галузей

 

Нестійкість економіки щодо цінових шоків на 

нафту

 

Модернізація технологій з метою 

полі

п

шення показників енергоспоживання

 

Сприяння здійсненню наукових та прикл

а

д

них 

розробок з покращення показників 

енергоспож

и

вання технологічних процесів, 

впровадже

н

ня яких 

не потребує великих 

витрат та багато часу та які є більш менш 

універсал

ь

ними для різних секторів економіки

 

Хімічна промисловість

 

Велика

 частка добувної пром

исловості в стру

к

турі 

витрат хімічної промисловості

 

1.

 

Залежність від імпортної сировини (газу)

 

2.

 

Низька додана вартість та рентабел

ь

ність в 

галузі

 

Модернізація технологічних процесів з 

метою поліпшення показників спож

и

вання 

сировини

 

Сприяння науковим та прикла

дним 

дослідже

н

ням з поліпшення технологічних 

пар

а

метрів хімічних виро

б

ництв

 

Велика 

частка торгівлі в структурі витрат хімічної 

промисловості

 

Низька додана вартість та рентабел

ь

ність в 

галузі

 

Розвинення систем збуту та логістики

 

Спрощення митних процедур

 

Велика 

частка імпорту в структурі використання 

продукції хімічної промисловості

 

Невикористання можливостей нарощ

у

вання 

обсягів випуску в хімічної проми

с

ловості та, 

як наслідок, втрачена вигода

 

Розвинення пропозиції з метою 

задов

о

лення потреб вітчизняних 

сп

ожив

а

чів продукції хім

і

чної 

промисловості

 

1. Політика імпортозаміщення в галузі

 

2. Сприяння інноваційним розробкам з 

освоє

н

ня виробництва продукції хімії, що 

імпортуєт

ь

ся в Україну

 

Виробництво машин та устаткування

 

Велика 

частка торгівлі та транспорту в 

структурі 

витрат хімічної промисловості

 

1. Низька додана вартість та рентабел

ь

ність 

в галузі; 2. Завишення собівартості і, як 

наслідок, зниження конкурентнозд

а

тності 

продукції машинобудування

 

Розвинення систем збуту та логістики

 

1. Розвиток транспортної ін

фрастр

у

ктури

 

2. Спрощення митних процедур

 

Низька 

частка машинобудування в структурі ви

трат 

секторів, переважання імпорту в структ

у

рі 

викори

с

тання інвестиційної продукції 

машиноб

у

дування

 

1. Низькі показники продуктивності, 

енерг

о

споживання, гнучкості техн

ологій в 

секторах.

 

2. Невикористання можливостей 

нарощ

у

вання обсягів випуску в 

машинобудуванні та, як наслідок, втрачена 

вигода

 

1. Розвиток пропозиції з метою 

задов

о

лення потреб вітчизняних 

спожив

а

чів машин та устаткування

 

2. Розвиток схем та умов сплати п

р

о

дукції 

машинобудування

 

1. Політика імпортозаміщення в галузі

 

2. Сприяння інноваційним розробкам з 

освоє

н

ня виробництва продукції 

машинобуд

у

вання, що імпортується в Україну

 

3. Сприяння розвитку інструментів залуче

н

ня 

коштів підприємствами під інвестиційну

 

прод

у

кцію машин

о

будування
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фактори інноваційного розвитку підприємств 

Олег Кузьмін,

доктор економічних наук, професорНаціонального університету “Львівська політехніка”

Тетяна Кужда,

аспірант кафедри менеджменту у виробничій сфері Тернопільського державного технічного університету ім. І.Пулюя
У статті розроблено класифікацію факторів інноваційного розвитку та досліджено вплив фінансово-економічних, соціальних факторів на інноваційну активність промислових підприємств. На основі проведеного аналізу визначено напрямки активізації інноваційного розвитку вітчизняних підприємств. 

На сьогодні основним завданням України є глибоке коригування економіки, мета якого - не просто економічне зростання, а набуття ним соціальної природи як основи стабільного економічного росту. Труднощі становлення ринкових відносин пов’язані з процесами зниження рівня НТП в Україні, який повинен бути головним фактором підвищення інноваційної активності вітчизняних підприємств. Обговорюючи проблему необхідності активізації інноваційного сектора економіки, слід зазначити, що в останні роки урядом прийнято багато постанов та рішень, державних програм, спрямованих на підвищення інноваційної результативності підприємств, однак більшість з них не вдалося реалізувати в повному обсязі в реальній економіці. В цих умовах виникають економічні суперечності між інтересами держави та підприємствами, орієнтованими на інноваційний шлях розвитку, розв’язання яких потребує ґрунтовних досліджень. 

У науковій літературі питання інноваційного розвитку економіки (Федулова Л.І., Бажал Ю.М., Гаман М.В. [2]), проблеми інноваційного розвитку на мікрорівні (Кузьмін О.Є. [4], Стадник М.В., Йохна М.А.), питання інвестиційного забезпечення інноваційного розвитку (Крупка М.І., Онишко С.В.,), екологічні аспекти інноваційного розвитку (Божкова В.Г., Ілляшенко С.М. [3]) досить ґрунтовно висвітлені у працях відомих учених-економістів. Разом з тим багато питань, пов’язаних з дослідженням факторів інноваційного розвитку промислових підприємств в Україні, потребують поглибленого вивчення. 

Метою статті є розробка класифікації факторів інноваційного розвитку, визначення напрямків активізації інноваційної діяльності промислових підприємств. Узагальнення аналітично-статистичних джерел інформації дозволяє нам виділити такі групи факторів інноваційного розвитку підприємств:

- законодавчі - формують правову основу інноваційного розвитку підприємств в Україні на основі системи законних та підзаконних актів;

- організаційно-управлінські - здійснюють вплив через інституційно-управлінські та інституційно-організаційні зміни в інноваційній сфері;

- фінансово-економічні - визначають особливості здійснення інноваційної діяльності підприємств з позицій грошово-кредитних, бюджетно-податкових, амортизаційних важелів інноваційного розвитку;

- техніко-технологічні - здійснюють вплив на технічні та технологічні боки інноваційної діяльності промислових підприємств;

- соціальні - відділяють вплив соціальних наслідків інноваційного розвитку від впливу багатьох інших факторів;

- екологічні - визначають вплив нових технологій, нових матеріалів, нових видів енергії на довкілля в процесі інноваційної діяльності підприємств;

- гуманітарні - впливають на інноваційний розвиток через ступінь освіченості населення, рівень знань і науки в країні;

- інформаційні - визначають особливості інноваційного розвитку підприємств на основі використання інформаційних ресурсів. 

Основна увага статті зосереджена на вивченні фінансово-економічних та соціальних факторів інноваційного розвитку підприємств України. Фінансово-економічні фактори узагальнюють вплив грошово-кредитних, бюджетно-податкових, амортизаційних важелів інноваційного розвитку промислових підприємств і мають важливий позитивний вплив при переході від фіскальної орієнтації до стимулюючих механізмів економічного зростання. 

Протягом 2001-2005 рр. відбулося зменшення числа промислових підприємств, які впроваджували інновації на 39,7 % (табл.1). Напрямками інноваційної діяльності в промисловості України в 2005 р. були: освоєння нових видів продукції (47,9% від загальної кількості підприємств), комплексна механізація та автоматизація виробництва (23,8%), впровадження нових технологічних процесів (28,3%). Відповідно загальний обсяг інноваційних витрат у промисловості протягом 2001-2005 рр. зріс у 2,4 раза. Спостерігається тенденція до зростання витрат на виконання НДДКР в 2,6 раза (на 273,6 млн грн); на придбання результатів НДДКР (придбання нових технологій, машин, обладнання) на 14,8% (або на 18,5 млн грн) в 2004 році в порівнянні з 2001-м збільшилася величина капітальних витрат, пов’язаних з впровадженням інновацій протягом зазначеного періоду, в 2,2 раза (на 1468,1 млн грн). Разом з тим підприємства усвідомлюють необхідність проведення ринкової стратегії, про що свідчить факт зростання витрат на маркетинг, інші заходи в 2004 р. в порівнянні з 2001 р. в 2,8 раза (на 795 млн грн). Як наслідок відбулося зростання обсягів реалізованої інноваційної продукції в 1,5 раза, в т.ч. принципово нової - в 2,5 раза, обсягів експорту інноваційної продукції в 2,6 раза протягом 2001-2004 рр. Відносно 2001 р. в промисловості України освоєння нових видів продукції скоротилося: в 2003 р. - в 3,1 раза, в 2004 р. - в 1,9 раза, в 2005 р. - в 1,3 раза, а впровадження маловідходних, ресурсозберігаючих технологій зросло в 2005 р. з в порівнянні 2001 р. в 1,3 раза (або на 27,2%) [5]. Однією з основних проблем інноваційного розвитку є брак коштів підприємств і держави (табл. 2).

Таблиця 1. - Основні показники інноваційного розвитку промислових підприємств в Україні за період 2001-2005 рр.

	 Роки

Показники
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	1.Кількість підприємств, що впроваджували інновації, од.
	1962
	1925
	1708
	1571
	1543

	У % до попереднього року
	96,3
	98,1
	88,7
	91,9
	98,2

	2.Загальний обсяг інноваційних витрат у промисловості, млн грн 
	1979,4
	3018,3
	3059,8
	4534,6
	4784,3

	У % до попереднього року
	112,5
	152,5
	101,4
	148,2
	105,5

	у т.ч. за напрямками:

- дослідження та розробки
	171,7
	270,1
	312,4
	445,3
	-

	- придбання нових технологій, машин, інших основних засобів 
	125,0
	149,7
	95,9
	143,5
	-

	- капітальні витрати в інновації 
	1249,4
	1865,6
	1873,7
	2717,5
	-

	- маркетинг і реклама
	156,8
	306,3
	169,0
	297,5
	-

	- інші витрати
	276,5
	426,6
	608,8
	930,8
	-

	3. Обсяг реалізованої інноваційної продукції, млн грн 
	10365,4
	12605,7
	12882,1
	18784,0
	-

	У % до попереднього року
	85,3
	121,6
	102,2
	145,8
	-

	- у т.ч. принципово нової, млн. грн
	5674,8
	5753,2
	5640,9
	9512,3
	-

	4. Обсяг експорту інноваційної продукції, млн.грн
	3158,5
	4421,5
	4776,2
	7984,4
	-

	У % до попереднього року
	104,5
	139,9
	108,0
	167,2
	-

	5.Освоєно виробництво нових видів продукції, найменувань
	19484
	22847
	7416
	3978
	3152

	- з них нові види техніки
	610
	520
	710
	769
	657

	6.Впроваджено нових технологічних процесів, найменувань
	1421
	1142
	1482
	1727
	1808

	- у т.ч. маловідходних, ресурсозберігаючих
	469
	430
	606
	645
	690


Джерело: розраховано за матеріалами [5]

Таблиця 2. - Розподіл обсягу фінансування інноваційної діяльності
	Показники
	2001 р.
	2002 р.
	2003 р.
	2004 р.

	
	млн грн
	%
	млн грн
	%
	млн грн
	%
	млн грн
	%

	Всього 

у т.ч.
	1971,4
	100
	3013,8
	100
	3059,8
	100
	4534,6
	100

	Державний

бюджет
	55,8
	2,8
	45,5
	1,5
	93,0
	3,0
	63,4
	1,4

	Місцевий бюджет
	2,6
	0,1
	2,6
	0,1
	3,1
	0,1
	1,6
	0,0

	Власний капітал
	1654,0
	83,9
	2141,8
	71,1
	2148,4
	70,2
	3501,5
	77,2

	Вітчизняні замовники
	34,9
	1,8
	58,7
	1,9
	112,0
	3,7
	10,6
	0,2

	Іноземні інвестори
	58,6
	3,0
	264,1
	8,8
	130,0
	4,3
	112,4
	2,5

	Ін. джерела
	165,5
	8,4
	501,1
	16,6
	573,3
	18,7
	845,1
	18,7


Джерело: розраховано за матеріалами [5]
Недостатнє забезпечення платоспроможності промислових підприємств власним капіталом пояснюється такими причинами. По-перше, це неефективна амортизаційна політика. Згідно з законом України “Про внесення змін до Закону України “Про оподаткування прибутку підприємств” з 01.01.2003 р. в тексті закону вказано такі норми амортизації: для групи 1 - 2%, для групи 2 - 10%, для групи 3 - 6%, для групи 4 - 15% [1]. Проте у 2003 р. “завдяки” “Перехідним положенням” того самого закону №349 норми, вказані в п.8.6.1 ст.8 Закону про прибуток, застосовували для амортизації балансової вартості основних фондів групи 4. А для амортизації основних фондів груп 1, 2 та 3 застосовували “старі” норми: для гр. 1 - 1,25%, для гр. 2 - 6,25%, для гр. 3 - 3,75% з розрахунку на квартал. На перший погляд, правила, встановлені законом, дуже прості: до витрат на придбання старих об’єктів застосовують старі норми амортизації, до витрат на придбання нових - нові. При цьому під старими слід розуміти об’єкти, придбані до 01.01.2004 р., а під новими - об’єкти, придбані після цієї дати. І закон про Держбюджет-2004, і закон № 349 дозволяють застосовувати “підвищені норми амортизації” до витрат на придбання нових основних фондів, але закон про Держбюджет-2004 уточнює: не просто нових, а таких, “які раніше не були в експлуатації”, а до старих чи модернізованих фондів, а також тих фондів, які виготовлені до 01.01.2004 р. і які не були в користуванні, слід застосовувати старі норми амортизації. 

Наслідками такої законодавчої плутанини є зменшення коштів, що асигнуються на модернізацію, реконструкцію основних фондів, і дефіцит власних інвестиційних ресурсів для здійснення капіталовкладень у технічне та технологічне переозброєння підприємств. Крім цього, в господарській діяльності підприємств має місце ще одна парадоксальна ситуація, пов’язана з використанням сум амортизаційних відрахувань. Так, у 2004 р. сума нарахованої амортизації становила 14988,3 млн грн [5]. На інвестиції в основний капітал у промисловості припадало 28191 млн грн Таким чином, логічно припустити, що 13202,7 млн грн (28191-14988,3) було проінвестовано за рахунок прибутку та зовнішніх джерел фінансування. Разом з тим за рахунок власних коштів профінансовано 14518,4 млн грн інвестицій в основні фонди, отже, невикористаними на відтворювальні цілі залишалося 469,6 млн грн (14518,4-14988,3) амортизаційних відрахувань. Закономірно виникає питання: чому амортизаційна політика не виконує свого завдання, яке полягає в активізації зацікавленості підприємств в інвестиціях на модернізацію матеріальної бази за рахунок власних амортизаційних відрахувань. По-друге, неефективна податкова політика. Негативний вплив на масштаби та інтенсивність інноваційних процесів робить непогодженість різних законодавчих актів. Так, наприклад, відповідно до закону України “Про інноваційну діяльність” підприємствам і організаціям, які займаються інноваційною діяльністю, надавалися пільги по оподатковуванню 50% ПДВ і 50% податку на прибуток. Однак законами України “Про державний бюджет на 2003 рік”, “Про державний бюджет на 2004 рік” зазначені пільги скасовані. По-третє, ринкові перетворення суттєво змінили галузеву структуру промисловості України. Як свідчать дані статистики, в загальному обсязі реалізації продукції більше половини припадає на важку промисловість. Так, протягом 2000-2004 рр. відбулося зростання питомої ваги електроенергетичної, металургійної, машинобудівної промисловості (у 2000 р. частка металургійної промисловості становила 20,6%, машинобудівної - 11,5%, електроенергетичної - 14,1%, а в 2004 р. частка машинобудування - 13,4%, металургії - 23,3%, електроенергетики - 16,3%). Натомість частка соціально-орієнтованих галузей промисловості у структурі виробництва помітно знизилася, що йде в розріз із законами ринкової економіки, зорієнтованими на розширення обсягів діяльності та підтримці тих галузей, які орієнтуються на кінцевого споживача. Частка легкої та харчової промисловості України скоротилася (в 2000 р. харчова промисловість становила 19,1% від загального обсягу реалізації, легка - 1,6%, а в 2004 р. частка харчової промисловості становила 15,8%, легкої - 1,2%) [5]. За такої структури промислового виробництва зберігається низька питома вага продукції нових прогресивних галузей, повільно оновлюється товарний асортимент. 

Сьогодні на визначальні позиції у фінансовому забезпеченні інноваційного розвитку підприємств має виходити банківське кредитування. Однак реальна ситуація є такою, що довгострокові кредити, які мають бути основними підйомами стимулювання інноваційного розвитку підприємств, становлять малу частку в зальному обсязі кредитних вкладень у національну економіку (табл.3). 

Таблиця 3. - Структура кредитного портфеля банківської системи України

	 Показники

Роки
	Довгострокові позики
	Короткострокові позики
	У т.ч. в націона-

льній валюті
	Всього, млн грн

	
	Млн. грн
	У % до підсумку
	Млн. грн
	У % до підсумку
	
	

	2001
	6025
	21,7
	21767
	78,3
	15436
	27792

	2002
	11661
	28,3
	29538
	71,7
	23912
	41199

	2003
	30553
	45,0
	37282
	55,0
	39563
	67835

	2004
	48003
	54,2
	40575
	45,8
	51207
	88579


Джерело: розраховано за матеріалами [5]
Кредитні ресурси банків за період 2001-2002 рр. в основному розміщені в короткострокових активах (відповідно в 2001 р. - 78,3%, в 2002 р. - 71,7%). У структурі кредитного портфеля банківської системи протягом 2003-2004 рр. зросла питома вага довгострокових позик і, як наслідок, знизилася частка короткотермінових [5]. Поряд з цим не всі довгострокові кредити використовуються в інноваційних цілях. Тому для отримання точної оцінки стану фінансування інноваційної діяльності наведені дані слід скоригувати в бік зменшення.

Не менш важливими є соціальні фактори інноваційного розвитку. Так, за даними дослідження українського бізнесу ООН за 2005 р., 49,1% підприємств взагалі не відслідковують соціальні наслідки інноваційного розвитку, час від часу це роблять 29,4% підприємств і лише 5,3% - використовують для оцінки чіткі показники [6]. Причому, як правило, це показники впливу діяльності підприємства на оточуюче середовище. Як свідчить зарубіжний досвід, питанням корпоративної соціальної відповідальності бізнесу надається значна увага. Наприклад, у Франції діє закон, згідно з яким кожна публічна компанія, яка розміщує свої акції на біржі, зобов’язана звітуватися по соціальних програмах та соціальних наслідках інноваційної діяльності. Цей закон призначений для заохочення компаній до соціальної відповідальності, а також для контролю достовірності розповсюджуваних ними даних [6]. Що ж до України, то вміння визначати соціальні ефекти інноваційного розвитку набувають особливої актуальності. З економічної точки зору стабільний розвиток підприємств означає їх суспільну значущість: по-перше, в аспекті продукції, що виготовляється, а по-друге, в формуванні доходів бюджетів усіх рівнів через податкову систему. Гарантії зайнятості, забезпечення відтворення певної кількості робочих місць, створення передумов матеріального забезпечення працівників (у перспективі їх пенсійного забезпечення) зумовлюють розуміння стабільності розвитку підприємств з соціальної точки зору. Виходячи з викладеного можна констатувати, що інноваційний розвиток підприємств повинен забезпечувати економічне зростання та набуття ним соціальної природи.

Висновки

Узагальнюючи вищесказане, виділимо основні стримуючі фактори інноваційного розвитку промислових підприємств: низький рівень державного фінансування інноваційного розвитку та недостатність власних коштів підприємств; низька інвестиційна активність вітчизняних, зарубіжних інвесторів; недосконалість податкового законодавства; відсутність мотивації вітчизняних підприємств до впровадження НДДКР та реалізації їх результатів; послаблення взаємозв’язків науки та виробництва. Тому, активізація інноваційного розвитку підприємств повинна бути пов’язана, по-перше, з оновленням основних виробничих фондів, які мають стати головним джерелом збільшення обсягів виробництва та створення умов для виготовлення вітчизняної продукції на рівні кращих світових зразків. По-друге, розвиток інноваційної діяльності має бути органічно пов’язаним з ресурсозбереженням і приводити до суттєвого зменшення витрат матеріалів на одиницю продукції. По-третє, виходячи з сучасних умов, інноваційний розвиток, повинен мати соціальну спрямованість, де саме людина, якість та безпека її життя матимуть забезпечити пріоритети інноваційного розвитку. Таким чином, головною метою інноваційного процесу в Україні є підвищення соціально-економічної ефективності виробничої сфери на базі системного удосконалення всіх елементів та матеріалізації наукових знань і підвищення соціального забезпечення.

ЛІТЕРАТУРА:

1. Закон України “Про внесення змін до закону України “Про оподаткування прибутку підприємств” від 24.12.2002 р. №349-ІV // Баланс. - 2003. - №6. - С. 38-42. 

2. Гаман М.В. Державне управління інноваціями: Україна та зарубіжний досвід: Монографія. - К.: Вікторія, 2004. - С. 104-131.

3. Ілляшенко С.М. Менеджмент та маркетинг інновацій: Монографія. Суми., ВТД “Університетська книга”, 2004. - 518-527с. 
4. Кузьмін О.Є., Князь С.В., ін. Інвестиційна та інноваційна діяльність: Монографія. - Львів: ЛБІ НБУ, 2003. - 233 с.

5. Статистичний щорічник України за 2004 рр. / За ред. Осауленка О.Г. - К.: Техніка, 2004. - С. 348-355.

6. Стародубська М. Ефективність соціальних проектів потрібно виміряти // Новий маркетинг. - 2006. - №8. - С. 36-42. 

ФОРМУВАННЯ ТА ДІАГНОСТИКА МАТРИЧНОЇ (ПРОЦЕСНОЇ) МОДЕЛІ ПІДПРИЄМСТВА НА ОСНОВІ ПОЛОЖЕНЬ ЗАГАЛЬНОЇ ТЕОРІЇ ФУНКЦІОНАЛЬНИХ СИСТЕМ

В’ячеслав КАРМАЗІН,
начальник управління Розрахункової палати України у Дніпропетровській та Запорізькій областях

Олександра ТОЛПЕКО,
старший викладач кафедри менеджменту зовнішньоекономічної діяльності Таврійського національного університету ім. В.І.Вернадського
	Робота присвячена одному з прогресивних сучасних методів управління виробництвом - процесному підходу, який полягає у побудові системи бізнес-процесів підприємства та управлінні ними для досягнення максимальної ефективності діяльності. Показано доцільність використання положень теорії функціональних систем П.К. Анохіна для визначення критичних ланок процесної моделі управління.


Одним з передових методів побудови систем ефективного управління в сучасному бізнесі вважається процесний підхід. Особливістю процесних моделей бізнес-систем є чітке агрегування робіт „за результатом” і чітка відповідність принципові „один процес - один результат - один підрозділ - один бюджет - один „власник” процесу” [1]. Процесний підхід у побудові моделей діяльності підприємств найповніше розроблений консультаційними компаніями - Американський центр продуктивності і якості (American Productivity & Quality Center) і BKG (Бостон консалтинг груп). Ними були отримані 13- і 8-процесні універсальні моделі. Оскільки 13-процесна модель у більшій мірі орієнтована на описову сторону процесів, більш зручною для моделювання, на наш погляд, є „8-процесна модель BKG” (рис. 1).
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Рис. 1. Підприємство у вигляді 8-процесної моделі BKG [2].

Такі моделі дозволяють розробляти і впроваджувати „плоскі” організаційні структури, обмежуючись трьома рівнями декомпозиції, але при цьому вони висувають жорсткі вимоги до кваліфікації виконавців, погано розуміються лінійними керівниками (замовниками) і досить складні в розробці - через високу абстрагованість принципів і понять, що застосовуються при моделюванні. Крім того, побудова економіко-математичної моделі бізнес-процесу викликає складність у зв’язку з високим ступенем невизначеності при спробі обліку його динаміки. Пов’язано це в першу чергу з тим, що поняття „один власник процесу” досить умовне. 

Коли мова йде про якісь документальні відношення (наприклад, облік витрат у виробництві продукції і відповідні дії за документообігом), то формалізувати учасників (елементи) процесу можна. Але коли йдеться про, наприклад, оперативні керуючі впливи, виникають складності з формалізацією механізму взаємодії учасників процесу. Це обумовлено тим, що фактично в управлінні одним процесом може брати участь кілька людей (тобто фактично є декілька власників процесу).

Реальні механізми формалізації таких явищ у сьогоднішній практиці моделювання відсутні. Для вирішення цієї проблеми, що і є метою даної роботи, скористаємося положеннями теорії функціональних систем (ТФС) П.К.Анохіна [3], яка дозволяє розглядати систему у цілому і управління окремими інтегративними процесами. 

Процеси управління, що інтегрують діяльність різних систем у цілісний організм, згідно з теорією П.К. Анохіна, є багаторівневими. Кожному рівневі відповідає керуюча система певного класу, що інтегрує процеси, які відбуваються на нижчому рівні. Кожен функціональний процес може бути розчленований на окремі елементарні акти. Керуючу систему, що забезпечує управління одним елементарним актом, називають елементарною керуючою одиницею (ЕКО). Сукупність елементарних актів складає окремий функціональний процес. Сукупність елементарних керуючих одиниць складає керуючу систему окремого функціонального процесу. Називається ця сукупність функціональним ансамблем.

Для виробничої системи така сукупність, по суті, формує бізнес-процес і відповідний функціональний ансамбль (рис. 2). Наприклад, залежно від етапу управлінського циклу (постановка цілей, планування, виконання і т.д.) для бізнес-процесу „виробництво продукції” у ролі ЕКО можуть виступати як керівники різних підрозділів: виробничого, планування, контролю якості й т.ін., так і підприємства в цілому (директор, голова правління і т.п).
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Рис. 2. Структура функціонального ансамблю.
Крім того, така сукупність може формуватися як у горизонтальному (наприклад, відділ маркетингу - технологічний цех - центральна заводська лабораторія і т.д.), так і у вертикальному розрізі взаємин (рис. 3).

Різні функціональні процеси можуть комбінуватися з тих самих елементарних актів у різному поєднанні. Відповідно різні функціональні ансамблі являють собою різні комбінації елементарних керуючих одиниць.
Звідси випливає, що для управління окремим функціональним процесом щоразу динамічно формується підмножина елементарних керуючих одиниць із усієї множини цих одиниць. Всі елементарні керуючі одиниці організовані і функціонують єдиним чином. 
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Рис. 3. Вертикальний розріз взаємостосунків елементів бізнес-процесу.
У системі відбуваються складні процеси, що є комбінацією окремих функціональних субпроцесів. У зв’язку з цим у ТФС виділяють кілька типів взаємин між функціональними ансамблями: каскад (в управлінні виробництвом аналог - дерево цілей, рішень), синергізм, перехрест, антагонізм і ін.
Найчастіше цілі різних груп впливу в ієрархії підприємства не збігаються. Діяльність підприємства є своєрідним компромісом вимог, висунутих різними зацікавленими сторонами, до яких у першу чергу належать власники підприємства, вищий управлінський персонал (менеджери), працівники підприємства, ринкові агенти (споживачі, постачальники ресурсів, контрагенти), органи влади й управління, суспільство в цілому. Між вимогами, а відповідно, і цільовими настановами, що декларуються різними сторонами, існують певні відносини, які можуть бути: 1) незалежними; 2) конкуруючими (конфліктуючими); 3) взаємодоповнюючими. Саме наявність у системі цільових орієнтирів конфліктуючих цілей є одним з основних факторів нестабільності підприємства. Причому ступінь нестабільності, що виникає з цієї причини, пропорційний масштабам діяльності підприємства. Крім того, офіційно заявлені і реальні цілі можуть істотно відрізнятися.
У цьому випадку для координації процесів, що протікають паралельно, коли параметри управління функціонально пов’язані і роблять свій внесок у складний процес, теорія функціональних систем розглядає взаємовідносини, які можна назвати збалансуванням (рис. 3). У цьому випадку вихідний сигнал одного ансамблю впливає на стан другого ансамблю, і навпаки. 
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Рис. 4. Збалансування функціональних ансамблів [3].

Для постановки і вирішення задачі збалансованого управління необхідною умовою є можливість опису моделей об’єктів управління в єдиному фазовому просторі, тобто якими б не були параметри керування 1, 2, 3 і т.д., вони повинні утворювати замкнутий управлінський контур. 

Виконання даної умови дозволяє дотриматися міжгалузевий балансовий (матричний) метод, що з успіхом використовується для аналізу і планування виробництва і розподілу продукції на різних рівнях - від народного господарства до окремого підприємства. Цей метод органічно вписується в процесну модель підприємства, оскільки бізнес-процеси окремої виробничої системи пов’язані між собою через поняття „постачальник” і „клієнт” процесу (рис. 5). 
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Рис. 5. Загальна схема бізнес-процесу.

На підставі процесної моделі підприємства (рис. 1) виділимо в структурі підприємства 4 функціональних ансамблі (складові стратегічної карти Системи збалансованих показників BSC) та 8 бізнес-процесів.

Введемо наступні позначення:

ФА1 - фінансова складова;

ФА2 - клієнтська складова;

ФА3 - внутрішня складова;

ФА4 - складова розвитку;

БП1 - формування умов діяльності;

БП2 - розробка і модифікація продуктів;

БП3 - продаж;

БП4 - виробництво продукції;

БП5 - розрахунки;

БП6 - відтворення ресурсів;

БП7 - відтворення механізмів;

БП8 - відтворення персоналу.

Побудуємо модель взаємодії бізнес-процесів у межах функціональних ансамблів за допомогою операцій над графами і матрицями. Процес побудови функціонального графа Г являє собою операцію об’єднання (U) графів з наступним об’єднанням вершин:

- за функціональним ансамблем 1:

ГБП1 = ГБП3 = ГБП5;ГБП6 =ГБП5; ГБП5 = ФА1

- за функціональним ансамблем 2:

ГБП2 = ГБП5; ГБП3 = ГБП2; ГБП2 = ФА2

- за функціональним ансамблем 3:

ГБП1 = ГБП2 = ГБП4; ГБП4 = ФА3

- за функціональним ансамблем 4:

ГБП6 = ГБП7 = ГБП8; ГБП8 = ФА4

Граф G (БП, Г), що є результатом об’єднання всіх бізнес-процесів, буде містити безліч вершин, обумовлених як об’єднання вершин структурних графів функціональних ансамблів:

БП =(бп1, бп3, бп5, бп6, фа1) U(бп2, бп3, бп5, фа2) U(бп1, бп2, бп4, фа3) U(бп6, бп7, бп8, фа4) 

Отримаємо матриці суміжності графа G (БП,Г):

- за функціональним ансамблем 1:

	
	БП1
	БП3
	БП5
	БП6
	Сума

	БП1
	0
	1
	1
	0
	2

	БП3
	0
	0
	0
	0
	0

	БП5
	0
	0
	0
	0
	0

	БП6
	0
	0
	1
	0
	1

	Сума
	0
	1
	2
	0
	3


- за функціональним ансамблем 2:

	
	БП2
	БП3
	БП5
	Сума

	БП2
	0
	0
	1
	1

	БП3
	1
	0
	0
	1

	БП5
	0
	0
	0
	0

	Сума
	1
	0
	1
	2


- за функціональним ансамблем 3:

	
	БП1
	БП2
	БП4
	Сума

	БП1
	0
	1
	1
	2

	БП2
	0
	0
	0
	0

	БП4
	0
	0
	0
	0

	Сума
	0
	1
	1
	2


- за функціональним ансамблем 4:

	
	БП6
	БП7
	БП8
	Сумма

	БП6
	0
	1
	1
	2

	БП7
	0
	0
	0
	0

	БП8
	0
	0
	0
	0

	Сума
	0
	1
	1
	2


Таким чином, отримані в такий спосіб матриці дають можливість оцінити, взаємодія яких функцій (бізнес-процесів) є найбільш критичною для функціональних ансамблів. Про це свідчить цифра 0 у графі „Сума”. Так, для фінансової складової найбільш критичними є невідповідності між виробленням умов діяльності (плануванням) і продажами (і відповідно - розрахунками, оскільки ця пара критична в клієнтській складовій) і т.д.
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ЕУО 1 – Вищий рівень управління підприємством
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Постачальник процесу 








Власник процесу 








� Винятком є події 1997 р., викликані кризою у країнах Південно-Східної Азії


� На кінець жовтня  1987 р. тривалість росту виробництва підійшла до рекордної для повоєнного часу позначки – 59 місяців.


� У 1979 р. зниження ставки вказаного податку з 50% до 28% також відіграло позитивну роль у рості курсів акцій.


� Так, у 1987 р. у Лондоні котирувалися акції близько 200 американських корпорацій, у Нью-Йорку – 12 англійських, у Токіо – 47 американських, у Нью-Йорку – 8 японських.


� Додаток до журналу “МэиМО”, 1988.- № 8. – С.21


� Дефіцит торгівлі готовими виробами у 1986 р. досяг 160 млрд дол., тобто понад 4% ВНП США.


� У цій статті повідомлялось, що офіційні особи з Казначейства відкрито виступали за зниження курсу долара і задовго до того звинувачували Німеччину у створенні передумов для спаду на фондовому ринку.


� А.Грінспен відкинув пропозицію про розширення повноважень ФРС, мотивуючи це тим, що вони суперечать функціям ФРС у грошово-кредитній системі США. На його думку, задачу підвищення ефективності регулювання фондового ринку можна було вирішити за рахунок вдосконалення координації роботи вже існуючих організацій.


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; 


� Показники згруповані за даними колонки 8 від максимального значення показника до мінімального.


� Показник розраховується як середнє з абсолютних величин відхилень точок даних від середнього, є мірою розбіжності множини даних.


� Показує, у скільки разів частка певного ВЕД у ВВП в Україні (колонка 7) відрізняється від частки цього ВЕД в країнах ЄС (колонка 5). Значення показника є додатним, якщо частка в Україні перевищує частку в ЄС, та від’ємним, якщо ЄС перевищує Україну.


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки Мінекономіки


� c/г – сільське господарство


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: Мінекономіки


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: Мінекономіки.


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: Мінекономіки.


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: Мінекономіки.


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: мінекономіки


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: Мінекономіки.


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: Мінекономіки.


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: Мінекономіки.


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: Мінекономіки.


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: Мінекономіки.


� Джерело: Держкомстат, Eurоstat; розрахунки: Мінекономіки.
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		Сільське господарство

		Безпосередній		0.1084

		Структурний		0.0591

		Кумулятивний вплив		0.1675

		Зростання сільського господарства		Безпосередній вплив		Структурний вплив		Зростання ВВП (І+ІІ)

		-10		-1.084		-0.591		-1.675

		0		0		0		0
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		20		2.168		1.182		3.35
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		Сільське господарство, мисливство		Сільське господарство, мисливство		Сільське господарство, мисливство		Сільське господарство, мисливство

		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування

		Торгівля		Торгівля		Торгівля		Торгівля

		Транспорт		Транспорт		Транспорт		Транспорт

		Нафтопереробка		Нафтопереробка		Нафтопереробка		Нафтопереробка

		Будівництво		Будівництво		Будівництво		Будівництво

		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби

		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво



Зростання сукупного попиту, %

Задоволення додаткового попиту за рахунок зростання випуску, %

Задоволення додаткового попиту за рахунок зростання імпорту, %

Зростання ВВП, %
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		Сектор економіки		Зростання сукупного попиту, %		Задоволення додаткового попиту за рахунок зростання випуску, %		Задоволення додаткового попиту за рахунок зростання імпорту, %		Зростання ВВП, %

		Металургія та оброблення металу		0.2032		0.1782		0.0250		0.056

		Харчова промисловість		0.1984		0.1914		0.0071		0.0825

		Сільське господарство, мисливство		0.1614		0.1570		0.0044		0.0591

		Виробництво машин та устаткування		0.1220		0.1034		0.0187		0.0377

		Торгівля		0.1122		0.1077		0.0045		0.0446

		Транспорт		0.0927		0.0859		0.0068		0.0234

		Нафтопереробка		0.0794		0.0564		0.0230		0.0174

		Будівництво		0.0679		0.0619		0.0059		0.0142

		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		0.0663		0.0527		0.0136		0.0178

		Фінансове посередництво		0.0464		0.0454		0.0011		0.0167
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		Послуги, крім торгівлі та транспорту		Послуги, крім торгівлі та транспорту		Послуги, крім торгівлі та транспорту		Послуги, крім торгівлі та транспорту
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0.1076532296
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		Випуск		Франція		Германія		Велікобританія		Україна

		Виробництво машин та устаткування		30.4388055719		27.0529853229		26.3179258359		22.8689806129

		Торгівля		3.7549356206		3.9191652076		6.0417081683		15.5581613508

		Металургія та оброблення металу		11.4131136542		9.595932561		10.4923732303		14.3026891807

		Транспорт		1.1115204811		1.6162928068		1.6073621938		4.1041275797

		Фінансове посередництво		1.9955321764		1.8364137525		3.0819838184		3.6866791745

		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		5.113896825		4.4385307277		4.0746169293		2.8173858662

		Добувна промисловість		0.0099908558		0.1654500206		0.1076532296		2.6735459662

		Виробництво електроенергії, газу та води		0.8893571492		1.1392319197		1.3014570523		1.5994371482

		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення		0.3448303601		0.1413256186		0.3349840041		1.0068792996

		Послуги, крім торгівлі та транспорту		13.7473855033		9.7560119495		9.1195628589		4.0759849906
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		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво
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		Випуск		Франція		Германія		Велікобританія		Україна

		Добувна промисловість		1.4580302137		2.1763970902		1.5075541955		20.9326598332

		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення		1.5484779625		1.0851801048		0.5784203254		9.3600764088

		Торгівля		4.3245741755		4.8688301874		6.2050571067		5.9846985496

		Виробництво електроенергії, газу та води		2.3178436344		2.6966234233		2.7919143888		5.7286897272

		Транспорт		1.7630857432		1.8386604974		2.4674216434		4.9114307939

		Виробництво машин та устаткування		3.9166326254		4.7395191149		5.6253173546		2.0805640071

		Виробництво інших неметалевих мінеральних виробів		0.5491328956		1.2058676211		0.6732110037		1.7733534202

		Фінансове посередництво		1.735741992		1.8217468491		3.4431983844		1.7654762256

		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		3.8163137407		3.0283740972		3.1268956183		1.0860681968

		Послуги юридичним особам		3.1599401471		3.4571252124		2.7696044852		0.3367500665
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Диаграмма1

		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування

		Торгівля		Торгівля		Торгівля		Торгівля

		Металургія та обробка металу		Металургія та обробка металу		Металургія та обробка металу		Металургія та обробка металу

		Транспорт		Транспорт		Транспорт		Транспорт

		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво

		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби

		Добувна промисловість		Добувна промисловість		Добувна промисловість		Добувна промисловість

		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води

		Виробництво продуктів коксохімії та нафтопереробки		Виробництво продуктів коксохімії та нафтопереробки		Виробництво продуктів коксохімії та нафтопереробки		Виробництво продуктів коксохімії та нафтопереробки

		Послуги, крім торгівлі та транспорту		Послуги, крім торгівлі та транспорту		Послуги, крім торгівлі та транспорту		Послуги, крім торгівлі та транспорту
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Лист1

		Випуск		Франція		Німеччина		Великобританія		Україна

		Виробництво машин та устаткування		30.4388055719		27.0529853229		26.3179258359		22.8689806129

		Торгівля		3.7549356206		3.9191652076		6.0417081683		15.5581613508

		Металургія та обробка металу		11.4131136542		9.595932561		10.4923732303		14.3026891807

		Транспорт		1.1115204811		1.6162928068		1.6073621938		4.1041275797

		Фінансове посередництво		1.9955321764		1.8364137525		3.0819838184		3.6866791745

		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		5.113896825		4.4385307277		4.0746169293		2.8173858662

		Добувна промисловість		0.0099908558		0.1654500206		0.1076532296		2.6735459662

		Виробництво електроенергії, газу та води		0.8893571492		1.1392319197		1.3014570523		1.5994371482

		Виробництво продуктів коксохімії та нафтопереробки		0.3448303601		0.1413256186		0.3349840041		1.0068792996

		Послуги, крім торгівлі та транспорту		13.7473855033		9.7560119495		9.1195628589		4.0759849906
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Диаграмма1

		Добувна промисловість		Добувна промисловість		Добувна промисловість		Добувна промисловість

		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення

		Торгівля		Торгівля		Торгівля		Торгівля

		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води

		Транспорт		Транспорт		Транспорт		Транспорт

		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування

		Виробництво інших неметалевих мінеральних виробів		Виробництво інших неметалевих мінеральних виробів		Виробництво інших неметалевих мінеральних виробів		Виробництво інших неметалевих мінеральних виробів

		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво

		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби

		Послуги юридичним особам		Послуги юридичним особам		Послуги юридичним особам		Послуги юридичним особам
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Лист1

		Випуск		Франція		Германія		Велікобританія		Україна

		Добувна промисловість		1.4580302137		2.1763970902		1.5075541955		20.9326598332

		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення		1.5484779625		1.0851801048		0.5784203254		9.3600764088

		Торгівля		4.3245741755		4.8688301874		6.2050571067		5.9846985496

		Виробництво електроенергії, газу та води		2.3178436344		2.6966234233		2.7919143888		5.7286897272

		Транспорт		1.7630857432		1.8386604974		2.4674216434		4.9114307939

		Виробництво машин та устаткування		3.9166326254		4.7395191149		5.6253173546		2.0805640071

		Виробництво інших неметалевих мінеральних виробів		0.5491328956		1.2058676211		0.6732110037		1.7733534202

		Фінансове посередництво		1.735741992		1.8217468491		3.4431983844		1.7654762256

		Хімічне виробництво, гумові та пластмасові вироби		3.8163137407		3.0283740972		3.1268956183		1.0860681968

		Послуги юридичним особам		3.1599401471		3.4571252124		2.7696044852		0.3367500665
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Диаграмма1

		Сільське господарство		Сільське господарство		Сільське господарство		Сільське господарство

		Торгівля		Торгівля		Торгівля		Торгівля

		Нафтопереробка та виробництво продуктів коксохімії		Нафтопереробка та виробництво продуктів коксохімії		Нафтопереробка та виробництво продуктів коксохімії		Нафтопереробка та виробництво продуктів коксохімії

		Хімічна промисловість		Хімічна промисловість		Хімічна промисловість		Хімічна промисловість

		Транспорт		Транспорт		Транспорт		Транспорт

		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування

		Харчова промисловість		Харчова промисловість		Харчова промисловість		Харчова промисловість

		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води

		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво		Фінансове посередництво

		Здавання під найм		Здавання під найм		Здавання під найм		Здавання під найм

		Будівництво		Будівництво		Будівництво		Будівництво
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Лист1

				Франція		Німеччина		Великобританія		Україна

		Сільське господарство		33.5184393666		7.8181342485		25.4570906306		56.9578466227

		Торгівля		8.9849946508		17.507706886		15.0031338276		11.6665457448

		Нафтопереробка та виробництво продуктів коксохімії		6.6940466891		2.5170777454		8.0157029126		10.4821156497

		Хімічна промисловість		15.0660860432		15.1163556792		11.9557490191		6.2794747152

		Транспорт		2.4796030896		4.4766704355		1.6742288253		4.4729014003

		Виробництво машин та устаткування		5.3657154977		7.5374984064		1.8606234769		3.0798810128

		Харчова промисловість		20.5074969607		21.4924132083		29.2796382027		1.6487702242

		Виробництво електроенергії, газу та води		3.0453816526		5.4066001744		3.0472650494		1.5816585649

		Фінансове посередництво		7.6396071827		6.6906259917		9.0210005578		0.5985634477

		Здавання під найм		1.7158891386		11.3273770069		0.0956127834		0.034462744

		Будівництво		1.3624211211		2.625358721		2.1595345436		0.0308350867
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Диаграмма1

		Хімічне виробництво		Хімічне виробництво		Хімічне виробництво		Хімічне виробництво

		Торгівля		Торгівля		Торгівля		Торгівля

		Добувна промисловість		Добувна промисловість		Добувна промисловість		Добувна промисловість

		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води		Виробництво електроенергії, газу та води

		Послуги, крім торгівлі та транпорту		Послуги, крім торгівлі та транпорту		Послуги, крім торгівлі та транпорту		Послуги, крім торгівлі та транпорту

		Транспорт		Транспорт		Транспорт		Транспорт

		Фінансовк посередництво		Фінансовк посередництво		Фінансовк посередництво		Фінансовк посередництво

		Деревообробна промисловість		Деревообробна промисловість		Деревообробна промисловість		Деревообробна промисловість

		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення

		Металургія та оброблення металу		Металургія та оброблення металу		Металургія та оброблення металу		Металургія та оброблення металу

		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування		Виробництво машин та устаткування
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Лист1

				Франція		Німеччина		Великобританія		Україна

		Хімічне виробництво		41.03		33.76		39.61		43.19

		Торгівля		4.44		3.8		6.74		17.03

		Добувна промисловість		1.92		2.61		2.57		14.79

		Виробництво електроенергії, газу та води		5.16		4.02		5.3		5.91

		Послуги, крім торгівлі та транпорту		23.54		28.04		22.15		5.37

		Транспорт		2.59		2.84		5.4		5.17

		Фінансовк посередництво		3.69		3.41		5.7		1.74

		Деревообробна промисловість		2.44		4.01		4.46		1.73

		Виробництво коксопродуктів та нафтоперероблення		6.45		3.49		4.53		1.59

		Металургія та оброблення металу		5.03		5.33		3.08		1.39

		Виробництво машин та устаткування		1.86		3.74		2.08		1.22
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Диаграмма1
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Безпосередній вплив

Структурний вплив

Вплив сектора "виробництво машин та устаткування" на ВВП, %

-0.472

-0.377

0

0

0.472

0.377

0.944

0.754



Лист1

		Виробництво машин та устаткування

		Безпосередній		0.0472

		Структурний		0.0377

		Кумулятивний вплив		0.0849

		Зростання виробництва машин та устаткування		Безпосередній вплив		Структурний вплив		Зростання ВВП (І+ІІ)

		-10		-0.472		-0.377		-0.849

		0		0		0		0

		10		0.472		0.377		0.849

		20		0.944		0.754		1.698
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Лист1

		Нафтоперероблення

		Безпосередній		0.0136

		Структурний		0.0174

		Кумулятивний вплив		0.0311

		Зростання нафтоперероблення		Безпосередній вплив		Структурний вплив		Зростання ВВП (І+ІІ)

		-10		-0.136		-0.174		-0.311

		0		0		0		0

		10		0.136		0.174		0.311
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